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ВСТУП

Зміна місця та ролі регіонів в світовій системі господарства, їх 
динамічний розвиток і активізація діяльності за межами власних те
риторій обумовили використання просторового підходу як процесу 
взаємодії та поєднання елементів виробничого, фінансового, інсти- 
туційного та соціального характерів.

Регіон -  це елемент глобальної економічної системи, яка є ієрар
хією просторово-економічних систем міжнародного, міжнародно-ре
гіонального, державного та регіонального рівнів. Тобто, базовими еле
ментами такої ієрархії є сукупність регіональних утворень, які визна
чаються як ІІ-й рівень після державного, що охоплюють безліч об’єк
тів і зв’язків між ними з відповідним формуванням внутрішнього та 
зовнішнього просторів.

Сучасному розвитку глобальної економічної системи притаман
на фінансова нестабільність, яка обумовлює необхідність розгляду 
конкурентоспроможності регіонів в контексті просторово-циклічної 
кон’юнктури економічних систем різних рівнів, що зумовило форму
вання глобальних фінансово-економічних конкурентних центрів, ма- 
крорегіонів, залежних (сателітних) країн, макрорегіональних центрів 
домінування; окремих регіонів; розосереджених центрів регіонального 
домінування.

Головною перешкодою при спробах забезпечення необхідного 
рівня конкурентоспроможності регіонами залежних країн є негатив
ний циклічний вплив конкурентних центрів, вплив яких поширюється 
у вигляді регіональних кризових хвиль. При цьому регіони відкритих 
та інтегрованих економічних систем стають чутливими і вразливими 
до вільного переміщення спекулятивних капіталів та зміни фінансо
вої політики конкурентних центрів.

Актуальним питанням для України є вибір політики власного 
розвитку, геоекономічної стратегії та напрямів регіонально-інтегра
ційних процесів, які б найліпшим чином відповідали забезпеченню її 
конкурентоспроможності у глобальному середовищі. В своїх дослі
дженнях міжнародні організації в рейтингах конкурентоспроможності 
віддають Україні та її регіонам останні місця, що свідчить про те, що 
сам базис економічної політики не відповідає сучасним світовим кон
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цепціям, в основі яких є принцип просторового розвитку. Це під
тверджується також і тим, що сучасний стан дослідження проблеми 
конкурентоспроможності вітчизняними науковцями ґрунтується на 
змісті конкурентоспроможнЬсті окремих суб’єктів господарювання, 
регіонів чи держави з використанням багатого математичного апара
ту, різного роду коефіцієнтів і моделей, але при цьому втрачається 
принцип системності, який визначається безпосереднім впливом про
сторових глобалізаційних процесів.

Серед наукових праць, в яких досліджуються сучасні форми і 
теоретичні основи конкуренції, конкурентне середовище, конкурентні 
переваги і аналіз причин і умов їх виникнення, проблеми забезпечення 
конкурентоспроможності регіонів та пошуку нових форм її досягнення, 
необхідно виділити дослідження таких зарубіжних вчених як: 
Д. Кейнса, Р. Лукаса, Т. Сарджента, Р. Барроу, П. Мінфорда, 
Є. Прескотта, Н. Уоллеса, У. Мітчелла, Р. Нельсона, С. Уинтера, 
Д. Ходжсона, А. Гранберга, С. Меншикова, Р. Вернона, М. Гальва- 
новського, Г. Грубера, Ч. Джонсона, П. Зав’ялова, С. Коуена, 
П. Кругмана, С. Ліндера, Ф. Ліста, А. Маршалла, Дж. Міля, М. Познера, 
Дж. Робінсона, Дж. Сакса, П. Самуельсона, А. Селезньова, І. Тро- 
фімової, Р. Фатхутдінова, Е. Чемберліна, Й. Шумпетера, Ф. Хайєка, 
Г. Хамела, Е. Хекшера, Дж. Хікса О. Юданова та інших. Найбільш 
значимі дослідження просторового розвитку, міжнародної конкуренції 
та теорії конкурентних переваг країн, факторів, що визначають 
конкурентоспроможність на мікро- та мезорівнях були зроблені 
вченими А. Льошем, І. Тюненом, А. Рубінштейном, М. Грінхатом,
A. Гілбрайтом, П. Кругманом, М. Портером, А. Чандлером і 
М. Енрайтом.

Проблеми становлення глобальної моделі розвитку, просторового 
устрою, сучасні тенденції інтернаціоналізації та міжнародної еконо
мічної інтеграції, а також питання зовнішньоекономічної стратегії 
України та її регіонів активно досліджуються в роботах вітчизняних 
вчених-економістів В. Андрійчука, Я.'Базилюка, О. Білоруса,
B. Будкіна, І. Бураковського, І. Вахович, А. Гальчинського, В. Геєця, 
3. Герасимчук, М. Долішнього, П. Бєлєнького, Н. Мікули, Б. Губського, 
М. Дудченка, Л. Кістерського, Б. Кваснюка, Г. Климка, Л. Ковальської,
B. Кравціва, А. Кредісова, Д. Лук’яненка, Ю. Макогона, Ю. Мацейка,
C. Мочерного, В. Савчука, В. Семиноженка, О. Мозгового,
В. Новицького, Н. Павліхи, Б. Панасюка, Є. Панченка, В. Пітюлича,
А. Поручника, О. Рогача, В. Рокочої, А. Румянцева, В. Сіденка,

б

С. Сіденко, С. Соколенка, Н. Татаренко, А. Філіпенка, В. Чужикова,
О. Шнипка, О. Шниркова, І. Школи та інших.

Разом з тим, багато аспектів даної наукової проблеми залишаються 
недостатньо розкритими та обгрунтованими. Методологія формування 
конкурентоспроможності регіональних просторово-економічних си
стем в умовах глобалізаційних тенденцій розвитку світового госпо
дарства, забезпечення і управління їх сталим розвитком знаходиться 
на етапі формування понятійного апарату, принципів, окреслення 
концепцій та виявлення відповідних факторів. Хоча і були спроби 
побудови цілісної моделі просторового розвитку регіонів України, 
однак, існуючі наукові розробки не охопили всього комплексу мето
дологічних завдань щодо участі регіональних просторово-економічних 
систем як повноправних суб’єктів розвитку світового господарства.

Вимагають удосконалення сучасні методики оцінки конкурент
них позицій регіональних просторово-економічних систем; методичні 
підходи до визначення факторів і ступеня взаємовпливу цих систем 
на конкурентний статус окремих держав та регіонів, а також подаль
шого прогнозування майбутніх рівнів інтеграції їх у глобальну еко
номічну систему.

Залишаються поза увагою такі питання як вибір сучасних засобів 
забезпечення конкурентоспроможності регіональних просторово-еко
номічних систем та методів створення і утримання конкурентних 
переваг в умовах прямого впливу негативних зовнішніх факторів. 
Актуальною на сьогодні є також проблема теоретичного обґрунтуван
ня необхідності розробки державної регіональної політики просто- 
рового-економічного розвитку з метою підвищення конкурентоспро
можності України та її регіонів. Таким чином, системне дослідження 
конкурентоспроможності регіональних просторово-економічних си
стем і їх взаємного впливу в умовах циклічних змін та глобалізацій
них процесів є дуже важливими як в теоретичному, так і в практич
ному плані.

Отримані в процесі дослідження теоретичні та практичні резуль
тати вирішують важливу наукову проблему розробки теоретико-мето- 
дологічних засад забезпечення конкурентоспроможності регіонів в 
глобальних умовах взаємовпливів просторово-економічних систем.

7



РОЗДІЛ 1. ТЕОРЕТИКО-МЕТОДОЛОГІЧНІ ЗАСАДИ РОЗВИТ
КУ РЕГІОНІВ В ГЛОБАЛЬНІЙ ЕКОНОМІЧНІЙ СИСТЕМІ

1.1. Місце та роль сучасного регіону в глобальній економічній 
системі

Розвиток сучасних глобалізаційних процесів знайшов своє відо
браження у зростанні масштабів та динамізації міжнародного руху 
капіталів, товарів, послуг, факторів виробництва, інформації та техно
логій.

З одного боку, це викликає максимальне зближення національ
них економік, їхнє взаємопереплетіння, зрощення та взаємозалеж
ність на регіональному, макрорегіональному та глобальному рівнях, а 
з другого, -  посилення конкурентної боротьби між суб’єктами міжна
родних економічних відносин, серед яких сучасний регіон займає 
повноправну позицію.

Обумовлення вищезазначених процесів не стільки стосується 
специфіки участі регіональних утворень в розвитку глобальної еко
номічної системи, скільки особливостей застосування принципів про
сторової організації економіки регіонів.

Просторова організація економіки регіону охоплює усі питання, 
що пов’язані з територіальним поділом праці, розміщенням продук
тивних сил, місцем регіону у загальнодержавному та у міжнародному 
поділі праці, регіональними розбіжностями у господарських відноси
нах, регіональною соціально-економічною політикою, розселенням 
людей, взаємовідносинами суспільства та навколишнього середо
вища.

Для вирішення питань, що пов’язані з економічним, екологічним 
та соціальним розвитком території, сучасний регіон має можливість, 
окрім використання внутрішніх регіональних ресурсів, потенціалів 
регіональних суб’єктів господарювання та установ, мобілізувати дже
рела економічного зростання, які знаходяться за “межами” регіону в 
масштабах міжрегіонального, національного, макрорегіонального і 
глобального просторів.

Зміст поняття “просторового розвитку” і “просторової системи” 
затвердився в західній економічній науці на початку 70-х років XX 
століття і з того ж часу отримав достатньо широкий спектр значень. 
Сучасні науковці розрізняють поняття “система”, “взаємодія”, “про
стір” з наступним їх ототожненням та розвитком. У контексті дослі

дження, що проводиться, цікавим є зміст просторового устрою, його 
системні ознаки та ієрархія утворення.

Поняття “простору” має різне тлумачення, залежно від сфери на
укового застосування. “Економічний простір” -  це сукупність тру
дових, фінансових, виробничих та інших економічних інститутів та 
зв’язків між ними, які функціонують і реалізуються на певній умов
ній території в масштабах міжрегіонального, національного, макроре
гіонального і глобального рівнів. Нині основними підходами до ви
вчення і аналізу економічного простору є територіальний, ресурсний 
та інформаційний підходи. Однак на сучасному етапі розвитку гло
балізаційних процесів та становлення постіндустріального суспіль
ства при розгляді економічного простору найбільш значимим стає 
чинник “часу”, який суттєво змінив тлумачення “конкуренції”, зо
крема для регіону.

В даний час основними підходами до вивчення аналізу еко
номічного простору є [183]:

1. Територіальний підхід тлумачить економічний простір як на
сичену територію, що включає безліч об’єктів і зв’язків між ни
ми: населені пункти, промислові підприємства, освоєні госпо
дарські і рекреаційні площі, транспортні і інженерні мережі [67, 
с.78-80]. Вважається, що територіальний підхід до економічного 
простору є актуальним в доіндустріальні та індустріальні епохи 
розвитку, оскільки еволюційний розвиток суспільства обумовив 
незалежність встановлюваних ним зв’язків, що формують еконо
мічний простір в деяких територіальних межах від чинника 
територіального розташування суб’єктів господарювання.

2. Ресурсний підхід обумовлює зміст і характер перерозподілу ре
сурсів, до яких мають доступ суб’єкти господарювання. Зміна 
парадигми розвитку від ефективного способу перетворення на
явних ресурсів до умови ефективного використання людського 
капіталу, накопичення знань змінили ставлення до ресурсів як 
до першочергового та необхідного.

3. Інформаційний підхід розглядає економічний простір через 
інформаційну складову економічного процесу як форму обміну 
при взаємодії суб’єкта господарювання з економічним просто
ром. Цей підхід до визначення економічного простору характе
ризується відсутністю достатньо чітких альтернативних позицій 
у середовищі цього напрямку, оскільки його поява характерна в 
останні десятиліття.



На сучасному етапі розвитку глобалізаційних процесів та ста
новлення постіндустріального суспільства при розгляді економічного 
простору найбільш значимим стає чинник “часу”, який суттєво змі
нив тлумачення “конкуренції”, зокрема для регіону.

Концентрація економічного простору є однією з його характе
ристик, яка визначається співвідношенням кількості окремих еконо
мічних процесів, що входять у всеохоплюючий процес до загальної 
кількості приватних процесів, які реалізуються суб’єктами господа
рювання. З точки зору ендогенних (внутрішніх) характеристик, зі 
збільшенням концентрації економічного простору зменшується час, 
необхідний для завершення трансакції. Рівень концентрації економіч
ного простору впливає на конкурентоспроможність суб’єкта господа
рювання: остання підвищується щодо аналогічного суб’єкта, який не 
є елементом даного простору -  зі збільшенням концентрації еконо
мічного простору з точки зору внутрішніх (ендогенних) характери
стик зменшується час, необхідний для здійснення трансакції.

Алаєв Е. Б. [З, с. 50] виділяє передусім поняття території, яке є 
носієм факторів виробництва і різноманітних виробничих ресурсів. 
Така територія складає просторову основу суспільної діяльності, про
стір, на якому відбуваються процеси відтворення і впроваджуються 
економічні, соціальні та інші функції.

Просторова система, як категорія, є поняттям, яке за своїм змі
стом є набагато ширшим ніж поняття “територіальна система”.
Н. В. Павліха [183, с. 21] дає визначення просторової системи в кон
тексті просторової взаємодії та просторового сполучення різного 
характеру елементів, які цілеспрямовано функціонують у реальному 
просторі. Вона надає просторовій системі характер цілісності і взає
модії. Особливо цікавим є її акцент на характері цілісності просто
рової системи, яка, на думку автора, є синтетичною та органічною.

В. А. Поповкін [193, с. 19] представляє просторову систему як 
“функціонально-комплексну, структурно-галузеву цілісність, що пе
редбачає певне розміщення компонентів природного, соціального і 
економічного середовищ у просторі, її просторову неподільність”.

А. Ф. Мельник [159] розглядає просторову систему в аспекті 
глобалізації як просторово функціональну єдність, що є керованою та 
організованою.

В ракурсі розвитку такого положення просторових систем 
В. І. Чужиков [283, с. 64] підкреслює набуття особливої інтегральної
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парадигми регіонального розвитку, в основі якого лежать складні 
об’єднані комплекси різного таксонометричного рівня.

Біяков О. А. констатує дискретний характер утворення просто
рово- економічних систем. До елементів, які створюють економічний 
простір він відносить: сукупний економічний процес, економічний 
час, економічна конкуренція [15, с. 33-35].

Зупиняючись на визначенні окремих характеристик регіональної 
просторово-економічної системи, а саме: “синтетичність”, “ціліс
ність”, можемо стверджувати, що вони стосуються змісту штучного 
забезпечення або створення необхідних (екзогенних та ендогенних) 
умов, які б гарантували цілісний характер просторової системи.

Саме поняття “цілісність” по відношенню до регіональної про
сторово-економічної системи застосовується як не до об’єкта, а до 
процесу, що відбувається всередині регіону.

Застосування змісту цілісності підкреслює факт достатньої 
складності досліджуваного суб’єкта, в нашому випадку -  регіональ
ної просторово-економічної системи. Це вказує на необхідність вия
влення внутрішньої детермінації властивостей просторових систем
них утворень і на недостатність пояснення специфіки просторових 
систем з точки зору впливу аналогічних систем, що оточують їх зов
ні, чи процесів, які відбуваються в ході будь-яких зв’язків досліджу
ваної системи як складової іншої, більш складної просторової си
стеми.

Вищевказані зв’язки і впливи можуть носити вертикальний, го
ризонтальний, функціональний чи часовий характер, а їх системо
утворюючий характер формує регіональний простір. На нашу думку, 
такий зв’язок і вплив носять взаємний зміст. Він характеризується 
процесом взаємного впливу просторово-економічних систем одна на 
іншу, що і обумовлює універсальну форму динамічного розвитку. Та
ка взаємодія визначає існування і структурну організацію регіональ
ної просторово-економічної системи, її об’єднання, поряд з іншими 
системами, в просторові системи більшого порядку та надбання вла
стивостей всіх інших просторово-економічних систем і явищ.

Характер взаємодії регіональних просторово-економічних си
стем є таким співвідношенням, при якому причина і наслідки еконо
мічних процесів знаходяться в постійній динамічній зміні один одно
го. Цей причинно-наслідковий зв’язок визначає таку важливу рису як 
циклічність їх розвитку, а період коливання має прямо пропорційну 
залежність від масштабів просторового утворення.
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Циклічність розвитку обумовлює таку наступну важливу посту
пову притаманну рису просторово-економічних систем, як динаміч
ність, тобто постійний розвиток і трансформацію. В нашому розумін
ні динамічність і трансформаційність регіональних просторово-еко- 
номічних систем може відбуватися тільки в рамках сталого розвитку, 
забезпечення необхідних економічних, соціальних, та інших стан
дартів для окремо виділеної просторової системи.

Динамічність розвитку регіональних просторово-економічних 
систем відбувається в умовах її відносної незмінності, збереження 
власної структури, сталого функціонування в межах певного часового 
періоду та здатності залишатися незмінною, стійкою по відношенню 
до зовнішнього тиску без необхідності переходу в новий інший ста
тичний стан. Тобто, на нашу думку, стійкість просторово-економічної 
системи є необхідністю і можливістю збереження статичного стану 
розвитку в межах певного часового проміжку в умовах прямого екзо
генного впливу.

Чіткий механізм взаємодії елементів регіональної просторово- 
економічної системи обумовлюють стійкий характер внутрішнього 
середовища системи. Цю рису просторової системи виділяють як 
смерджентність [183, с. 38]. Виникнення будь-яких невпорядкованих 
зв’язків в середині просторово-економічної системи, чи їх хаотичне 
накопичення або ж зникнення, формує появу ендогенних внутрішніх 
чинників, що ведуть до дестабілізації внутрішньої ситуації в системі.

Садовський В. Н. [207, с. 44-46] схильний стверджувати про 
можливість керованості будь-яким системним утворенням, в тому 
числі й просторовою системою. Тобто процеси розвитку просторових 
систем можуть бути спланованими і обумовленими.

Підсумовуючи вищенаведене, можемо стверджувати, що будь- 
які просторово-економічні системи характеризуються наступними ри
сами: цілісністю, циклічним динамічним розвитком за умови стійко
сті щодо екзогенних та ендогенних впливів, складним характером 
зовнішніх та внутрішніх зв’язків, їх постійним характером та чітким 
механізмом взаємодії, здатністю бути керованою та спланованою.

Вищевказані риси є взаємопов’язаними і взаємозалежними. Так, 
притаманна просторовому устрою динамічність, за визначенням 
М. М. Габрель, [45] характеризує зміни станів елементів зв’язків і 
відношень у часі і пов’язана з існуючими у просторової системи мож
ливостями щодо зміни власних параметрів і стану в певний проміжок 
часу з метою проходження етапів розвитку: зародження, формування,
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розвитку, трансформації, занепаду і т. п. Таким чином, динамічність 
просторово-економічної системи лежить в площині її постійного вдо
сконалення і відбувається в умовах її відносної незмінності, збере
ження власної структури, сталого функціонування в межах певного 
часового періоду та здатності залишатися незмінною та стійкою по 
відношенню до зовнішнього тиску без необхідності переходу в новий 
інший статичний стан. Тим самим, стійкість регіональної просторово- 
економічної системи є необхідністю і можливістю збереження ста
тичного стану розвитку в межах певного часового проміжку в умовах 
прямого екзогенного впливу.

Розвиток регіональної просторово-економічної системи відбува
ється у відповідності з концепцією теорії економічних циклів і являє 
собою процес взаємодії та просторове сполучення елементів виробни
чого, фінансово-економічного, інфраструктурного, інституційного та 
соціального характерів, які мають комплексний ендогенний характер, 
цілеспрямовано функціонують у реальному просторі в розмірах, 
пропорціях і масштабах з метою забезпечення сталого поступального 
розвитку як окремих складових елементів, так і в загальному -  про
сторової системи.

Зупиняючись на визначенні простору як взаємодії між об’єктами 
та явищами просторово-економічної системи, слід зауважити, що цей 
простір не обмежується тільки географічним простором. Це поясню
ється, на нашу думку, швидким розвитком просторових сполучень, 
які сьогодні набули різних форм і змісту. Донедавна стверджувалося, 
що просторові сполучення мають вигляд сукупності взаємопов’яза
них об’єктів, для яких просторові характеристики мають вирішальне 
значення [183, с. 37].

Враховуючи швидкий розвиток інформаційних технологій та 
вплив глобалізаційних процесів, просторові сполучення набувають 
форми взаємопов’язаних об’єктів за обміном продуктами, енергією, 
інформацією, активами і пасивами, які мають за мету забезпечення 
життєздатності та функціонування просторової системи. Таким чи
ном, просторова взаємодія набуває ендогенного та екзогенного ха
рактеру.

Процес взаємодії та просторове сполучення елементів просто
рової системи має не тільки ендогенний та екзогенний характер, як це 
вже було доведено, але прямий та зворотній характер.

Прямий вектор такої взаємодії носить позитивний характер, 
оскільки створює поза межами просторової системи зовнішнє конку-
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рентне середовище для діяльності самої системи. Формами такого 
утворення поза межами просторової системи можуть бути будь-які 
політичні, фінансово-економічні, інституціональні та соціальні утво
рення.

Зворотній вектор взаємодії, на нашу думку, носить як позитив
ний, так і негативний характер. В позитивному плані він може сприя
ти наповненню додатковими характеристиками змісту елементів про
сторово-економічної системи. З іншого боку, негативний характер 
зворотного вектора взаємодії може спричинити зміни в її певній 
частині, а це, безумовно, порушує загальний порядок елементів про
сторової системи, прямо впливає на цілісність.

Порушення цілісності просторової системи може змінити струк
туру та функціональні особливості, в певний проміжок часу негатив
но вплине на стійкість просторово-економічної системи та її смер- 
джентність.

Проаналізовані характеристики елементів просторово-економіч
ної системи вказують на їх тісний прямий та зворотній взаємозв’язок 
та їх комплексний характер. Комплексний характер взаємодії елемен
тів просторової системи забезпечує поступальний розвиток просторо
во-економічної системи.

На нашу думку, різноплановий характер комплексності обумов
лює формування і функціонування просторово-економічних систем 
різного плану та ієрархії. Тим самим, регіональна просторово-еконо- 
мічна система може бути не тільки регіоном, але й міжрегіональним, 
транскордонним, макрорегіональним утворенням.

Зупиняючись на найвищій ланці просторово системного утво
рення, можемо підкреслити його наднаціональний характер, який 
набув рис глобального масштабу. Ю. Н. Гладкий [62, с. 129], базую
чись на визначенні, яке було введено в обіг К. Шмідтом в роботі 
“Простір та Великий простір у справі народів”, дає наступне визна
чення “Великому Простору” -  як не тільки економічному потенціалу, 
але й сукупності подібності державних ідеологій, спільного уявлення 
про спосіб життя, співвідношення його матеріальних та духовних цін
ностей. Інтеграція окремих країн відбувається не стільки на основі 
природно-географічної єдності місця розташування та розвитку, 
єдності культурного, етнічного, релігійного принципів, скільки вона 
базується на економічній складовій. Цим обумовлена поява визначен
ня “економіка Великого Простору”.
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Концепція “економіки Великого Простору” полягає у розвитку 
держав як їх прагнення до досягнення найбільших просторових мож
ливостей, що поширюється на всю сукупність сфер людського життя. 
Сьогодення вимагає іншого тлумачення змісту “економіки Великого 
Простору”. На нашу думку, “Великий Економічний Простір” є ре
зультатом економічної інтеграції просторових систем макро- рівня з 
метою домінування в межах системи міжнародного господарювання. 
Така форма наднаціонального об’єднання ставить за мету забезпе
чення сталого динамічного розвитку учасників, які входять до такого 
просторового утворення.

До учасників визначеного великого економічного простору від
носяться “Велика Європа” [83], США і Японія. Хоча, формування 
Об’єднаної Європи з 15 до 27 країн є позитивним, але, на думку авто
ра, ЄС тільки набирає ознак елементу Великого Економічного Про
стору і є не до кінця сформованим осередком цієї просторової еконо
мічної системи. Тому в даному дослідженні ЄС розглядається нами як 
елемент великого економічного простору, що гіпотетично формуєть
ся і до кінця не увібрав в себе всіх якостей та особливостей. Водно
час, розвиток регіональних просторово-економічних систем як еле
ментів великого економічного простору залежить від впливів систем 
макрорівня як позитивних так і негативних, і в умовах прямого 
впливу адміністративних важелів (макрорегіонального, національ
ного та регіонального рівнів) має здатність досягати стійкого дина
мічного розвитку.

В. Семенов-Тянь-Шанський [213] в 1929 році оприлюднив влас
ну концепцію “антропографії”, де виклав основні напрямки форму
вання теорії просторового укладу. Зокрема, ним запропоновано еко- 
номіко-географічне районування на основі виділення цілісних в 
економіко-географічному відношенні місцевостей: розгляд адміні
стративно-економічних територіальних систем як сукупного резуль
тату дії природних, історичних, економічних та культурних факторів 
розвитку територій; розгляд людської економічної діяльності як 
важливого ланцюга у формуванні територіальних систем на основі 
географічних факторів. Особливістю підходу Семенова-Тянь-Шансь- 
кого до просторового системоустрою було те, що він базувався на 
поєднанні природно-географічних, біологічних, історичних, расових, 
етнічних та інших факторів як основних причин розвитку терито
ріальних систем.
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С. П. Санько, В. В. Кулішов, В. І. Мустафін покладали в зміст 
просторової організації концепцію територіально-виробничих ком
плексів на основі теорії економічного районування з жорстким регу
люванням економіки [210, с. 9].

Прихильники теорії економічного районування розглядали вибір 
шляхів найкращого використання регіональних особливостей, визна
чення пріоритетів розвитку, цілей і завдань регіональної політики 
безпосередньо у зв’язку з процесами районування території країни [3; 
80; 97; 117; 184; 189; 192; 211; 248; 285]. В основі теорії економічного 
районування було покладено концепцію територіально-виробничих 
комплексів, розроблену на основі геоекономічних проблем розвитку 
регіонів [118]. Розвиток теорії економічного районування привів до 
появи нової схеми соціально-економічного районування України [80].

Новий підхід щодо просторового устрою був викликаний заго
стренням структурних і функціонально-галузевих проблем у інфра
структурі і вимагав чіткого оперативного реагування з боку держав
ного управління. Так, підхід академіка Д. М. Долішнього щодо пря
мого зв’язку просторового устрою з характером державного упра
вління свідчить про керованість просторово- економічної системи, її 
здатність досягати стійкого динамічного розвитку в умовах прямого 
впливу адміністративних важелів.

На думку автора, такий адміністративний вплив можна розгля
дати як штучно створеними умовами забезпечення сталого розвитку 
просторово-економічних систем. Власне тому Ф. Ратцель [201] нази
ває простір “важливим атрибутом державності” і в основу такого тлу
мачення покладає “просторову концепцію”, де “кожне співтовари
ство” володіє власною ідеєю про межі своїх володінь та можливості 
їх господарського та політичного використання. Але Ратцель не зупи
няється тільки на зв’язку просторово-економічного устрою та дер
жавності, хоча він і пропонує розгляд держави як біологічного орга
нізму з циклічним характером розвитку, на базі цього ним обгрунто
вується потреба у необхідності розширення життєвого простору еко
номічних систем.

На нашу думку, таке розширення життєвого простору не пов’я
зано зі змістом розширення економічної системи територіально. У 
просторовому аспекті воно набирає форми екзогенних впливів, за ра
хунок чого відбувається створення необхідних умов для розширення 
простору, але в межах іншої просторово-економічної системи, що 
піддається такому екзогенному впливу.
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Розширення життєвого простору просторово-економічних си
стем Н. В. Павліха [183, с. 28] розглядає як основу формування теорії 
сталого просторового розвитку. Одним з таких напрямів щодо дина
міки організації просторового устрою розглядається геополітика. 
Простір хоча і розглядається як домінуючий елемент в геополітиці, 
але він розглядається, як результат, утворений за рахунок взаємодії 
системи неполітичних факторів з закономірностями політичного та 
соціально-економічного розвитку регіонів.

Слід зупинитися на тому, що до факторів економічного і со
ціального розвитку регіонів як просторово-економічних систем та 
більш укрупнених систем відносять: економічний та технічних роз
виток, фінансову систему, рівень соціальної інтеграції, політичну ста
більність [381]. Але викладені вище фактори соціально-економічного 
розвитку регіональних просторово-економічних систем запропоно
вані американським економістом і науковцем Н. Спікменом, не зов
сім сьогодні актуальні.

Оскільки, на нашу думку, характер застосування змісту поняття 
геополітика, як “географічного розуму” держави [76, с. 13] зі зміною 
індустріального на постіндустріальне суспільство і інформаційне су
спільство привели до появи поняття “геоекономіка”. В наступних роз
ділах роботи ми більш детально зупинимося на зміні підходу щодо 
досягнення цілей шляхом вирішення політичних задач економічними 
методами, тим більше, що на нашу думку, в зовнішньому середовищі 
пріоритет мають більше геоекономічні інтереси над геополітичними. 
Це також підтверджується і тим фактом, що поява в економічній 
науці спроб обумовлення теоретичного підґрунтя щодо сучасних про
цесів укрупнення просторових систем [378] є незаперечним фактом 
виходу геоекономіки на перший план в контексті просторового 
устрою.

Зміст розвитку концепції “Номос” як основного теоретичного 
базису геоекономіки є виразом особливого синтетичного поєднання 
різноманітних факторів, які обумовлені створенням економічних си
стем, що повинні підтримуватися політичними та правовими забез
печуючими системами. Хоча в сучасній науці геополітика і розгля
дається як самостійний науковий напрямок, але багато науковців 
тлумачать її як політичний аспект геоекономіки.

Цікавим, на наш щзг^рд,. ,/$ представлення геоекономіки
В. А. Дергачовим, який схильний стверджувати, що геоекономіка є 
стратегією економічного розвитку в багатовимірному комуніка-
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ційному просторі під впливом зовнішніх і внутрішніх факторів, що 
забезпечує високу якість життя в даному місці та соціальному часі 
[76, с. 12].

Повертаючись до підходу К. Шмідта [378] щодо теорії “Великих 
просторів” і синтезу змісту геоекономіки, представленого вище
В. А. Дергачовим, можемо стверджувати, що основним змістом 
укрупнення просторового розвитку, яке є передумовою розвитку про
сторових систем, є забезпечення високої якості життя в межах вла
сної просторово-економічної системи за рахунок екзогенних та ендо
генних факторів. Власне Е. Г. Кочетов [125, с. 12] представляє світо
вий економічний простір як синтез найважливіших процесів міжна
родної господарської діяльності, виходу його на пануючі позиції.

Якщо брати до уваги теорію “Великих просторів”, то вихід сві
тового економічного простору на провідні позиції, характер станов
лення і динаміка його розвитку обумовлені загальною тенденцією 
глобалізації соціально-економічних процесів [254, с. 38-39].

Зміст і проблема просторової організації та розвитку лежать в 
площині розвитку просторової економіки. А. Вебер та Г. Ф. Тюнен 
[394, с. 53-54] обґрунтували необхідність просторового підходу в 
економіці, представили зміст просторового фактора та затрати на 
просторове облаштування.

Індустріальна ера розвитку ставила проблематику просторового 
устрою в контексті залежності економічного простору від наявності 
стратегічних ресурсів в межах просторової системи. Тому визначаль
ними факторами, які впливають на розміщення, А. Вебер називає: 
транспортні витрати, трудові витрати і агломерації.

Розвиток теорії просторового устрою обумовив появу визначен
ня поняття економічного поля регіонів, або поля економічного тяжін
ня регіонів [111, с. 111-115]. На нашу думку, Дж. Кейнс [111, с. 44- 
47] в поняття економічного поля регіону вкладав зміст створення са
модостатньої просторово-економічної системи. Тільки за умов само
достатності різко зростає значення змісту інвестиційних проектів для 
регіонального просторового утворення. Таке ставлення Дж. Кейнса 
щодо просторового устрою, на нашу думку, знайшло своє відобра
ження в безпосередньому становленні центрів екзогенного впливу 
(конкурентних центрів), як стратегічних і самодостатніх просторово- 
економічних систем.

З розвитком суспільства змінювалися підходи науковців щодо 
пояснення просторового системного економічного устрою. Так,
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основним необхідним елементом економічного та просторового інте
граційного процесу Г. Рудольф, К. Косутський, Дж. Аткінсон розгля
дали капітал.

Слід зауважити, що більшість дослідників проблеми просторо
вого системного економічного устрою розвитку, в тому числі і регіо
нів, в центр своєї теорії ставлять певний осередок, що є мотиватором 
просторової динаміки. Так, Ф. Бродель [387] називає такі осередки 
“світ-імперії”, чи “світ-економіки”, які протягом довгих років інтен
сивно експлуатували свої периферійні регіони-колонії. Але засновни
ки цієї теорії, яку ще називають економічна світосистемна просторо- 
ва-часова теорія, приходять до висновку, що у випадку незабезпечен
ня динамічного розвитку периферійних регіонів-колоній, вони спер
шу набували форми депресивних і, як наслідок, набували політичної 
та економічної незалежності.

Скочпол, Дж. Модельскі до осередків мотиваторів відносять по
тужні транснаціональні компанії (ТНК), які розміщені на певній про
сторовій території (на нашу думку, автор мав на увазі розміщення не 
відділень, а центральних офісів). В такому випадку така просторово- 
економічна система набуває нових якісних конкурентних переваг.

Фрідман, Дж. Скотт в якості осередків пропонують до розгляду 
мегаполіси світового рівня, яким віддають домінантну роль в змісті 
глобалізації світової економіки.

Особливо безкомпромісним є підхід С. Унтера, Р. Нельсона,
В. Л. Макарова в контексті еволюційної економічної теорії, в основу 
якої покладена дія конкуренції, що має глобальний та відверто агре
сивний характер по відношенню до ресурсів, ринків збуту і капіталів.

Самодостатній і активний розвиток регіональних просторових 
систем за рахунок стимулювання та зміцнення міжгалузевих зв’язків, 
з врахуванням інфраструктурних проектів, лягли в основу теорії 
полюсів росту Ф. Перру [398] і У. Алото. На нашу думку, економічні 
погляді Ф. Перру найбільш близько підійшли до обґрунтованого 
висвітлення теоретичних основ розвитку просторово-економічних си
стем, які більш детально будуть розглянуті в наступних розділах 
роботи.

А. П. Дубнов [82, с. 126] зупиняється на характері зміни геоеко- 
номічних систем і, посилаючись на теорії І. Валлерстайна та 
Ф. Броделя, стверджує про їх циклічний характер розвитку. При цьо
му період їх коливань є довготерміновим і характеризуються вони
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процесами формування, розширення, стиснення, розриву, диферен
ціації, інтеграції, дезинтеграції, розпаду геоекономічних просторів.

Таким чином, на нашу думку, кожна просторово-економічна си
стема характеризується циклічним змістом розвитку, при цьому 
період коливання має прямо пропорційну залежність від масштабів 
просторового утворення, а в основі будь-якого циклічного коливання 
просторового утворення лежить сталий розвиток.

На всесвітній конференції в Ріо-Де-Жанейро в 1992 році сталий 
розвиток (зизІаіпаЬІе сіеуеіортепі:) визнано як “створення соціально- 
орієнтованої економіки, яка базується на обачному використанні 
ресурсної бази і охороні навколишнього середовища, що не ставить 
під загрозу існування майбутніх поколінь і відповідного задоволення 
їх потреб”. Таким чином, в економічну політику вноситься поняття 
понадтривалого міжпоколінного виміру, яке має ациклічний ха
рактер.

В сучасній науці поняття “сталого розвитку” більше розгля
далося через призму екології, але воно безпосередньо стосується та 
має відношення до загальноекономіко-соціальних критеріїв. Сьогодні 
визначення “сталого розвитку” пояснюється як стабільність біохі
мічних циклів і скорочення диспаритетів за всіма рівнями: від гло
бального до місцевого на основі нової моделі розвитку, що повинна 
збалансувати економічні, соціальні і екологічні критерії.

Економічний аспект сталого розвитку пов’язаний з переходом 
від сучасної “економіки використання ресурсів” до економіки їх си
стемного використання. Сьогодні ми маємо справу власне з першим 
типом економіки, що на практиці означає -  перевага короткотермі
нових активів. Ця тенденція особливо посилюється в умовах станов
лення і розвитку віртуалізації економіки. Але ресурси -  це те, що лю
дина знаходить в середовищі, що її оточує. Тому звідси виникає необ
хідність поставити питання про цю сферу: біо-, техно- і соціальну 
сфери як основний контекст розвитку.

З методологічного погляду це означає визнання провідної ролі в 
економічному розвитку довготермінових і структурно-технологічних 
факторів. Тобто сталий розвиток за своїм змістом є нове тлумачення 
давно знайомого методу відтворювального процесу.

В умовах, коли в сучасній літературі давно затвердилися понят
тя соціальної та економічної збалансованості господарського розвит
ку, поняття відтворювального процесу не несло для економістів прин
ципово нового змістового навантаження. Слід відмітити, що з цим
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пов’язана і нерідко негативна реакція відхилення цього терміну. 
Однак тим важливіше за цією термінологічною оболонкою визначити 
зміст питання, підтримати рух світової науки і практики управління у 
відповідно правильно обраному напрямку. Хоча і деякі економісти 
висловлюються, що вираз “зизІаіпаЬІе сіеуеіортепі:” важко підлягає 
перекладу, але термін “сталий розвиток” увійшов в обіг економічних 
термінів і, безперечно, рухається певним кроком в необхідному на
прямку [165].

За змістом розуміємо створення економічної системи сталого 
розвитку як процес розвитку та удосконалення “відтворювальної 
економіки”. їй відповідає стратегія економічного розвитку, яка базу
ється на нормалізації ресурсних циклів, що передбачає встановлення 
спільного контролю за процесами відтворення праці, капіталу та 
природних ресурсів. Необхідність такого контролю щодо застосу
вання до сфери природних ресурсів закріплена відповідними Указами 
Президента України та Постановами Кабінету Міністрів України.

У розвинутих економіках поняття сталого розвитку “наповню
ють новим змістом”. Західні економісти, стверджують, що шлях до 
сталого розвитку прокладає тільки ринок і власне -  ринок. Але “но
вий порядок”, який складається в системі світової економіки, за оцін
ками багатьох спостерігачів в реальності нічого спільного з пере
ходом до сталого розвитку не має.

Сталий розвиток може трактуватися як розширення поняття 
комплексного регіонального розвитку -  перехід від міжгалузевої при
в’язки окремих виробництв до системного управління всією сукуп
ністю економічних соціально-демографічних і екологічних процесів 
на певній території, узгодженому вирішенню питань розміщення ви
робництва і формування населення.

Необхідність переходу до сталого розвитку обумовлюється гли
боким розбалансуванням механізмів відтворення. Розглядають на
ступні напрями відтворювальних процесів: відтворення населення, 
відтворення капітальних ресурсів.

Наступним фактором, який диктує необхідність переходу до 
сталого розвитку є посилення міжрегіональної диференціації. До по
зицій міжрегіональної диференціації можна віднести ріст варіації 
індивідуальних доходів на душу населення, або не обумовлено висо
ку концентрацію фінансових ресурсів на певних територіях.

Третій фактор, що обумовлює процес сталого розвитку, є інсти- 
туціональний. Це обумовлюється тим, що уява про “автоматизм” рин-
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ку справедлива в дійсності тільки для використання ресурсів. І на
впаки, процеси відтворення в умовах ринкової економіки значно 
ускладнюється. Вони мають місце більшою мірою за межами ринку, а 
саме:

1) відтворення трудових ресурсів -  в сім’ї і системах освіти, 
охорони здоров’я та відпочинку;

2) відтворення біологічних ресурсів у відповідних підсистемах 
біосфер; відтворення знань та ділових вмінь відбувається в таких 
некомерційних сферах діяльності як наука і культура.

Тобто, як бачимо, вирішення проблеми відтворення потребує 
створення своєї власної інституціональної структури, основою якої 
повинні стати регіони як спеціалізовані відтворювальні системи.

Сучасна регіональна економічна наука стверджує, що сьогодні 
питання про інституціональне забезпечення сталого розвитку не 
тільки не вирішене, але й не порушувалося.

Головними організаторами інституціонального забезпечення 
“переходу суб’єктів до сталого розвитку” повинні стати власне ре
гіони [199, с. 18]. Це визначається об’єктивним місцем основ від
творення:

-  простору взаємодії ресурсних підсистем [182] та наявністю 
певного ряду суб’єктивних ознак, таких як досвід облаштування 
території;

-  можливість опори на відповідні наукові і проектні інститути.
Таким чином, якщо сталий розвиток -  це перехід від “економіки

використання ресурсів” до економіки їх системного відтворення, то 
роль провідної ланки в цьому процесі повинні відгравати не вироб
ничі структури -  підприємства, а відтворювальні -  регіони.

Для цього вони повинні не просто реагувати на пропозиції 
підприємств, але і самі виступати в якості лідерів економічного роз
витку, виділяючи цілісні комплекси оточуючого середовища і окремі 
ділянки території, спеціально обумовлені для комерційної діяльності.

Суб’єктами відтворювального процесу є регібнальні та місцеві 
адміністрації, які являються з економічної точки зору:

1. Некомерційними структурами, що орієнтуються на політичні
цілі.

2. Монополістами, оскільки в одному регіоні не може бути двох 
адміністрацій [322].

З вищеназваного бачимо, що ведучою ланкою в економічній си
стемі сталого розвитку є некомерційні структури.
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У відповідності зі змістом участі регіональних утворень в про
сторовому устрої, їхнього сталого розвитку змінюється сам зміст ре
гіонального простору. Н. В. Павліха [183, с. 17] дає наступне визна
чення регіонального простору, як “багатовекторне формування люд
ських, виробничих, природних, функціональних та інформаційних 
складових, де на основі використання наявного ресурсного забезпе
чення реалізується життєвий цикл регіону, що дає змогу вирішити 
конкретні соціальні, економічні та екологічні проблеми. Це поняття 
охоплює всі регіональні системи, в межах яких сформована певна 
спільність людей (соціум), і які правомірно мають конкретні цілі роз
витку”.

Підсумовуючи сказане, можемо стверджувати, що регіональна 
просторово-економічна система є елементом загальнодержавного, 
макроре-гіонального і глобального економічних просторів, має чітко 
виражену ієрархічну структуру, розвиток якої відповідає циклічному 
закону і, яка підвладна різноманітним впливам. Основною пробле
мою просторового регіонального розвитку є забезпечення конкурен
тоспроможності регіонів з врахуванням глобальних впливів та з ме
тою забезпечення просторової цілісності, стійкості і керованості.

1.2. Теоретико-методологічні засади конкурентоспроможно
сті регіонів

Враховуючи проблематику просторового розвитку в розрізі 
забезпечення конкурентоспроможності регіону, слід наголосити, що у 
ринковому просторі конкурентне середовище формують усі регіони, 
інтереси яких перетинаються. Це підкреслює той факт, що регіони є 
повноправними суб’єктами ринкових відносин і мають достатній рі
вень економічної самостійності, який обумовлює проміжну ланку 
адміністративно-територіального утворення країни.

Враховуючи те, що конкурентоспроможність не є іманентним 
явищем, її може бути виявлено та оцінено тільки в межах певної 
групи фірм, галузей, країн чи регіонів. Тому доцільно проаналізувати 
методологічні підходи до визначення конкурентоспроможності регіо
нів та чинників, за якими повинно здійснюватися її порівняння. Від
повідь на поставлене питання грунтується на розгляді генезису змісту 
конкурентоспроможності регіональних просторово-економічних си
стем.
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Капіталістичне суспільство, яке зазнало суттєвих економічних 
та політичних потрясінь в ЗО—40-і роки XX століття, стало на шлях 
якісної трансформації, і, передусім, це стосувалося якісної зміни 
господарської системи капіталізму.

На думку широкого кола науковців, основними факторами роз
витку людства в другій половині XX століття стало протистояння 
систем капіталізму і соціалізму. Власне, подібне протистояння могло 
виникнути тільки за умови протистояння економічної могутності, 
зокрема, країн -  супердержав: Сполучених Штатів Америки та Ра
дянського Союзу. Такий характер протистояння був постійним “по- 
дразнювачем” економічного розвитку [151, с. 65-68; 2, с. 98-102; 48, 
с. 63-67]. Він спонукав до пошуку шляхів підвищення ефективності 
економічних систем та власної конкурентоспроможності для доказу 
переваг системи капіталізму чи соціалізму.

Слід відзначити і той важливий момент, що етап розвитку 
науково-технічної революції, який почався з 50-х років XX століття, є 
одним з найважливіших факторів післявоєнного розвитку світової 
економіки. Особливістю цього етапу НТР є те, що основою техніч
ного і технологічного прогресу став прогрес науки (особливо фунда
ментальної). За короткий час революційні відкриття проявилися май
же у всіх сферах знань: в ядерних та термоядерних технологіях, в 
оволодінні космічним простором, в інформаційних і лазерних техно
логіях, в біотехнології та ін [149, с. 112-117].

Практичне втілення цих наукових досліджень у всі сфери гро
мадського життя дозволило до кінця минулого століття не тільки 
суттєво підвищити ефективність економіки, але і вести мову про 
новий тип цивілізації -  постіндустріальний, що набуває розвитку в 
розвинених країнах.

Основними ознаками нового устрою є принципово нова струк
турна перебудова господарського укладу, а саме: переважання сфери 
послуг в економіці, високий рівень якості жиргя населення за рахунок 
високої ефективності економіки [48, с. 125-127].

Слід згадати і той факт, що основним з рушійних важелів роз
витку економіки в 60-і роки XX століття став крах колоніальної 
системи розвинутих капіталістичних країн. Для більшості колишніх 
колоній отримання політичної незалежності та свободи вибору 
економічної системи привело до необхідності вирішення суттєвих 
економічних проблем, які були породжені багатовіковим колоніаль
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ним минулим (технологічної відсталості, низької ефективності госпо
дарства, сировинної орієнтації економіки) [1, с. 142-145].

Як результат, ці країни попали до переліку країн “що розви
ваються” і склали “периферію” світового господарства. Сьогодні 
функціонування цих країн ототожнюють з групою проблем “Південь- 
Північ”, які в багатьох випадках визначають глобальну проблему 
світового економічного устрою, міжнародного тероризму та антигло- 
балізму [126]. Ставиться під сумнів і той факт, що без ґрунтовного 
дослідження і вирішення проблеми країн “третього світу” подальший 
розвиток людства може бути проблематичним.

В цілому, після Другої світової війни капіталістичний госпо
дарський механізм з анархічного, монополізованого та індивідуаль
ного, зберігши та посиливши конкурентоспроможність, повільно на
брав форми регульованого та спеціалізованого. Це торкнулося як 
зовнішніх по відношенню до ринку змін, так і реконструкції самого 
ринку. По відношенню до механізмів ринку в якості зовнішніх інсти
тутів були створені [53]:

1. Система державного економічного регулювання, яка мала 
всеохоплюючий характер з метою забезпечення відносної стійкості та 
рівності росту.

2. Державна і приватна системи підтримки малого, середнього і 
великого підприємництва.

3. Система соціального страхування, яка мала розгалужений 
характер і охоплює найширші верстви населення.

Щодо перебудови внутрішнього ринкового механізму:
- проводилася активна антимонопольна політика і гарантува

лися умови вільної конкуренції;
- за рахунок створених для профспілок можливостей тиску на 

управління підприємств з метою підвищення заробітної плати і по
кращення умов праці, утворилися нові трудові відносини на основі 
компромісів роботодавців та найманих працівників;

- набули нових динамічних форм відносини власності, яким бу
ли притаманні форми від націоналізації до розсіювання акціонерного 
капіталу;

- форми управління бізнесом отримали певні умови та широкі 
можливості диференціації.

В результаті склалася сучасна господарська система капіталізму, 
яка побудована на взаємодії інтересів, що мають суперечливий харак
тер і знаходяться в стані конструктивного протиборства і рухомої
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рівноваги. Ця система, відносно стійка і динамічна, дозволяє безпе
рервно нарощувати життєвий рівень більшості населення. Більш де
тально концепція устрою сучасної світової економічної системи буде 
викладена в 4-5  розділах даної роботи.

Розвиток наукової думки економічної науки в середині XX сто
ліття не міг відобразити досить конфліктний, нерівномірний і супе
речливий процес становлення нового (постіндустріального) соціаль
но-економічного механізму [126]. Слід зазначити, що сама наука була 
активною частиною цього процесу. Об’єктивно аналізувати, оціню
вати становлення і розвиток нового соціального устрою можливо бу
ло тільки за умови врахування додаткового аспекту -  зміст всіх ре
форм утворював загальнонаціональний інтерес, який розуміли не як 
одкровення, надіслане з висот теорії чи політичної влади, а як дина
мічний баланс різнопланових інтересів, знайдених у важкому процесі 
пошуку компромісів. Такий характер суспільного розвитку вплинув, 
власне, і на розвиток економічної науки, яка більшою мірою почала 
орієнтуватися на пошук шляхів до загальнонаціональних інтересів, 
незалежно від того, які специфічні соціальні інтереси представляє та 
чи інша економічна школа. Це не виключає боротьби за покращення 
свого становища з боку окремих соціальних груп і навіть народів, але 
це не має форми силового та руйнівного тиску, скоріше намагання 
покращити, трансформувати існуючі економічні системи та світовий 
порядок. Тому основним завданням економічної теорії сучасного 
розвитку світового співтовариства є тлумачення можливих моделей і 
варіантів трансформацій світових соціально-економічних структур 
під впливом НТР, які на сьогодні розглядаються як основа суспіль
ного прогресу [151, с. 238-243].

В економічній західній науці протягом післявоєнного періоду 
відбувся процес зміни парадигми та методологічних підходів, зокре
ма, щодо методологічного визначення конкурентоспроможності [195, 
с. 55-57]. Він виразився у зміні домінуючої ідеї, іншими словами, 
парадигми. Менш придатною стала ідея протистояння та антагоні
стичної боротьби класів, на базі якої відбувалися намагання пояснити 
закономірності суспільного руху, розвитку, в тому числі і природу 
економічних процесів. Після закінчення “холодної війни” більш 
плідним для науки став підхід, який пояснює закономірності розвитку 
економічних процесів з позиції співробітництва, кооперації і компро
місів [318]. На нашу думку, в сучасних тлумаченнях економічних
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визначень і категорій воно знаходить свої відображення у визначенні 
такої економічної категорії як “сталий розвиток”.

Зрештою, науковці відмовилися від пошуків єдиної причини 
явищ, що відповідало “моністичному” підходу стосовно виводу з 
одної чи декількох “фундаментальних”, найпростіших категорій 
складних систем, які претендують на моделювання реальності. Це 
пояснювалося тим, що кожна з таких теоретичних моделей страждала 
однобічністю та суперечила реальності. Відповідно звідси виникає 
вимушене суттєве відхилення економічної науки від теоретичного 
“виведення” систем з первинних елементів до протилежної задачі -  
конструювання систем з категорій, які віддзеркалюють реальні проце
си, чи фактів, максимально наближених до дійсності. Крім того, за
вданням теорії стає визначення природи та ролі окремих елементів 
системи. Така зміна “економічної” філософії добре висвітлена в робо
тах вчених -  Нобелівських лауреатів [214, с. 478-483; 272, 
с. 133-143]. Зміна напрямку руху від абстрагуючої ідеї, чи теорії, до 
систематичного підходу була зумовлена всім попереднім розвитком 
економічної науки, накопиченням в ній спостережень та різнопла
нових думок.

В рамках економічних досліджень наростала необхідність внут
рішньої диференціації, що пояснювалася процесом ускладнення еко
номічної діяльності і господарського механізму в силу посилення 
інтеграційних процесів, “суспільного контролю” та глобалізаційних 
процесів. Головним результатом такого “поділу праці” серед еконо- 
містів-теоретиків стало значне розширення та поглиблення пробле
матики досліджень.

Слід відзначити значну інтеграцію економічної науки з іншими 
науковими дисциплінами, що стало суттєвим продовженням процесів 
внутрішньої диференціації досліджень, оскільки дозволяє знайти до
даткові аргументи і методи для обумовлення економічних концепцій. 
Найбільших розмірів ця інтеграція досягає з математичними науками, 
психологією, правом, соціологією. В результаті, в рамках економічної 
науки з’являється велика кількість “прикордонних” проблем, що 
також значною мірою розширює її проблематику [154, с. 98-102]. 
Особливістю даного дослідження є також використання математич
ного апарату, методів математичного аналізу та моделювання, які 
знаходять своє відображення в 4-ому та 5-ому розділах даної роботи.

В період 40-60-х років XX століття серед західних економістів 
розгорнулася широка дискусія щодо співвідношення економічної
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науки та ідеології в ракурсі напрямку “деідеологізації” та перетворен
ня економічної науки в нейтральний з точки зору соціально-політич
них позицій інструмент пізнання. Це обумовило просування кейнсіан- 
ського напряму розвитку економічної науки. В 70-і роки XX століття, 
під впливом тиску загострення соціальних конфліктів, в багатьох 
розвинутих країнах концепцію “деідеологізації” змінює концепція 
“реідеологізації” з ознаками сучасного неоконсерватизму. Результа
том такої суперечки стало поява компромісної позиції “фіналізації”, 
концепція якої полягала в тому, що соціальні інтереси починають 
переважати над інтересами істини в розвитку будь-якої теорії еконо
міки на завершальній стадії, коли теорія вже існує і широко застосо
вується на практиці [154, с. 378-385].

Основним способом виключення впливу соціальних позицій 
науковця на результати його дослідження розглядалося створення в 
науці певних умов для широкої конкуренції думок і виключення 
будь-якої форми наукової монополії. Шляхом подолання ідеологічної 
упередженості конкретних наукових рекомендацій був обраний шлях 
розгляду будь-якої з них -  як частини демократично організованого 
пошуку соціального компромісу, динамічного балансу інтересів.

Врахування вищевикладених положень дає можливість окресли
ти певну логіку розвитку економічної науки, проблематику її дослі
джень та боротьбу і компромісність різних економічних теорій. У 
період 50-80-х років XX століття розрізняють наступні гри нерівно
цінні за власною вагою блоки проблем, що сформували основні течії 
західної економічної науки [154, с. 458-470]:

1. Основні проблеми розвитку сучасної системи господарювання 
(теорії та течії макро- і мікро- економіки, економічної і со
ціальної безпеки, економічної ефективності ринку і його зв’яз
ків з відношеннями власності, проблеми реальної економічної 
влади, проблеми нових трудових відносин тощо).

2. Відносини “північ -  південь”, які р9зглядаються в теоріях 
економіки країн, що розвиваються, і глобалістики.

3. Відносини “захід -  схід”, які віддзеркалюються в багатьох тео
ріях трансформації капіталізму, теоріях індустріального і 
постіндустріального суспільства.

Середина XX століття вирізнялася поширенням теорії “кейнсіан- 
ства”, концепції якої мали домінуючу роль як в академічних, так і в 
урядових структурах найбільш потужно економічно розвинутих

28

країн капіталістичного світу, насамперед в США. Винятком з правила 
можна вважати ФРН і Францію.

На це з особливою силою вплинули вагомі результати політики 
уряду США під керівництвом президента Ф. Рузвельта. “Новий уря
довий курс” американської адміністрації засобами доволі жорсткого 
та свідомого реформування економіки дозволив вийти з найважчого 
стану “Великої депресії-” [353]. Основною ідеєю щодо виходу з кризи 
Рузвельт вважав державний контроль заради повної зайнятості. 
Кейнсіанські ідеї щодо повної занятості були основними елементами 
цієї економічної політики і сприймалися американським суспільством 
як спасіння від жахливої економічної кризи. Аналогічними ідеями 
охоплюються і решта англомовних країн (Великобританія, Канада, 
Австралія), а також ряд малих країн Західної Європи. В країнах 
Скандинавії під впливом розвитку стокгольмської економічної школи 
формується концепція “Держава загального добробуту”, зміст якої 
полягає в централізованому регулюванні урядом господарських про
цесів та механізмів. У 60-і роки вплив кейнсіанства знаходить своє 
відображення і в економічній політиці Японії [60, с. 120-125]. Де
тальніше особливості регулювання японської економіки будуть роз
глядатися у третьому розділі даного дослідження.

Кейнсіанство в перші післявоєнні роки набуло статусу найавто
ритетнішої течії західної економічної науки. Це пояснювалося пере
дусім тим, що вагомі та помітні успіхи функціонування економіки 
розвинутих країн, господарська діяльність яких була побудована на 
основах кейнсіанських теорій макроекономічного регулювання, а 
також покращення соціальної ситуації в цих країнах мотивувало 
широкий інтерес до кейнсіанської моделі не тільки вчених-еконо- 
містів, але й державних діячів та політиків.

Швидкий економічний ріст та господарський добробут, харак
терні для перших післявоєнних десятиліть, обумовили “теоретичний 
добробут”, який спостерігався в економічній думці Заходу. Оціню
ючи “структуру” економічної думки, більшість науковців схиляються 
до наступної схеми: попереду -  домінуючий кейнсіанський центр, 
який визначав політику більшості урядів в розвинутих країнах; пра
воруч -  “помірна опозиція”, представлена західнонімецьким неолібе
ралізмом і американськими неокласиками [60, с. 202-208], і ліворуч -  
концепції соціально-інституційного спрямування, які доводять ідею 
державного регулювання до вимог від уряду індикативного плану-
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вання і загальної та цілеспрямованої соціальної політики [60, 
с. 212-217] (див. рис. 1.1)._______________________

Кейнсіанський центр

Рис. 1.1. Особливості “структури” наукової думки 
в середині X X  століття

Слід детально зупинитися на консервативному, одному з найста
ріших напрямів розвитку західної економічної науки. Консерватизм 
доволі часто за подібність позицій називають неолібералізмом чи 
неокласицизмом [130, с. 238- 242]. Своїм корінням консерватизм 
проникає в ідеї маржиналізму кінця XIX століття і навіть в ідеї “ста
рих класиків”. Він вважаться ідеологією економічного лібералізму і 
господарства, що грунтується на індивідуальному приватному під
приємництві і механізмах ринкової конкуренції. На початку XX сто
ліття неокласична доктрина майже безумовно домінувала в еконо
мічній науці. Однак її перевага була підірвана світовою економічною 
кризою 30-х років, коли очевидною стала нездатність головного по
стулату концепції -  стихійної ринкової конкуренції без втручання з 
боку держави, яка здатна забезпечити необхідну пропорційність і 
ефективність господарської системи. В результаті ідеї Д. Кейнса 
набули широкого авторитету серед економістів-науковців і політиків. 
Він доводив протилежне: на макроекономічному рівні стихійний рин
ковий механізм неспроможний забезпечити необхідну пропор
ційність, тому вимагається цілеспрямоване державне регулювання 
економічних процесів [111, с. 95-97]. Ця доктрина стала основою 
реальної економічної політики в більшості розвинених країн.

Явні ознаки відродження неокласичної школи проявляються в 
перші десятиліття XX століття. Представники неоавстрійської школи
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Л. Мізес, Ф. Хайек на цьому етапі стали головними “подразниками 
кейнсіанського спокою” [356; 352; 313]. Вони активно вказували на 
протиріччя державного регулювання капіталістичного господарства 
за кейнсіанськими рецептами та виступали проти принципів соціалі
стичного планового господарства, називаючи цей шлях “шляхом до 
рабства”. Вони пропонували альтернативну модель вільного конку
рентного ринку і відстоювали ідею, яка полягала в тому, що стихійне 
ринкове регулювання, хоча і не є ідеальним, але все ж таки більш 
ефективне і більш придатне, ніж будь-які інші форми державного 
впливу на економіку. Значний внесок у відродження неокласичного 
напряму в західній економічній думці внесли англійські економісти 
Л.Роббінс і Дж. Мід, роботи яких стали безумовною причиною посту
пового перетворення кейнсіанства [204; 357].

Основними причинами та передумовами “неокласичного відро
дження” в 60—70-і роки XX століття стали [137, с. 168—172]:

-  наростаюча криза діючих форм і методів державного регу
лювання економіки за кейнсіанськими рекомендаціями;

-  розгортання НТР і масштабів інтернаціоналізації економіки 
призвело до більш якісних зрушень у виробничих силах суспільства і 
до формування нового господарського механізму, якому іноді не 
завжди відповідали методи і форми традиційного державного управ
ління;

-  гальмування економічного розвитку та ініціативи підприємців 
стримували великі масштаби прямого одержавлення господарства, 
що призводило до росту бюрократизації управлінських структур, і 
прямого перерозподілу національного доходу через бюджетну і 
грошово-кредитну систему;

-  постійний процес ускладнення нормативно-законодавчого ре
гулювання господарської діяльності і разом з цим велика кількість 
заборонних чи дозвільних норм, ускладнення процедур судового ви
робництва не сприяли активності підприємництва;

-  з кінця 60-х років XX століття загострюється протиріччя між 
масштабними діями держави в процесі відтворення національного 
капіталу та інтересами монополістичних і олігархічних структур (як 
національних, так і міжнародних). Державне регулювання стало пере
шкодою таким структурам в досягненні ними цілей.

Цим пояснюється постійний пошук нових форм і методів дер
жавного впливу та втручання в економіку. Такі пошуки виявили на
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магання опрацювання ідеології “неоконсерватизму” і “неолібераліз
му”, оскільки на відміну від ідеології “старих” консерваторів і кла
сиків, ця ідеологія не заперечує державне втручання в економіку, а 
передбачає тільки відмову від неефективних методів регулювання і 
пошук оптимального союзу держави та ринку.

Під егідою “консервативного відродження” в 70-х роках розви
валася і економічна думка в розвинених країнах. Принципові теоре
тичні положення піддавалися критиці і детально переглядалися, змі
нювалася структура економічної науки, відроджувалися в модифіко
ваному вигляді ідеї “старих” класиків і неокласиків XIX століття. За
гальна концепція сучасного консерватизму набула наступної форми: 
головною цінністю демократичного суспільства є свобода (в тому 
числі і економічна), яка є основною умовою зростання добробуту на
селення. Економічна свобода забезпечується принципами приватної 
власності, свободи підприємництва і механізмом конкурентного рин
ку, який виступає як умова ефективного функціонування господар
ства і як реалізація демократії в економічній сфері, тобто не ви
ключається певне “точкове” втручання держави в економіку [142, 
с. 274-278].

Ідеологія “неолібералізму” за своїм змістом протилежна кейнсі- 
анській, але вони мають спільні джерела, оскільки пояснюють одну й 
ту саму господарську систему -  капіталістичний ринок. “Неолібера
лізм” з початку 70-х років стає провідною економічною концепцією, 
основою внутрішньої та зовнішньої політики розвинутих країн. Ця 
концепція зберігає домінуючий стан і донині, але вона знайшла своє 
вираження в декількох варіантах, автори яких, дотримуючись загаль
ної неоконсервативної доктрини, пропонують різнопланові варіанти 
реалізації її в конкретних системах господарювання [145, с. 211-215]. 
Розглянемо основні моделі, що пропонуються.

Західнонімецький ордолібералізм зайняв перше місце стосовно 
часового перетворення неолібералізму. Ця концепція активно розроб
лялася ще з 30-х років представниками “фрайбурзької” школи в Ні
меччині, яку очолював німецький економіст В. Ойкен. Зміст концеп
ції полягав в її назві “Свобода в рамках порядку”. В 60-і роки трохи 
змінений варіант ордолібералізму в ФРН отримав назву “соціальне 
ринкове господарство”. Ця модель економіки і сьогодні залишається 
офіційною економічною політикою в ФРН.

Основною теорією ордолібералізму є вчення стосовно двох 
основних типів економічного устрою, що висував на початку XX сто-
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ліття відомий німецький соціолог М. Вебер [107, с. 177-178]. До цієї 
ідеї примкнув В. Ойкен [176], який в своїй роботі “Основи національ
ної економіки” (1940) дав визначення економічному устрою: “Еконо
мічний устрій -  це сукупність впроваджуваних на практиці госпо
дарських форм, в яких протікає конкретний повсякденний госпо
дарський процес”. Він вважає, що виділивши два типові господарські 
устрої, можна пояснювати та вивчати практично всі відомі в історії 
людства господарські системи. В.Ойкен називає ідеальними типами 
економічного устрою “центрально-кероване господарство” і “госпо
дарство спілкування” (чи ринкове) [176, с. 144-148].

Необхідно підкреслити, що неолібералізм складався одночасно з 
кейнсіанством, але, на відміну від нього, бачив безпосереднє джерело 
всіх проблем капіталізму в підриві досконалої конкуренції, в монопо
лізації господарських процесів, яка порушує дію ринкових регулято
рів. В. Ойкен категорично заперечував закономірний характер моно
полізації, оскільки взагалі не визнавав об’єктивних законів суспіль
ного розвитку. Капіталізм він розглядав як одну із форм історичного 
розвитку “господарства спілкування”, що відповідає тому періоду 
людської історії, коли держава проводила політику невтручання в 
економічне життя. Власне, пасивністю держави він обумовлював при
чини підриву досконалої конкуренції, і всі соціальні втрати капіта
лізму можуть бути відшкодовані шляхом часткового втручання 
держави в економіку [176, с. 256-261].

У представників ордолібералізму немає спільної думки щодо 
економічної ролі держави. Так, В. Ойкен [176] пропонував два напря
ми державної економічної політики. Перше, це формування госпо
дарського устрою. За своїм змістом ці заходи повинні зводитися до 
встановлення єдиних для всіх суб’єктів економічної діяльності “пра
вил гри” і контролю над тим, щоб цих правил дотримувалися. До та
ких норм і правил повинні відноситися забезпечення максимальної 
свободи конкуренції та боротьба з монополіями. Окрім того, повинні 
дотримуватися певні пропорції між приватною і державною власні
стю, між прямими і опосередкованими формами втручання. Встанов
лення та підтримка господарського порядку передбачає опрацювання 
законодавчої, правової основи господарювання. Наступний напрям 
державної економічної політики В. Ойкен уявляв як вплив на реаль
ний процес відтворення, якщо цей процес за певних причин відхиля
ється від окресленого. Сюди він відносив весь комплекс державних 
заходів щодо регулювання економічного росту. Таким чином, зміст
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ордолібералізму зводиться до того, що держава обмежується тільки 
формуванням економічного устрою, тоді як сам хід господарських 
процесів та їх регулювання проходить спонтанно, на основі свободи 
підприємництва і конкуренції на ринку. В центрі такого економічного 
устрою знаходиться вільна конкуренція, що характеризується як дер
жавний інститут, який постійно охороняється від посягань монополій 
[176, с. 98-102].

Реальне існування “устрою конкуренції” забезпечувалося основ
ними принципами, що були сформульовані В. Ойкеном [176, 
с. 177-179]: недоторканість приватної власності у всіх її проявах, 
стабільність грошового обігу і національної валюти, відкритість всіх 
ринків, покладання матеріальної відповідальності на тих, хто відпові
дає за дії господарських одиниць, довільність всіх угод та договорів, 
крім тих, що ведуть до монополії, постійність та передбачуваність 
економічної політики держави.

Слід відзначити, що прихильники ордолібералізму сприймали 
інституційне регулювання (через традиції і законодавство) найкра
щим засобом боротьби з циклічністю господарських процесів. При 
цьому вони допускали державний вплив на економіку у виняткових 
випадках, коли ці випадки спричинялися дією зовнішніх факторів 
(політика, стихійні лиха і т. п.). У плани ордолібералів не входило ані 
одержавлення монополій, чи їхнє укрупнення, ані будь-яке посягання 
на велику капіталістичну власність.

У 60-і роки XX століття теорія В. Ойкена “устрою конкуренції” 
була змінена його послідовниками, в результаті чого утворилася нова 
модель “соціального ринкового господарства”. Основним представ
ником нової течії став А. Мюллер-Армак [170]. Він вважав регулю
вання монополії і конкуренції головним засобом стабілізації капі
талізму. Визнаючи загальні принципи ордолібералізму, науковець 
відмовився від спроб відродження свободи конкуренції шляхом стри
мування монополій. В своїй концепції він переносить акцент на пи
тання свідомої соціальної політики. Але ці питання не мали само
стійного значення у В. Ойкена, оскільки той пов’язував кращу со
ціальну справедливість зі свободою ринку. А. Мюллер-Армак вважає, 
що мета діяльності національної економіки повинна базуватися на 
високоефективній і гнучкій національній економіці, яка грунтується 
на конкуренції і досягненні соціального прогресу. Шляхом до такого 
“економічного гуманізму” повинно стати “соціальне ринкове госпо
дарство”. Тому А. Мюллер-Армак однією з найважливіших складо-
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вих своєї моделі вважає активну соціальну політику, основними 
інструментами якої є: прогресивне оподаткування доходів, що дозво
лить скоротити відрив між високими і низькими доходами, бюджетні 
дотації малозабезпеченим верствам населення, створення розвинутої 
системи соціального страхування і соціальної інфраструктури [171].

Концепція соціально-ринкового господарства є спробою син
тезувати гарантовану державою економічну свободу в ринковій еко
номіці з ідеалами соціальної держави. Ця модель розглядається як 
шлях між капіталізмом і тоталітарною адміністративною економікою, 
що веде до вільного, ефективного устрою в економіці та суспільстві. 
Тому така доктрина була прийнята основною в післявоєнній Німеч
чині після проведення певного ряду реформ відомим німецьким еко
номістом Л. Ерхардом і в суспільну думку ввійшла як різновид теорії 
“народного капіталізму” [86].

Теорія економічного росту використовувалася як зброя неокла
сичної школи проти кейнсіанської теорії динаміки і розглядалася як 
помітний прогрес у розвитку самої неокласичної школи. В цій теорії 
аналізуються умови збалансованого економічного росту та ряд інших 
макроекономічних проблем, що раніше не розглядалися неокласи
ками.

В якості методологічної основи теорії росту були використані 
головні, традиційні постулати неокласичної доктрини [96, 
с. 255-260]:

1. Теорія факторів виробництва як теорія вартості чи цінності 
продукту, яка розглядає працю, капітал і землю в якості самостійних 
факторів створення суспільного продукту і його цінності, та мають 
властивість відтворення. При цьому під капіталом розглядаються ли
ше тільки основні засоби виробництва.

2. Теорія “граничного” виробництва факторів виробництва, у 
відповідності з якою доходи, отримані власниками факторів (ціна 
факторів), визначаються “граничними” продуктами, що створюються 
відповідним фактором.

3. Це передбачення досконалої ринкової конкуренції, що 
відповідно означає відсутність будь-якого державного втручання в 
економіку. У відповідності з цією умовою повинна забезпечуватися 
рівність доходів власників факторів виробництва їх “граничними” 
продуктами.

4. Це передбачення того, що ефективність віддачі факторів не 
змінюється і вони повністю взаємозамінюються.
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5. На основі моделей економічного росту використовується “ви
робнича функція” Кобба-Дугласа.

Першими некласичними моделями економічного росту стали 
моделі, розроблені американським економістом Р. Солоу [123, с. 222- 
227] в роботі “Технічний прогрес і агрегативна виробнича функція” в 
1957 році і англійцем Дж. Мідом [357] в роботі “Неокласична теорія 
економічного росту” в 1961 році.

Розглянемо модель економічного росту Р. Солоу. Вона базується 
на виробничій функції Кобба-Дугласа, але Солоу намагається спо
творити один з головних її недоліків -  допущення про незмінну ефек
тивність віддачі і інтенсивності використання праці і капіталу. Засто
совуване Коббом і Дугласом припущення щодо залежності від обсягу 
використовуваної праці та капіталу з кінцевим результатом виробни
цтва відповідало умовам екстенсивного росту в 20-х роках, але воно 
зовсім не підходить для умов післявоєнного розвитку в умовах інтен
сивного розвитку нового етапу НТР. Р. Солоу розвиває твердження, 
що простий ріст чисельності зайнятих працівників і фізичного обсягу 
застосовуваного капіталу не є головною основою економічного росту. 
Причиною його стає якісна зміна використовуваних факторів вироб
ництва, а саме: підвищення рівня освіти працівників і спеціалістів, 
економія, отримана від росту масштабів виробництва, підвищення 
ефективності організації та управління виробництвом, конструктивне 
удосконалення техніки й технології [222].

Слід відзначити, що Р. Солоу вперше вводить показник техніч
ного прогресу в якості самостійного фактора економічного росту у 
виробничу функцію і вважає, що показник технічного прогресу в цій 
функції є функцією часу.

Інший представник неокласичної школи Е. Денісон [315] в опу
блікованій роботі “Джерела економічного росту і альтернативи, що 
стоять перед ними” дослідив залежність між обсягами продукції, що 
виробляється, і якісними змінами як з боку праці, так і з боку капіта
лу, власне, технічний прогрес, ріст рівня концентрації виробництва, 
покращення організації та управління праці.

Англійський неокласик Дж. Мід в рамках некласичної теорії ро
сту представляє власну модель, в якій системно розроблено функціо
нування економічної системи досконалої конкуренції, яка може змі
нюватися і розвиватися в результаті росту населення, накопичення 
капіталу й технічного прогресу [358]. Ця економічна система має 
наступні ознаки:
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-  система замкнена, тобто вона не має економічних та фінансо
вих зв’язків з іншими господарськими системами;

-  в ній відсутнє державне втручання, тобто державні витрати і 
оподаткування;

-  система будується на досконалій конкуренції (тобто в самій 
системі відсутня монополія), тому винагорода власників факторів 
виробництва рівнозначна кінцевому продукту цих факторів (праці, 
капіталу, землі);

-  виробнича функція в цій системі характеризується постійною 
віддачею від масштабу виробництва і має змінні коефіцієнти;

-  виробництво є єдиним благом, котре може використовуватися 
як для споживання, так і для виробництва;

-  існує монетарна система, яка підтримує ціни факторів вироб
ництва на рівні, необхідному для забезпечення повної зайнятості 
факторів;

-  застосовуваний капітал володіє повною пластичністю (тобто 
зразу набуває форми найбільш вигідного використання);

-  амортизація основного капіталу проводиться у формі “випа
ровування”, тобто щорічно відбувається зношення певної частини ма
шин та устаткування.

Дж. Мід модернізує виробничу функцію Кобба-Дугласа:
у  = ак + р і + г ,  (1.1)

де у -  середньорічний темп росту національного доходу, 
к — середньорічний темп росту обсягів застосовуваного капіталу,
/ — середньорічний темп росту обсягів застосовуваної праці, 
а і Р ~  відповідно долі капіталів і праці (прибутку і заробітної 

плати) в національному доході,
г -  середньорічний темп технічного прогресу.
Він стверджує, що темп приросту національного доходу (су

спільного виробництва) дорівнює сумі темпів росту капіталу і праці, 
оцінених за долею їх витрат в національному доході і темпом тех
нічного прогресу, при цьому приймаючи той факт, що темпи техніч
ного прогресу та обсягів праці постійні. Підсумовуючи своє дослі
дження, Дж. Мід робить висновок, що постійність темпів росту націо
нального доходу (сталий ріст) буде досягнута в тому випадку, якщо 
темпи росту капіталу теж будуть стійкими і рівними темпам росту 
національного доходу. Якщо темпи росту капіталу перевищать темпи 
росту національного доходу, то в цьому випадку в дію вступить меха
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нізм, який автоматично знижує темпи накопичення капіталу. Цей 
механізм за умовами моделі передбачає, що якщо доля заощаджень в 
доходах постійна, то приріст збережений, необхідний для фінансу
вання більш високих темпів накопичення капіталу буде залишатися і, 
тим самим, стримувати обсяги накопичення. Якщо ж темпи росту 
капіталу будуть меншими, ніж темп росту національного доходу, то в 
результаті матимемо зворотну ситуацію. У випадку, коли темпи росту 
обсягів праці перевищують темпи накопичення капіталу, то в такій 
ситуації працює механізм заміщення праці капіталом, і нова сукуп
ність факторів виробництва, за умови збереження стабільного розпо
ділу доходу між ними, забезпечить їх повну зайнятість. В цьому ви
падку і ріст буде зберігатися сталим [187, с. 526-230].

Таким чином Дж. Мід схиляється до думки проведення такої 
кредитно-грошової політики, яка б забезпечувала конкуренцію, ре
альний перерозподіл доходу, стійкість відносних цін і відновлення 
рівноваги. Державі він відводить тільки стабілізуючу роль, оскільки в 
цілому вона власними бюджетними витратами вносить лише дисба
ланс в розвиток економіки.

В 60-і роки минулого століття у світ виходить американський 
монетаризм, внесок якого в розвиток змісту та поняття конкуренто
спроможності є вагомим. Монетаризм знайшов свій розвиток на осно
ві критики кейнсіанства, його появу та розвиток також мотивувало 
тривале повне ігнорування економічною наукою врахування грошо
вого фактора.

Засновником теорії американського монетаризму вважається 
М. Фрідмен, автор 250 наукових робіт, лауреат Нобелівської премії 
1976 року. До його однодумців належать А. Мелцер, К. Брудер, 
Д. Лейндлер, М. Паркін, які розвинули та по-іншому тлумачили певні 
ідеї засновника монетарної теорії [267; 183].

Розглядають наступні етапи розвитку монетарної теорії:
-  розробка теорії перманентного доходу, яка пізніше стала ба

зою всієї концепції;
-  формулювання монетарної теорії господарського циклу;
-  формулювання концепції номінального доходу і подання його 

пояснення.
Хоча і вважається, що монетаризм — це традиційна неокласична 

теорія, але в основі традиційної неокласичної теорії знаходилися 
фактори виробництва (праця, капітал, земля) та їх максимальна про
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дуктивність, за допомогою якої і пояснювалися процеси розподілу, 
тобто там функція споживання опинялася в тісному зв’язку з функці
єю виробництва. Монетаристи враховують в центрі аналізу “багат
ство” у всіх його проявах -  як джерело грошових і негрошових до
ходів, з одного боку, і як причини витрат за його збереженням і 
відтворенням -  з іншого боку. М. Фрідмен виділяє п’ять основних ви
дів багатства: гроші, облігації, акції, фізичні блага і людський капітал 
[267, с. 55-60]. Він зупиняється на тому, що кожна з цих форм ба
гатства здатна приносити її власнику дохід не тільки в грошовій 
формі, але і у вигляді зручності, гарантій надійності. Він також вва
жає, що дохід необхідно розглядати як функцію багатства, але і саме 
багатство слід розглядати як капіталізований дохід.

Звідси М.Фрідмен моделює функціонування економіки на основі 
“першо-особових власників”, тобто населення, і багатства фірм, які 
слугують джерелами потоків доходів (заробітної плати, прибутку, 
дивідендів, ренти, відсотку і т. п.). Він передбачає відносну рівновагу 
і стійкість ефективності господарства (з точки зору споживання ре
сурсів), яка може підтримуватися безкінечно довго. Фрідмен вважає, 
що центральною проблемою, яку вирішує кожний власник, є вибір 
оптимальної структури багатства, що йому належить, з метою макси- 
мізувати сукупну корисність своїх власних доходів [267]. Власне 
тому Фрідмен схиляється до системи конкурентного ринку, оскільки 
саме там є вільне змагання та вибір учасників. Відповідно, така систе
ма є саморегулюючою, стійкою та прямує до обсягів виробництва на 
рівні повної зайнятості ресурсів, що забезпечує необхідну гнучкість 
цін на готові товари і ресурси. Тому монетарна теорія за своїм 
змістом є варіантом консерватизму, оскільки ідеалом господарської 
системи оголошує вільне підприємництво і ринок.

М. Фрідмен в роботі “Монетарна історія США” [267] після ана
лізу динаміки макроекономічних показників робить висновок, що на 
узагальнюючий, кінцевий показник функціонування господарства 
країни (національний дохід) протягом більше ста років найбільший 
вплив здійснював показник грошової маси, а не показник обсягу 
інвестицій. Тому Фрідмен висловив думку, що гроші є головним фак
тором розвитку економіки. З цією причини головним об’єктом ана
лізу монетаризму стала грошова маса в обігу і гроші. Відповідно до 
кількісної теорії грошей вони набувають цінності тільки в процесі 
обміну на товари, і тому величина цінності грошей визначається їх 
кількістю в обігу.
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Монетарна теорія стверджує, що з огляду на теорію перманент
ного підходу постійно існує стабільний попит на гроші в економіці, 
але сама пропозиція грошей є дуже нестабільною та визначається 
суб’єктивними рішеннями державних кредитних інститутів. Тому 
монетаристи переконані, що різкі зміни величини грошової маси в 
обігу можуть бути суттєвими джерелами диспропорцій в господар
стві. Наприклад, підвищення пропозиції грошової маси над попитом 
на гроші викликає інфляцію, яка проявляється в загальному підви
щенні цін на товари і послуги та викликає негативні соціально-еко
номічні наслідки. На думку представників монетарної теорії, такі 
зсуви в грошовій сфері виступають основною причиною природного 
руху економічних процесів. В довготривалій перспективі нестабіль
ність грошової сфери викликає і нестабільність економічного росту. 
Таким чином вважається, що тільки пропозиція грошей є фактором, 
що визначає обсяги виробництва, зайнятості і цін. Підсумовуючи, мо
жемо зробити висновок: основна концепція монетарної теорії полягає 
в пропозиції грошей, тобто грошової маси в обігу, яка є єдиним ком
понентом ринкової системи і повинна жорстко контролюватися 
суспільством та державою засобами грошово-кредитної політики. У 
свою чергу, до основних елементів монетарної концепції можемо від
нести проблеми сутності грошей, грошового обігу, інфляції, безро
біття, оподаткування та системи конкурентного ринку.

Зазначимо, що М. Фрідмен модифікує кількісну теорію грошей і 
відстоює думку, що попит на гроші відносно стабільний і функція 
попиту на гроші визначається рівнем цін на товари та послуги, до
ходами на акції і облігації, швидкістю обігу грошових одиниць, яка 
пов’язана з рівнем банківського відсотку. Він стверджує про стабіль
ність функції попиту на касові залишки, тобто на суму коштів, що 
використовуються в платіжному обігу, яка допускає суттєві коливан
ня швидкості обігу грошових одиниць як в довготривалій перспек
тиві, так і протягом окремих фаз циклу. На основі стабільності 
функції попиту на касові залишки пропонується механізм відновлен
ня порушеної рівноваги, де головна роль відводиться пристосуванню 
господарюючих суб’єктів до умов у сфері грошового обігу, що 
постійно змінюються.

М. Фрідмен в теорії економічного циклу головною причиною 
циклічних коливань вважає наявність довготривалих і малопередбач- 
уваних затримок між змінами грошової маси і наступними коливан
нями обсягів внутрішнього національного продукту. Він стверджує,
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що часові затримки можуть становити від 5 до 21 місяців в умовах 
спаду економіки та від 13 до 24 місяців в умовах підйому. З цих 
похідних він виводить зміст грошової політики держави, яка повинна 
зводитися до так званого “золотого правила Фрідмана” -  до підтрим
ки в більш тривалій перспективі постійних темпів росту грошової 
маси на рівні 3-5%.

Слід звернути увагу на проблему інфляції, яку Фрідмен пов’язує 
з проблемою конкурентності. Інфляція розглядається як грошовий 
феномен з позиції кількісної теорії грошей і трактується як результат 
надлишку грошей в обігу. При цьому головною причиною такого 
надлишку вважаються державні витрати (в рамках дефіциту держ
бюджету). Інфляція, на думку монетаристів, виникає тоді, коли дер
жавні витрати покриваються за рахунок емісії грошей, кредитів або 
податків, оскільки ці заходи скорочують обсяг ресурсів для вкладення 
у виробництво, відповідно, зростання маси товарів і послуг. Тому 
Фрідмен пропонує спрямовувати державне регулювання головним 
чином на стабілізацію цін. Він загалом вважає ціни “нервовою систе
мою” ринкової економіки, тому наголошує, що стабільний рівень цін 
є головною умовою розвитку вільного підприємництва в системі кон
курентного ринку і нормального функціонування ринку [268]. В по
дальшому в даній роботі погляди М. Фрідмена знайдуть своє відобра
ження у вигляді періодичних інфляційно-дефляційних процесів в 
монетарній політиці просторово-економічних систем країн з розви
нутою економікою.

В теорії зайнятості Фрідмен вводить поняття “природного рівня 
безробіття”, який відповідає рівню реальних умов на ринку праці. 
Цей рівень жорстко визначає стан економіки і не повинен зміню
ватися штучно за рахунок використання державного впливу. З метою 
зменшення рівня безробіття, на думку монетаристів, слід обмежити 
права профспілок, перебудувати соціальну програму з метою покра
щення системи перепідготовки, інформування та припинення про
грам соціальної допомоги [270].

Ідеї монетаризму стали провідними з кінця 70-х років в країнах 
Заходу. Крім цього, монетаризм став основою економічної політики в 
багатьох розвинених країнах, зокрема в США, Чілі, Туреччині та ін.

Динамічний розвиток світової економічної системи на початку 
XX століття обумовив широкі дискусії в теорії і методології щодо 
сутності конкуренції та конкурентоспроможності зокрема до застосу

41



вання цих понять до розвитку регіональних просторово-економічних 
систем.

1.3. Теоретичні засади просторового розвитку регіонів
Теорії регіонального розвитку обумовлюють необхідність 

визначитися з співвідношенням понять “розвиток” та “формування”, з 
врахуванням меж територій, щодо яких розглядаються проблеми ре
гіональної динаміки. В нашому розумінні ці категорії за своїм ви
значенням не співпадають, а визначають “явище” і “сутність” відтво- 
рювального процесу, який хоча і відповідає циклічному закону, але 
повинен бути у власній динаміці сталим і збалансованим.

Економічний розвиток окремого регіону, його конкурентні по
зиції не завжди забезпечують найбільш сприятливі умови для реалі
зації конкурентних переваг та власних економічних і соціальних інте
ресів. Така ситуація зумовлює необхідність налагодження партнерсь
ких стосунків з суміжними регіональними системами, або ж з іншими
-  несуміжними. Перше пов’язане з тим, що адміністративно-терито
ріальні одиниці різного ієрархічного рівня формують не тільки одно
рідні райони, а також вузлові соціально-економічні райони з цент
рами, що збирають або розподіляють ресурси чи інші потоки, що у 
свою чергу зумовлює розвиток міжрегіонального як внутрішнього, 
так і міжнародного співробітництва.

Міжрегіональне співробітництво у формі укрупненого району
вання і об’єднання для спільної господарської діяльності регіонів, чи 
їх суб’єктів господарювання створюють більш цілісний і комплекс
ний спільний потенціал. Створення такого плану просторових міжре
гіональних зв’язків сприятиме підвищенню конкурентоспроможності 
регіонів, які є складовими елементами такого об’єднання.

Формування партнерських зв’язків з іншими не суміжними 
регіональними системами обумовлюється не тільки об’єктивним фак
том діяльності регіону як повноцінного суб’єкта зовнішньоекономіч
них зв’язків, але й можливостями його інтеграцій у макрорегіональні 
економічні системи. Наприклад, до Асамблеї Європейських Регіонів 
(АЄР) увійшло 270 регіонів з усієї Європи, включаючи країни СНД 
(33 країни) та 16 міжрегіональних організацій. АЄР тісно співпрацює 
з Радою Європи та інституціями Європейського Союзу і підтримує 
постійні зв’язки з іншими міжрегіональними асоціаціями. Організова
на у 1985 році під назвою Ради Регіонів Європи. У статуті АЄР голов
на її мета визначається як “політичний голос регіонів Європи”.
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Складовою її діяльності є програми міжрегіонального співробітницт
ва, тобто єднати регіони Європи і надавати їм можливість брати 
участь у будівництві Європи та реалізації цілей європейської інте
грації. Серед завдань АЄР також сприяння регіоналізації в Європі та 
підтримка принципів субсидіарності та комплементаризму між місце
вим, регіональним і національними рівнями, а також наднаціональ
ним (європейським).

До основних ціле й АЄР відносяться: організація і розвиток спів
робітництва між усіма регіонами Європи, сприяння посилення полі
тичної ролі регіонів Європи, просування регіональної демократії з 
врахуванням існуючої різноманітності регіонів і відповідно до прин
ципів, визначених у декларації про регіоналізм у Європі, розробка 
спільних проектів у різних сферах і їх реалізація.

Представництво України в АЄР наступне: Одеська, Донецька, 
Львівська, Кіровоградська, Херсонська та Київська області. Найбільш 
активний діалог з АЄР веде Одеська область, яка є її членом з 1992 
року. Її співробітництво з АЄР полягає в наступному: участь у Гене
ральних Асамблеях АЄР, стажування фахівців ОДА в штаб-квартирі 
та секретаріаті АЄР, допомога АЄР щодо залучення до участі у що
річних Міжнародних форумах інвестицій та інновацій регіонів-членів 
та представників міжнародних інвестиційних компаній, участь у ро
боті 2-х комітетів Асамблеї: “Схід-Захід” та з питань культури, мо
лоді, спорту і засобів масової інформації, проведення в Одесі чергової 
пленарної сесії Комітету А “Інституційні справи” та міжнародної 
конференції “Декларація регіоналізму АЄР: оцінка 10 років про
гресу”, реалізація пілотного проекту АЄР “Аналіз стану економіки 
регіону та розробка рекомендацій щодо стратегії економічного роз
витку”.

Співпраця Донецької області з АЄР розпочалася у 2000 році, 
коли представники регіону взяли участь в Генеральній Асамблеї АЄР. 
У 2002 році приймається рішення про входження регіону в АЄР і про 
надання права голосу. Починаючи з 2006 року, представники області 
неодноразово брали участь в засіданнях Бюро і загальних зборах 
АЄР, а також здійснювали поїздки у штаб-квартиру АЄР у Страс
бурзі і Брюссельський офіс з метою вивчення моделей адміністратив
но-територіального устрою та можливостей їх адаптації до умов 
України, ознайомлення з діяльністю регіонів-членів АЄР і Європейсь
ких організацій, а також досвідом регіонів-членів ЕС або держав, які 
готують до приєднання.
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У 2002 році до діяльності АЄР приєдналася Львівщина. А з 2007 
року стала її повноправним членом. Співробітництво з АЄР було 
включено складовою частиною до Програми зовнішніх зв’язків, між
народної та промоційної діяльності Львівської області на 2008 рік. 
Рівень співпраці можна охарактеризувати наступним чином: візити 
делегації Львівської області до Генерального Секретаріату Асамблеї з 
метою забезпечення участі Львівської області в міжнародних та 
міжрегіональних асоціаціях, об’єднаннях та організаціях, візити поса
довців АЄР до Львівської області, залучення АЄР до організації між
народних економічних форумів у Львівській області, участь у про
грамі Асамблеї “Центуріо”, яку фінансує Європейський Союз і, яка 
полягає в обміні досвідом у галузях економічного розвитку, туризму 
та захисту довкілля.

У 2005 році з метою вивчення досвіду Європейських регіонів та 
подальшого розгортання Євроінтеграційних процесів повнопраним 
членом АЄР стала Кіровоградська область. Офіційна делегація Кіро
воградської області брала участь у засіданні Генеральної Асамблеї та 
Загальному Засіданні АЄР, а також у святкуванні 20-ої річниці ство
рення Асамблеї. В свою чергу область відвідував Генеральний Секре
тар АЄР для ознайомлення з її соціально-економічним потенціалом. 
Членські внески для області за оцінками представників місцевої вла
ди складають 5-7  тис. євро на рік, проте наразі відсутня інформація 
про будь-які здобутки області від статусу члена АЄР.

Разом з Кіровоградською областю у 2005 році статусу повно
правного члена АЄР набула Київська область. Делегація Київської 
області брала участь у засіданні Генеральної Асамблеї Регіонів “Від 
міграції до інтеграції: регіональні рішення Європейських викликів”.

Щодо Херсонської області, то окремим пунктом в реалізації 
програми інвестиційної привабливості Херсонської області на 
2008-2011 роки передбачено оплату членських внесків до бюджету 
АЄР у сумі 300,6 тис. грн. ,,

Хоча сьогодні ефективність участі українських регіонів в АЄР 
можна визначити як невисоку, однак здійснювана ними діяльність 
показує, що членство в АЄР використовується регіонами для власно
го позиціонування як повноправних учасників міжнародного співро
бітництва, суб’єктів макрорегіональних утворень.

АЄР є однією з наймасштабніших структур у Європі, які від
стоюють інтереси регіонів. Разом з тим існують і більш дрібні між

44

народні асоціації, створені для вирішення конкретних регіональних 
проблем. Прикладами таких утворень можуть бути:

1. Конференція периферійних приморських регіонів створена у 
1973 році, налічує понад 100 членів. Виконує дві основні функції: 
виступає за перенесення економічної активності з центральних до 
периферійних та приморських територій, а також сприяє спільним 
ініціативам, що базуються на використанні ресурсів приморських 
територій;

2. Робоча група традиційних індустріальних регіонів. Створена 
у 1984 році, об’єднує близько 20 регіонів Європи. Є класичним зраз
ком об’єднання за спільними інтересами. Основною її метою є обмін 
досвідом та зміцнення зв’язків між індустріальними регіонами, ло- 
біювання включення до нових пріоритетів структурних фондів фінан
сування регіонів з падінням виробництва промислової продукції;

3. “Чотири двигуни Європи” -  створена у 1988 році, об’єднує 
німецьку землю Баден-Вюртенберг, іспанську Каталонію, італійську 
Ломбардію і французький регіон Рон-Альпи. Основні напрямки спів
праці: розвиток транспортної інфраструктури та комунікацій, спів
праця у галузі нових технологій, освіти і науки. У 1995 році підпи
сано документ про спільну Європейську стратегію “Чотирьох двигу
нів Європи”.

Особливо яскравим прикладом регіональної інтеграції є форму
вання транскордонних макрорегіональних утворень. Транскордонне 
співробітництво в Україні реалізується у формі Єврорегіонів, яких за 
участю українських областей станом на кінець 2009 року створено 7. 
При цьому, на кордонах України з країнами-членами ЄС діють чоти
ри Єврорегіони: Карпатський Єврорегіон -  Польща, Словаччина, 
Угорщина, Румунія, Україна; Єврорегіон “Буг” -  Польща, Білорусь, 
Україна; Нижній Дунай - Молдова, Румунія, Україна; Верхній Прут -  
Молдова, Румунія, Україна. На північно-східному кордоні діють три 
Єврорегіони, які не мають спільного кордону з країнами ЄС: Євро
регіон “Дніпро” -  Україна, Росія, Білорусь; Єврорегіон “Слобожан
щина” -  Україна, Росія; Єврорегіон “Ярославна” -  Україна, Росія.

Розширюється географія експортно-імпортних операцій. Для 
окремих регіонів її розвиток представлений у додатку А. Специфіка 
зовнішньо- торговельних зв’язків враховує регіональні особливості, 
конкурентні переваги та напрями міжрегіональної співпраці та 
інтеграції.
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Особливості та перспективи міжрегіональних територіальних 
інтеграцій, входження регіональних систем до макрорегіональних 
утворень дають можливість представлення сучасного регіону як еле
мента глобальної просторово-економічної системи з відповідною 
структурою прямих і зворотних зв’язків (рис. 1.2).

Глобальна просторово-економічна 
система
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Рис. 1.2 Регіональна просторово-економічна система 
як складова глобальної економічної системи

Представлена на рисунку 1.2 регіональна просторово-економіч
на система як складова глобальної економічної системи є способом 
прямого впливу регіональних просторово-економічних систем на на
ціональні чи макрорегіональні просторові рівні, які здатні формувати 
власну економічну політику в глобальній економічній системі. Однак 
слід зауважити про відсутність можливого безпосереднього впливу 
регіональних просторово-економічних систем на глобальну еконо
мічну систему. Тим самим регіон повинен бути здатним забезпечити 
власну реакцію на впливи, які спровоковані глобальною економічною 
системою.

Представлені на рисунку 1.2 просторові зв’язки обумовлюють 
характер конкуренції регіонів за розширення регіонального простору 
на ринках матеріальних, сировинних, фінансових та інших ресурсів, 
інвестиційних та інноваційних можливостей як національних так і в 
межах макрорегіональних утворень чи глобальних просторово-еконо
мічних систем.
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В нашому розумінні процес формування регіонального еконо
мічного простору охоплює багатовекторний масив виробничих, фі
нансових, людських, природних, функціональних і інституціональних 
складових, де на основі використання ресурсного забезпечення реа
лізується життєвий цикл регіону. Зупиняючись на понятті цикліч
ності, слід наголосити, що аналіз економічних циклів в сучасній 
економіці вважається одним з найважливіших аспектів макроеконо- 
міки. Зміст аналізу економічних циклів або циклічних коливань в 
економіці починається з середини XIX століття, коли X. Кларк [186] 
висунув гіпотезу, що певний проміжок між світовими економічними 
катастрофами, які відбулися в 1793 і 1847 рр., є не випадковим, і 
повинні існувати причини, які викликали подібні катастрофи [186, 
с. 256-257]. З того часу представники різних шкіл і напрямів по- 
різному пояснюють причини і механізми циклічних коливань в ході 
економічного розвитку.

Слід зауважити, що на початку свого розвитку теорії еконо
мічних циклів в основному використовували екзогенні концепції, які 
пояснювали циклічні коливання на основі впливу зовнішніх по від
ношенню до економічної системи факторів. Зміст цього полягає у до
мінуючому на той час становищі неокласичної школи з її основами та 
постулатами загальної економічної рівноваги й автоматичного при
стосування ринкової економіки до будь-яких порушень попиту та 
пропозиції (див. п. 1.2). Прикладом може слугувати концепція пред
ставників неокласичної школи батька та сина Джевонсонів [186], у 
відповідності з якою закономірність початку економічного циклу 
визначається змінами сонячної активності, що впливає на урожай
ність року, який розглядається [186, с. 266-268].

Продовжуючи дослідження Джевонсонів, А. Л. Чижевський про
вів дослідження середньотермінових циклів. Він пов’язував їх періо
дизацію аналогічно з циклічними коливаннями сонячної активності. 
Це дозволило йому вважати кожний цикл історичних подій всезагаль- 
ним. Чижевський пояснював їх збіг безпосереднім впливом активно
сті сонця на інтенсивність психічної діяльності людей, ступінь їх збу
дження та агресивності [282].

Загалом будь-які явища, природні процеси, суспільний розвиток, 
процес мислення піддаються циклічному підходу їх опису за допомо
гою загальної теорії циклу (ЗТЦ). Будь-яке явище чи процес є резуль
татом певної взаємодії, яка відбувається за окремими квантами. Про
цес спостереження дає можливість отримати певні статистичні ма-
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сиви, що піддаються опрацюванню з метою отримання певного детер
мінізму в масі однорідних чи різнорідних спостережень за певними 
явищем або процесом. Таким чином, вирізняють два аспекти [224, 
с. 348-357]:

-  допускається існування статистичної закономірності — форми 
причинного зв’язку повторювальних явищ циклічного процесу, при 
якому у відповідності з ЗТЦ стан об’єкта і всі його наступні стани 
визначаються лише з певною ймовірністю;

-  для зазначеної статистичної закономірності визначається пев
на конкретна форма усталеного закону розподілу.

Слід відзначити, що в загальній теорії циклів використовується 
методологічна аксіоматична основа, яка дозволяє підійти до стати
стики одиничного, тобто до дослідження одноразових і довготермі
нових явищ й процесів. Цикл взаємодії об’єкта самого з собою через 
динаміку внутрішніх протиріч сприймається за дедуктивний початок. 
Тоді в теорії циклів виникає завдання ідентифікації цього циклу за 
реальними проявами.

Сучасна наука стверджує, що за рахунок співставлення резуль
татів досліджень різномасштабних і різнорідних циклів отримано 
можливий процес ідентифікації відносно будь-якої математичної кон
струкції при використанні універсального методу прямого моделю
вання Рене Декарта, що виконується за наступною схемою [230, 
с. 214-217]: задача функціонування будь-якого виду зводиться до 
математичної задачі моделювання; математична задача моделювання 
зводиться до алгебраїчної задачі; будь-яка алгебраїчна задача зво
диться до єдиного рішення.

Ключем до укладання цього алгебраїчного рівняння є біотехніч- 
ний закон: дія не дорівнює протидії. Такий висновок, на думку на
уковців, поширюється і на основі квантів циклічних взаємодій і 
стверджується, що сам біотехнічний закон характеризує повний цикл 
або його частину. Із ЗТЦ можливі тіф.ки два види зміни сил дії і 
протидії в циклі взаємодії: зміна їх напрямку, зміна значень даних 
сил. За умови, якщо напрямок сил не змінюється, наприклад, сили дії 
і протидії орієнтовані відносно хронології часу, тоді структуру вза
ємодії можна розглядати як явище чи процес в еволюційній динаміці. 
Таким чином, якщо реальні явища не змінюють напрямку власних 
сил (за певний проміжок часу дослідження відносно довготривалої
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взаємодії), то зміну значень сил взаємодії можна змоделювати за до
помогою згадуваного біотехнічного закону.

Використовуючи дослідження Ю. Н. Соколова [220] та П. М. Ма- 
зуркіна [150], можна прийти до певного логічного висновку, що в 
основі протиріччя кванта взаємодії лежить нерівність дії і протидії 
(на даний проміжок часу), характерним є зміщення часу і простору, 
тобто зміна себе та іншого.

П. М. Мазуркін стверджує, що реальні цикли відрізняються від 
ідеальних власне зміщенням прояву дії і протидії, тобто в тримірному 
просторі і хронологічному часі завжди між дією і протидією спостері
гається певне зміщення (запізнення протидії, а не випередження) 
[150].

Слід відзначити, що при дослідженні реальних циклів можуть 
виникнути певні небезпечні моменти щодо виміру:

-  кванти взаємодії настільки швидкоплинні, що можуть бути 
прийняті за одночасне явище;

-  квант взаємодії настільки тривалий, що процес виміру може 
не бути сприйнятим.

Звідси виникає складність співрозмірності між квантом вза
ємодії і проміжком часу дослідження. В реальній дійсності вони кіль
кісно не рівні, а їх взаємодія розтягнута в часі, оскільки будь-яка вза
ємодія не миттєва, а сама має тривалість в часі й просторі. Крім пара
метрів циклу виділяються також і фази циклу. За умовою ідеального 
циклу розрізняють наступні фази: зародження, розвитку, занепаду, 
загибелі. Ці частини ідеального, відповідного і реального циклу нази
вають елементарними фрагментами.

Якщо проводити певне виділення частин будь-якої довжини, то 
ці частини будуть являти собою фрагменти циклу. У статистичній 
теорії циклу (СТЦ) елементарні фрагменти занепаду і загибелі опи
суються законом експоненціальної загибелі, який запропонований в 
економічній науці Парето [39, с. 235-237].

Закон Парето тлумачить, що доходи розподіляються залежно від 
величини співвідношення доходу і кількості осіб, що його отриму
ють. Він описується рівнянням:

М = А х х - т ,  (1-2)
або у вигляді

І§ = 1§л- т\%хІ§М = 1§А -  т І£Х , (1.3)
де х  -  змінна величина доходу,
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ІУ- чисельність осіб з доходом, рівним або вищим X,
А і т -  коефіцієнти рівняння.

При цьому Парето встановив, що розподіл доходів, вищий пев
ної величини х, -  зберігає стійкість. Під час проведення власних до
сліджень Парето базувався на тому, що головним при розподілі 
доходів є принцип нерівномірного розподілення природних людських 
здібностей, а не соціальні умови. З чого виходив висновок про об’єк
тивний характер закону Парето і про неможливість змінити принцип 
розподілення шляхом соціальних змін [39, с. 242-251].

В СТЦ термінологічно під змістом загибелі розуміється не припи
нення існування, а процес наближення до акту загибелі (смерті). Ана
логічно, в точці зародження циклу слід виділити момент виникнення, 
тобто самонародження того чи іншого явища або процесу.

Тоді у схемі ідеального циклу з ’являться елементарні фрагменти, 
які створюють різновид форм реальних циклів: народження (виник
нення), зародження (за законом лінійного чи показового росту), 
підйом чи ріст (як правило логістичний ріст), зрілість (стійкий і ста
більний розвиток на одному кількісному рівні, передусім за рахунок 
пристосовуваності структури циклу до зовнішніх впливів від інших 
циклів), спад чи занепад (частіше за все відповідає експоненціальній 
загибелі, але може відбутися і катастрофічна загибель), загибель (кри
зове прискорення аномального руху до смерті), смерть (акт при
пинення процесу, тобто ланцюга подій).

Найбільш часто використовуваний в економічних дослідженнях 
розподіл Гауса, як стійкий закон, характерний тим, що значення сил 
дій і протидій в ньому змінюються аналогічним порядком, як це опи
сано в ідеальному циклі, тобто дзеркально симетрично точці макси
муму сил дії (чи мінімуму сили протидії) [133, с. 312-323].

Звідси можна констатувати, що розподіл Гауса, який широко ви
користовується в економіці для прогнозування змін економічних 
процесів, є відображенням ідеального циклу на вісі часу, тобто дотри
мується принцип симетричності сил дії і Протидії, а при повній 
симетрії імпульси сил дії та протидії рівні.

З середини 60-х років Б. Мандельброт [152] в економіці започат
кував використання стійкого закону розподілу. Оскільки будь-який 
закон статистичного розподілу є деформованим, тобто він є асимет
ричним циклом взаємодії. При збереженні рівності імпульсу сил, а в 
більш загальних випадках -  моменту сил, кількості руху, енергії чи
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навіть енергетичного імпульсу, асиметричність відбувається внаслі
док різної динаміки сил взаємодії.

Цикл першого типу утворюється при вибуховому рості дії сили і 
повільно наростаючій силі протидії, а графік циклу п’ятого типу, 
навпаки, утворюється при повільному рості сили дії і різкої загибелі 
сили протидії. Цикли другого і четвертого типів мають проміжне по
ложення, а цикл нормального розподілу є повністю симетричним 
циклом третього типу. Цикл нульового типу (миттєве досягнення 
зрілості) характеризує революційну стрибкоподібну зміну по вісі 
ординат, а цикл шостого типу в момент миттєвої смерті після зрілості 
зразу ж до смерті може описати як природні, так і штучні катастрофи. 
Реальні явища і процеси описуються асиметричними циклами дру
гого і четвертого типів [152, с. 289-295].

Підсумовуючи, можемо констатувати, що ідеальний цикл і нор
мальний закон розподілу майже ідентичні і в більшості випадків ха
рактеризують явища та процеси з неживої природи і техніки. Дефор
мовані цикли і асиметричні закони розподілу переважно застосовую
ться до соціальних, економічних явищ і процесів.

Якщо розглянути будь-який ідеальний цикл, тоді його реальний 
прояв можна отримати тільки у вигляді певного кадру, який охоплює 
досліджуваний фрагмент циклу. Причому такий фрагмент має період 
дослідження, що в більшості випадків набагато менший від періоду 
циклу.

Такі фрагменти можна представити на різних фазах циклу вза
ємодії. Можливе й інше ставлення щодо дослідження циклічності, 
тобто послідовності циклів, коли період виміру постійний. При цьому 
дослідницький фрагмент повинен знаходитися на одному місці, а 
реальний процес, який є динамічним, дискретно чи безперервно про
ходить крізь вікно досліджуваного фрагмента.

У своїх дослідженнях П. М. Мазуркін [150] схильний ствер
джувати, що ілюстрації циклів взаємодії, виконані у вигляді кадрів, і 
прояв тих фрагментів невідомого циклу, які досліджуються, дозволяє 
з успіхом підійти до завдання статистичного моделювання. При цьо
му він наголошує на тому факті, що в основі будь-яких реальних 
явищ і процесів лежить цикл взаємодії. Процесом ідентифікації циклу 
називають зміст відновлення математичних моделей у відповідності з 
минулою кількісною інформацією з використанням ідеальних чи де
формованих циклів. Аналітичне рівняння ідеального циклу одно
значно визначає траєкторію руху об’єкта дослідження, при цьому

51



справа стосується реальних явищ ідеального циклу. Але ці явища 
можуть охоплювати тільки фрагменти одного циклу. При збільшенні 
періоду дослідження, якщо не володіти принципом циклічності, то на 
основі апроксимації можна отримати різні за конструкцією алге
браїчні моделі.

Із збільшенням часу вивчення створюється великий фрагмент 
циклу. Слід відзначити, що складніше апроксимувати фрагменти цик
лу, якщо вони включають в себе точки між фазами циклу взаємодії. 
Для цього можна використати математичний інструментарій законів 
Камєнєва, Перла, Гомперца [223, с. 107-115]. В подальшому, збіль
шуючи період дослідження, в кадр можуть попасти декілька фаз вза
ємодії. Незнання циклу може змусити апроксимувати криву рівнян
ням параболи, кубічним рівнянням або поліномом вільного ступеня.

З формуванням теорії ймовірності як самостійного розділу мате
матики і введення нею в обіг особливого поняття незалежності випад
кових величин спричинили ряд досліджень, за результатами яких 
стало зрозуміло, що умова незалежності випадкових величин не є 
необхідною. В результаті з ’явилися так звані ланцюги Маркова [223, 
с. 168-178]. Це стало означати, що попередній цикл (як попередня 
історія) впливає на наступні цикли.

Використовуючи принципи прямого моделювання Декарта, в 
обіг введена алгебраїчна формула, що може бути використана для 
більшості множини законів розподілу. Причому ця формула дається й 
ідентифікується за циклом і її реальним “деформованим” проявом як 
кінцевий чисельний розв’язок. Вона описує будь-які варіації графіків 
циклічних проявів і характеризує собою будь-який відомий закон 
розподілу. За її допомогою в математичному моделюванні є можли
вість оминути етап факторного, кореляційного, дисперсного й інших 
методів аналізу і безпосередньо перейти до структурно-параметрич
ної ідентифікації при регресійному однофакторному і багатофактор- 
ному аналізі [100, с. 362-369].

Біотехнічний закон, який широко використовується з метою по
яснення ідеального циклу та ЗТЦ, може використовуватися з метою 
моделювання економічних процесів, оскільки він характеризує харак
тер взаємодії й відносний зміст сили дії та протидії [100, с. 405-418].

Вищезазначений закон представляється у вигляді універсальної 
формули:

У = ахх “г е х р (-а 3*а4), (1.4)
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де у -  досліджувальний показник, 
х -зм ін н а , що впливає, 
аі,а2,аз,а4-  параметри моделі.
Реальні процеси і явища повністю відповідають моделі, що 

описана вказаною формулою при різних значеннях параметрів моде
лі, які відрізняються від одиниці. Відповідно реальні цикли стають 
ніби як деформованими циклами ідеального циклу, які в свою чергу є 
ідеальними колами, або синусоїдами, що описують взаємодію сил дії 
і протидії.

На відміну від наведених концепцій, класики економічної науки
А. Сміт, Д. Рікардо, Ж. Б. Сей взагалі відкидали можливість всеохоп- 
люючих економічних кризових явищ і стверджували, що загалом не 
існує обмежень для накопичення капіталу і зростання виробництва, 
оскільки цей процес не скорочує суспільного споживання (споживан
ня багатими може заміщуватися споживанням менш заможних про
шарків населення). Можлива ж поява часткових кризових явищ пере
виробництва пояснювалася класиками неправильним розподілом ре
сурсів і порушенням балансу між різними галузями виробництва, що 
відновлюється самим процесом розвитку ринкової економіки [275, 
с. 96-98].

На відміну від вищезазначених класиків, Г. Мальту і С. Сісмонді 
визнавали неминучість кризових явищ і пов’язували їх з недостатнім 
сукупним попитом на вироблені товари. Мальту при цьому був 
схильний вважати, що джерелом недостатнього попиту є перенакопи- 
чення капіталів, а С. Сісмонді -  недоспоживання працюючих в 
результаті більш повільного росту доходів у порівнянні з ростом 
товарних мас і капіталістів у зв’язку з накопиченням капіталів. Але ці 
науковці недооцінювали інвестиційну складову сукупного попиту 
[275, с. 156-166].

У США протягом десятків років проблематика економічних 
циклів досліджувалася під егідою Національного Бюро економічних 
досліджень. Результатом роботи американських економістів стало в 
тому числі й визначення економічного циклу: “Економічні цикли -  це 
тип коливань у сукупній економічній активності націй; цикл скла
дається з підйому, що спостерігається в багатьох сферах економічної 
діяльності, який змінюється також загальним для всієї економіки пе
ріодом спаду, скороченням виробництва з наступним пожвавленням і 
переходом у фазу підйому наступного циклу; така зміна фаз є повто
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рювальною, але не обов’язково періодичною. Всі цикли взаємопо
в’язані: закінчення одного співпадає з початком іншого” [325].

Результати теоретичних досліджень дають можливість ствер
джувати про існування в економічних явищах і процесах цілої мно
жини різних за тривалістю циклів. Відповідно проблематика їх спів
відношення ставить необхідно об’єктивне завдання проведення кла
сифікації циклів.

При проведенні аналізу публікацій в економічній літературі ви
діляють: цикли Кітчіна, ділові цикли, ритми Кузнеця, довгі хвилі 
Кондратьєва, цикли Модельського, 300-літні цикли К. Джоєля і
В. Шерера, цивілізаційні цикли [273].

Зупинимось на проведенні порівняльної характеристики змісту 
кожного з вище названих циклів. Цикли Дж. Кітчіна виділяють як 
особливий тип циклічних коливань економічної кон’юнктури і харак
теризують в якості більш стиснутого за часом торговельно-проми- 
слового циклу. Його тривалість 40-59 місяців і проявляється він в ко
ливаннях товарно-матеріальних запасів підприємств. Вагомий висно
вок, до якого прийшов Кітчін, полягав в тому, що загалом торговель
но-промисловий цикл є сукупністю 2-3-х малих циклів.

Діловий цикл протяжністю 7-11 років характеризується заміною 
морально застарілого обладнання на промислових підприємствах без 
серйозних змін в існуючій технологічній парадигмі. В межах ділових 
циклів виділяють існування “малих ділових циклів” періодичністю 
3-5, 7-8, 10-12 років [347].

Російський економіст А. Гельфанд вперше оприлюднив положен
ня про те, що капіталістичному господарству притаманні довготер
мінові періоди економічної експансії, спаду і застою. Тим самим він 
спричинив розвиток декількох напрямів у дослідженні так званих 
довгих хвиль: початку інноваційних монетарних теорій, суперечок 
щодо ендогенного чи екзогенного характеру механізмів виникнення 
циклічних коливань [187, с. 326-328]. ^

Голландський економіст Якоба Ван Дійона стверджує, що впер
ше думка про існування довгих хвиль з ’явилася в середині XIX сто
ліття в праці англійського економіста Хайла Кларка, яка датується 
1847 роком [333].

Всі теорії довгих хвиль можна умовно поділити на наступні гру
пи [275, с. 385-398]:
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-  в якості причини коливань розглядають особливості розвит
ку продуктивних сил (засобів виробництва і робочої сили). При цьо
му деякі науковці (Й. Шупетер, Г. Менш, А. Клайнкнехт) першочер
гове значення надають закономірностям руху основного капіталу, 
техніки, інноваційних процесів, інші (К. Фрімен, П. Боккар, 
Дж. Кларк) абсолютизують динаміку змінного капіталу, робочої си
ли, бачать причину довготривалих коливань в демографічних і мігра
ційних явищах чи особливостях відтворення в сільському господар
стві або добувній промисловості;

-  першопричину довготермінових хвиль вбачає у сфері обігу, а 
кризові явища обумовлюють як результат порушень у сфері 
кредитно-грошових відносин (У. Ростоу, Л. Леві, І. Фішер);

-  представлена соціологічними і інституціональними концеп
ціями (К. Перес-Перес, Й. Міліндорфер, С. Вібе).

Ці теорії є моновказівними, оскільки намагаються пояснити при
чини циклічності в тому чи іншому механізмі, що слугує джерелом 
коливань, які поширюються на всі сфери відносин в суспільстві: еко
номічні, соціальні і політичні.

Проблематика існування та класифікації довготермінових 
хвиль досліджувалася багатьма вченими, в тому числі і Делбеке, який 
в основу власної класифікації поклав відокремлення головного факто
ра, що обумовлює довгохвильові коливання. У відповідності з цією 
класифікацією серед теорій довгих хвиль розглядають [319]:

-  монетарні і кредитні концепції, у відповідності з якими клю
чову роль у виникненні довготермінових коливань відіграють 
грошово-кредитні фактори;

-  концепції, які розглядають в якості основного фактора, що по
роджує довгохвильові коливання, змінну інтенсивність у від
творенні капітальних засобів. До їх числа відносять теорії 
Кондратьєва, Менделя, Форрестра;

-  теорії, які розглядають в якості головних причин, що поро
джують довгі хвилі, коливання в пропозиції окремих факторів 
виробництва, які й викликають довготермінові відхилення від 
тренду економічного розвитку. До них Делбеке відносить 
концепції Фрімена (про чергування нестачі і надлишку праці), 
Ростоу (про нестачу та надлишок харчів та сировини). Сюди ж 
можна віднести і теорію Крейда і Уатта, яка пов’язує перехід

55



до чергової довгої хвилі з вичерпанням одного з домінуючих 
енергоносіїв і освоєння нового;

-  неошумпетеріанські концепції, що акцентують увагу на пере
ході економічної системи з одного рівновісного стану в інший 
в кожній довгій хвилі. Слід відзначити, що особливе значення 
в цих теоріях надається кластерним нововведенням, які скла
дають матеріальну основу такого переходу. До їх числа відно
сяться концепції Менша, Вейліха, Уордла, Війкампа, Ньюкам- 
па;

-  інституціональні концепції, у відповідності з якими довгі хви
лі породжуються особливостями господарських і політичних 
інститутів. До цього класу теорій відносяться теорії Пере- 
Перес, Чіндлера, Калецького, Скрепанті;

-  еклектичні теорії -  теорії, що об’єднюють різнопланові під
ходи до визначення змісту появи, існування і зміни довгих 
хвиль (теорії Ван Дійон, Піатьєра).

Завдяки науковим дослідженням Гольдштейна, існує інша кон
цепція довгих хвиль:

1. Концепція інвестицій (Кондратьєв, Форрестре, Стерман), у 
відповідності з якою довга хвиля визначається перенакопи- 
ченням, яке відбувається періодично, з наступним знеці
нюванням капітальних благ довготривалого користування 
(каналів, залізних доріг і т. п.).

2. Інноваційна концепція (Шумпетер, Менш, Фріман), у відпо
відності з якою ключову роль у створенні довготермінових 
хвиль відіграють кластери нововведень, що створюють домі
нантний сектор в економіці, розширення якого обумовлює від
повідну довгу хвилю економічної кон’юнктури.

3. Теорія капіталістичних криз (Мендель, Дей), у відповідності з 
якою тенденція норми прибутку до зниження викликає кризу, 
яка долається завдяки екзогенним щодо капіталістичної 
економіки факторам.

Слід зазначити, що Гольдштейн, як і Делбеке, використовує 
еклектичний підхід і виділяє змішані концепції, що об’єднують пер
шу і другу (Ростоу, Дійон), другу і третю (Клайкнехт), розширену 
інтерпретацію “циклів військової гегемонії-” (Хопкінс, Волерштайн, 
Баскюет).

56

С. П. Аукуціонек і О. В. Бєлянова запропонували класифікувати 
довготермінові хвилі на нововведенські, структурні та концепції в 
руслі “історичного підходу” [274, с. 377-378].

Н. Д. Кондратьєв [119] вперше представив проблему великих 
циклів економічної кон’юнктури в 1922 році в роботі “Світове госпо
дарство і його кон’юнктура в час і після війни”, яка, як визнав автор, 
ґрунтувалася лише тільки на окремих даних.

Н. Д. Кондратьєв намагався створити універсальну концепцію, 
яка б охоплювала всі види циклічних коливань і була б придатна для 
побудови як короткотермінових прогнозів, так і прогнозів розвитку 
економіки на довготермінову перспективу. У своїх працях він закрі
пив гіпотезу про існування довготермінових циклічних коливань ве
ликим статистичним матеріалом і використанням нових для того часу 
методів аналізу часових рядів.

Він також вперше представив ендогенний характер довготермі
нових коливань. У власній концепції Кондратьєв не зупиняється на 
одному поясненні циклічності, а використовує спосіб виробництва як 
комплекс всіх науково-технічних, економічних, політичних, соціаль
них умов.

Н. Д. Кондратьєв пише, що хвилеподібні рухи -  це процес відхи
лення від стану рівноваги, до якого прагне ринкова економіка, і ста
вить питання про існування декількох рівновісних станів, а, відпо
відно, і про можливості декількох типів коливальних рухів. Це рівно
вага “першого, другого і третього порядків”, відхилення від яких 
породжують, відповідно, малі, середні й великі цикли. Відхилення від 
рівноваги першого порядку між звичайною ринковою пропозицією 
породжують короткотермінові коливання. Рівновага другого порядку 
досягається у процесі формування цін виробництва шляхом міжгалу
зевого перетікання капіталу, що вкладається в устаткування, і відхи
лення від нього пов’язане з середніми циклами [119, с. 256-278].

Рівновага третього порядку, що стосується основних капіталь
них благ (промислові споруди, інфраструктурні будови, кваліфіко
вана робоча сила), також періодично порушується, звідси і виникає 
необхідність створення нового запасу (оновлення) основних капіталь
них благ, які б відповідали новому технічному способу виробництва, 
що складається. Власне, таке оновлення, що відображає рух НТР, 
проходить не плавно, а поштовхами і є матеріальною основою вели
ких циклів кон’юнктури.
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Власне, Н. Д. Кондратьев пояснював існування феномена довгих 
хвиль в самому відтворювальному процесі, включивши в основу дов
гої хвилі всю суму капітальних і трудових ресурсів (галузеву структу
ру виробництва, існуючу сировинну базу, джерела енергії, ціни, зай
нятість, суспільні інститути, стан кредитно-грошової системи). У 
своїй концепції він створив широку картину взаємопов’язаних про
цесів в економіці та в суспільстві [119, с. 326-344].

Кейнсіанська школа також намагалася пояснити зміст циклічних 
коливань та механізм їх пом’якшення, оскільки економічна криза 
1929-1933-х років показала нездатність домінантного на той час нео
класичного напрямку запропонувати глобальні антикризові рішення. 
Як вже відзначалося в першому розділі роботи, кейнсіанська школа 
пояснювала механізм капіталістичного господарювання в цілому, 
причини його відхилення від стану рівноваги, а також описувала 
механізми державного втручання в процес відтворення. Кейнсіанська 
теорія розглядає цикл як результат взаємодії між рухом національ
ного доходу (НД), споживання і накопичення капіталу, що форму
ється динамікою ефективного попиту, яка визначається функціями 
попиту і інвестицій. Така взаємодія розглядається з точки зору уста
лених зв’язків, які характеризуються коефіцієнтами мультиплікатора 
(залежність приросту НД від приросту інвестицій) і акселератора 
(залежність інвестицій від приросту НД). Звідси кейнсіанська школа 
вважає, що причиною циклічного розвитку є інвестиційний імпульс 
[172, 247-259].

Слід зупинитися на кейнсіанській теорії Джакоба Ван Дайна що
до природи циклу, де в якості механізму циклічних коливань запро
понований механізм: інновації життєвого циклу та інвестиції в 
інфраструктуру. Хоча і вважається, що теорія Ван Дайна є внутріш
ньо неузгодженою, але його теорія відокремлюється включенням в 
проблематику циклічних коливань інфраструктурної складової. Інно
ваціям надається ініціатива в утворенні циклічних коливань і, надалі, 
за допомогою сил життєвого циклу здійснюються інфраструктурні 
інвестиції. Вказується на наявність зворотного зв’язку та вплив 
інфраструктури на динаміку потреб самої економіки [333].

Ван Дайн досліджує місце і роль інфраструктури у взаємо
відношенні макро і мікрорівнів. Дотримуючись твердження про пер- 
шопричинність інновацій, з тимчасової точки зору мікрорівень, пред
ставлений галузевими ринками чи фірмами, ініціює відповідні зміни 
в динаміці господарської системи, провокуючи у фазі пожвавлення і
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підйому капіталовкладення в інфраструктуру. Масштаб розширення 
інфраструктури володіє кількісними і просторовими та якісними 
характеристиками з точки зору впливу на галузеву структуру еко
номіки.

Передбачаючи, що нове капіталовкладення в інфраструктуру 
означає створення її повністю оновленою, слід співвідносити ма
сштаб і часові характеристики необхідних інноваціям змін -  з одного 
боку, і віддачу від останніх -  з іншого. Слід вважати, що перед інфра
структурою стоїть завдання уніфікації всієї структури національної 
економіки територіально і якісно. Але з іншого боку, інфраструктур- 
не забезпечення повинно узгоджуватися з закономірністю розвитку 
макрогенерацій, природа розвитку і технічний рівень яких обумовлю
ють порядок і динаміку використання обмежених ресурсів.

Відомо, що не всяке нововведення відповідає технічним вимо
гам існуючої структури економіки і витрати на його впровадження 
можуть виявитися занадто високими. Тобто, необхідна певна критич
на маса якісних змін, що відповідає даній інновації. Не виключений і 
інший характер подій, коли нововведення може ініціювати появу 
відповідного елементу інфраструктури, а це може передбачати засто
сування цієї інновації набагато ширше. Інфраструктура може впли
нути на параметри селективного середовища. А в перспективі це 
може означати зміну потенціалу фірм.

Інший представник кейнсіанської школи, Л. Пігу причини ко
ливань розкладає на імпульси, які дають початок руху, і умови, що 
визначають спосіб реагування економіки на початкові імпульси. Про
водячи аналогію між таким підходом та еволюційною теорією, він 
стверджує, що імпульси -  це варіації в очікуванні прибутку. Види 
імпульсів зводяться до змін в грошово-кредитній сфері, до реальних 
чи психологічних факторів. Психологічні фактори представляються 
як помилки оптимізму і помилки песимізму, при цьому види помилок 
змінюють одна одну в динамічному розвитку економіки. Помилки, 
пов’язані між собою, здатні посилювати одна одну, та походять вони 
від багаточисельних учасників ринку, пов’язаних з новими товарами, 
періодом часу, який необхідний для виробництва довготермінових 
благ [220].

Інструментами для помилкових дій можуть бути рутина ком
паній та процедура пошуку. Можливість помилки відповідає ризику 
втратити зміст усталеної рутини і неможливість знайти йому необ
хідної заміни. Критерій для зміни рутини -  це норма прибутку, що
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очікується у зв’язку з конкретним імпульсом. Тим самим періодична 
зміна помилок не виключає періодичності самих імпульсів. Серед 
приведених імпульсів нечітко виділено те, що специфіка суб’єктів 
економічної діяльності, тобто потенційна можливість помилитися має 
місце при утворенні циклічних коливань. Виключаючи дію монетар
них і реальних факторів, можна констатувати, що Пігу частково пред
ставив участь фірм в циклічному коливанні економіки. Вочевидь, що 
циклічні коливання в даному випадку пов’язані з виникненням потен
ційних можливостей в економіці, а саме: завдання кожної конкретної 
фірми оцінити кордони розвитку старих рутин і перспективи нових.

Крім змінних рутин і результативності пошуку, включено селек
тивне середовище -  умова реалізації динамічних змін, тим самим не 
виключається вплив ринкової кон’юнктури. Звідси отримаємо лан
цюг: імпульс -  психологічна помилка -  процедура пошуку -  зміна 
рутини -  зміна структури галузевого ринку -  зміни в рамках від
повідної фази структури макрогенерацій. Реакція на імпульс про
ходить як процес адаптації фірм до потенційних можливостей 
кон’юнктури: як фінансових, так і організаційних складових транс
формаційних витрат. Тим самим є можливість розгляду на базі ево
люційної теорії динамічних змін та кейнсіанських підходів міжрів- 
невої дії в рамках національної економіки щодо визначення причин 
циклічних коливань в економіці.

Кейнсіанська теорія циклу слугувала основою державної аци
клічної політики, розрахованої на розширення сукупного попиту в 
періоди криз і обмеження в періоди підйомів. Бюджетна і кредитно- 
грошова політика, хоча їх ефективність об’єктивно обмежена ростом 
інфляції, пропозицією грошей і вони не можуть подолати внутрішні 
причини циклічного коливання економіки, вважалися основним 
інструментами ациклічного регулювання в кейнсіанській теорії.

Кризові явища 70-х років XX століття поставили під сумнів 
зміст кейнсіанського підходу щодо ациклічного регулювання і поси
лили розвиток монетарної теорії циклів М. Фрїдмена [151]. Згідно з 
цією теорією, причини циклічного економічного розвитку і пов’язані 
з цим кризи, інфляції, безробіття є результатом неправильної грошо
вої політики держави, яка проявляється у невідповідності грошової 
маси темпам росту ВНП, звідси -  необхідність суворого регулювання 
грошової маси, яка передбачає 3-5%  величину її зростання. При 
проведенні порівняльного аналізу теорія М. Фрідмена [269] і 
Дж. Кейнса [111] базуються на спільних базових постулатах.
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В цей же час з ’явилася і теорія реальних циклів, яка грунтується 
на класичних традиціях. Представники нової теорії реальних циклів 
Кюдланд і Прескотт запропонували новий опис економічного циклу, 
який базується на оптимальній поведінці економічних агентів в умо
вах раціональних очікувань [138, с. 43-57]. Тобто, вони намагалися 
пояснити всі економічні коливання економіки як збалансоване явище, 
їх основний принцип полягає в тому, що основним джерелом еко
номічних коливань повинні вважатися зміни продуктивності праці чи 
будь-яких інших факторів, що мають “реальний” характер, наприк
лад, ціни на нафту. Разом з неокласичними тлумаченнями змісту 
економічних циклів існує і неокейнсіанський підхід до їх пояснення. 
Так представники неокейнсіанської школи наполягають, що концеп
ції Кюдланда і Прескотта не пояснюють змісту та причин “великої 
депресії” [138, с. 66-69]. Ідеї Дж. Кейнса прийняли новий вид і стали 
використовуватися в моделях, що базуються на оптимальній поведін
ці економічних агентів і раціональних очікувань з використанням 
головних постулатів кейнсіанської теорії: економіка не знаходиться в 
рівновазі і в кожний даний момент часу її рухає попит, а не продук
тивність праці.

Одна з проблем довгих хвиль стосується розміру їх періоду. Різ
ниця в періодизації має під собою реальну емпіричну базу, оскільки 
кожний з економічних показників довгохвильового періоду має влас
ну природу і свою динаміку. Кожен з авторів досліджує динаміку 
окремих факторів, які, як правило, і приймаються за причину довгих 
хвиль.

У світовій науковій думці стосовно довготермінових хвиль існу
ють твердження щодо надто довгих тенденцій економічної і політич
ної динаміки. Так, Ф. Бродель виділяє “вікову тенденцію” тривалістю 
100-150 років в об’ємах ВНП, чисельності населення і рівня доходу 
на душу населення. Бродель описує історію економічного прогресу як 
схему взаємодії вікової тенденції з циклами меншої протяжності [21, 
с. 74-75].

Г. Снукс проводив дослідження хвиль протяжністю 400 років в 
показниках сільськогосподарських цін, кількості населення і ВВП на 
душу населення [119, с. 122-124]. С. Меншиков та Л. Клименко про
довжили аналіз довгих хвиль в темпах приросту промислової продук
ції з періодом в 100 років і більше. Цикли в світовій політиці протяж
ністю від 90 до 122 років, пов’язані з періодами глобальних світових
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війн та встановленням світової політико-економічної сили, були 
виявлені і в дослідженнях Дж. Модельського. Р. Стокер показав, що 
тип економіки в різних фазах цього циклу різний: фаза вільної 
торгівлі -  це, передусім, економіка пропозиції, а фаза регулювання -  
це економіка попиту [119, с. 226-238].

За даними Фонду, по вивченню економічних циклів (США), роз
різняють 75 видів циклів загальноділової активності протяжністю від 
16 до 60 років і 23 циклів хвильового характеру від 35 до 108 років. 
Усього ж виявлено 1380 різновидів економічних циклів протяжністю 
від 20 годин до 700 років [230].

Кожний вид економічних циклів безпосередньо впливає на 
характеристики інших видів економічних коливань. Це може озна
чати, що довга хвиля -  не тільки надбудова над середніми циклами, 
що впливає на їх характеристики. Характер кожної довгої хвилі 
визначається більшою мірою особливостями протікання циклів мен
шої тривалості, що входять в неї. Тому є необхідним вивчати і дослі
джувати економічні коливання з врахуванням їх взаємодії.

Ідея щодо взаємозв’язку циклів покладена в основу побудови 
різного виду мультициклічних моделей. Ця проблематика мульти- 
циклічності економічної динаміки була представлена у працях Дж. 
Форрестера [265] і Б. Беррі [319], які вивчили взаємодію між хвилями 
різних довжин. Дослідження порівняльної тривалості дії фаз підйому 
та рецесії у Торпа і Кондратьєва носили скоріше емпіричний характер 
і не були доведені до стадії теоретичної моделі.

Математичне обгрунтування взаємодії між циклічними процеса
ми різної тривалості було проведено І.Е. Слуцьким. Проводячи мате
матичний аналіз циклічних процесів, він зробив наступні висновки 
[236]:

-  додавання випадкових величин породжує хвилеподібні ряди, 
що мають тенденцію протягом більшої чи меншої кількості 
числа хвиль імітувати гармонізовані ряди, що складені з 
відносно невеликої кількості синусоїд;

-  при перетині синусоїд досліджуваного режиму виникає 
критична точка, після якої режим вже не продовжується, а 
змінюється іншим режимом того ж самого типу, але тільки з 
іншими параметрами.

Розглянуті вище цикли представлені у часовому аспекті за змі
стом тривалості і глибині перетворень. На відміну від цього 
Ю. В. Яковець розглядає їх і в просторовому аспекті, що дозволяє

62

розрізняти цикли, які стосуються соціально-економічного розвитку 
будь-якого регіону, країни, групи взаємопов’язаних країн, континен
ту, розвитку цілої цивілізації [308].

Узагальнюючи проведені наукові дослідження щодо структури 
циклу, Куніцина Н. Н. проводить наступну структурно-генетичну 
класифікацію циклів і виділяє катастрофічний та коливальний. Відпо
відно катастрофічний тип починається вибухоподібно і неочікувано. 
Крива, що його описує, має вигляд метрично-зубчатої циклограми, 
яка починається без наростаючої гілки різким піком і спадаюча 
форма якої має вид з різною швидкістю до передкатастрофічної си
туації. Коливальний чи синусоїдальний тип відрізняється симетрич
ною циклограмою, а послідовність таких циклів має синусоїдальну 
форму. У розвитку економічних явищ і процесів існують закономірні 
явища, в тому числі й непередбачені відхилення від звичайного ходу 
подій, тобто певного характеру невизначеності [138, с. 111-118].

Підсумовуючи наведене, можемо зробити наступні висновки:
-  дослідження змісту економічних циклів базується на екзо

генних та ендогенних концепціях і розуміється як один з най
важливіших аспектів макроекономіки;

-  аксіоматичною основою дедуктивного початку теорії цикліч
ного розвитку є взаємодія об’єкта самого з собою через 
динаміку внутрішніх протиріч, а повний економічний цикл 
або його частину характеризує біотехнічний закон на основі 
квантів циклічних взаємодій, суть якого полягає в тому, що 
дія не дорівнює запізненій протидії при характерному змі
щенні часу і простору;

-  характер аналізу в економіці розподілу Гауса, стійкого за
кону розподілу показує, що цикл взаємодії носить асиметрич
ний та деформований характер;

-  різноплановий характер обумовлення причин циклічних ко
ливань в економічній науці зводиться до визначення еконо
мічного циклу у вигляді довгої хвилі, характер якої визнача
ється особливостями протікання циклів меншої тривалості, 
які безпосередньо є її складовими, тим самим визначення 
причин циклічних коливань в національній економіці має 
міжрівневий характер;

-  зміст теорій циклічних коливань в світовій економічній науці 
до кінця не враховує характер інтеграційних процесів і не
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відповідає глобалізаційним тенденціям, які надають нового 
значення та певних особливостей економічним циклічним ко
ливанням.

Висновки до розділу 1
1. Економічний простір це сукупність трудових, фінансових, вироб

ничих та інших економічних інститутів та зв’язків між ними, які 
функціонують і реалізуються на певній умовній території в ма
сштабах міжрегіонального, національного, макрорегіонального і 
глобального рівнів. Введення часового параметру до характери
стик простору (щільність, віддаль, концентрація, зв’язність) вказує 
на динамічний характер всіх процесів, які відбуваються в регіоні, а 
також на циклічний характер їх зміни.

2. Особливості та перспективи міжрегіональних територіальних інте
грацій, входження регіональних систем до макрорегіональних 
утворень дають можливість представлення сучасного регіону як 
елемента глобальної просторово-економічної системи з відповід
ною структурою прямих і зворотних зв’язків.

3. Просторові зв’язки обумовлюють характер конкуренції регіонів за 
розширення регіонального простору на ринках матеріальних, 
сировинних, фінансових та інших ресурсів, інвестиційних та інно
ваційних можливостей як національних, так і в межах макроре
гіональних утворень чи глобальної просторово-економічних си
стем. У ринковому просторі конкурентне середовище формують 
усі регіони, суб’єкти господарювання, інтереси, установи та дер
жави яких перетинаються.

4. Аналіз генезису змісту конкурентоспроможності регіональних 
просторово-економічних систем знайшов своє відображення у 
зміні домінуючої ідеї (парадигми), а саме: менш придатною стала 
ідея протистояння та антагоністичної боротьби, на який базува
лися пояснення закономірностей суспільного розвитку, в тому 
числі і природа економічних процесів і конкурентоспроможність. 
Більш плідним для науки став підхід, який пояснює закономірності 
розвитку економічних процесів та конкурентоспроможність з по
зиції співробітництва, кооперації і компромісів.

5. Причини циклічних коливань економічних процесів мають різно
плановий характер обумовлення, що зводиться до визначення 
економічного циклу у вигляді довгої хвилі, характер якої визнача
ється особливостями протікання циклів меншої тривалості, які 
безпосередньо є її складовими.
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6. Розвиток регіональної просторово-економічної системи відбува
ється у відповідності з теорією економічних циклів і являє собою 
процес взаємодії та просторового сполучення елементів виробни
чого, фінансово-економічного, інфраструктурного, інституційного 
та соціального характерів, які мають комплексний характер, ціле
спрямовано функціонують у реальному просторі у певних розмі
рах, пропорціях і масштабах з метою забезпечення сталого посту
пального розвитку як окремих складових елементів, так і в загаль
ному системи.

7. Великий економічний простір в межах постіндустріального етапу 
економічного розвитку світової економічної системи є результатом 
економічної інтеграції просторово-економічних систем макрорівня 
(США, Японія, ЄС) з метою домінування в межах світової системи 
господарювання і забезпечення сталого розвитку власних систем. 
Розвиток регіональних просторово-економічних систем як елемен
тів великого економічного простору залежить від впливів систем 
макрорівня, як позитивних, так і негативних, і в умовах прямого 
впливу адміністративних важелів (макро-регіонального, національ
ного та регіонального рівнів) має здатність досягати стійкого дина
мічного розвитку.

8. Регіональна просторово-економічна система є елементом загально
державного, макрорегіонального і глобального економічних про
сторів, має чітко виражену ієрархічну структуру, розвиток складо
вих якої відповідає циклічному закону і підвладний різним впли
вам. Основною проблемою просторового регіонального розвитку є 
забезпечення конкурентоспроможності регіонів з врахуванням 
глобальних впливів та з метою забезпечення просторової цілісно
сті, стійкості і керованості.
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РОЗДІЛ 2. РОЗВИТОК ТЕОРЕТИКО-МЕТОДОЛОГІЧНИХ ЗА
САД КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ РЕГІОНІВ ЯК ПРО
СТОРОВО-ЕКОНОМІЧНИХ СИСТЕМ

2.1. Сучасні методологічні підходи до конкурентоспромож
ності регіонів як просторово-економічних систем

Поняття “конкурентоспроможність” є одним з базових у ринко
вій економіці і може використовуватися при економічному аналізі на
ціональних економік, регіональних утворень різного ієрархічного 
рівня, окремих суб’єктів господарювання. Разом з тим, цікавим є 
сучасні методологічні підходи економічної науки, висновки яких 
можна використати для розвитку поняття конкурентоспроможності 
регіонів.

Теорія економіки пропозиції, або теорія пропозиції склалася 
завдяки зусиллям американських економістів в 70-і роки XX століття, 
як один із варіантів сучасного консерватизму. Серед ідейних джерел 
теорії пропозиції можна назвати концепції представників неоавстрій- 
ської школи, елементи теорії кінцевої продуктивності факторів, су
часного монетаризму, а також економетричні розробки, що активно 
використовувалися.

Основними представниками теорії пропозиції є А. Лаффер, 
Р. Мендель, М. Фельдстайн, М. Баскін, Т. Рот, які відстоюють думку 
про перехід до довготермінової державної політики регулювання 
факторів виробництва, а також вважають необхідним зниження нор
ми оподаткування і проведення обмежувальної грошової політики [8; 
9; 17; 25; 356-366].

Методологія теорії пропозиції будується за однією схемою: 
спочатку розглядаються механізми виникнення економічних проб
лем, при цьому в якості провідних сил вирізняються ті, що деформу
ють ринок та знижують ефективність використання факторів вироб
ництва. Аналіз таких механізмів ведеться доказово, з використанням 
результатів широких економічних досліджень. Впродовж викладення 
теорії вказані механізми начебто розгортаються в зворотній бік, тобто 
пояснюється, як слід модернізувати ці механізми для більш повного 
мобілізування потенціалу ринку, підвищення ефективності вироб
ництва і задовільного вирішення проблем.

Щодо проблематики безробіття [8, с. 488-495], пояснення похо
дження природи інфляції, бюджетного дефіциту [9, с. 574-582], про-
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блематики оподаткування [47, с. 325-333] прихильниками теорії 
пропозиції більш детально представлено у монографії автора “Ре
гіональні просторово-економічні системи: глобальні тенденції та ци
клічні взаємовпливи”.

Наприкінці 70-х рр. XX століття у світі з ’явилася нова концепція 
раціональних очікувань, чи нова класика. Поява нової теорії була 
обумовлена потребою формалізації та всебічного математичного 
аналізу на хвилі посилення консервативних тенденцій та суб’єкти
візму в економічній теорії.

Представники нової класичної теорії намагалися протиставити 
себе, на їх погляд, неправильній уяві щодо поведінки людей в умовах 
невизначеності, щодо природи їх очікувань, які формуються в про
цесі взаємодії один з одним.

Слід наголосити, що основними рисами теорії раціональних 
очікувань є: високий ступінь абстракції, намагання за допомогою пев
них формальних методів та способів відновити ідеї концепції загаль
ної рівноваги, свідома орієнтація на побудову моделей і розв’язання 
математичних задач.

Головною рисою дослідження, за словами Р. Лукаса [147], є по
будова внутрішньо несуперечливої рівновісної механістичної моделі, 
яка допускає можливість одночасного росту цін і заробітної платні, а 
також збільшення масштабів виробництва і зайнятості; існування 
зв’язку між змінами маси готівки і рівнем виробництва.

Зауважимо, що в теоретичному плані теорія раціональних очіку
вань є поєднанням досконалої рівновісної моделі функціонування 
економіки з положеннями монетаризму, які визначають причини ко
ливання економічної кон’юнктури. В тому числі теорія очікувань 
намагається удосконалити формально логічну сторону рівновісного 
підходу і теоретичних викладок, використовуючи ідею специфічного 
характеру очікування економічних суб’єктів, їх здатність перед
бачити майбутнє [147].

Відповідно до теорії очікувань, економічні суб’єкти отримують 
інформацію, яку вони відпрацьовують, оцінюють та на базі якої на
вчаються. Однак вони приймають різні рішення і по-різному реагу
ють на зовнішні події, зміни, що відбуваються й очікуються, які зале
жать від їх соціального стану, професійних навиків, досвіду, традицій 
і правил ведення ділових операцій. Відповідно, теоретики теорії 
раціональних очікувань вважають доцільним враховувати соціальну 
психологію економічних суб’єктів, реакцію виробників і споживачів
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на результати, які очікуються [147; 160]. Особливе місце в розробці 
теорії “раціональних очікувань” займають дослідження Дж. Мутома, 
Р. Лукаса, Т. Сарджента, Б. Барроу [1; 207; 231; 235].

Більше детальний аналіз поглядів представників теорії раціо
нальних очікувань проведений автором у монографії “Регіональні 
просторово-економічні системи: глобальні тенденції та циклічні 
взаємовпливи” свідчить, що вони виступають проти втручання дер
жави в економіку, ринки товарів і ресурсів є конкурентоспромож
ними, а економіка ефективна і стабільна, при цьому короткочасна по
літика управління попитом неефективна. Дестабілізуючим фактором, 
на їх думку, є недосконалість інформації, її обмеженість і викривле
ність, що впливає на прийняття економічних рішень і порушує ста
більність ринку.

На нашу думку, теоретичні погляди представників “нової кла
сики” лягли в основу змісту поширення спекулятивних операцій у 
вигляді валютних атак, фондових спекуляцій та короткотермінових 
спекулятивних інвестицій, які більш детально будуть представлені в 
третьому і четвертому розділах даної роботи.

Інституціалізм як самостійний напрям економічної думки виник 
в США на межі XIX і XX століть на хвилі критики неокласичної 
школи [167, 375]. Для інституціоналізму було характерно відстоюван
ня ідеї “соціального контролю” і втручання суспільства в механізми 
капіталістичного відтворення [114, с. 369-372].

Особливої уваги заслуговує французький варіант інституціо- 
нально- соціологічної течії, рекомендації якого були використані на 
практиці в розвитку системи “індикативного” народногосподарського 
планування у Франції. Для європейських економістів стає недостат
нім проведення аналізу за методикою “чистої економіки”, отож, на 
їхню думку, до предмету дослідження слід відносити соціальні від
носини.

Інституціонально-соціологічні дослідження проводилися відо
мими французькими економістами Ф. Перру, Ж. Фурастьє, Ж. Лом- 
мом, представниками Швеції Г. Мюрдалем, Ж. Акерманом, У. Льюі- 
сом (Великобританія), Д. Гелбрейтом (США) [60; 121; 177; 371; 375]. 
До їх основних поглядів можна віднести:

1. Прагнення реалізувати ідею соціального контролю над капі
талістичним виробництвом через різні варіанти планування.

2. Спробу розробити рекомендації щодо подолання в рамках 
світового господарства економічної відсталості.
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3. Особливу увагу щодо соціальних проблем капіталістичного 
суспільства і розробку пропозицій щодо їх подолання.

Заслуговує на увагу наукова праця французького економіста 
Ф. Перру “Економіка XX століття”, яка побачила світ в 1961 році. 
Автор представив власну теорію сучасного капіталізму, яка б подола
ла обмеженість абстрактного мікроаналізу традиційної західної 
“економікс”. Економічна теорія Ф. Перру складається з трьох частин: 
теорія домінуючої економіки, теорія гармонізованого росту і теорія 
всезагальної економіки [371].

Теорія домінуючої економіки базується на основному принципі 
господарського життя -  нерівності економічних суб’єктів. Така не
рівність визначається різницею в розмірах виробництва і капіталу, в 
ступені інформованості щодо умов діяльності, в рівні впливу на парт
нерів та конкурентів. Головним результатом такої нерівності стає 
існування домінуючих та підлеглих господарюючих одиниць. В умо
вах сучасного господарства відносини між ними інші, ніж при про
стому товарному виробництві. Домінуючі одиниці схиляють та при
мушують інших погодитися на власні умови. В результаті цього еко
номічний простір деформується. Наслідком такої деформації є поля
ризація економічного простору навколо провідної галузі (“полюсу 
росту”). Підприємства, що потрапляють в такі поляризовані умови 
простору, встановлюють нерівноправні стосунки з “полюсами” і від
чувають на собі гальмівний або принаджувальний вплив останніх. 
‘Талузі-мотори”, як домінуючі одиниці, володіють стосовно інших 
потужним “ефектом принаджування”, підвищуючи масштаби і темпи 
їх розширення, а також змінюючи структуру всієї національної еко
номіки. Від такого плану дуже важко відокремитися, оскільки він 
грунтується на взаємозалежності всіх економічних одиниць. Дефор
мація економічного простору навколо домінуючої одиниці означає 
зміну змісту і форми економічних відносин між всіма одиницями, що 
входять до простору. Якщо в моделі досконалої конкуренції кожна 
компанія функціонує самостійно, то, попавши в поляризований про
стір, вона повинна під час прийняття рішень врахувати прямий чи 
опосередкований вплив з боку домінуючої одиниці. Це змінює всі 
умови рівноваги в даному просторі. В такій ситуації економічні оди
ниці ведуть себе вже не як взаємозалежні самостійні партнери, а як 
члени єдиного, системного та організованого цілого. Таку сукупність 
Ф. Перру називає “макроодиницею”. При цьому він говорить про 
відносини не тільки між окремими підприємствами, але поширює їх
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на різні сектори національної економіки, соціальні групи і намага
ється поширити й на відносини між окремими країнами.

Ф. Перру висунув тезу про те, що всередині макроодиниці змі
нюється природа і методи конкуренції. З стихійної, агресивної і 
неорганізованої боротьби “проти всіх” вона стає “колективною дією” 
і перетворюється не стільки в боротьбу, скільки в змагання. Зміна 
природи конкуренції, на думку Перру, суттєво змінює і весь механізм 
розподілення ресурсів, тобто рух капіталу, грошей всередині галузі і 
між галузями. Тепер в основі такого розподілення лежить не тільки 
намагання забезпечити найбільший прибуток для кожного підпри
ємства, але і максимізувати прибуток для всієї макроодиниці вцілому. 
А це означає, що норма прибутку для окремих підприємств вже не 
регулюється величиною їх власного капіталу. Зміна форми конкурен
ції знаходить своє відображення і в цінах. Вони в рамках макрооди
ниці є вже не функцією попиту та пропозиції (тобто ринкової кон’юн
ктури і витрат) і регулюються не витратами підприємства, а стають 
функцією вищої форми управління макроодиниці, що організує в її 
рамках виробництво і впливає на попит [371, с. 66-72].

Ф. Перру стверджує, що домінуючі макроодиниці є так званими 
“полюсами росту” в рамках національних господарських систем. Во
ни породжують “ефект агломерації-”, об’єднуючи, доповнюючи один 
одного види діяльності в одне ціле. Ці “полюси росту”, під якими 
маються на увазі і великі фірми, і галузі, і комплекси галузей, ство
рюють, використовуючи “ефект принаджування”, цілі території роз
витку в регіоні чи країні. Тому Ф. Перру вважає, що найважливішим 
завданням державної економічної політики повинно стати створення 
таких “полюсів росту” і свідоме управління сферою поширення їх 
ефекту [371, с. 102-108].

На основі використання поняття неоднорідності економічного 
росту та базуючись на концепції “домінуючої економіки” Ф. Перру 
приходить до певних висновків стосовно практики планування і 
забезпечення росту в умовах умов капіталізму і виводить принцип 
індикативного планування економіки [371, с. 120-126]:

1. Політика росту -  це політика нерівномірного росту, неза
лежно від того досягається вона свідомо чи стихійно, оскіль
ки збалансований ріст практично нездійснений.

2. Структурна політика росту повинна бути спрямована не на 
пристосування до існуючих структур, а на активне перевті
лення існуючих структур в бажаний вигляд.

3. Структурна політика повинна носити вибірковий характер, а 
не глобальний, як це пропонували представники кейнсіан- 
ської школи.

Ф. Перру називає політикою “гармонізованого росту” логіку 
розвитку “домінуючої економіки”, що вимагає від держави стати 
“центром прийняття рішень”, який не позбавляє підприємство пов
ністю самостійності, але обмежує її. Тому перед державою ставиться 
завдання проведення антициклічного регулювання економічного 
розвитку і створення для всього народного господарства програми 
довготермінового розвитку, де б реалізовувалися всі національні 
інтереси в потрібних масштабах і необхідними темпами [371, 
с. 145-150].

Теорія гармонізованого росту, на думку Ф. Перру, повинна відпові
дати наступним принципам:

-  максимізації валового реального продукту і мінімізації його 
коливань, тобто згладжування циклічності розвитку і дося
гнення за цей рахунок сталого розвитку;

-  зменшенню диспропорцій між окремими господарствами, 
тобто гармонізації структури економіки, яка повинна сприяти 
найбільшему задоволенню особистих та суспільних потреб, а 
не породжувати дефіцит;

-  врахуванню того факту, що темпи економічного росту повин
ні відповідати наявності робочої сили, виробничих потужно
стей, можливостям і бажанню інвестувати наявні кредитні 
ресурси, тобто відповідати планам індивідуумів і соціальних 
груп.

Слід підкреслити намагання Ф. Перру оцінити можливість впливу 
держави на рішення великих корпорацій, тим більше, що в умовах 
будь-якого варіанта планування, такий вплив є обов’язковим. Він 
вважає, що існує можливість знайти компроміс між інтересами різних 
соціальних груп в суспільстві за рахунок концепції “гармонізованого 
росту”, яка повинна стати основою загальнонаціональної системи 
індикативного рекомендованого планування.

Логічним продовженням концепції “гармонізованого росту” 
стала теорія “всезагальної економіки” Ф. Перру. Він констатує, що у 
всезагальній економіці вимогам максимальної ефективності будуть 
підпорядковані не стільки темпи росту і структура виробництва, але і 
основні принципи організації господарства і суспільства, які знайдуть
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відображення в різнопланових правових інститутах, “правилах жит
тя”, соціальних і політичних режимах. Для капіталістичного світу це 
означає, передусім, кінцеву зміну природи прибутку, перевтілення 
його у функціональний дохід (тобто дохід від корисної діяльності). 
Таке перевтілення, вважає автор, починається вже в сучасному 
суспільстві, прискорюється в умовах “гармонізованого росту”, але 
завершиться тільки в умовах “всезагальної економіки”, де прибуток 
стане не доходом від власності, а винагородою за організаційні дії і 
ділову ініціативу керівника підприємства [371, с. 178-188].

Зміна природи прибутку, на переконання Ф. Перру, викличе і зміни 
психології підприємницької діяльності. Організатор виробництва 
буде керуватися не приватними корисними намаганнями, але і бла
городними намірами (досягненнями суспільного добробуту, визнан
ням та повагою оточуючих). Місце ж держави в системі “всезагальної 
економіки” буде визначено як місце арбітра, що стежить за дотри
манням загального суспільного добробуту. Суспільство буде зацікав
лене створити такий тип господарства, в якому будуть враховуватися 
передусім інтереси кожної людини і всього суспільства, а не окремих 
особистостей чи соціальних груп. Таке господарство повинно стати і 
за суттю, і за формою “народним” господарством, “всезагальною еко
номікою” [375, с. 212-218]. Інституціонально-соціологічна течія в 
50-60-х роках стала основою практики індикативного управління у 
Франції і в деяких інших країнах.

Інституціонально-соціологічна течія нового інституціоналізму, на 
погляд автора, являється теоретичним базисом, що лежить в основі 
теорії взаємодії просторово економічних систем і пояснює її основні 
базові концепції.

Детально зупиняючись на теоретичних основах обумовлення 
світових інтеграційних процесів, серед інституціоналістів особливе 
місце займають представники “шведської” школи на чолі з Но
белівським лауреатом 1974 року Г. М+орделем [172]. У своїх роботах 
Г. Мюрдель досліджував проблеми макроаналізу, економічної інте
грації, системи планування народного господарства та вносить ідею 
“соціального контролю” [177]. Більш детально це розглянуто у моно
графії автора “Регіональні просторово-економічні системи: глобальні 
тенденції та циклічні взаємовпливи”.

Нашу увагу привернув той факт, що Г. Мюрдель з метою тлу
мачення природи міжнародної інтеграції виводить поняття “кумуля
тивного причинного зв’язку”. В його основу він ставить існування
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взаємозалежності всіх факторів соціальної системи, при якій будь-яка 
зміна в будь-якому факторі викликає зміни в інших. Тому тільки за 
умови процесу взаємодії вся система отримує імпульс до руху в 
напрямку першої зміни, але зміни, що заходить значно далі. Тобто 
принцип кумулятивного розвитку висуває на перший план процеси, 
які, розпочавшись один раз, створюють умови для подальшого роз
витку. В подальшому, такі процеси будемо тлумачити як процеси, що 
мають “мультиплікативний ефект”.

Розвиток неоконсерватизму та нової класики обумовив зміну 
природи конкуренції від мікроодиниці до макроодиниці, де вона на
буває форми організованої і визначається функцією вищої форми 
управління макроодиниці. Проблематика економічного росту поєдну
ється умовою проведення антициклічного регулювання економічного 
розвитку як умови створення конкурентних умов для домінуючих 
економік.

Нова школа, що виникла наприкінці XX століття під назвою 
“нова інституціональна теорія”, або неоінституціоналізм, була обу
мовлена малою увагою до інституціонального середовища, в якому 
функціонують економічні агенти в традиційній економічній теорії. За 
своєю методологією і за теоретичним змістом неоінституціоналізм 
спирається на традиції неокласичного напрямку та значно їх рефор
мує [10; 22; 33; 43; 124; 177; 178; 200; 253; 266; 328;].

Світове визнання нового напрямку економічної думки виявило
ся в присудженні Нобелівської премії з економіки двом його пред
ставникам -  Р. Коузу (1991 р.) і Д. Норту (1993 р.). Більше детально 
методологічні підходи представників неоінституціоналізму представ
лені в роботі автора “Регіональні просторово-економічні системи: 
глобальні тенденції та циклічні взаємовпливи”. Велика кількість течій 
в рамках нової інституціональної теорії підкреслюють її широке по
ширення та бурхливий розвиток [27; 85; 124; 311; 313; 328; 329; 366].

Неоінституціоналісти схильні стверджувати, що правова систе
ма покликана полегшити роботу ринку, а там, де це стає неможливим, 
сприяти його результатам, отож, вона буде забезпечувати оптимальне 
використання ресурсів суспільства.

Особливим резонансом в економічній науці став вихід в світ 
книги К. Ерроу в 1951 році “Соціальний вибір і індивідуальні цінно
сті” [313]. В ній автор проводив аналогію між державою і особисті
стю. На противагу такому підходу Дж. Бюкенен і Г. Таллок прово
дили аналогію між державою і ринком в своїй роботі “Обрахування
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згоди”, яка була опублікована в 1962 році [27]. Ці праці ознаменували 
окреслення самостійного напряму економічної науки в 50-60-і роки 
XX століття під назвою “теорія суспільного вибору”. Цю теорію су
спільного вибору називають “новою політичною економікою”, 
оскільки вона вивчає політичний механізм формування макроеконо
мічних рішень. Представники теорії суспільного вибору поставили 
під сумнів ефективність державного втручання в економіку. Послі
довно використовуючи принципи класичного лібералізму і методи 
макроекономічного аналізу, вони зробили об’єктом аналізу не вплив 
кредитно-грошових і фінансових важелів на економіку, а сам процес 
прийняття урядових рішень [17, с. 456-463]. Більш детально це пред
ставлено в монографії автора: “Регіональні просторово-економічні 
системи: глобальні тенденції та циклічні взаємовпливи”.

Завершальним висновком теорії суспільного вибору є питання 
про “провали” державного втручання. Такі провали теорія тлумачить 
як випадки, коли держава чи уряд не спроможні забезпечити ефек
тивний розподіл і використання суспільних ресурсів [348, с. 291-303; 
27, 248-258].

Слід зауважити, що середина XX століття характерна бурхливим 
розвитком НТР, яка суттєво змінила зміст економічного, соціального 
та духовного життя людства. Це обумовило появу в 60-х роках в 
соціально-інституціональному напрямі економічної науки концепції 
індустріалізму, яка послідовно і багатогранно представляє місце нау
ки та техніки в розвитку західної економіки.

Так, Р. Арон [4], Дж. Гелбрейт у своїх працях висловлювали ідеї, 
що еволюція суспільства здійснюється під сильним впливом НТР, яка 
видозмінює характер і структуру економіки, модифікує структуру 
інтересів і веде до процвітання суспільства.

Американський науковець Д. Гелбрейт в своїх працях “Суспіль
ство процвітання” [344], “Нове індустріальне суспільство” [344], 
“Економічна теорія і суспільні цілі” [343^, виділяє наступну рису 
індустріального суспільства -  функціонування “індустріальної систе
ми”, де провідним інститутом є корпорація, а активна роль держави 
полягає у процесі використання планування, злиття великих корпора
цій з державою. Він вводить поняття індустріальної системи, яку 
розуміє як головний елемент західного суспільства, і під яким розуміє 
ту частину економіки, що характеризується наявністю крупних кор
порацій (під корпорацією мається на увазі велике підприємство, яке
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займає сильні і близькі до переважаючих позиції в тій чи іншій го
сподарюючій галузі). Велика корпорація трактується як олігополія, 
що проводить “недосконалу конкуренцію”, тобто неповну монопо
лію. Корпорація розглядається Гелбрейтом як безпосереднє поро
дження “досконалої техніки” [61, с. 56-60].

Об’єктами контролю з боку корпорації стають процеси капіта
ловкладення і капіталонакопичення. На думку Д. Гелбрейта, вплив, 
що здійснюють великі корпорації на всі сторони економічного життя 
суспільства, стає всеохоплюючим, а це фактично рівнозначне всео- 
хопному володінню над ним.

Гелбрейт віддає місце посиленню ролі держави в “новому інду
стріальному суспільстві”. Воно регулює сукупний дохід, ціни, заро
бітну плату, намагаючись забезпечити реалізацію всієї продукції, що 
виробляється в країні, впливаючи на обсяги зайнятості. Держава ви
користовується для того, щоб забезпечити рівновагу між заощаджен
нями та їх використанням, рівновагу, яку індустріальна система не в 
змозі сама забезпечити [61, с. 72-73].

Слід відзначити ставлення Д. Гелбрейта до особливого плано
вого характеру економіки індустріального суспільства. Він схиля
ється до думки, що використання планування на рівні корпорації є 
необхідним в умовах конкуренції і розмежовує два види корпорацій: 
підприємницьку і зрілу [61, с. 77-78].

Підприємницька корпорація, що є типовою для старого 
капіталізму, знаходилася в умовах ринкової стихії і керувалася тіль
ки мотивами максимізації капіталістичних прибутків. Сучасна зріла 
корпорація підпорядкувала ринковий механізм новим цілям та ідеям, 
які не спрямовані на отримання прибутків. На відміну від підприєм
ницької корпорації, яка продавала свої товари за цінами, що стихійно 
складалися на ринку, зріла корпорація сама встановлює ціни, пра
гнучи забезпечити автономію, досягнення певних соціальних цілей. 
Д. Гелбрейт стверджує, що зріла корпорація ліквідує конкуренцію і 
стихію ринкових відносин. Вона намагається ліквідувати ринок і за
безпечити плановий характер ведення господарства [61, с. 144-147].

Очолює таку зрілу корпорацію не власник, а певного виду тех
нічна структура. Тому Д. Гелбрейт представляє її як певний склад 
вчених, техніків, інженерів, торгових, рекламних агентів, координа
торів, менеджерів і представників виконавчої влади. Він стверджує, 
що при використанні такої технічної структури основним завданням
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корпорації стає її ріст. В подальшому такий напрямок розглядається 
як мета плануючої системи та всьогд суспільства [61, с. 166-173].

На думку Д. Гелбрейта, для індустріального світу є характерним 
злиття світу великих корпорацій з державою, що впроваджує значні 
економічні функції.

Слід детально зупинитися на праці Гелбрейта, яка вийшла в 
1973 році під назвою “Економічна теорія і суспільні цілі” [60]. В ній, 
в індустріальне суспільство Гелбрейт включає не лише тільки інду
стріальну систему, яку в своїй роботі він називає плановою, але і 
ринкову систему. Протиріччям, що виникло, він пояснює появу бага
тьох кризових явищ сучасної західної економіки.

Власне, нестабільність планової економіки пов’язується з від
сутністю в ній автоматичного механізму регулювання. Вважається, 
що основною реальною силою, що може забезпечити стабілізацію 
економіки, повинно стати державне регулювання. Тільки воно має 
можливість вирішити протиріччя між плановою і ринковою систе
мами, удосконалюючи кожну з них, обмежити роль технічної стру
ктури. Гелбрейт пропонує програму реформ, в який викладає запро
поновані ним механізми проти монополій та технічної структури [60, 
с. 178-188], а саме:

-  націоналізація ряду багатонаціональних корпорацій і моно
полій;

-  відсторонення монополій від господарюючих позицій в дер
жавному апараті;

-  забезпечення гарантованого доходу для трудящих;
-  забезпечення охорони навколишнього середовища.
На його думку, така програма реформ може бути втілена в життя 

засобами виборчого процесу президента і членів парламенту, які 
зацікавлені в оздоровленні економічного та політичного життя 
країни.

На основі власних прагматичних позі^цій Д. Гелбрейт вводить 
поняття соціалізації економіки, яка найбільш стосується сфери роз
поділу, і дає їй назву “новий соціалізм” [60, с. 289-294].

Теорія постіндустріального суспільства та її течії започаткували 
новий етап індустріалізму в економічній науці під назвою теорія 
“постіндустріального суспільства” (американський економіст 
Д. Белл) [19] та “суперіндустріального суспільства” (Е. Тоффлер) 
[384]. Д. Белл, зокрема, ввів в обіг новий науковий методологічний
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метод — “сьовий принцип”, що використовувався як певний критерій 
систематизації розвитку суспільства. Поняття індустріального і пост
індустріального суспільства формуються вздовж вісі, за яку прийняті 
виробництво і види знань, що використовуються (на відміну марк
сизм формує поняття феодалізму, капіталізму, соціалізму по вісі, за 
яку прийняті відносини права власності).

Белл стверджує, що головними рисами індустріального суспіль
ства виступають капітал і праця, а в постіндустріальному суспільстві
-  це інформація і знання. Наука і знання відіграють провідну роль в 
процесі соціальних та економічних змін і розчиняють в собі капі
талізм, тому економіка перестає бути промисловою. Науковець також 
схиляється до появи нового суспільства -  інтелектуалів, що пізнають 
світ. В такому суспільстві головну роль відіграють теоретичні знання, 
а його основною проблемою стає питання організації науки. Приват
на власність перестає бути центральним інститутом, а важливого зна
чення набуває сфера послуг, що функціонує поза бізнесом і урядом, в 
діяльності якої не ставиться за мету отримання прибутку [19, 
с. 786-798].

Американський економіст Хейлбронер [275] підійшов до визна
чення процесу зміни соціального середовища з позиції інституціо
нальної інтерпретації такої трансформації. В своїх працях “Межі 
американського капіталізму”, “Захід цивілізації бізнесу”, “Поміж 
капіталізмом і соціалізмом” він стверджує, що на ранніх стадіях 
розвитку індустріального суспільства основним механізмом розвитку 
індустріального суспільства та його адаптації був ринок. З другої 
половини XIX століття наука і техніка стають найважливішими фак
торами розвитку економіки. При цьому вагоме місце він віддає со
ціальній технології, під якою розуміє нові форми організації еконо
мічної діяльності (корпорації) і зміни в інституціональній системі 
суспільства, місце держави і політика реформ. Головним фактором 
розвитку, на думку Хейлбронера, стане планування, яке буде ознакою 
переходу до принципово нової цивілізації майбутнього [98, 
с. 148-157].

Хейлбронер вказує на певні індикатори, що викликають якісні 
зміни в суспільному механізмі. Цими індикаторами він називає еко
номічні кризи і стверджує, що цивілізація бізнесу приречена на заги
бель, оскільки вона базується на економічній експансії, яка відповідає 
завданням і функціям ринку. Але в сучасних умовах відновлення 
обмежується як фізичними процесами, так і процесами, пов’язаними з



соціальними і індустріальними потребами. Тому на зміну економічній 
експансії і цивілізації бізнесу іде принцип забезпечення “стаціонар
ного економічного середовища”, використання гуманістичних кри
теріїв у виробництві, вибір технології [276, с. 136-144].

Хейлбронер прогнозує встановлення суворо підконтрольної су
спільної системи поза ринковим механізмом забезпечення економіки 
робочою силою, встановлення ефективного контролю над розвитком 
науки і техніки [276, с. 298-305].

Середина XX століття характерна проявами переходу суспіль
ства в нову стадію -  стадію інформаційного суспільства, де економіка 
набула інформаційних рис, інформація набула рис товару, а інтелек
туальна технологія замінює машинну. Це мало висвітлення в роботах 
економістів О. Шпенглера [303], К. Кларка [110], Ф. Махлупа [338].

Белл в своїй роботі "Глобальна думка і локальні дії-” [318], яка 
була опублікована в 1980 році, говорить, що нові інформаційні мере
жі створюють соціальні відносини, які більше не є трудовими відно
синами індустріального суспільства, а ведуть вони до виникнення но
вого типу соціальної структури. Він також наділяє інформаційне 
суспільство новими рисами, які охоплюють нові явища в розвитку 
сучасних виробничих сил, насамперед, це централізація теоретичних 
знань, яка вперше стає основою для змін у виробництві; створення 
нової інтелектуальної технології, що дозволяє знайти більш раціо
нальні шляхи вирішення інженерних, економічних і соціальних 
завдань; перехід від виробництва товарів до виробництва послуг [318, 
с. 112-117].

Характерною ознакою інформаційного суспільства Белл вважає 
зміну характеру праці, яка полягає в тому, що природа повністю 
виключається з рамок повсякденного життя, а праця стає грою люди
ни з людиною в межах “штучного середовища”, яке представлене 
машинами, що виробляють товари [318, с. 133-138].

Результатом теорії Д. Белла стає те, що основні класи індустрі
ального суспільства з переходом до інформаційного суспільства роз
чиняються самі собою і формуються різного роду локально-профе
сійні групи. У сфері соціально-економічних відносин виділяються чо
тири ланки: наукова, технологічна, культурна, адміністративна. До 
інституціонального середовища відносять: економічні підприємства, 
урядові контори, університети, дослідницькі центри, соціальні ком
плекси, військову сферу [318, с. 215-222].
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Слід відзначити особливе ставлення Д. Белла до продукту 
інформаційного суспільства -  інформації. Він представляє інформа
цію “колективним товаром”, який не зношується, фізично не спожи
вається і не відчужується, оскільки навіть після продажу залишається 
у виробника [318, с. 385-387].

Японський економіст Є. Маруда підтримує Белла і у виданні 
“Інформаційне суспільство як постіндустріальне суспільство” ствер
джує, що інформаційна революція викличе за собою суспільні зміни, 
які спровокують трансформацію сучасної системи в новий тип люд
ського суспільства [110, с. 574-577].

Особливе ставлення американського науковця Е. Тоффлера до 
постіндустріального суспільства знайшло своє вираження в опублі
кованих працях “Третя хвиля” [249], “Карти майбутнього” [248]. Він 
оцінює постіндустріальний характер розвитку як комп’ютерно-інфор
маційну цивілізацію третьої хвилі в історії людського розвитку. 
Інформаційне суспільство формується на основі трьох складових: 
комунікаційного супутника -  кабельного телебачення -  персональ
ного комп’ютера. Він робить акцент на тому, що дефіцит часу вима
гає суттєвої швидкості і точності реакції на подіях, що відбуваються, 
вміння зосередитися на стратегічних напрямках зміни технічного 
простору, тобто переходу від машини і транспортної мережі до 
інформаційно комунікативної мережі як нервової системи нової циві
лізації [249, с. 45-58].

У зв’язку з власним підходом до оцінки постіндустріального 
суспільства, Е. Тоффлер наступним чином характеризує інформацій
не суспільство [248, с. 443-457]:

-  зміни в теоретичній базі суспільства викликатимуть викори
стання різнопланових нових джерел енергії. Основною 
сировиною стане інформація. Інформаційні технології якісно 
змінять інфраструктуру суспільства й стиль життя людей;

-  всеохоплююча влада корпорацій приведе до організації су
спільства у формі мережі корпорацій, на відміну від появи 
певної структури нових інститутів;

-  поява нового розподілу влади і зменшення ролі національної 
держави у порівнянні з тим, як інші інститути, починаючи від 
транснаціональних корпорацій до автономних суспільних 
організацій, будуть набувати великої ролі. Транснаціональні 
інститути будуть займатися вирішенням глобальних питань,
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серед яких відхід від національно-державної замкненості, 
формування спільного ринку з вільним переміщенням това
рів, людей, ідей, культури;

-  масове суспільство, що грунтується на масовому виробни
цтві, розподілі, освіті, політичних течіях, еволюційним шля
хом буде замінюватися суспільством, для якого типовим стає 
не масовість, а різноманітність;

-  інформаційна технологізація викличе за собою появу кон
цепції демократії, в який інформація -  це влада. Громадян
ське суспільство стане суспільством “суспільної думки”, в 
якому реалізується першочергове право суспільства знати 
все. Інформатизація суспільства заміняє собою соціальну 
революцію. Тому структури влади повинні вести з суспіль
ством постійний діалог, а посередником між ними висту
пають органи “мас-медіа”;

-  створення нової соціальної структури суспільства, в основі 
якої лежать не відносини форм власності, а інтелектуальна 
кваліфікація.

Американський науковець П. Друкер в роботі “Посткапіталі- 
стичне суспільство” (1993 р.) [332] аналізує соціальну сторону пост- 
індустріальних змін і характеризує нове суспільство як суспільство 
знань, яке вже не є ні капіталізмом, ні соціалізмом. Знання в такому 
суспільстві є рушійною силою, відтісняють на другий план капітал, 
працю, землю й інші фактори, створюють більше багатство, але вони 
потребують набагато більше витрат, ніж традиційні інвестиції в 
основний капітал [332, с. 22-32].

В цьому суспільстві формується нова соціальна структура, де 
працівники, що володіють знаннями, є домінантною силою. Вони во
лодіють як засобами виробництва так і процесами праці. Головними 
розпорядниками грошового капіталу стають інституціональні інве
стори, на думку П. Друкера, це можуть,бути пенсійні фонди [332, 
с. 53-55].

Слід відзначити, що П. Друкер впевнений в тому, що діяльність 
національних держав зайшла в тупик, тому вимагається створення 
транснаціональних органів і нових соціальних форм організації діяль
ності.

Таким чином, на думку сучасних представників соціально-інсти- 
туціонального напряму, для нового суспільства є характерним підви-
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іцення значущості людини і формування нового типу виробничо- 
економічних і соціокультурних відносин, які визначають його харак
тер в XXI столітті.

Одним з напрямків інституціональної теорії є гуманістичний 
підхід до аналізу і вирішення проблеми “людина -  економіка -  ото
чуюче середовище”. Представником цієї течії К. Флекснером у праці 
“Досвідчене товариство. Економіка з людським обличчям” [263], яка 
побачила світ в 90-х рр. XX століття, проводиться пошук принципів 
економічного розвитку, які, забезпечуючи прогрес, слугували б благу 
не абстрактної, а конкретної людини. Він вважає, що слід замінити 
соціальний дарвінізм, який сприяє тим, хто тягнеться до влади, на 
систему, спрямовану на покращення умов життя людини [263, 
с. 48-52].

Характеризуючи теорію класичного капіталізму і соціалізму, 
К. Флекснер пропонує відмовитися від крайностей, що ведуть до 
фанатизму і сектанства, так як обидві крайнощі (капіталізм, соціа
лізм) забувають про людину, тобто на жодній з них неможливо побу
дувати дійсно гуманне суспільство [3, с. 83-88].

Планування К. Флекснером розглядається як колективна дія, що 
організована демократичним чином. Він вважає, що мета політики і 
процес її реалізації -забезпечити покращення умов життя людини, 
тому її роль повинна зрости, тим більше, що ринок не може забезпе
чити відповідної політичної еволюції і економічних можливостей. 
Науковець вважає, що ринок виконує роль трибуни волевиявлення 
народу і певний перелік важливих функцій, але в умовах ірраціональ
ної конкуренції. Однак оскільки з ’являються великі області ірраціо
нальної конкуренції (влада, концентрація технократії, соціальні 
проблеми), то цілий ряд проблем може бути вирішений тільки засоба
ми мудрого демократичного планування [263, с. 196-202].

К. Флекснер пропонує власне рішення проблеми ринкової рів
новаги на основі балансу, який грунтується не на силі ринку, а на пе
редбаченні і плануванні. Баланс стає результатом грошових дій лю
дей в рамках механізму коректування економічного процесу, дозво
ляє контролювати економічні і соціальні зміни і проводити їхнє 
коректування. В такому випадку баланс дозволяє економічній науці 
розглядати питання соціальної динаміки, яка контролює економічні 
процеси [263, с. 208-218].
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Особливим є ставлення К. Флекснера до інформації. Він ствер
джує, що інформація повинна охоплювати не тільки те, що вироб
ляється, але і те, як це виробляється. Він пропонує використовувати 
інформацію у всіх сферах людського життя, якщо вона будь-яким 
чином впливає на якість життя і продуктивність праці. Однак дослід
ник вважає, що інформація не повинна поширюватися зверху в авто
ритарному плані, і вона не повинна бути обмежена джерелами вироб
ництва в приватному секторі. Джерелами та акумуляторами достовір
ної інформації повинні бути інформаційні обсерваторії, чи центри, які 
виступають в якості гарантів точності, адекватності й об’єктивності 
інформації [263, с. 253-257].

Концепція К. Флекснера продовжує традиції інституціоналізму. 
Основною її рисою є реалістичний динамічний підхід, критичне став
лення як до класики, так і до теорії конвергенції, відкидання всякої 
можливості того, що системи можуть переноситися із однієї держави 
в іншу.

Слід зупинитися на загальних тенденціях розвитку економічної 
думки стосовно вирішення проблем глобального характеру. Моделю
вання та прогнозування проблем загальнолюдського розвитку, як но
вий напрям економічної теорії, намагається охопити всесвітню ситуа
цію вцілому і звести в одну складову багато факторів світової дина
міки.

З появою проблем глобального характеру в економічній думці 
з ’явилися дві тенденції [103, с. 90-92]:

-  звузити коло цих проблем до мінімуму, залучаючи до них 
тільки ті, що стосуються протиріч “людина-природа”;

-  включити до них безкінечну кількість питань, в тому числі й 
ті, що виникають лише в окремих країнах, чи в деяких соці
альних групах населення.

Сьогодні можна стверджувати, що у науковців не має єдиної 
точки зору щодо вирішення глобальних проблем. Так, в 70-і роки ми
нулого століття науковці А. Печеі, Е. Тоффлер, Р. Фолк, Р. Хейлбро- 
нер, Д. Форрестер, Д. Медоуз представляли песимістичну концепцію 
і робили висновок про невідворотність тотальної катастрофи, “заги
бель сучасної індустріальної цивілізації”, “глобального колапсу” 
[370; 384, с. 505-507; 177, с. 222-224; 278, с. 329-333; 267, с. 77-78; 
115].

82

Г
Один із виходів пропонує Дж. Форрестур — на його думку, 
економічна стагнація є кращою від екологічної катастрофи [266, 
с. 82-85]. Д. Медоуз пропонує привести систему в стан стійкої “гло
бальної рівноваги” [155, с. 111 — 117]. Так, один з сценаріїв передбачає 
стабілізацію росту населення до рівня 1975 року, заморожування 
виробничих фондів, скорочення розробки природніх ресурсів до 25% 

обсягу 1970 року. Такій перспективі сприяла і закладена в модель 
можливість широкої рециркуляції, чотирьохкратного зниження вики
ду відходів, переважне виробництво продуктів харчування.

Погляди на проблеми глобального розвитку, які знайшли своє 
місце в роботах Мальтуса під назвою “концепція нульового росту” 
[180, с. 86-88], трактують глобальні проблеми з прив’язкою до со
ціальних відносин. Вето, що пропонується до впровадження на роз
виток виробничих сил в майже планетарному масштабі, привело б до 
фактичного заморожування співвідношення національних співвідно
шень економічного розвитку, збереження країн, що набули вільного 
характеру розвитку в системі світового господарства в нерівноправ
ному становищі, в стані економіко-технічної і культурної відсталості.

М. Месарович [161] і Е. Пестель [212] вводять в обіг поняття 
“диференційованого обмеженого розвитку”, яке протиставляється 
концепції нульового росту Мальтуса. Диференційований обмежений 
розвиток передбачає досягнення динамічної рівноваги світової еконо
міки шляхом структурної диференціації системи і в примусовому 
різкому “гальмуванні економічного і технічного просування вперед” 
розвинутої частини світу, де виробляється основна частина світової 
промислової продукції.

Слід додати, що ці науковці не накладали повної заборони на 
розширення виробництва, однак схилялися до відносного процесу 
регресу. Гострокризові явища та їх взаємозалежність диктують необ
хідність побудови структурно диференційованої системи прогнозів, а 
різнотиповий “обмежений ріст” сприяв утворенню нового світу як 
системи з її диференційованими складовими й гармонійно розвину
тими її частинами. Слід наголосити, що новим в доктрині росту си
стеми з диференціацією її частин є рекомендації компенсувати еконо
мічний ріст, що триває в тих країнах, де це визнається бажаним, ради
кальним стримуванням розвитку у всіх інших країнах і регіонах.

Ідеї М. Месаровича та Пестеля знайшли свій подальший розви
ток в теоретичних та економіко-математичних працях Й. Судзуки, 
Я. Тінбергера, В. Леонтьєвої, Е. Ласло, які намагалися теж закласти
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принцип диференціації росту двох частин світового господарства -  
індустріальної і менш індустріальної. На нашу думку, ідея “обмеже
ного росту” є першопричиною зовнішнього екзогенного впливу країн 
з розвинутою економікою, з метою перенесення негативних еконо
мічних процесів на інші країни, що піддаються такому впливу. Такий 
підхід знайде своє більш детальне відображення в теорії взаємного 
циклічного впливу просторово-економічних систем [212; 383; 351].

В кінці 80-х років XX століття провідні світові економісти 
Й. Кайа, Й. Судзука, X. Ліннеман, Я. Тінбергер, Е. Ласло., Д. Габора,
В. Леонтьєва, Ж. Лезурна дотримувалися думки, що людству ані 
сьогодні, ані в перспективі не загрожує енергетичний голод [212; 383; 
351; 339; 139]. Нестача джерел енергії, мінералів, продовольства не 
абсолютна, а відносна. Вона породжена структурними і вартісними 
диспропорціями, нерівномірністю розміщення природних ресурсів по 
країнах, регіонах, континентах та іншими важко подоланими причи
нами. Основними перешкодами для сталого економічного росту і 
прискореного росту є фактори не фізичного, а політичного, соціаль
ного і інституціонального характеру.

Автори ряду глобальних моделей вважають, що пов’язані з ними 
проблеми очікують не тільки технічного, але і політичного, соціаль
ного і управлінсько-інституціонального вирішення на основі широко
масштабного міжнародного співробітництва.

Досліджуваний період розвитку неоінституціоналізму, його хід, 
на нашу думку, представляється як процес, що формується за прин
ципом “методологічного індивідуалізму”, який, безумовно, знаходить 
своє відображення в характері зміни суспільства від індустріального 
до суперіндустріального з відповідною особливістю інституціональ
ної системи, що відобразиться безпосередньо на структурі інституціо
нальної системи регіональних просторово-економічних систем. Зміст 
принципу методологічного індивідуалізму обумовив розгляд корпо
рації як провідної інституціональної ланки з відповідним плановим 
характером ведення господарської діяльнбсті і розглядом держави як 
основного елемента забезпечення конкурентного ринку. Процес 
розвитку корпорації, що обумовлюється тільки єдиним пріоритетом, а 
саме -  її ростом, обумовлює намагання поширення планового харак
теру ведення господарства на всю економічну систему. Таке нама
гання поширюється не лише на економічну систему, де функціонує 
корпорація, але і за її межі, створюючи зовнішнє середовище госпо
дарської діяльності. Такий характер діяльності обумовлює і набуває
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рис глобального процесу. Основною характеристикою цього процесу 
< створення сталих умов розвитку для економічних систем, в яких 
функціонують корпорації і які вже набули рис постіндустріального та 
суперіндустріального розвитку.

2.2. Концептуальні засади основних процесів глобалізації в 
контексті регіонального розвитку

Сучасні підходи до позиціонування регіонів в глобальній еко
номічній системі свідчать про їх особливий статус як окремого 
суб’єкта конкурентних відносин. Регіон не тільки став суб’єктом кон
курентного середовища на різних рівнях, а є основним центром 
конкуренції. Сучасна наука розглядає сьогодні конкурентоспромож
ність регіону не лише в межах окремої держави, а й у світових 
масштабах [14].

Особливості глобалізаційних процесів світової економічної си
стеми стимулювали вихід на міжнародну арену не тільки окремих 
держав а й регіонів, що стало чинником загострення потреби форму
вання конкурентоспроможності регіону. Концептуальні засади основ
них тенденцій глобалізації світової економіки в умовах швидкого 
розвитку регіональних пріоритетів є такими, що потребують деталь
ного висвітлення та узагальнення.

Зміст глобалізаційних процесів, саме тлумачення “глобалізація” 
вкоренилося як в науковому, так і в звичайному лексиконі. Широкий 
та неоднозначний підхід до тлумачення цього терміна дає підставу 
для його всебічного аналізу, грунтовного висвітлення та тлумачення у 
відповідності з сучасним станом розвитку людської цивілізації.

Деякі науковці тлумачать визначення “глобалізація” як новий 
етап лібералізації торгівлі, представляють її як “стратегічно необхід
ний процес” для розвитку. З метою підтвердження власних поглядів 
вони порівнюють економічний розвиток відкритих економік як таких, 
що динамічно розвиваються, та країн, які намагалися замінити імпорт 
місцевим виробництвом. Досвід таких країн показав, що власна еко
номіка безнадійно відстала від передових світових країн.

Інші називають глобалізацією процес, що обумовлює взаємоза
лежність країн в результаті збільшення масштабів міжнародної тор
гівлі і розширення її масштабів, які охоплюють не тільки обмін това
рами, але й послугами та капіталом.
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Фішер схиляється до думки, що найважливішою ознакою глоба
лізації є культурний зсув. Він розглядає глобалізацію як новітню 
форму світогосподарських зв’язків, яку називає “експортом способу 
життя” [148, с. 33-35]. Дійсно, перенесення деяких стереотипів пове
дінки, культурних пріоритетів чи способу життя стали можливими за 
рахунок широкого інформаційного обміну, розвитку телекомуніка
ційних технологій, але, на нашу думку, цей аспект необхідно розгля
дати в двох позиціях: з одного боку, як факт певного наслідування, а з 
іншого боку, -  як процес нав’язування: “Америка займає домінуючі 
позиції у чотирьох сферах світової влади: військовій сфері..., в еко
номічній сфері..., в технологічній сфері..., і в сфері культури, не ди
влячись на її певну примітивність” [310].

Цікавим є вислів К. Саломона щодо глобальних тенденцій: 
“Культурно-інформаційні стереотипи моделюють та ініціюють еконо
мічну діяльність, споживання і використання товарів і послуг майже 
у всіх країнах. Це народило нову схему економічних відносин: інфор
мація -  виробництво -  товари і послуги. Культурні стереотипи спо
живання товарів і послуг після їх масифікації і глобалізації стають 
акселераторами споживання і мультиплікаторами економічної діяль
ності [54, с. 256-257]. Масифікація культурних стереотипів і глоба
лізація засобів масової інформації є основою для започаткування но
вої ери -  метакультурного періоду економічного розвитку. Після 
глобалізації магістральних каналів зв’язку культурна експансія здій
снюється шляхом передачі культурних моделей на інформаційному 
рівні, який назовні і однобоко нівелює соціокультурні процеси у всіх 
країнах світу”.

Безумовно, було б логічно пов’язати процеси глобалізації з пе
редачею зразків культурної поведінки чи способу життя: “Культурна 
перевага являється недооціненим аспектом американської глобальної 
могутності [54, с. 268-671]. Оскільки копіювання американського 
шляху розвитку помалу пронизує увесь св ф  що створює більш спри
ятливі умови для встановлення на вигляд добровільної форми аме
риканської гегемонії. Таким чином, американське домінування наро
дило новий міжнародний порядок, який не тільки копіює, але і 
відновлює за кордоном багато рис американської системи”.

Існує поширена думка, що якісні зміни в стилі життя і вартісних 
перевагах світової економічної спільноти лежать в основі глобалізації 
і обумовлюють територіальні, політичні, інформаційні процеси гло
бального розвитку: “ ...держави намагаються приєднатися до клубу
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багатих країн і готові боротися з ними за свою долю у світовому ви
робництві” [54, с. 321 -326].

Цікавим є вислів М. Інтрілігейтора [104] щодо змісту глобалі
зації як форми міжнародної конкуренції: “Під глобалізацією тут ро
зуміється величезне збільшення масштабів світової торгівлі і інших 
процесів міжнародного обміну в умовах все більш відкритої, інтегро
ваної, тієї, що не визнає кордонів світової економіки”. Міжнародну 
конкуренцію він пов’язує не тільки з різновидами зовнішньоеконо
мічних зв’язків, але і з наступними процесами, які посилюють інтен
сивність останніх: технологічний процес; лібералізація торгівлі та 
інші форми економічної лібералізації, розширення сфери діяльності 
організацій на основі застосування нових засобів комунікації, єдині 
стандарти ринкової економіки і вільної торгівлі, перехід від тради
ційних форм спілкування до комунікацій як вагомої особливості 
культурного розвитку другої половини XX століття.

Є потреба зупинитися на спробах поєднати поняття глобалізації 
з міжнародною конкуренцією як її новим етапом. Для нього є харак
терним доведення до абсолюту процесу транснаціоналізації світової 
економіки, при якому територіальні фактори міжнародного поділу 
праці зводяться до мінімуму і залишають власне місце корпоратив
ним та організаційним.

Так, В. В. Бандурін зазначив, що “державні кордони поволі 
втрачають своє значення, стають все більш прозорими, дають все 
більше можливостей для свободи переміщення всіх видів ресурсів” 
[6].

М. Портер вводить у обіг поняття “глобального бізнесу”, в рам
ках якого можлива будь-яка територіальна комбінація ланок віднов- 
лювального процесу ТНК та застосування єдиних маркетингових, 
інноваційних і виробничих стратегій по всьому світу. Вищезазначене 
стає можливим у відповідності з певними базовими процесами у 
світовій економіці: росту мобільності щодо можливості територіаль
ного переміщення і росту відтворення ресурсів, продуктів, технологій 
та зразків господарської поведінки [194, с. 88-95].

Так, Л. Кляйн зазначає, що в деяких районах світу підприємства, 
що працюють на експорт, вже протягом декількох десятиліть викону
вали повністю або частково замовлення виробничого чи науково- 
дослідного характеру для іноземних компаній. Після завершення 
роботи продукція спрямовується в потрібне місце. Виробництво 
стало мобільним, при цьому не вимагаючи робочої сили для вико-
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нання своїх завдань. Такий процес, що називається “аутсорсингом”, 
поєднується з іншим процесом -  скороченням (<іо\¥П5І2ІП£). Типовий 
хід подій в рамках подібного процесу починається з того, що ком
панія приходить до висновку щодо занадто високих витрат вироб
ництва і необхідності їх зниження. Як наслідок, вона звільняє частину 
власних працівників в країні базування, оскільки їхня заробітна плата 
складає основну частину витрат. Незавершене виробництво чи напів
фабрикати транспортуються на інше підприємство, в ту чи іншу 
країну, що розвивається, з низькою вартістю робочої сили. Після ви
конання конкретного виробничого завдання продукція знову транспо
ртується для подальшої обробки чи відвантаження в готовому вигляді 
на ринок чи на головну базу [280].

Деякі науковці стверджують, що збільшення мобільності ресур
сів в кінці XX століття було пов’язано з різким зниженням нееконо
мічних факторів при прийнятті господарських рішень. Так, 
Е. Г. Кочетов пише щодо економізації політики, яка на його думку, 
означає: “ 1) досягнення цілей, шляхом вирішення політичних задач 
економічними методами; 2) зміщення вектору стратегічного розвитку 
від політичних, ідеологічних і інших методів до економічних; 3) в 
зовнішньому середовищі — пріоритет геоекономічних інтересів над 
геополітичними і геостратегічними; 4) економізація мислення дипло
матичного корпусу” [162, с. 77-89].

Л.Кляйн пов’язує поняття глобалізації з розвитком та поширен
ням інформаційних технологій як засобу зменшення ступеня невизна
ченості на світових ринках і зниження інформаційних бар’єрів між 
територіально віддаленими торговельними площадками, відповідно, 
як результат до зменшення інформаційної монополізації ринків [280].

Розпад централізованих економік країн колишнього Радянського 
Союзу та нова хвиля НТП сприяли підвищенню економічної скла
дової в характері прийняття економічних рішень. Можемо стверджу
вати, що особливості постіндустріального розвитку світової економі
ки, лібералізація світової торгівлі т а ' свідомі світові інтеграційні 
процеси стали ключовими факторами, що спонукали надбання міжна
родною конкуренцією глобальних рис.

Фішер і Саломон пов’язують першопричини глобалізації з куль
турними зсувами, що, на нашу думку, має наслідковий характер, як 
метод нав’язування стилю, характеру ведення господарства, особли
востей поведінки. Звідси поширення стандартів споживання і вироб
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ництва отримало масовий характер і стало об’єктивною реальністю 
[115].

Беручи до уваги вищезазначене, можна представити основні 
можливості, що надає глобалізація країнам:

1. Підвищення ефективності застосування ресурсів і перспек
тиви збільшення матеріального благополуччя і світового багатства, 
так А. Тейт [31] стверджує, що “глобалізація дозволяє поглиблювати 
міжнародний поділ праці, більш ефективно розподіляти засоби, і в 
кінцевому результаті, це сприяє підвищенню рівня життя населення 
при більш низьких для нього витратах. Глобалізація дає країнам 
можливість мобілізувати більш значний об’єм фінансових ресурсів, 
оскільки інвестори можуть використовувати більш широкий фінан
совий інструментарій на збільшеній кількості ринків. Крім того, пере
дові технології різко скорочують транспортні, телекомунікаційні і 
розрахункові витрати і зазвичай полегшують глобальну інтеграцію 
національних ринків”.

2. Лібералізація економіки дозволяє країнам більш ефективно 
розподіляти ресурси і брати участь в міжнародному поділі праці.

Глобалізація не тільки, на жаль, надає країнам додаткові можли
вості, але і створює певні загрози, які можна поділити на дві групи: 
короткотермінові та довготермінові. Короткотермінові пов’язані не 
стільки з основними тенденціями глобалізації, скільки з неадекват
ною зовнішньоекономічною політикою економічно розвинутих країн, 
що накладається на них безпосередньо.

Розвинуті країни, хоча і претендують на роль глобального цент
ру розвитку, “полюсу розвитку”, але насправді не є такими, оскільки 
у власній політиці керуються тільки власними національними інте
ресами і всі їх дії в їх основі, характері та змісті пов’язані й залежні 
від власних амбіцій.

Слід відзначити, що особливість ситуації ще й у тому, що така 
політика має власне продовження в міжнародній торгівлі, інвести
ціях, валютно-кредитних відносинах. Митні бар’єри, замасковані і 
представлені як елементи антидемпінгової політики, захищають від 
ресурсних переваг економічно нижче розвинених країн, і як резуль
тат, захищають від самого процесу глобалізації, ініціаторами якого є 
розвинені країни, але в цьому випадку він має зворотній характер. 
Такий штучний характер стримування мобільності ресурсів, ріст яких 
в свою чергу обумовлений лібералізацією країн третього світу і країн
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з перехідним характером економіки, може обумовити світову 
економічну кризу.

М. Інтрілігейтор [105] загрози глобалізаційних процесів в довго
тривалій перспективі пов’язує з несправедливим розміщенням благ: 
“ ... хто виграє від глобалізації. Фактично основну частину переваг 
отримують багаті країни чи індивіди. Несправедливий розподіл благ 
від глобалізації породжує загрозу конфліктів на регіональному, 
національному і міжнародному рівнях".

На нашу думку, результатом культурних зсувів скоріше є те, що 
“держави намагаються приєднатися до клубу багатих країн і готові 
боротися з ними за свою долю в світовому виробництві”.

Все це стає причиною росту розриву в доходах та рівні життя, 
який відбувається разом з глобалізацією. Менш розвинені країни на
магаються брати участь в світовому “конкурсі” на рівних умовах, але 
результат такого “змагання” в більшості вже визначений, оскільки 
розвинені країни, досягли набагато більших результатів, які тільки 
намагаються отримати країни, що розвиваються. Останнім для успіш
ної участі у світогосподарських зв’язках необхідним стає визначення 
та вирішення власних цілей, які, можливо, не збігаються з цілями та 
завданнями, що ставлять перед собою розвинені передові країни.

Чи стає причиною загрози для будь-якої країни, що розвива
ється, чи країни з перехідною економікою більша відкритість еконо
міки, її ліберальний характер? Л. Кляйн, відповідаючи на це запи
тання, зазначає про необхідність співвідношення політики продавлю
вання ліберальної моделі зовнішньоеконо-мічної діяльності з рівнем 
розвитку країни, яка є об’єктом такого продавлювання: “Необхідно 
відмовитися від спроб нав’язати нову модель глобалізації методами, 
що нагадують шокову терапію при переході від планової економіки 
до ринкової, або шляхом тотального перегрупування фінансових 
ринків. Особливо важливим є збереження економічної стабільності і 
стримування спекулятивної активності за рахунок поступового впро
вадження кожного суттєвого нововведення і його апробація до того, 
як воно увійде в силу, і переходу до наступного етапу” [32, 
с. 162-166].

На наш погляд, є потреба зупинитися на змісті інформації в 
контексті глобалізаційних процесів. Зміст її використання зводиться 
до поняття використання її як засобу зменшення ступеня невизна
ченості на світових ринках. Так, наприклад, застосування інформацій
них технологій в процес торгів привело до зниження інформаційних
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бар’єрів між територіально віддаленими торгівельними майданчи
ками, тобто до зменшення інформаційної монополізації ринків.

Л. Кляйн наголошує на тому, що ступінь відкритості ринку ка
піталу для нерезидентів будь-яка країна повинна залишити за собою,
і, власне, самостійно вирішувати, які інвестори, проекти та гроші їй 
потрібні, а які ні [32, с. 172-173]. Таке правило повинно бути прийня
тим на міжнародному рівні і залишатися правилом для стосунків 
країн з різним рівнем економічного розвитку і різною потребою в 
інвестиціях.

Іншими словами, проблема полягає в тому, що домінуючі еконо
міки через фінансові і торговельні організації, з одного боку, нав’язу
ють ліберальну модель світогосподарських зв’язків, а з іншого, по 
відношенню до економік-реципієнтів, використовують і практикують 
спекулятивні форми господарської діяльності. У результаті залежні 
(сателітні) економіки, як правило, потрапляють в боргову залежність 
від країн-кредиторів і міжнародних фінансових організацій, які 
переживають періодичні девальвації курсу національних валют, та 
інших кризових явищ як наслідок циклічного розвитку.

К. Л. Рожков [205] схильний стверджувати, що такий негатив
ний вплив особливо актуальний для економік з перехідним характе
ром. На його думку, перехідна модель економіки є найбільш незахи- 
щеною та вразливою щодо потрясінь подібного характеру. Економіч
на система таких країн сама по собі є незбалансованою, щоб сприй
няти всі негативні моменти впливу економічно розвинених систем.

До основних факторів, що погіршують баланс поточних опера
цій країн з перехідною економікою, відносять:

-  високу залежність імпорту від коливань кон’юнктури світо
вих ринків у зв’язку з деформованим характером структури 
зовнішньоторговельного обігу з перевагою сировинних мате
ріалів і продукції низького ступеня переробки в експорті й 
високотехнологічної продукції в імпорті;

-  сильний вплив коливання курсу іноземних валют на реальні 
доходи і рівень життя -  як наслідок недостатньої внутрішньої 
конкурентоспроможності товарів національного виробництва 
та підвищення долі імпорту на ринках кінцевих продуктів;

-  періодичні стрибки інфляції, які викликані незадовільно ма
лим товарним забезпеченням національної валюти і, як наслі
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док, схильність населення до готівкових заощаджень та обігу 
всередині країни іноземної валюти.

Фактори, що погіршують баланс руху капіталу країн з пере
хідною економікою:

-  використання міжнародних торговельних операцій як пев
ного механізму забезпечення виводу капіталу за кордон у 
випадках підвищення внутрішніх ризиків як політичного, так 
і економічного характеру;

-  постійний характер бюджетного дефіциту, що веде до ско
рочення обсягу внутрішніх заощаджень;

-  низький характер дохідної частини, що обумовлює відповід
но і низький рівень внутрішніх заощаджень, який є недостат
нім для фінансування дефіциту державного бюджету.

Фактори, що погіршують стан балансу поточних і капітальних 
операцій країн з перехідною економікою:

-  нестійкий характер ринку зовнішніх кредитів, оскільки вони 
мають короткотерміновий характер, що обумовлює високий 
рівень зовнішньої заборгованості;

-  зростаюча вартість обслуговування зовнішнього боргу та не
обхідність його періодичного рефінансування, що викликане 
переважним невиробничим використанням зовнішніх кре
дитів;

-  недостатньо твердий рівень золотовалютних резервів, необ
хідний для стабільної самостійної підтримки керованого 
курсу національної валюти.

Як результат -  економіка країн з перехідною економікою, як пра
вило, потрапляє в боргову залежність від країн-кредиторів і міжна
родних фінансових організацій, які їх представляють, та переживає 
періодичні девальвації курсу національної валюти, що є неминучим 
фактором в умовах кризи у фінансуванні підвищених витрат країни.

Одним з яскравих прикладів самого змісту проблематики глоба
лізації є приклад розвитку та функціонування компанії транснаціо
нального характеру Майкрософт [389]. Особливий характер продук
ту, що випускається, вимагає щорічного оновлення, без якого застарі
ла версія продукту втрачає власну функціональну придатність. В 
процес оновлення продукту залучаються всі користувачі, в першу 
чергу мотивовані сучасним характером запропонованого програмного 
продукту та його нової, більш сучасної і модної версії. Як бачимо,
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иідбувається свідоме формування попиту на основі використання 
соціально-культурного фактора. Слід також нагадати механізм 
створення в межах галузі програмного забезпечення штучно утворе
ного попиту на прикладі “проблеми 2000”. Такий спосіб утворення 
штучного попиту в середині певної галузі чи окремого територіаль
ного ринку отримав сьогодні назву теорія “блакитних океанів” [258].

Широка експлуатація розвинутими країнами власного способу 
життя, мислення, як стандарту загальносвітового масштабу і ство
рення штучного попиту набули досить ефективного характеру.

Таким чином, дійсна політика, що відображає базовий глобаль
ний процес полягає у відтворенні росту не тільки ресурсів і продук
тів, але і створення попиту на них з використанням експорту спожив
чих переваг по всьому світу.

Тобто можемо стверджувати, що в цих умовах відбувається не
рівне суперництво між країнами з розвиненими економічними систе
мами та країнами, що знаходяться в перехідному процесі чи на етапах 
формування власної стійкої економічної системи.

Але таке суперництво відбувається не тільки між економічно 
розвиненими країнами та країнами, що знаходяться в перехідному 
періоді, чи слаборозвиненими. Воно знаходить своє місце і між роз
виненими країнами в ракурсі суперництва щодо доступу до світового 
доходу. Під світовим доходом розуміємо сировинні матеріали, про
дуктивну і кваліфіковану робочу силу, фінансові ресурси, споживчі 
ринки, енергоносії та інші складові, що безпосередньо беруть участь 
(прямо чи опосередковано) у процесі відтворення.

Ці фактори безпосередньо обумовлюють місце будь-якої країни 
чи регіону в системі глобального порядку, руху капіталу, напрямків 
міжнародних торговельних потоків, міграції населення. Чи можуть ці 
фактори стосуватися поняття конкурентоспроможності, чи вони сто
суються інших значень? Звернемося до існуючих тлумачень, які 
стосуються глобального порядку.

Деякі політики та економісти стверджують, що конкурентоспро
можність в системі глобального світового укладу є здатністю націо
нальних виробників продавати власні товари, здатність збільшувати 
або утримувати за собою долі ринків, достатніх для розширення і 
вдосконалення виробництва, для росту рівня життя з метою сильного 
і ефективної держави.

Дещо по-іншому визначає поняття глобальної конкурентоспро
можності Організація економічної співпраці і розвитку -  як здатність
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компаній, галузей, регіонів і націй забезпечити порівняно високий 
рівень доходу і заробітної плати, залишаючись відкритими для між
народної конкуренції [247, с. 40-46].

М. І. Гельвановський [55] застосовує визначення конкуренто
спроможності щодо будь-якої країни як складної системи і говорить, 
що конкурентоспроможність в загальному своєму розумінні є воло
діння властивостями, що створюють переваги для суб’єкта еконо
мічного змагання.

Як бачимо, будь-який регіон чи країна бере участь в економіч
ному змаганні і, відповідно, повинна набувати певні властивості і 
переваги. Тоді виникає питання: в чому полягає зміст та результати 
такого економічного змагання.

Цікавим є вислів Жака Ширака: “Коли я виїжджаю за кордон, то 
не відчуваю жодних комплексів. Я прямую туди, щоб продати фран
цузькі товари. Продати французькі товари -  це встановити міжна
родні контакти на всіх рівнях, приймати ділові кола в Парижі, знайо
мити французьких підприємців з членами іноземних урядів, орієнту
вати послів, щедро нагороджувати ефективних посередників і друзів” 
[84]. Тобто, як бачимо, зміст країни/регіону є первинним. Це уособ
лює місце існування, зміст характеру існування і створює відповідні 
умови для всіх елементів, що функціонують в середині її системи. 
Такими елементами є організаційно-інституціональні складові, діяль
ність яких спрямована на отримання прибутку, чи забезпечення його 
отримання. Діяльність такої системи носить синергічний характер з 
прямими та зворотними зв’язками в середині країни.

Існує думка, що на відміну від будь-якої юридичної особи, яка 
організована особистостями, для будь-якої країни, яка є історично 
організованим суспільством, відсутній зміст грошового критерію кон
курентоспроможності. М. Портер в своїй роботі “Міжнародна конку
ренція” звертає увагу на те, що “ країна добивається успіху тоді, коли 
умови ... сприяють проведенню найкращої стратегії компаніями будь- 
якої галузі або її сегмента [195, с. 236-238].''Багато з особливостей кра
їни полегшують або ускладнюють проведення тієї чи іншої стратегії”.

М. Гельвановський, схиляючись до визначення нетехнологічних 
переваг, підкреслює: “Конкурентоспроможність країни може бути до
сягнута і на базі нетехнологічних переваг, -  передусім завдяки низькій 
вартості факторів виробництва і девальвації національної валюти, тобто 
відносно низькому рівню життя населення. Це конкурентоспромож
ність бідних країн... Нетехнологічні конкурентні переваги відіграють
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иажливу роль в галузях з високою взаємозамінністю продукції и 
перевагою в експорті низькотехнологічних продуктів” [55]. До змісту 
технологічних переваг Гельвановський схиляється, доводячи, що 
конкурентоспроможність високотехнологічних галузей безпосередньо 
пов’язана з інвестиціями в дослідження і розробки, в створення ново
введень, тобто з технологічно конкурентними перевагами”.

М. Портер описує технологічні переваги як рух інвестицій і рух 
інновацій в ракурсі вміння відновлювати ресурси, яких не має в 
наявності. Для світової економічної системи зміст висловлювань 
М. Портера мав раціональний характер, але він був обмежений ме
жами XX століття [195, с. 258-261]. Передбачаючи мінливий харак
тер самого змісту конкурентоспроможності у відповідності з дина
мікою зміни економічних процесів, Портер зазначав, що “при багато
національній конкуренції ТНК мають автономні філіали в кожній 
країні і керують ними так, як банки володіють цінними паперами. 
При глобальній конкуренції фірми намагаються отримати набагато 
більше переваг від своєї присутності в різних країнах, розміщуючи 
свою діяльність в цих країнах і чітко її координуючи”.

З наведеного чітко бачимо передбачення М. Портером процесу 
динамічної зміни характеру багатонаціональної конкуренції, де в 
основі лежить характер відтворювальних процесів, можливість 
замінити чи відновити ресурс і, як наслідок, різко підвищити конку
рентоспроможність країни-власника ресурсу до змісту глобальної 
конкуренції. Розкриваючи зміст глобальної конкурентоспроможності, 
М. Портер зупиняється на тезі, яка стосується ефективності викори
стання комбінації власних та інших, тобто чужих ресурсів, що є в 
деяких випадках важливішим, ніж їх наявність в країні базування, 
звідки і походить, власне, капітал [195, с. 286-311]. В епоху постінду
стріального суспільства використання портеровської концепції щодо 
перетворення багатонаціональної конкурентоспроможності в гло
бальну стало можливим завдяки використанню різниці стадій жит
тєвого циклу в багатьох країнах і вкладення капіталів та збуту про
дукції. Так, Фішер підкреслює, що глобальною конкурентною пере
вагою компанії стає можливість максимально ефективно з фінансової 
точки зору розмістити в часі й просторі відтворювальні фактори го
сподарської діяльності, використовуючи переваги, що надаються 
їхньою мобільністю [115].

В такому аспекті виникає питання: “Хто отримує переваги при 
діяльності ТНК і в якому вигляді? “ На нашу думку, основною такою

95



перевагою є місце розміщення центру управління ТНК, а країна, на 
території, якої буде розміщений центр управління ТНК, отримає 
додаткові глобальні конкурентні переваги (див. табл. 2.1)

Таблиця 2.1
Країни-власники іноземних активів

Країна
Кількість

штаб-квартир
ТНК

Об’єм іноземних активів ТНК, що 
базуються в ній і входять в 100 

найбільших ТНК світу в 2007 р., млрд. 
дол.

США ЗО 573.0
Японія 18 255.6

Франція 11 113.3
Німеччина 9 106.9

Великобританія 11 96.8
Швейцарія 5 88.5
Нідерланди 2 87.0

Канада 3 38.9
Австралія 1 33.2

Італія 3 26.4
Південна Корея 14.9

Швеція 3 10.2
Венесуела 8.9

Бельгія 1 7.8
В загальному 1461.4

Дані таблиці розраховані за матеріалами (ЛЧКТАО/Егаазтиз Шіуегзіїу сіаіаЬазе.

Дані таблиці 2.1 показують, що половина з загальних активів 
найбільших ТНК припадає на ТНК, що мають управлінські офіси, 
розташовані в США та Японії. Можемо стверджувати, що процес по
ширення економічного впливу даних країн на інші посилюється, 
тобто відбувається активна концентрація влади у світовому госпо
дарстві. Таким чином, будь-яка країна в особі її фірм, компаній, ТНК 
та інших інституціональних організацій намагається забезпечити вла
сну міжнародну конкурентоспроможність, тобто здатність збере
ження та збільшення власної долі світового доходу.

В XX столітті місце країни у світовій торгівлі визначалося її 
складовими і технологіями їх використання, а в світових інвестиціях 
воно безпосередньо залежало від світової торгівлі. Початок нового 
століття ознаменований тим, що участь країн у світових господарсь
ких зв’язках визначався не їх складовими, а організаційними здібно
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стями отримати доступ до всіх природних багатств світу і викори
стовувати їх у власних національних економічних інтересах. При цьо
му рух капіталу може бути повністю відірваний від руху товарів та 
під реального виробництва загалом. Основним предметом прив’язки 
сьогодні є умови доступу до світових ресурсів та умов конкурентних 
переваг. Безумовно, що М. Портер теж використовує поняття “гло
бальна корпорація”, хоча в 90-ті роки XX століття характерним був 
масштабний розвиток процесів інтернаціоналізації, і в цьому ракурсі 

конкуренція транснаціональних компаній за світові ринки. Став
лячи в центрі проблематики глобалізаційних процесів, трансфер норм 
господарської поведінки, деякі науковці вважають, що це є основною 
ознакою глобалізаційних процесів.

На нашу думку, якщо під змістом конкурентоспроможності краї
ни слід розуміти сукупну конкурентоспроможність регіонів, та від
повідно підприємств, що зареєстровані державними органами та про
водять міжнародну торгівельну, інвестиційну та управлінську діяль
ність, то трансфер норм господарської поведінки слід розуміти тільки 
як певний механізм, що забезпечує просування товарів, послуг та 
функціонування фірм країни поза межами власних кордонів.

У світі сьогоднішніх економічних процесів слід розрізняти по
няття інтернаціоналізації, транснаціоналізації та глобалізації [242]. 
При проведенні порівняльного аналізу вищезазначених визначень 
зведемо їх основні риси до порівняльної таблиці (див. табл. 2.2):

Таблиця 2.2
Порівняльні характеристики інтернаціоналізації та

транснаціоналізації
Основні риси інтернаціоналізації Основні риси транснаціоналізації

Напрямок розвитку зовнішньоеконо
мічної діяльності, при якому стає ефек
тивним винесення за межі країни базу
вання і розміщення в різних країнах різ
них стадій відтворювального процесу 
(циклу обігу капіталу).

Залучення ресурсів країни у відтво- 
рювальні цикли, що контролюються поза 
межами економічної території країни.

Управління з економічної території 
країни відтворювальними циклами, в які 
залучені ресурси інших країн.

Концентрація центрів управлін
ня ресурсами країни на економіч
ній території небагатьох країн.

Можливість концентрації на 
економічній території країни кон
тролю за ресурсами багатьох інших 
країн.

Економічний прояв нового сві
тового порядку, що формувався 
протягом 90-х років минулого сто
ліття.

♦Таблиця розроблена автором.
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Враховуючи вищезазначене порівняння, можемо стверджувати, 
що світова та глобальна економіка мають відокремлений та нетотож
ний зміст (див. табл. 2.3). Глобалізація сьогодні -  це скоріше не 
визначення, а процес, зміст якого лежить у площині руху динамічних 
процесів розширення меж світової економіки до рівня планетарної з 
визначенням певних центрів економічного, фінансового та політич
ного домінування і впливу.

Таблиця 2.3
Ознаки глобальних процесів світової економіки______

Етап розвитку 
світової 

економіки

Світова економіка 
періоду 

інтернаціоналізації

Світова економіка 
періоду, глобалізації

Рівень лібералізації Середній Високий
Економічні бар’єри в 

світовій торгівлі Відносно високі Відносно низькі

Мобільність ресурсів Відносно низька Відносно висока

Якість технологій

Інформаційні технології з 
традиційними способами 
пе-редачі управлінської 

інформації

Інформаційні технології 
як визначаюча частина 

механізмів бізнесу

Відтворюваність 
ресурсів, продуктів, 

ринків
Відносно низька Відносно висока

Інформаційні та 
культурні бар’єри Відносно високі Відносно низькі

Місце міжнародних 
факторів конкуренції 

фірм

Відносно високе, що 
обумовлено збереженням 

економічних та 
інформаційних бар’єрів у 

світогосподарських 
зв’язках

Відносно високе, що 
обумовлено ліквідацією 

економічних та 
інформаційних бар’єрів у 

світогосподарських 
зв’язках

Характеристики 
міжнародного бізнесу

Вагоме місце 
багатонаціональних 

компаній, в яких 
стратегічні функції 
винесені в країну 

застосування капіталу

Вагоме місце глобальних 
фірм, стратегічні функції 

яких сконцентровані в 
одній країні

Роль корпоративних 
факторів у розвитку 
світової економіки

Висока Висока
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Продовж, табл. 2.3

Роль домінуючої 
групи країн у світовій 

економіці

Взаємно врівноважують 
протиріччя в середині цієї 
групи, що веде до багато- 
полюсного економічного 

суспільства

Не обмежується і веде до 
однополюсного 

характеру світового 
економічного суспіль

ства
Роль конкуренції 

країн Відносно низька Відносно висока

♦Таблиця розроблена автором.

Згідно з вищенаведеним, зміст авторського підходу до визна
чення глобальних процесів у сучасній світовій економіці зводиться до 
наступного:

-  загальновизнана теорія конкуренції, яка виходить з тези, що 
конкурують не країни, а окремі регіональні утворення, вироб
ники чи продавці продукції, і в умовах глобальних економіч
них змін вона набуває форми конкуренції країн, їх регіонів, 
фірм, компаній, ТНК, приватних осіб (громадян) за певну 
частину світового доходу чи продукту у формі міжнародної 
конкуренції;

-  поняття “глобальна конкурентоспроможність” є певним 
динамічним критерієм, що сукупно ототожнює ефективний 
характер діяльності складових елементів економічної систе
ми з метою максимізації або створення умов щодо максимі- 
зації власного доходу чи капіталу, незалежно від географіч
но-просторової діяльності елементів економічної системи;

-  розвиток сучасних глобальних процесів зумовив формування 
глобальних конкурентних центрів, діяльність яких прямо чи 
опосередковано впливає на інші країни/регіони. Такий вплив 
носить як позитивний, так і негативний характер;

-  поняття “глобальна конкурентоспроможність” не може ото
тожнюватися з поняттям “міжнародна конкурентоспромож
ність”, оскільки “глобальна конкурентоспроможність” вра
ховує фінансову ефективність розміщення в часі та просторі 
відтворювальних факторів господарської діяльності залежно 
від різниці стадій економічного циклу в різних економічних 
системах;

-  основною рисою глобальної конкуренції є процес відтво
рення соціальних ресурсів економічної системи, забезпечен
ня високих соціальних стандартів в межах цієї системи та
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просування власних стандартів господарської та соціально- 
культурної поведінки як механізму, що забезпечує форму
вання закордонного споживчого ринку;

-  сучасний підхід до конкурентоспроможності регіональних 
просторово-економічних систем полягає в переосмисленні та 
переоцінці змісту їх економічних циклічних процесів, оскіль
ки вони набули нового забарвлення та змін у зв’язку з інте
граційними процесами і змінами у глобальній економічній 
системі, у тому числі у її впливах на регіон.

2.3. Особливості поширення циклічних процесів глобальної еко
номічної системи

Як вже зазначалося в п. 1.3. даного дослідження, циклічні коли
вання економічних процесів безпосередньо пов’язані з економічними 
підйомами та кризовими явищами. Останні в свою чергу слугували 
мотивуючим аспектом розвитку теорії криз, основні положення яких 
досліджувалися в працях вітчизняних (М. І. Туган-Барановський) та 
іноземних (І. А. Трахтенберг, С. Селанта, П. Кругман, М. Обстель- 
фельд, Г. Кальво, Д. Сакс, Е. Мендоса) науковців [252; 5; 128; 376].

Сучасне економічне середовище ставить перед його суб’єктами 
завдання стабілізації стійкої максимізації прибутку в довготривалому 
періоді. Вирішення такої проблематики знаходить власне вирішення в 
трьох напрямах: для ТНК -  шляхом географічної диверсифікації; 
для транснаціональних банків -  шляхом пошуку найбільш прибут
кових інструментів вкладення фінансових ресурсів; для держави та її 
регіонів -  створення умов функціонування для господарюючих 
суб’єктів як на внутрішньому, так і на зовнішньому ринках.

Зміст вирішення зазначених проблем спонукає суб’єктів госпо
дарювання, фінансові установи використовувати у власному обігу 
іноземні валюти, які є вагомим елементом вцливу ззовні і є основним 
способом стимулювання кризових явищ і процесів на стан економіки 
в цілому.

Останні двадцять років були відзначені як валютними, так і бан
ківськими кризовими явищами, що мали місце не лише в країнах, що 
розвиваються (криза у Мексиці 1994-1995 рр., в країнах Південно- 
Східної Азії 1997 року, криза у Бразилії в 1999 р.), але й у розвинених 
країнах (фондова криза в США 1987 року, криза Європейської Ва
лютної Системи 1992 року). Слід окремо зупинитися і на кризових
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явищах, що мали місце в 2008 році і не оминули українську еконо
міку [294, с. 56-77].

В економічній науці існує думка, що природа економічних, зо
крема, валютних криз до кінця залишається незрозумілою, що надає 
особливого значення змісту управління такими ризиками та зведення 
до мінімуму їхнього впливу на стан та характер власної економіки 
(мається на увазі економіка країни).

Першим ешелоном оборони перед наступом валютно-фінансо
вих кризових явищ стає банківська система з її усталеними внутріш
німи та зовнішніми зв’язками, оскільки банки змушені проводити 
операції з різноплановими валютними “кошиками”. Зміст зниження 
рентабельності традиційних банківських операцій та посилення кон
куренції спонукає банківський сектор брати на себе додаткові ризики 
в ракурсі проведення валютних операцій з іноземними валютами, що 
мають нестійкий, а в деяких випадках і спекулятивний характер. 
Якість управління банківською та фінансовою системою в таких ви
падках стає одним з основних факторів підтримування стійкої позиції 
держави в світовому фінансовому секторі та забезпечення динаміки 
стійкого розвитку економіки.

Інтеграція в світове співтовариство України (не тільки як повно
правного суб’єкта світових торговельних відносин, але і як частини 
глобального фінансового ринку) поставило країну в межі впливу сві
тових фінансових криз, які світова економічна система несе з часу 
промислової революції. Особливого значення кризові явища набули з 
1973 року після введення в дію вільного коливання валют. З цього ча
су кризові явища стали постійною рисою світової економічної та 
фінансової системи.

Різкі зміни котирування світових валют ставлять під сумнів кон
цепцію паритету купівельної спроможності (РРР -  ригсЬазіп^ рошег 
рагіїу), у відповідності з якою динаміка зміни курсу валюти певної 
країни по відношенню до валюти іншої країни у довготривалому пе
ріоді прямує до динаміки змін інфляційних диференціалів між цими 
країнами. У зв’язку з цим можна поставити під сумнів правильність 
та коректність проведення статистичних досліджень та аналізу вимі
ру, що пов’язані з аналізом РРР.

Макрорегіональні утворення, окремі країни та регіони, що не 
являються домінуючими центрами, основною рушійною силою роз
витку економіки своїх регіонів розглядають залучення інвестицій. 
При імплементації такої політики окрема країна застосовує програмні
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заходи з метою стабілізації на базі обмінного курсу, при цьому відбу
вається фіксація, чи квазіфіксація обмінного курсу національної ва
люти стосовно однієї з вільноконвертованих валют. Така політика ви
магає створення та підтримання економіки з системою гнучких рин
ків факторів виробництва, а також проведення рестриктивної грошо
вої та фіскальної політики. У випадку, якщо темпи інфляції в країні, 
що проводить таку грошову політику, перевищують темпи інфляції в 
країні, до валюти якої прив’язана її грошова одиниця, відбувається 
завищення реального обмінного курсу. Відповідно, це викликає збіль
шення імпорту товарів, зменшення внутрішніх золотовалютних ре
зервів, які направляються на фінансування від’ємного сальдо платіж
ного балансу і, як наслідок, тиску на національну валюту з подаль
шим виникненням кризових явищ, впершу чергу в банківському сек
торі. Такі кризові явища отримали інше тлумачення як валютна криза 
[97].

В таких обставинах важливого значення набуває політика фун
кціонування центрального банку країни у сфері управління певними 
видами ризиків, що набувають форми валютних ризиків -  як коротко
термінових, так і довготермінових. Але праці вітчизняних та інозем
них науковців зводяться в основному до представлення та аналізу те
оретичних моделей валютних криз. Основною головною проблемою, 
на їх переконання, є проблема створення моделі, здатної передбачити 
початок валютної кризи. Всі існуючі моделі з високою ймовірністю 
представляють кризові явища, що відбулися і будуються на показ
никах, які вже супроводжували події, що відбулися.

Беручи до уваги вищесказане, створити модель, яка б могла пе
редбачати та прогнозувати перебіг валютних криз, з одного боку, 
неможливо, оскільки не є можливим врахування психологічної скла
дової поведінки суб’єктів ринку. Але, з іншого боку, використовуючи 
теоретичні підходи щодо прогнозування циклічних процесів, а також 
просування соціально-культурної поведінки в процесі глобалізацій
них змін, можна стверджувати про можливість такого прогнозування 
з метою відображення відповідних механізмів щодо запобігання нега
тивному впливу кризових явищ.

Історично фінансові та структурні кризи досліджувалися та обу
мовлювалися в межах капіталістичного способу виробництва як пере- 
накопичення позичкового капіталу, яке випереджає його використан
ня в межах реального сектора економіки. Сам зміст знецінення позич
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кового капіталу, який виражається в грошових кризах, прийнятий ба
гатьма вченими за основу при дослідженні власне валютних криз.

За умови, якщо грошові кризи визнані як циклічні процеси, що 
властиві капіталістичному світу, то, на наш погляд, зміст знецінення 
позичкового капіталу і, як наслідок валютних криз, в свою чергу, 
мають циклічний характер. Але зміст циклічних явищ та процесів на
був нового значення в межах постіндустріальних глобальних процесів.

Так, Мінскі [361] звертає увагу на фінансові взаємозв’язки, що 
притаманні капіталістичному суспільству. Капіталістичну систему 
він описує як внутрішні процеси, що відбуваються в капіталістичній 
економіці, породжують такі фінансові взаємозв’язки, які сприяють 
підтриманню нестабільності, а до ординарних характеристик капіта
лістичної системи науковець відносить цінові та вартісні співвідно
шення, які викликають фінансову кризу в нестійкій фінансовій стру
ктурі. Гіпотеза фінансової нестабільності Мінскі базується на тому, 
що для проведення успішної макроекономічної політики необхідним 
є чітке визначення кордонів і недоліків капіталістичного способу ви
робництва. Він схильний стверджувати, що основна риса капіталі
стичного суспільства -  фінансова нестабільність, реакція на яку еко
номічних суб’єктів може не пом’якшувати, а загострювати кризові 
явища, що призводить до різнонаправленої динаміки вартості активів 
та нестабільних відсоткових ставок. Така вільна взаємодія індиві
дуальних типів поведінки суб’єктів господарювання вносить появу 
системної нестійкості та впливу в контексті фінансової дерегламен- 
тації [361].

Зміст кризи японської економіки 1997 року повністю відповідає 
концепції Мінскі. Акт підписання угоди “Плаза” (Ріага Ассогсі) в 1985 
році став зовнішнім екзогенним фактором підвищення обмінного кур
су японської єни. Політика “дешевих грошей” щодо виходу із рецесії, 
яка була прийнята японським урядом, викликала кредитну експансію, 
яка в свою чергу призвела до перегріву фондового ринку [261]. У 90-х 
роках урядом Японії прийнято рішення щодо відходу від експансіоні
стської моделі, що привело до обмеження кредитних ресурсів. Цикл 
завершився в 2006-2007 рр., коли ціни на активи впали до найбільш 
привабливого для покупців рівня. Кінець 2008 року позначений зно
ву різким подорожчанням японської єни. На цей раз екзогенною при
чиною валютної кризи стали різкі коливання інших колективних сві
тових грошей. Японська економіка та фінансова система знову за
йшли в новий цикл [57].
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З огляду на вище наведене виходить, що валютні кризові явища 
відповідають депресивній фазі або кінець фази стабілізації прихо- 
диться на фазу спаду довгої хвилі. Криза Бреттон-Вудської системи 
збіглася з кінцем фази стабілізації хвилі і переходом до фази спаду -  
1971-1973 рр. Криза Європейської валютної системи, що мала місце 
в 1992-1993 роках, мексиканська криза 1993 року, азіатська валютна 
криза 1997-1998 років, російська і українська криза 1998 року, бра
зильська криза 1999 року припадають на депресивну фазу, що поча
лася в 1991 році і продовжується в середньому від 8 до 23 років [295, 
с. 83-95].

Економічний ріст відбувається в межах середньотермінових ци
клів, тому найнижча точка довгої хвилі завжди належить фазі кризи, 
чи, іншими словами, депресії середньотермінового циклу, що відбу
вається в межах завершення знижувальної хвилі довгого циклу. Такі 
середньотермінові коливання, як було вже зазначено в п.2.1. даної 
роботи, мають період 7-11 років.

Аналіз валютно-фінансових кризових явищ 1971-1973 рр., 
1998-1999 рр., зміст їх протікання підтвердили тезу щодо передуван
ня валютно-фінансової кризи кризі в реальному секторі економіки. 
Необхідно зазначити, що єдиною однаковою рисою для всіх кризових 
явищ і процесів у вище визначений період часу слугувало підтриман
ня високого курсу американської валюти і, як наслідок, зниження цін 
на сировинні товари й товари масового виробництва, які в свою чергу 
складають основну частину експорту країн з перехідною економікою 
і країн, що розвиваються.

Постіндустріальний етап розвитку світової економіки взяв за 
основу власного розвитку економічно-фінансовий зміст низькоінфля- 
ційної складової. При цьому ринки економік розвинутих країн, що 
вступають в інформаційну еру, не залишаються осторонь від впливу 
кризових явищ і підтверджують, на наш погляд, безпосередній пря
мий та зворотній зв’язок теорії економічних циклів зі змістом та ха
рактером валютно-фінансових та економічних криз. На наше переко
нання, головне питання полягає не в зміні характеру чи динаміки ци
клічних процесів, а в тому, наскільки зміст економічних циклів набув 
нового забарвлення та змін у зв’язку з глобалізаційними змінами у 
світових економічних процесах.

Сучасні науковці розглядають зміст теорії валютно-фінансових 
кризових явищ як теорію кризи платіжних балансів. Платіжний ба-
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лане є таблицею, де систематизовано показано економічні операції 
між резидентами і нерезидентами національної економіки за визначе
ний період часу.

За змістом укладання платіжного балансу, що запропоновано 
МВФ, баланс ділиться на дві частини: рахунки поточних операцій і 
рахунки руху капіталу. Рахунки поточних операцій в себе включають 
експортно-імпортний рух товарів, послуг і трансфери. Рух капіталу 
складається з балансів короткотермінових і довготермінових капіта
лів і резервів [295, с. 205-212].

Сальдо балансу текучих операцій розуміється як сальдо платіж
ного балансу. Ріст негативного сальдо платіжного балансу означає 
для країни погіршення її позицій на міжнародному ринку і, як наслі
док, є причиною виникнення валютно-фінансової кризи [295, 
с. 33-38].

Валютно-фінансова криза пов’язана, в першу чергу, з нездатні
стю економіки заробляти достатню кількість іноземної валюти щодо 
задоволення потреб суб’єктів господарювання. В результаті -  дефіцит 
іноземної валюти і різке падіння курсу національної валюти. За мето
дикою МВФ падіння номінального курсу національної валюти на 
25% розуміється як валютний колапс. Інші методики, що пропону
ються інвестиційними банками щодо визначення змісту валютних 
криз, визначають кризу як падіння реального курсу національної ва
люти, який розраховується на основі паритету купівельної спромож
ності на 10% [260, с. 69-71].

Дослідження змісту валютно-фінансових кризових процесів як 
кризи платіжних балансів проводяться протягом останніх тридцяти 
років. На нашу думку, розвиток теоретичної думки в контексті дослі
дження фінансово-валютних кризових процесів в рамках теорії еко
номічних циклів заслуговує на серйозну критику та переосмислення, 
оскільки не висвітлює перебіг цих подій в реаліях сьогодення.

Дослідження валютно-фінансових кризових процесів сконцен
тровано на аналізі двох моделей [291, с. 48-62]:

1. Канонічна модель -  концентрується на відсутності реалістич
ної картини цілей центрального банку і обмежень, які на нього 
накладаються.

2. Моделі другого покоління, що ставлять питання щодо виправ
даності валютно-фінансових кризових явищ, під якими розу
міється наявність фундаментальних проблем в економічній
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політиці країн, валюти яких потерпають від зовнішніх впли
вів. Розглядають кризові явища, що на початку власного роз
витку обумовлені іншими причинами („психологічні кризи’"): 
1) самореалізуючі кризові процеси, коли песимізм інвесторів, 
як наслідок, виправдовується внутрішньою політикою, яка 
проводиться; 2) “стадна поведінка” інвесторів; 3) спекуляції 
великих ринкових операторів.

Зміст канонічної моделі, викладений Федеральною Резервною 
Системою США (ФРС), детально це описано в роботі автора “Регіо
нальні просторово-економічні системи: глобальні тенденції та цикліч
ні взаємовпливи” і стосувався не валютних кризових процесів, а недо
ліку схем, які повинні направлятися на стабілізацію сировинних цін 
за допомогою міжнародних міжурядових агентств, що купують і про
дають сировинні товари.

Деякі науковці вважають існуючу можливість створення моделі 
кризи платіжного балансу з врахуванням психології спекулянтів, при 
цьому спекулятивні атаки на валютні резерви розглядають як спосіб, 
за допомогою якого інвестори змінюють склад власних інвестиційних 
портфелів, зменшуючи в них долю національної валюти і збільшуючи 
долю іноземної [239].

Виходячи з такого пояснення, на нашу думку, суб’єктом спе
кулятивної атаки є “інвестор”, а змістом спекулятивних атак є прово
кація нестабільності валютного курсу в країні інвестування. Неста
більність валютно-фінансової системи в країні інвестування надає 
“інвестору” наступні можливості: в короткочасному періоді отримати 
спекулятивний прибуток за рахунок валютних операцій; в середньо- 
строковому періоді отримати доступ до здешевлених фінансових 
інструментів фондового ринку; в довгостроковому періоді претенду
вати на отримання доступу до здешевлених виробничих, матеріаль
них і сировинних ресурсів.

В ситуації, коли уряд не в змозі підтримувати фіксований курс 
національної валюти, курс валюти змінюється 5а принципами та озна
ками девальвації. Тому тільки рівновага поточного та фінансового ра
хунку означають вирівнювання платіжного балансу. Розрізняють ста
тичну та динамічну рівновагу платіжного балансу.

Статична рівновага акцентує увагу на проблематиці врівнова
ження сальдо торгівлі товарами і послугами, при цьому потік капіта
лів та стан валютних резервів може не враховуватися, а підвищена 
увага приділяється сальдо експорту та імпорту. Зміна рівноваги
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експорту та імпорту повинна бути врівноважена з урахуванням пото
ків капіталу і стану валютних резервів, що мають пряме відображення 
на сальдо поточного рахунку. Зміст позитивного сальдо поточного 
рахунку відображається на акумуляції валютних резервів, а негативне 
сальдо обумовлює зовнішнє фінансування за допомогою припливу 
капіталу або позначається втратою валютних резервів [299, с. 58-66]: 

СП + ФР = НО К х В Р ,  (2.1)
де СЯ -  сальдо поточного рахунку,
ФР -  сальдо фінансового рахунку,

НОК -  номінальний обмінний курс,
ВР -  валютні резерви.
Динамічна рівновага платіжного балансу враховує зміст отри

мання позитивного сальдо поточного рахунку в майбутньому періоді 
з метою фінансування поточних боргових зобов’язань [299, с. 58—66]: 

О ЕВТ = '£ /З іСПі , (2.2)
де О ЕВТ-  зовнішній борг.

Операції платіжного балансу мають зовнішньоекономічний ха
рактер, у відповідності з якими від’ємне сальдо платіжного балансу 
не є самодостатнім, тобто зміст подолання кризи платіжного балансу 
лежить в площині проведення стабілізаційної політики, що поясню
ється наступними причинами: залежністю порівняльної ціни реаль
них та фінансових активів від очікувань динаміки макроекономічних 
показників; впливом балансу заощаджень та інвестицій; змістом та 
напрямком потоків капіталу.

Деякі джерела публікують прийнятні межі негативного сальдо 
поточного рахунку в межах від 2-3%  до 5%. У спеціальному виданні 
Світового Банку Калдерон дає іншу інтерпретацію щодо визначення 
динамічної рівноваги рахунків платіжного балансу на основі між- 
часової рівноваги інвестицій-заощаджень або рівноваги портфеля фі
нансових активів. Причому до міжчасової рівноваги інвестицій-зао
щаджень він відносить вплив зміни продуктивності праці, відсоткової 
ставки, бюджетну політику уряду. Слід звернути увагу, що основний 
акцент він робить на відсотковій ставці, як чинника заощаджень, або 
ж залучення портфельних інвестицій [374].

Френзель та Мілезі розглядають внутрішні та зовнішні чинники 
рівноваги рахунків платіжного балансу [362; 333]. До внутрішніх 
чинників вони відносять: зовнішній борг; динаміку і структуру екс- 
порту-імпорту; сальдо бюджету; обсяги інвестицій-заощаджень;



ступінь відкритості економіки; стан фінансового сектора; інструмен
ти економічної політики. До зовнішніх чинників: умови торгівлі; сві
тову відсоткову ставку; діловий цикл країн-торговельних партнерів; 
очікування економічних агентів.

В багатьох дослідженнях внутрішню рівновагу асоціюють з під
триманням позитивного приросту ВВП або з природнім темпом зро
стання. Так, в країнах Латинської Америки таке зростання передбача
лося в межах 8% (для України “природне” зростання приймається в 
межах 5-6%).

Самуіл Едвардс у публікації “Валютна політика в країнах, що 
розвиваються” вводить поняття макроекономічної рівноваги платіж
ного балансу, під якою розуміється поєднання внутрішньої рівноваги, 
що визначається максимально можливим рівнем ВВП і зовнішньої 
рівноваги, має самодостатній характер з погляду відповідності сальдо 
поточного рахунку довгостроковим потокам капіталу.

На відміну від С. Едвардса, А. Кредісов вважає, що зміст рівно
ваги платіжного балансу набуває специфічного значення у зв’язку з 
тим, що “внутрішньої рівноваги досягти неможливо” в нестабільному 
середовищі [127].

І. Валерстайн вводить конфліктне тлумачення змісту обмеження 
платіжного балансу по відношенню до паритету позитивної динаміки 
доходу та прискорення інфляції, погіршення цінових співвідношень у 
зовнішній торгівлі. До внутрішньої рівноваги він відносить урядовий 
контроль за інфляційними процесами і пожвавлення ділової еконо
мічної активності [387].

Характер перебігу кризових явищ та досвід їх подолання сприяв 
виділенню окремих шляхів вирівнювання платіжного балансу для 
розвинутих економічних систем і, відповідно, для країн, з перехідною 
економікою. Так, для промислово розвинених країн прийнятий термін 
“автоматичного” вирівнювання. Зміст його покладається на корекцію 
обсягів приватного споживання і доходу,^зміну грошової маси, відно
сних цін і відсоткової ставки. Для країн з перехідною економікою 
вирівнювання платіжного балансу передбачає імплементацію в корот
костроковому та довгостроковому періоді інструментів економічної 
політики, яка б включала в себе фіскальну, монетарну та торгівельну 
складові, регулювання обмінного курсу і відносне регулювання пото
ків капіталу з використанням залучених кредитних ресурсів, які вима
гають певних обмежуючих впливів [288, с. 51-54].
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Зміст вищенаведеного різнопланового підходу вирівнювання 
платіжного балансу щодо окремо визначених категорій країн, ставить 
проблематику неадекватного ставлення до вирішення проблем, які 
виникають при загостренні кризових процесів. Ми вважаємо, що суть 
вирівнювання платіжних балансів повинна базуватися на одних ка
тегоріях і положеннях, що мають місце в будь-яких країнах, в тому 
числі і в розвинутих. В іншому випадку економіки країн перехідного 
стану зможуть тільки суб’єктивно реагувати на кризові процеси, а не 
попереджати їх. В нашому розумінні суть лібералізації економічної 
системи означає “автоматичне” коригування статей її платіжного ба
лансу, але не в змісті реакції на кризові процеси, що виникли, а за
вчасне їх виявлення, ідентифікація мотивуючих і спонукаючих еле
ментів та урядове втручання в них з метою попередження передбаче
них дисбалансів засобами економічної політики.

Таку теорію критикують деякі науковці, які стверджують про 
неможливість перенесення суті рівноваги платіжного балансу на умо
ви трансформаційних економік, досвіду промислових країн, що здатні 
підтримувати тривалий дефіцит поточного рахунку без радикальних 
змін у власній економічній політиці.

На нашу думку, з цим можна погодитися тільки в частині необ
хідності застосування радикальних заходів щодо вирішення проблеми 
вирівнювання платіжного балансу. Зміст регулювання, вирівнювання 
платіжного балансу повинен полягати в упередженому і завчасному 
впливі на його складові інструментами економічної політики, зміст 
впливу яких повинен відповідати забезпеченню збільшення позитив
ної динаміки доходу та принципам сталого розвитку. Вважаємо, не 
можливим розглядати застосований В. Шевчуком “коригуючий” 
спад виробництва як спосіб вирівнювання платіжного балансу.

Академік В. Геєц стверджує, що в умовах зростання економіки, 
стабілізації цін та помірної девальвації, дефіцит торгівельного балан
су не є і не буде обмежуючим фактором економічного зростання [52]. 
З одного боку, таке твердження суперечить змісту ефекту Хаутак- 
кера-Мейджі, яке передбачає постійну девальвацію грошової одиниці 
з метою підтримання рівноваги експорту-імпорту. Але така постійна 
підтримка експорту за рахунок мотивації інфляційних процесів, галь
мування росту ВВП приводить до прямої залежності внутрішньої еко
номіки від зовнішньої кон’юнктури. Тобто внутрішня економічна си
стема стає вразливою та підвладною змінам зовнішнього економіч
ного середовища.
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На нашу думку, зміст твердження В. Геєца полягав в динаміці 
поціновування внутрішньої національної валюти, яка безумовно буде 
супроводжувати сталий розвиток економічної системи. Хоча ріст 
внутрішнього споживання, ріст економіки і сприяє збільшенню ім
порту, але, з іншого боку, в середині економічної системи формується 
потужний фінансовий паритет, що може конкурувати на зовнішніх 
світових товарних і фінансових ринках. Тоді характер регулювання 
платіжного балансу перейде зі статей балансу товарів та послуг до 
статей фінансового рахунку. Іншими словами, економічна система з 
невисокою конкурентоспроможністю перейде до рівня фінансово- 
економічної системи, що сама впливатиме на зміст і зміни зовнішньої 
кон’юнктури.

Підтвердженням цього є аналіз динаміки зміни обсягів зовнішньо
торговельних операцій (ЗТО) і показників платіжного балансу Укра
їни, представлений на рисунку 2.1. Відображення фінансових опера
цій (рис.2.1) вказує на те, що зовнішньоторговельний оборот України 
фінансувався не власним вітчизняним капіталом, а капіталом з інших 
територій (наприклад, офшорних). Особливо це стосується періодів 
1998-2004 і 2009-2010 років, протягом яких динаміка зміни обсягів 
ЗТО неадекватна змінам фінансового рахунку платіжного балансу 
України. Можна очікувати, що аналогічна картина спостерігалася б і 
на регіональному рівні в показниках регіонального платіжного балан
су (нині цей документ відсутній у звітності регіональних відділень 
НБУ). Тобто, просторовий аспект діяльності регіону відображається 
не лише обсягами ЗТО регіону, але відповідними фінансовими по
токами.

Із вказаного слід зупинитися на запропонованій моделі Нуреєва
-  моделі “двох дефіцитів”. В цій моделі він поєднує зв’язок між ба
лансами заощаджень-інвестицій та зовнішньої торгівлі -  з часом 
збільшення внутрішніх заощаджень як наслідок економічного зро
стання самостійно вирівнює платіжний баланс. Тобто, Нуреєв під
тверджує зміст того, що економічне зростання в ракурсі сталого роз
витку є чинником збалансованості платіжного балансу, хоча і може 
викликати дефіцит торгівельного балансу. Підсумовуючи сказане, 
можемо констатувати, що характер та зміст сталого розвитку вирішує 
основні постулати структуралізму, а саме: збільшення внутрішніх за
ощаджень, відмову від фінансування інвестицій за допомогою дефі
циту бюджету і зацікавленість імпортерів у безпосередньому вироб
ництві товарів і послуг в середині країни, тобто відмову останніх від

по

безпосереднього імпорту та заміну його на внутрішнє виробництво 
[52, с. 9-33].
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Рис. 2.1. Динаміка зміни обсягів ЗТО і показників платіжного 
балансу України

* Розроблено автором за матеріалами НБУ.

Структуралізм, за визначенням Аріда, охоплює концептуальне 
пояснення переходу до стійкого економічного зростання і визнає не
стачу іноземної валюти як головну перешкоду для одночасного до
сягнення повної зайнятості та рівноваги платіжного балансу. Англій
ські та італійські вчені, представники структуралізму, поєднали зміст 
економічного зростання з проблематикою зміни динаміки експорту та 
імпорту та спробували сформулювати власну концепцію. Вона поля
гала в зменшенні залежності від імпорту, яке стає мотивом збільшен
ня доходу і як наслідок зменшення потреби в збільшенні експорту. На 
нашу думку, позитивний зміст структуралізму полягає не в забезпе
ченні достатності фінансування імпорту за рахунок надходжень від 
експорту, а в аргументі щодо деструктивного характеру нестабільно
сті сировинного експорту. Тим самим структуралізм виступає за по
збавлення негативних впливів зовнішньої кон’юнктури [346].

Слід зазначити, що в 1993 році з ’явилося роз’яснене тлумачення 
представника структуралізму Рамоса щодо вирівнювання платіжного 
балансу та інфляції. Він стверджував, що для економічного зростання 
є корисним та позитивним явище розділеного у часі вирішення про
блем регулювання платіжного балансу та інфляції. Фінансова стабілі
зація при цьому розглядалася наслідком тривалого зростання обсягів
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виробництва під впливом “поміркованої” інфляції. Запропонований 
алгоритм, як наслідок, на нашу думку, може привести до різкого об
меження бізнесу, росту інфляції, спаду виробництва і зниження темпу 
росту, оскільки він не передбачає фінансової стабілізації як першо
чергово необхідної передумови стійкого економічного зростання. Для 
пояснення цього факту слід зупинитися на існуючій в 70-х роках кон
цепції неоднорідної структури сукупного попиту і пропозиції [375].

Концепція неоднорідної структури сукупного попиту і пропози
ції передбачала виробництво споживання двох товарів з відмінною 
конкурентоспроможністю на зовнішніх ринках. Зазначена концепція 
стверджує, що рівновага платіжного балансу залежить тільки від по
питу та пропозиції товару С)т, який являє собою товар зовнішньої 
торгівлі. А дохід визначається рівновагою попиту та пропозиції това
ру 0 м, що є товаром внутрішнього споживання. Зміст такого підходу 
до макроекономічної рівноваги полягає в тому, що не тільки зміст де
фіциту платіжного балансу означає скорочення виробництва, але і в 
тому, що зміст глобальних змін у світовій економіці приводить до 
повного руйнування цієї концепції. На нашу думку, таке розмежу
вання суті одного виду товару на два види, що реалізуються на вну
трішньому та зовнішньому ринку, викличе обмеження внутрішнього 
ринку, падіння конкурентоспроможності економіки. Слід зауважити, 
що концепція неоднорідної структури сукупного попиту і пропозиції 
не враховує фінансову складову у змісті регулювання платіжного ба
лансу та подоланні викликаних кризових процесі [301, с. 56-66].

Глобальне переміщення капіталів та їх вплив на характер змін 
показників платіжного балансу спонукають розглядати їх ефектив
ність в двох площинах: як спекулятивний та інвестиційний капітал.

Спекулятивний капітал має короткотерміновий характер і може 
слугувати предметом створення надмірного приватного споживання і 
підвищення реального обмінного курсу. До цього схиляються амери
канські економісти Окс та Ван Вайхенберг. Інші представники амери
канської економічної школи в продовження твердження Окса та Ван 
Вайнхенберга стверджують, що інвестори, очікуючи девальвації на
ціональної грошової одиниці, експропріюють капітали [24, 
с. 198-207].

Прихильники структуралізму з критикою ставляться до залучен
ня іноземного капіталу. Вони вважають, що інвестиції в основному 
мають спекулятивний характер і погіршують поточний рахунок пла
тіжного балансу, оскільки значна частина надходжень іноземного ка-
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піталу використовується на придбання невиробничих активів, в тому 
числі і нерухомості. При цьому характер потоків капіталів мінливий у 
зв’язку з непередбачуваним характером очікувань іноземних інвесто
рів. В тому числі, 3. Романова оцінює приплив капіталу як засіб фі
нансування місцевої олігархії.

Структуралізм різко оцінює невідповідність розвитку промисло
вості та обсягів припливу капіталу. В. Кайзер та Ф. Вінценц ствер
джують, що відкритість для потоків капіталів є головною причиною 
деіндустріалізації країн сходу Європи. Скот та Ларіде вводять по
няття “деіндустріалізаційної” пастки і роз’яснюють умови, за якими 
надходження іноземного капіталу зменшують частку промислового 
виробництва: прибутковість місцевої промисловості початково є ниж
чою від зарубіжних аналогів; премія за ризик при розміщенні капіта
лів є вищою [24, с. 225-238].

Відтік капіталів оцінюється структуралізмом як чинник скоро
чення податкової бази, збільшення дефіциту бюджету, погіршення 
платіжного балансу та прискорення інфляції.

Особливо необхідно відзначити, що представники структураліз
му на основі досвіду країн, що розвиваються, стверджують, що лібе
ралізація потоків капіталу не позбавляє країну з перехідною еконо
мікою від циклічного погіршення зовнішньої рівноваги, оскільки при
чиною нестабільності динаміки доходу може слугувати недоречне 
поєднання лібералізації потоків капіталу і фіксованого обмінного 
курсу.

Лібералізація руху капіталу повинна проводитися при обмежен
ні, впливі та підтримці належної економічної політики та відповід
ними інституційними чинниками. В іншому випадку поспішна лібе
ралізація потоків капіталів може привести до підвищення вразливості 
національних економік до мінливих тенденцій на світових ринках фі
нансових ресурсів. Така вразливість пояснюється тим, що приплив 
капіталу слугує фактором збільшення імпорту; підвищення реального 
обмінного курсу є небезпечним і потребує втручання; платіжний 
баланс важко піддається монетарному регулюванню; неконтрольо- 
ваність надходження іноземного товару перешкоджає структурним 
перетворенням на користь експортного сектора [143].

Основною передумовою лібералізації потоків капіталів є від
критість зовнішньої торгівлі. Бадінгер у власному виданні 2007 року 
надає статистичний аналіз 11 галузей з 11 країн, в якому представля
ється виявлений факт, що відкриті ринки характеризуються вищою
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конкурентоспроможністю та продуктивністю праці. При функціону
ванні підприємств-експортерів на зовнішньому ринку в конкурент
ному середовищі продуктивність праці має 30%-е підвищення. При 
цьому продуктивність праці має проциклічний характер, зростає з 
економічним підйомом, і, відповідно, спадає в період рецесії і ста
гнації [143].

При розгляді зв’язку між продуктивністю праці та імпортом 
Харрісон стверджує, що предметом імпорту стають товари, вітчи
зняні аналоги яких на внутрішньому ринку не конкурентоспроможні, 
тобто ці галузі є відсталими від світових стандартів і продуктивність 
праці є нижчою. Імпорт таких товарів може мати і позитивний харак
тер для внутрішнього ринку, якщо він має технологічний характер. 
Проаналізувавши динаміку розвитку 26 країн, що розвиваються, і 20 
розвинених країн, Джон Мазумдар стверджує, що при напрямку руху 
інвестиційних потоків в імпортне устаткування та обладнання еконо
мічне зростання має позитивний характер, а при інвестуванні в облад
нання, що виготовлено у національній економіці, економічне зростан
ня загальмовується та має негативну динаміку [197].

Коннолі, проаналізувавши динаміку торговельного балансу 86 
країн, встановив, що імпорт технологічних товарів слугує збільшенням 
ВВП на душу населення, в той же час внутрішні інновації та техно
логічні імітації погіршують ВВП. Як розвиток такого підходу щодо 
впливу імпортних операцій на економічний ріст в 2006 році, американ
ські економісти Брода, Грінфілд та Вайнштайн в роботі “Структурна 
оцінка торгівлі і росту” стверджують, що для пересічної країни роз
ширення номенклатури імпортних товарів визначає до 10% ВВП, для 
країн, що розвиваються, цей показник дорівнює 25%. Брода схильний 
стверджувати, що при будь-якому імпорті дохід країни збільшується 
на 0,2% в короткостроковій перспективі й забезпечує ріст ВВП на 
рівні 3,1% в довгостроковій перспективі [167, с. 222-238].

Проведений Міллером аналіз динаміки розвитку 83-х країн під
твердив сприятливий вплив експорту на збільшення ВВП. Ним же 
встановлено прямий характер зв’язку між реальним обмінним курсом 
національної валюти та характером ведення міжнародних торговель
них операцій. Тобто, іншими словами характер платіжного балансу, в 
тому числі й кризові явища, які мають відображення в його складо
вих, можуть описуватися моделлю з наступними характеристиками 
[167, с. 256-265]: обмінний курс впливає на попит на національну ва
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люту, обмінний курс, за яким здійснюють операції на національному 
фінансовому ринку, змінюється в часі.

Характер і особливості динаміки економіки при зміни валютно
го курсу більш детально розглядався в монографії автора “Регіональ
ні просторово-економічні системи: глобальні тенденції та циклічні 
взаємовпливи” [244, с. 123—136]. Аналіз станів економічної системи 
при валютному курсі, що має фіксований і плаваючий характер, а та
кож врахування можливих валютних спекуляцій та атак дає мож
ливість стверджувати:

-  макроекономічна модель, на основі якої проведений аналіз, є 
спрощеною макроекономічною моделлю, перевагою якої є 
відображення в ній відкритого конфлікту між бюджетною та 
валютною політикою;

-  єдиним способом підтримки фіксованого обмінного курсу є 
продаж валютних резервів, що накладає обмеженості на мож
ливу дію уряду, а зусилля, направлені на підтримку фіксова
ного валютного курсу, приводять до кризових процесів та 
явищ в економіці;

-  неочікувані валютні атаки порушують стабільність, обумов
люють відтік капіталів та відображають ірраціональну пове
дінку інвесторів чи спекулятивні схеми операторів валютного 
ринку.

Зміст авторського підходу щодо наведеного вище полягає в на
ступному:

Особливості поширення циклічних процесів глобальної еконо
мічної системи характеризуються перебігом валютно-фінансових 
кризових явищ, типовою рисою яких є високий курс американської 
валюти та здешевлення стратегічних сировинних ресурсів, або навпа
ки. Способом поширення валютно-фінансових кризових явищ є спе
кулятивні атаки, що провокують нестабільність валютного курсу в 
країні інвестування, в конкретному регіоні. Це знаходить своє відо
браження в кризі платіжних балансів. Внутрішні та зовнішні чинники 
рівноваги платіжного балансу, які обумовлюють його статичну та 
динамічну рівноваги з врахуванням макроекономічної збалансовано
сті, вимагають застосування складових економічної політики, регу
лювання обмінного курсу і потоків капіталів. Зміст рівноваги платіж
ного балансу носить специфічний характер, оскільки є необхідним 
досягнення внутрішньої рівноваги у нестабільному середовищі.
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В умовах повноцінної участі регіонів в глобальному конкурент
ному середовищі найбільш коректним способом оцінки їх конкурент
них позицій буде не збільшення обсягів зовнішнього товарообігу, а 
відображення цього процесу у фінансовому рахунку регіонального 
платіжного балансу.

Висновки до розділу 2

1. Аналіз сучасних методологічних підходів економічної науки до 
поняття “конкурентоспроможність” дозволило констатувати, що 
саме зміна парадигми економічної теорії обумовила два супереч
ливі явища: з одного боку -  це необхідність забезпечення віль
ного конкурентного ринку з мінімальним рівнем втручання дер
жави, а з іншого -  обумовлене прагнення до планового характеру 
економіки. Мета та зміст використання названих явищ підпоряд
кована основним завданням — боротьбі з циклічністю економіч
них процесів і, як наслідок, забезпечення сталого та збалансова
ного розвитку національних економік в умовах глобальних впли
вів світової економічної системи. Однак усі зазначені методоло
гічні підходи до розвитку сутності конкурентоспроможності не 
враховували появу на сучасному етапі нового суб’єкта конкурен
ції з власними інтересами і цілями, яким став регіон, що в умовах 
глобалізації набуває властивостей регіональної просторово-еко
номічної система.

2. Глобалізація -  це процес, зміст якого лежить у площині руху ди
намічного розвитку світової економіки, з визначенням певних 
центрів економічного, фінансового та політичного впливу. Вона 
не тільки надає нові можливості, але і створює певні загрози: ко
роткотермінові та довготермінові. Короткотермінові загрози по
в’язані з неадекватною зовнішньоеконо-мічною політикою еконо
мічно розвинутих країн, які претендуїоть на роль глобального 
центру розвитку чи “конкурентного центру”, в довготривалій 
перспективі загрози пов’язані з несправедливим розміщенням 
благ, що породжує загрозу виникнення конфліктів на регіональ
ному, національному і міжнародному рівнях.

3. Основною рисою глобальної конкуренції є процес відтворення 
соціальних ресурсів економічної системи, у тому числі регіональ
них, забезпечення високих соціальних стандартів в межах систе-
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ми та просування власних стандартів господарської та соціально- 
культурної поведінки як механізму, що забезпечує формування 
закордонного споживчого ринку. Тому, в умовах повноцінної 
участі регіонів в глобальному конкурентному середовищі най
більш коректним способом оцінки їх конкурентних позицій буде 
не збільшення обсягів зовнішнього товарообігу, а відображення 
цього процесу у фінансовому рахунку регіонального платіжного 
балансу, необхідність введення якого відповідає потребі часу і 
обгрунтовано в роботі.

4. Широке використання країнами іноземних валют для міжнарод
них валютно-фінансових операцій, а також введення в міжнарод
ний обіг власних валют, що прив’язуються до вільноконвертова- 
них валют створюють сприятливі умови екзогенного впливу і є 
стимулюючим елементом поширення кризових явищ. У зв’язку з 
цим якість управління банківською та фінансовою системами, у 
тому числі регіональними, є одним із факторів протидії проявам 
валютно-фінансових криз, підтримання стійкої позиції краї
ни/регіону в світовому фінансовому секторі та забезпечення ди
наміки стійкого розвитку економіки.

5. Типовою рисою циклічних кризових процесів є намагання домі
нуючими економіками підтримувати високий курс американської 
валюти та здешевлення стратегічних сировинних ресурсів. 
Основним способом поширення валютно-фінансових кризових 
явищ є спекулятивні атаки. Суб’єктом, що мотивує такі атаки, є 
іноземний “інвестор”, а її зміст полягає в провокації нестабіль
ності валютного курсу в країні інвестування з метою досягнення 
в короткостроковому періоді спекулятивного прибутку, а в довго
терміновому періоді -  доступ до здешевлених виробничих, мате
ріальних і сировинних ресурсів.

6. Валютно-фінансові кризові процеси, як негативна та невід’ємна 
частина економічного циклу, знаходять своє відображення в кризі 
платіжних балансів. Необхідність досягнення внутрішньої рівно
ваги у нестабільному зовнішньому середовищі вимагає застосу
вання країною/регіоном відповідної економічної політики, спря
мованої на прискорення економічного зростання, яке, в свою 
чергу, повинно забезпечити перехід економічної системи з неви
сокою конкурентоспроможністю до рівня впливової, паритетної 
та самодостатньої.
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7. Сучасний підхід до конкурентоспроможності регіональних про- 
сторово-економічних систем полягає в переосмисленні та пере
оцінці змісту економічних циклічних процесів, оскільки вони на
були нового забарвлення та змін у зв’язку з інтеграційними про
цесами і змінами у глобальній економічній системі.
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РОЗДІЛ 3. АНАЛІЗ ВПЛИВУ ГЛОБАЛЬНОЇ ЕКОНОМІЧНОЇ 
СИСТЕМИ НА РОЗВИТОК РЕГІОНАЛЬНИХ ПРОСТОРОВО- 
ЕКОНОМІЧНИХ СИСТЕМ

3.1. Виявлення та оцінка особливостей глобального впливу 
на регіональну просторово-економічну систему

У попередніх розділах роботи були окреслені причини форму
вання конкурентних центрів (центрів екзогенного впливу), діяльність 
яких впливає на регіон, як складову національної та світової еконо
мічної системи. В даному розділі дисертаційного дослідження про
ведемо оцінку особливостей такого впливу на регіональну просторо
во-економічну систему.

Особливість впливу глобальної економічної системи на розви
ток регіону базується на структурно-функціональних зв’язках вели
кого економічного простору. Різниця між глобальною економічною 
системою та великим економічним простором полягає у відмінностях 
викликаних просторовим чинником. Елементи та складові глобальної 
економічної системи мають чітко визначені територіальні межі, а ве
ликий економічний простір формується як потенційне середовище 
діяльності елементів та складових глобальної економічної системи, 
яке має змінні рухомі межі.

Аналіз діяльності регіонів в глобальному економічному просторі 
виявив різну їх активність і різновекторність в залежності від їх спе
цифіки, обумовленої розміщенням, виробничою діяльністю і суб’єк
тивними чинниками та особистісними контактами тощо. Наприклад, 
Донецька область веде торгівлю з понад 100 країнами світу. Основ
ними торгівельними партнерами є Росія, Китай, країни ЄС, США та 
Туреччина. Частка області в загальнодержавному експорті складає 
понад 20%. Господарські зв’язки Волинської області підтримувалися 
з 82 країнами світу. Найбільшим торговим партнером Волині є Росія, 
на яку припадає майже половина сукупного розміру зовнішньоторго
вельних угод. Понад 20 відсотків зовнішніх торгових трансакцій реа
лізовано з країнами ЄС, зокрема Польщею, Литвою, Словаччиною, 
Румунією та Угорщиною. Закарпатські підприємці співпрацювали з 
партнерами із 73 країн світу. За обсягами залучених інвестицій 
область займає 11 місце серед інших регіонів України, за обсягами на 
особу -  (113 дол. США) -  на 6 місці.
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Кількість експортерів Львівської області становила 698 суб’єк
тів, які експортували продукцію у 85 країн світу. Найбільші обсяги 
експортованої продукції припадають на Німеччину -  понад 14% 
загального обласного експорту, Росію та Польщу -  понад 12% на 
кожну країну тощо. Міжрегіональні угоди Львівщина має з Тюмен
ською та Оренбурзькою областями Росії, штатами Кордоба (Бразилія) 
та Парана (Аргентина), Чернівецька область співпрацює з провінцією 
Саскачевань (Канада) тощо. Однак зазначимо, що такі контакти фор
муються, переважно, під впливом особистісних контактів та зв’язків з 
діаспорою і не є економічно обґрунтованими щодо підвищення кон
курентоспроможності регіонів.

Майже всі прикордонні області України є учасниками макроре
гіональних утворень -  єврорегіонів, в межах яких та через які ве
деться інтенсивна співпраця у світовому просторі, що сприяє підви
щенню їх конкурентоспроможності. З іншого боку, на регіони Укра
їни, особливо західні, поширюється регіональна політика ЄС, що 
має значний вплив на їх соціально-економічний та екологічний роз
виток і конкурентоспроможність. Так, наприклад протягом 2006-2013 
років лише Закарпатська область з джерел ЄС за найбільшими транс
кордонними проектами отримає фінансову допомогу більш ніж на 11 
млн євро. Тобто формування свого регіонального економічного про
стору сучасний регіон здійснює під впливом чинників від систем 
різних рівнів, а саме: міжрегіональних, національних, макрорегіо
нальних та глобальної. Проте найбільш наглядно впливи економічних 
систем різних рівнів можна проілюструвати на прикладі характеру 
поширення світових кризових процесів.

Фінансово-економічні періодичні кризові процеси супроводжу
ють капіталістичний світ з часу його розвитку, і, хоча прийнято вва
жати, що їх започаткували кризові процеси у Великобританії 1825 ро
ку, де найраніше розвинулися капіталістичні виробничі відносини 
[252, с. 47-52], основу кризових періодичних процесів закладено ще у 
Франції в 1716 році Джоном Лоу [274, б. 65-67]. Історія поширення 
кризових процесів була представлена в монографії автора “Регіо
нальні просторово-економічні системи: глобальні тенденції та цикліч
ні взаємовпливи”.

Більш детально зупинимося на кризових процесах, що мали мі
сце в США. Аналіз динаміки ВВП США з 1929 року по 1994 рік в 
цінах 1987 року свідчить, що протягом великої депресії обсяг продук
ції, що випускалася, різко зменшився, в часи Другої світової війни у
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зв’язку з мобілізацією виробництва. Обсяг виробництва збільшився 
надто високими темпами, що викликало аналогічний різкий спад до 
нормального потенційного значення ВВП (демобілізація рис.3.1). В 
період після Другої світової війни ріст ВВП був стабільним доти, 
поки економіка не почала переживати кризові процеси у 1970-1980 
роках та стагнацію 1989 року. Наочно циклічні процеси в економіці 
США демонструє порівняння фактичного показника ВВП з показни
ком потенційного ВВП. Таку залежність демонструє рисунок З.2., де 
різниця між потенційним і фактичним ВВП -  відрив ВВП -  зобра
жена площею між двома лініями. Нижня крива відображає співвідно
шення відриву ВВП до потенційного ВВП у відсотках.

Рис.3.1. Динаміка ВВП США 
* Розроблено автором за матеріалами ЬПр://такгоекопотіка.пагос1.ги/Ше5/ 

ргіпсір.Ьіш).

Різкий спад фактичного ВВП щодо потенційного рівня в роки 
Великої депресії показав необхідність державного втручання в еконо
міку, що призвело до відродження кейнсіанської теорії. В подальшо
му, як видно з графіка, незначні спади ВВП відбувалися за рахунок 
екзогенних впливів: війни чи різкої зміни вартості енергоносіїв.

Виняток становить на графіку спад 1980—1990 років як “політика 
дорогих грошей”. Цей спад був зумовлений неправильними діями 
уряду в грошово-кредитній політиці. Необумовлене зменшення гро-
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шової маси привело до росту інфляції, але не призвело, як сподіва
лися уряд і президент Р. Діксон, до росту зайнятості [97].

________ 1959-1975________
*Дані таблиці розраховані автором.

Рис. 3.2 Тренд росту і розрив ВВП США

♦Розроблено автором за матеріалами ЬИр://гпакгоекопотіка.пагос1.ги/її1ез/ 
ргіпсір.Ьіт).

Співвідношення розриву ВВП до потенційного ВВП -  величина 
аналітична, що показує глибину кризи, чи відповідно, ступінь еконо
мічного буму. Як видно з рисунку 3.2, зміна темпів довготермінового 
росту має повторювальний циклічний характер. Цей факт показує 
вплив довготермінових хвиль Кондратьєва на темпи росту ВВП 
(таблиця 3.1.), однак дані не збігаються з даними загальносвітової ци
клічності за часом, оскільки є показниками для конкретної країни.

З рисунку 3.2 видно, що знижуюча хвиля тягнеться до 1945 ро
ку, де починається підвищуюча хвиля терміном до 1965 року, а потім 
знову починається знижуюча хвиля, як триває і донині.

1939-1945
1975-наші

'  Таблиця 3.1
Хвилі Кондратьєва для США в XX столітті

Період підйому (роки)
1895-1920
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У зазаначених часових періодах можна зауважити тенденцію до 
зменшення довжини циклу, оскільки хвилі Кондратьєва мають термін 
45-60 років (див. табл. 3.1). Це можна пояснити тим фактом, що в 
постіндустріальному інформаційному суспільстві інерційність еконо
мічної системи до введення нової технології та інформації є набагато 
меншою.

Зміст розвитку американської економіки в останні десятиріччя 
полягав у впевненому ставленні до розвитку інформаційних техноло
гій як основного засобу підвищення продуктивності праці. Це могло 
бути підтверджено офіційною статистикою, яка стверджувала, що 
наприкінці XX століття темпи росту продуктивності праці суттєво 
збільшилися. Більше детально це було представлено в роботі автора 
“Регіональні просторово-економічні системи: глобальні тенденції та 
циклічні взаємовпливи” [244, с. 142-161].

Під час аналізу причин, що породили кризові явища в економіці 
США, їх можна поділити на два фактори:

1. Пасивні фактори: збільшення ступеня лібералізації і
посилення приватної ініціативи при одночасному зменшенні 
прямої економічної активності уряду та скороченні 
державних капіталовкладень, які призвели до зростання 
боротьби за інвестора між країнами. Одночасно відсутність 
сильних потрясінь на фінансових ринках визначило 
готовність як професійних менеджерів, так і населення до 
прийняття підвищених ризиків і пошуку інструментів, які 
швидко ростуть, в тому числі акцій.

2. Активні фактори: урядова макроекономічна політика.
Якщо зупинятися на змісті активних факторів, то на початку

1980-х років США виходили з кризи через різкий ріст державних ви
трат на основі великого державного оборонного замовлення, завдяки 
чому вдавалося в стислі терміни вирішити проблему росту безробіт
тя. Посилення державного втручання після важких економічних кри
зових процесів стало звичайним процесом. З метою забезпечення фі
нансування широкомасштабних державних витрат уряд широко вико
ристовував схеми державних позик, випускаючи довготермінові ка
значейські зобов’язання під дуже високі відсотки 14-18% річних. З 
цих засобів і фінансувалося державне замовлення. В результаті дер
жавний борг до початку 1990-х років виріс до 5 трильйонів доларів.

Економічний ріст 1990-х років був обумовлений не шляхом 
зменшення державних витрат, а нарощуванням активності приват-
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ного сектора. Основою для цього слугувала політика радикального 
зниження облікових ставок. Для виходу з рецесії 1991 року Феде
ральна резервна система (ФРС) знизила ставки до 3%. Аналогічно 
ФРС діяла і при появі ознак економічних труднощів, або кризових 
явищ в інших частинах глобального економічного світу (Росії, країн 
Азії). Так, в жовтні-листопаді 1998 ФРС три рази знижувала ставки, в 
результаті чого вони становили 4,5%.

Наслідком такої політики стало накачування економіки дешеви
ми кредитними засобами. Ріст заборгованості державного сектора 
змінився різким ростом заборгованості приватного сектора. В резуль
таті заборгованість нефедерального нефінансового сектора в 2000 ро
ці становила 15 трлн. доларів, а сумарна кредитна заборгованість 
всіх секторів американської економіки за результатами третього квар
талу 2002 року перевищила 33 трлн доларів, тобто більш ніж в три 
рази перевищує ВВП (див. рис. 3.3).
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Рис. 3.3. Відношення сумарної кредитної заборгованості всіх 
секторів економіки до ВВП в США, %

♦Розроблено автором заданими Ресіегаї Кезегуе 8узіет і Сопігагу іпуєзіог.

Середні темпи приросту ВВП за останні п’ять років знаходилися 
на рівні 4,5% в рік, а приріст грошової маси складав -  10% в рік. Та
кий позитивний приріст грошової маси не викликав інфляції у зв’язку 
з тим, що велика доля кредитних ресурсів направлялася на фондовий 
ринок і сприяла його швидкому підйому. Замість інфляції на спожив
чому ринку виникла інфляція фінансових активів. Споживчий попит 
в останні роки ріс із швидкістю 9,8% в рік. Дешеві кредити породили 
масові спекуляції на фондовому ринку і привели до падіння приват
ної норми заощаджень домогосподарств до від’ємних значень, тобто 
домогосподарства стали витрачати більше, ніж заробляти (див.

124

Рис. 3.5. Сальдо рахунку поточних операцій США 
в 1960-2002 рр.

^Розроблено автором за матеріалами Вигеаи оГЕсопошіс Апаїузіз.

Результатом цього стало катастрофічне нарощування зовнішньо- 
торгівельного дефіциту (див. рис. 3.5), який перевищив 5,2% ВВП. Як 
наслідок, всі негативи невиправдано високого споживання сплачува
ли іноземні інвестори, які завзято купували американські боргові зо-

рис. 3.4). Обтяжливою обставиною став так званий “ефект багатства” 
коли постійно зростаюча вартість фінансових активів, якими воло

діє домогосподарство, створює в них почуття достатку, знижуючи 
стимули до збереження.

6 0  6 5  7 0  7 5  8 0  8 5  9 0  9 5  О О  0 5  Ю

Рис. 3.4. Норма особистих заощаджень в США (в % від особистого 
доходу після оподаткування)

♦Розроблено автором за матеріалами Вигеаи оГ Есопошіс Апаїузіз.



г

бов’язання, використовували фінансові активи, в тому числі й боргові 
банківські зобов’язання ФРС -  долари США.

Зміст функціонування фондового ринку США залежить від при
току фінансових засобів інвесторів, обсяги яких в свою чергу зале
жали від очікування інвесторів в отриманні прибутку як результату 
позитивних прогнозів корпоративних прибутків.

В 1990 роки статистика, яка оприлюднювалася корпораціями по
казувала щорічний приріст прибутків на 15-20%, а офіційні темпи 
росту ВВП в середньому складали 5-6%. Хоча період економічного 
буму 1990-х років відрізнявся значно більш високими темпами росту 
ВВП в порівнянні з тими, що були характерні для американської еко
номіки в 1970-1980-х роках і складали в середньому 3,5%-4,5% в 
рік, очевидно, що темпи росту прибутків не можуть протягом довгого 
часу майже на порядок перевищувати темпи росту економіки.

Проблема полягає в тому, що фінансові компанії зацікавлені в 
підтримці загального підйому фондового ринку, який забезпечує їм 
великі комісійні доходи. За даними, опублікованими 24 липня 2000 
року журналом РоЛипе, в 1999 році біля 2200 професійних аналітиків 
американського фондового ринку відстежували стан більш ніж 6000 
компаній і дали 33169 рекомендацій на купівлю акцій і тільки 125 — 
на продаж. За інформацією аналітичної фірми Рігзї СаІІ/ТНотзоп 
Ріпапсіаі на кінець вересня 2000 року з 28000 рекомендацій за амери
канськими акціями тільки 0,6% складали рекомендації з продажу.

Така можливість штучного збільшення рівня прибутків обумов
лена прийнятими в США правилами бухгалтерської звітності, яка 
дозволяє приховувати витрати у позабалансових статтях витрат, під
вищуючи тим самим формальну величину прибутку. Результатом та
кого штучного підвищення прибутків стало розслідування банкрут
ства корпорації Епгоп, яке мало скандальний характер. Корпорація 
Епгоп, яка займала сьоме місце в переліку найпотужніших корпорацій 
журналу РоПипе і з обсягом продажів більш ніж 100 млрд доларів, 
була змушена терміново погасити боргові зобов’язання на суму 3,9 
млрд доларів в результаті зниження рейтингу заборгованості компа
нії провідним рейтинговим агентствам. Це було викликано оприлюд
ненням балансових рахунків Епгоп. Як стало зрозумілим, компанія 
Епгоп протягом декількох років приховувала прибутки на рахунках 
власних дочірніх компаній, а офіційно 2001 рік компанія завершила зі 
збитками на суму 638 млн доларів США. Недовіра до компанії з боку 
інвесторів і кредиторів змусила відмовити Епгоп у наданні компанії
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кредитів. Як результат, вартість акцій компанії впала з 90,56 долара в 
серпні 2000 року до 0,26 долара в листопаді того ж року.

С потреба зупинитися на використанні на фондовому ринку 
США опціонів як форми заохочення менеджерів. Мотивація мене
джерів корпорацій є одна — будь-якою ціною добитися постійного 
росту котирування акцій компанії на фондовому ринку. Опціони за 
суттю є зобов язанням компанії перед власником цих цінних паперів 
сплатити йому різницю між ціною “страйк”, що зазначена в контрак
ті, та біржовою ціною на момент виконання опціону. Однак існуючі 
правила бухгалтерського обліку не передбачають включення цих зо
бов язань в баланс компанії. На кінець 2000 року керівництво і пра
цівники компанії володіли опціонами на 47 мільйонів акцій компанії. 
З 1999-го року до середини 2001 року 29 членів правління Епгоп реа
лізували свої опціони і отримали сумарний дохід 1,1 млрд доларів, 
прекрасно володіючи ситуацією про реальний негативний фінансовий 
стан компанії.

Виявлені в Епгоп грубі порушення в системі звітності й великі 
збитки порушують питання щодо дійсних розмірів маніпуляцій з кор
поративною статистикою в США, а це змушує поставити під сумнів і 
переглянути реальні успіхи корпоративного сектора США за останні 
роки і обумовленість росту фондових ринків в цілому.

Падіння фондового ринку в США напряму підірвало благопо
луччя американських родин, оскільки вони безпосередньо були учас
никами цього ринку. Сьогодні акціями в США володіють 50% всіх 
домогосподарств. В структурі фінансових активів населення в 1999-
2000 роках на вкладення в акції приходилось 42-44%.

Ріст персональних та корпоративних банкрутств викликав нега
тивні зміни у фінансово-банківській системі. Обсяг безнадійних бор
гів на балансі американських банків за 2000 рік виріс на 300%, а за
гальний обсяг проблемних боргів збільшився вдвічі. При цьому спів
відношення виділених на покриття можливих збитків банківських ре
зервів до загальної суми боргів впало до найвищого показника за 
останні 50 років — 1,6%. Така ситуація змусила банки різко посилити 
умови надання нових кредитів (рис. 3.19), що збільшило шанси спо
взання економіки США в рецесію.

Такий негативний стан фінансової і платіжної системи створив 
загрозу системної кризи, яка може мати непередбачувані наслідки. У 
зв язку з цим існує потреба в аналізі причин, які слугували накопи
ченню такого комплексу проблем, та в з ’ясуванні наслідків для світо-
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вої фінансової системи у випадку розвитку негативного сценарію 
кризових процесів.

Попри реалії складної ситуації, існує думка, що обсяги непо- 
вернених кредитів не зможуть досягнути критичної маси, яка б ви
кликала ланцюгову реакцію розпаду фінансової системи. Так, в 1990 
році обсяги неповернених кредитів, які виникли з розвитком фінан
сової кризи в Японії, оцінювалися в 1 трлн доларів. Однак розпаду фі
нансової системи Японії не виникло, хоча ця проблема стала голов
ною причиною десятирічної стагнації місцевої економіки.

Циклічний характер розвитку економічних процесів обумовлює 
неможливість ототожнювання змісту та характеру економічних по
казників, а будь-які порівняння і ототожнювання змісту та характеру 
економічних показників можуть мати тільки певні межі. Сьогодні 
одна з найвпливовіших загроз фінансовій стабільності виходить з 
ринку похідних цінних паперів, оскільки вони є основними фактора
ми і каталізаторами перегріву фондового ринку.

Традиційні цінні папери, до яких відносять акції та облігації, на
зивають паперовим або фіктивним капіталом, а похідні цінні папери- 
деривативи є фіктивним капіталом другого порядку. Деривативи, до 
яких відносять ф’ючерси, опціони, валютні і відсоткові свопи, вар- 
ранти, опціони на ф’ючерси та інші, є фінансовими контрактами, які 
дають право купити чи продати певну кількість базового активу, а 
саме: акцій, облігацій, нафти і т.п. протягом обумовленого терміну за 
завчасно встановленою ціною. Таким чином, вартість похідних цін
них паперів, а також можливість отримання з їх допомогою доходу 
безпосередньо залежать від руху цін на інші фінансові інструменти 
чи товарні активи. Реальну ж загрозу щодо стабільності фінансової 
системи здійснюють деривативні контракти, пов’язані з золотом, в 
тому числі використанням у сфері міжнародних фінансів лізингу зо
лота. Більш детально це було представлено в роботі автора “Регіо
нальні просторово-економічні системи: глобальні тенденції та ци
клічні взаємовпливи” [244, с. 161-169]. 4

У відповідності з наведеним вище можемо стверджувати, що 
при нестабільному стані американського долара, як світової валюти, 
може виникнути спроба введення в обіг будь-якої іншої валюти з 
прив’язкою її вартості до золота. В такому випадку обіг такої валюти 
зможе відтягнути на себе значну пропозицію золота на світовому фі
нансовому ринку і забезпечити автономне та самостійне функціону
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вання такій економічній системі від негативного впливу інфляцій
ного ринку цінних паперів та інших провідних валют світу.

Зміст позитивного характеру розвитку американської економіки 
базується на притоці іноземного капіталу, який повністю компенсує 
нестачу внутрішніх заощаджень і фінансує ексцеси споживання. Зов
нішньоторговельний дефіцит дорівнює 5,2%, а це означає, що, власне, 
ця частина внутрішнього споживання в США дотується всіма іншими 
країнами. Між США і рештою країн світу склалася ситуація, коли 
США споживають те, що виробляють інші країни, а ті, в свою чергу, 
самі ж це споживання і фінансують. Механізмом залучення міжна
родних капіталів служить ріст американських фінансових активів і 
завищений курс долара США, який в період економічних циклічних 
спадів обумовлюють США як епіцентр поширення світових кризових 
процесів.

Підсумовуючи, зазначимо, що кризові явища в США мають ха
рактер сукупного ефекту накладання трьох кризових процесів:

-  короткотермінова циклічна криза перевиробництва і переін- 
вестування;

-  макроциклічний спад в рамках довготермінової хвилі;
-  глибока і багатостороння структурна криза, яка обумовила 

невідповідність структури капіталовкладень і виробництва 
структурі кінцевого попиту, дисбаланс між потужними інве
стиціями і реально від’ємними заощадженнями, протиріччя 
між доларом, що продовжує дорожчати до 2012 року, з одно
го боку, і великим зовнішньоторговельним дефіцитом, втра
тою конкурентоспро-можності американських товаровироб
ників, з іншого боку.

З метою підтвердження поширення кризових циклічних про
цесів є зміст проведення аналізу їх імітування від економічно-фінан
сових центрів, якими є не тільки США, але і Японія для азіатських 
країн.

Після Другої світової війни Японія вирішила проблему віднов
лення власної економіки та її демілітаризацію. Для суспільно-еконо
мічного устрою країни були властиві наступні риси: посилення дер
жавного регулювання економіки, яке відображалося у експропріації 
державою 25-40% національного доходу; розвиток капіталізму у фор
мі олігополії, де в олігополічній структурі проявляється конкурент
ний характер сучасної монополії; концентрація капіталу в руках вели
ких корпорацій; інвестиційний бум.
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Слід наголосити, що Японія у післявоєнний період дуже швидко 
набрала статус країни, де сконцентровано капітали потужних кор
порацій, кількість яких наближається до двох мільйонів. В період 
1955-1970 років доля активів приватних господарств і приватних вла
сників в сукупних активах скоротилася з 42,6% до 34%, а частина 
державної власності незначним чином виросла [40]. Вцілому багат
ство починає концентруватися в межах великих корпорацій. Корпора
ції починають концентрувати розвиток культурного, політичного, су
спільного життя, освіти і науки.

Японія обрала шлях найменшого опору, не розробляючи, а пере
бираючи всі найбільш передові технології того часу в інших розви
нутих країн, які меншою мірою постраждали у війні, і підтримуючи 
високу науково-технічну базу. Концентрація капіталу в великих 
корпораціях дозволяла цим корпораціям застосовувати найновіші сві
тові досягнення у сфері технологій. Наступним кроком для Японії бу
ло концентрація зусиль щодо покращення системи освіти.

В період інтенсивного економічного росту 70-х років норма на
копичення в Японії перевищувала показники будь-якої країни. Вона 
виросла в 2 рази і досягла рівня 40%. При порівнянні індексів про
мислового виробництва бачимо, що Японія значно відставала на той 
час від провідних країн світу (див. табл. 3.2).

Таблиця 3.2
Індекси промислового виробництва

рік Японія США Англія ФРН Франція Італія
1937 100 100 100 100 100 100
1950 69 183 124 114 113 125

*Дані таблиці розраховані автором.

В 1951 році Японія досягнула довоєнного рівня розвитку за 
індексом промислового виробництва, в середині 60-х років в Японії 
вдалося створити індустріальну структуру за типом передової капіта
лістичної країни. До початку 70-х років в країні сформувався широ
кий комплекс галузей сучасної промисловості, а сама Японія зайняла 
друге місце після США в капіталістичному світі. Характер розвитку 
післявоєнної економіки Японії відповідає загальним принципам ци
клічних світових економічних процесів. Хоча в період 60-70-х років 
економіка Японії була визнана економічним дивом, в 1974 році вона 
різко впала в рецесію [56], яка була обумовлена загальносвітовими 
циклічними економічними процесами (див. монографію О. В. Ткач.
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“Регіональні просторово-економічні системи: глобальні тенденції та 
циклічні взаємовпливи”).

З червня 1957 року по квітень 1958 року рівень промислового 
виробництва в Японії скоротився на 9,4%, промислові капіталовкла
дення зменшилися на 17%. В 1958 році оптові ціни в порівнянні з 
1957 роком зменшилися на 6,6%. В 1962 році загальний рівень про
мислового виробництва в Японії зменшився на 11,5% [78].

Економіка Японії 70-х років характеризувалася наступними тен
денціями: довготермінова тенденція певного гальмування економіч
ного росту і характерною рисою економічного розвитку країни стала 
різка нерівномірність щорічної економічної динаміки.

Значний вклад в економічний ріст вніс структурний зсув в 
японській промисловості в бік галузей з високою нормою доданої 
вартості. Але в першій половині 70-х років вплив цього фактора втра
тив результативність. Практика “адміністративного керівництва”, яка 
широко практикувалася в Японії і надзвичайна схильність до заоща
джень у приватних господарствах перестали бути основними факто
рами, які підтримували високу норму капітальних вкладень. Ці пере
думови перекреслили оптимістичні прогнози розвитку японської еко
номіки, тому подальший розвиток розглядався як стійкий і стабільно 
підтримуваний ріст [215].

Основними причинами, що обумовили погіршення економічної 
ситуації в 70-х роках, було погіршення умов реалізації товарів в сере
дині країни, які були викликані гальмуванням росту приватного спо
живання внаслідок падіння реальних доходів населення, нерозвине
ність інвестиційних процесів.

Слід підкреслити, що Японія увійшла в період стагфляції, для 
якого типовий симбіоз тенденцій до спаду промислового виробницт
ва й інфляції. Інфляційні процеси були надзвичайно глибокі: на по
чатку 70-х років оптові ціни виросли більш, ніж в два рази в порів
нянні з минулим п’ятирічним періодом, грошова маса збільшилися в 
середньому на 22%. Таким чином, економіка Японії опинилася в син
хронному процесі підйому і спаду ділової активності провідних висо- 
корозвинутих капіталістичних країн [201].

Характерними для 70-х років стали різкі і непередбачувані коли
вання курсу єни, які негативно впливали на економіку країни. Після 
введення в 1973 році плаваючого курсу єни, японська національна ва
люта зміцніла по відношенню до американського долара на 49,4%.
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Таке подорожання єни спричинило різке скорочення японського 
експорту [135].

Після довгого періоду післякризової депресії і слабкого пожвав
лення, японська економіка до кінця 70-х років вступила в наступну 
фазу циклічного підйому. Виробництво валового продукту, націо
нального доходу піднялося вище кризових піків, пожвавився інвести
ційний процес, покращилась реалізація товарів на внутрішньому рин
ку. В 1980-х роках в економіці Японії почався новий спад, який впли
нув на зниження приросту за деякими важливими економічними по
казниками [56].

Аналіз циклічного спаду в економіці Японії, представлений в 
таблиці 3.3, свідчить про їх збіг з економічними циклами інших про
відних країн світу, в тому числі і з США.

Таблиця 3.3
Динаміка ВВП Японії і бюджетного сальдо
1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997

ВВП 3,5 1,0 0,3 0,7 1,4 5,1 1,4
Сальдо 2,9 1,5 - 1,6 -2,3 -3,6 -4,2 -3,4

* Дані таблиці розраховані автором на основі матеріалів: ІМР Іпіетаїіопаї 
Ріпапсіаі Зіаіізііс УеагЬоок 2000 р.591.

Після економічного підйому 80-х років, на початку 90-х років 
економіка Японії вступила у фазу рецесії, накопичивши великий без
надійний комерційний кредитний борг, пов’язаний з довготривалим 
падінням економічної активності і падінням фондового ринку.

В кінці 90-х років взаємний товарообіг країн третього світу, 
який обслуговувався за допомогою долара США, більш ніж в чотири 
рази перевищив сумарний експорт США, тобто на кожний долар, 
який використовується самими США, приходиться 4 долари, що ви
користовуються в міжнародних торговельних операціях між суб’єк
тами господарювання інших країн [88].
Цікавими є вислови японського економіста К. Ойно, який пов’язував 
проблематику конкурентоспроможності японських товарів і 
валютних курсів, зокрема він стверджував, що навіть за умови ста
більності середнього рівня конкурентоспроможності, одночасно ста
білізувати реальні курси валют країн азіатсько-тихоокеанського ре
гіону проти Японії, США і ЄС неможливо, поки їх валютні курси 
сильно коливаються. Він акцентує увагу на тому, що особливо неста
більна конкурентоспроможність Східної Азії стосовно Японії.
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Реальний ефективний валютний курс, який визнаний найбільш 
популярним індексом цінової конкурентоспроможності країни і є ва
лютним курсом з врахуванням інфляції і ваги валюти в торгівлі, на 
думку К. Ойно, не зовсім точно може відображати істину величину 
конкурентоспроможності країни. Це обумовлюється тим, що торго
вельні ваги не можуть точно представляти конкурентів будь-якої кра
їни. Країни, що розвиваються з вертикальною структурою торгівлі, не 
можуть конкурувати з своїми багатими торговельними партнерами, 
які забезпечують їх ринками постачання та збуту. Дійсна конкуренція 
відбувається між самими країнами, що розвиваються, взаємна торгів
ля яких обмежена через однорідність їх економічних структур. Одним 
з способів виправити таке становище, за твердженням Ойно, є вико
ристання глобальних ваг для експорту однорідної продукції, при цьо
му зберігаючи двосторонні ваги для більш диференційованого екс
порту готової продукції [369].

Американський економіст Лоуренс Саммерс зауважував про не
обхідність приділяти велику увагу будь-якому дефіциту балансу по
точних операцій, що перевищує ВВП на 5%, особливо якщо він фі
нансується таким чином, що може призвести до різкого відтоку ка
піталу [323].

В таблиці 3.4. представлені динаміки зміни балансів поточних 
операцій деяких азіатських країн, валюти яких різко знецінилися.

Таблиця 3.4
Динаміка зміни балансу поточних операцій країн азіатсько-

тихоокеанського регіону
Країни 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 199

8
1999 2000

Японія - 2,0 3,0 3,1 2,8 2,2 1,4 2,2 3,2 3,6 3,4
П.Корея -1,24 -3,16 -1,70 -0,16 -1.45 -1,91 -4,82 -1,90 13,1 7,1 4,1
Сінгапу
Р

9,45 12,36 12,38 8,48 18,12 17,93 16,26 13,90 20,9 18,0 23,6

Гонконг 8,40 6,58 5,26 8,14 1,98 -2,97 -2,43 - 3,75 0,6 1,2 3,7
Тайвань 7,42 6,97 4,03 3,52 3,12 3,05 4,67 3,23 1.3 2,0 3,0
Індонезі
я

-4,40 -4,40 2,46 -0,82 -1,54 -4,27 -3,30 -3,62 3,4 2,7 7,3

Малайзі
я

-2,27 -14,01 -3,39 -10,11 -6,60 -8,85 -3,73 -3,50 15,7 9,6 9,9

Філіппін
и

-6,30 -2,46 -3,17 -6,69 -3,74 -5,06 -4,67 -6,07 2,0 2,5 11,6

Таїланд -8,74 -8,01 -6,23 -5,68 -6,38 -8,35 -8,51 -2,35 12,2 8,8 7,8
Китай 3,02 3,07 1,09 -2,19 1.16 0,03 0,52 3,61 2,4 1,7 1,5
* Дані таблиці розраховані автором за матеріалами Согзеїіі еі. аі. 1998 ^ Е К  
\УР N0. \у6833 (ІаЬІез).
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На початку 1996 року після п’яти років стагнації економіка Японії 
почала відновлюватися. Слід зауважити, що з середини 1995 року япон
ська влада зберегла ліберальну кредитно-грошову політику і низькі від
соткові ставки, при цьому знецінення єни по відношенню до амери
канського долара загострило валютний стан в регіоні і в 1997 році ви
кликало різке подорожчання азіатських валют, прив’язаних до долара.

Щодо японської банківської системи, то в 80-х роках після 
штучного збільшення активів вона вже знаходилася в хиткому стані, 
але банки Японії продовжували масштабні капіталовкладення в сусід
ні країни регіону, використовуючи різницю у відсоткових ставках в 
середині країни та високими доходами щодо закордонних вкладень. З 
поглибленням кризи в Японії багато з таких банків понесли збитки. У 
зв’язку з негативними процесами в банківській системі уряд прийняв 
рішення щодо збільшення кредитного портфеля. Оскільки співвідно
шення капіталу до активів для іноземних капіталовкладень вище, ніж 
для внутрішніх, банки обрали скорочення іноземних кредитів і тим 
самим сповільнили внутрішнє кредитування. В той же час на банки і 
компанії дебіторів японських фінансових установ, що функціонували 
на ринку південно-східної Азії, вплинула валютна криза. Як резуль
тат, сам фінансовий стан японських банків і компаній, що торгують 
цінними паперами, різко погіршився.

В порівнянні з економічно-фінансовою кризою в Мексиці 1994— 
1995 років, коли США, як головна регіональна економічна сила, пере
живали сильний економічний циклічний підйом, рецесія японської 
економіки в 1997 році загострила слабість економічної системи тихо
океансько-азіатського регіону і сприяла розвитку валютної кризи [330].

Цікавими, на нашу думку, є заходи, які вжито щодо обмеження 
розміщення японських банківських капіталів на американському рин
ку, дохідність якого в кінці 1998 року знизилася з 7% до 4,5%. За 
японськими державними облігаціями показники дохідності теж до- 
сягли найнижчого рівня за всю історія фондового ринку [88].

У зв’язку з тим, що основним іноземним власником американ
ських активів були японські фінансові установи, уряд Японії прийняв 
жорсткі рішення щодо іноземних інвестицій своїх банків, а також 
створив сприятливі ринкові умови у вигляді підвищеної дохідності 
державних облігацій, що обумовило суттєве повернення японських 
інвестицій з закордонних ринків, в тому числі і американського. До 
кінця 1998 року вартість японських закордонних капіталовкладень 
зменшилася на 400 млрд доларів США. На валютному ринку це знай-
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шло відображення у падінні курсу американської валюти щодо єни, 
навіть не дивлячись на складну ситуацію з економікою Японії. На 
окремих етапах японському центральному банку довелося навіть 
здійснювати інтервенції у підтримку американської валюти, щоб не 
допустити дорожчання єни [88].

Аналіз хронології подій фінансово-економічної кризи країн ти
хоокеанського регіону свідчить про аналогічний характер проходжен
ня кризових процесів, що мали місце в Латинській Америці -  ефект 
поширення кризи. В умовах практично однотипових економік з екс
портно орієнтованим характером різке зниження вартості валюти 
будь-якої країни породить цілий ланцюг конкурентних девальвацій, 
примушуючи інші країни наслідувати цей приклад або ж змиритися з 
падінням конкурентоспроможності на зовнішніх ринках.

Економічний спад в Японії в кінці 1998 року став одним з най- 
гостріших в історії країни. Реальний ВВП знизився на 5,25%, без
робіття виросло до 5%. На початку 1999 року підвищення курсу єни і 
відсоткових ставок за довготерміновими активами означали більш 
жорсткішу кредитно-грошову політику, яка була змінена зі зменшен
ням ставки відсотку з 0,25% до 0,15% [342]. Ці дії частково нейтралі
зували негативні дії жорсткої кредитно-грошової політики і значно 
покращили стан фінансового ринку.

В 1999 році активізувалося повернення портфельних інвестицій, 
що сприяло підйому фондового ринку на 25,4% в доларовому обра
хунку, а це на 6,7% перевищило ріст американського ринку і на 4,5% 
світового фондового ринку. Наслідком такої політики було підвищен
ня капіталізації фондових ринків на початку 2000 року, яка досягла до 
кризового рівня. Проведений аналіз емпіричних досліджень фінансо
во-економічних явищ провідних економік світу обумовив виділення 
сформованих екзогенних центрів фінансово-економічного впливу сві
тового масштабу.

Невідворотній характер кризових процесів в контексті еконо
мічних циклічних явищ характеризується ексцесами минулого періо
ду росту і пояснюється зсувом споживчого попиту, фондовим рин
ком, який швидко зростає, та від’ємною нормою накопичення. Кри
зові економічні процеси екзогенних центрів фінансово-економічного 
впливу обумовили їх структурну невідповідність на основі різкого пе
ревищення темпів приросту інвестицій в інформаційні галузі над ро
стом об’ємів виробництва.
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Структурні перетворення в розвинутих країнах хоча і позначені 
різким скороченням ВВП, але завжди супроводжуються державним 
довготерміновим програмуванням економічного росту на основі опе
ративного ациклічного регулювання з елементами екзогенного впливу.

До змісту екзогенних впливів відносяться світовий обіг борго
вих зобов’язань ФРС, які:

-  нерезидентами використовуються як інвестиції, а резиден
тами -  як елемент надмірного споживання;

-  в обігу фондового ринку є спекулятивним елементом, що мо
тивує “перегрів” ринку, який сприяє більшому темпу при
росту прибутків над темпами росту економіки;

-  на ринку золота є мотивуючим елементом ланцюга інфляцій- 
но-дефляційних процесів, які провокують фінансово-еконо
мічні кризові явища економік інших країн, валюти яких при
в’язані до американської валюти.

Підтвердженням екзогенного характеру ациклічного регулюван
ня в період економічних циклічних спадів є штучний ріст фінансових 
активів, адміністративна стерилізація готівки і завищений курс долара.

Для ЄС, наприклад, таким важелем може бути фінансова полі
тика Євро-банку, яка, зокрема, реалізує свої цілі через регіональну 
політику ЄС, об’єктом якої нині є і західні регіони України.

Проведений аналіз характеру економічного розвитку Японії 
свідчить про факт його відповідності загальним принципам циклічних 
світових економічних процесів, як суб’єкта синхронного процесу під
йому і спаду ділової активності світових центрів екзогенного впливу.

В сучасній світовій економічній системі, яка має глобалізаційні 
тенденції свого розвитку чітко сформовані центри екзогенного впли
ву, циклічний характер розвитку економічних процесів, яких форму
ється на основі програм стійкого росту за рахунок інфляційно-дефля- 
ційних процесів, що провокують поширення ланцюгових кризових 
процесів у формі регіональних кризових ХВИЛЬ.

3.2. Аналіз глобального впливу на розвиток регіональної 
просторово-економічної системи

Характер розвитку сучасного глобалізованого світу обумовив 
формування центрів екзогенного впливу, зміст розвитку котрих ха
рактеризується поняттям забезпеченої власної конкурентоспромож
ності і сталого розвитку. Предметом екзогенного впливу стали су-
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б’єкти світового господарства, які не увійшли до переліку сформова
них центрів екзогенного впливу. Зміст та характер екзогенного впли
ву пропонується для розгляду й аналізу, особливо для регіонів країн, 
що розвиваються та країн, що знедавна стали визнаними як країни з 
ринковою економікою.

Зупиняючись на досвіді розвитку японської економіки, слід 
акцентувати увагу на тому, що державна національна політика еконо
мічного розвитку, надання пільгових кредитів, інтенсивне та раціо
нальне використання залученого капіталу може привести до ство
рення потужного та конкурентоспроможного виробничого потенці
алу. Необхідно підкреслити, що США як макрорегіональний конку
рентний центр підтримували розвиток азіатсько-тихоокеанського ре
гіону (АТР) до того часу, поки низьковитратне виробництво місцевих 
фірм слугувало потенційним джерелом американських ТНК. У разі 
зміни кон’юнктури світового ринку та валютних коливань економіки 
країни АТР слугували платформою для реалізації товарів і послуг 
регіонів з більш високим економічним потенціалом: в основному 
США та Японії. Зазначимо, що Японія виступає як основний поста
чальник товарів та послуг в азіатсько-тихоокеанському регіоні, при 
тому, що США виступають в ролі основного споживача товарів і 
послуг з цього регіону. З іншого боку, Японія виступає основним по
стачальником капіталів в азіатсько-тихоокеанському регіоні, які 
вважають одним з факторів підвищення конкурентоспроможності 
експорту цих країн на світових ринках. Товари, що виготовляються 
за участю японського капіталу, експортуються в Японію в межах 18% 
від загального сукупного експорту, країни ЄС -  15%, США -  19%. 
(ІМР ЛЛ̂ огІсі Есопошіс Оиііоок.). За рахунок притоку інвестицій, тех
нологій, проміжних товарів країни азіатсько-тихоокеанського регіону 
досягли сильного експортно орієнтовного росту. Основним експорт
ним напрямком для товарів цих країн, включаючи Японію, були 
США, торговий дефіцит яких в 90-х роках склав 120 млрд дол в рік. 
Такий великий торговий дефіцит стимулював не тільки ріст внутріш
нього споживання, але і імпорт японських товарів. На початку 90-х 
років американський попит почав знижуватися, хоча і залишався на 
відносно високому рівні (сумарний експорт Японії, Тайваню і Пів
денної Кореї забезпечували 30% імпорту США). Однак, передбача
ючи можливість урізання поставки імпортних товарів з Японії до 
США й необхідність пошуку нового абсорбенту власних товарів і 
послуг, Японія і ряд інших країн азіатсько-тихоокеанського регіону
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почали впровадження запобіжних заходів щодо запобігання будь- 
яких проявів обмеження американського споживання, а саме: майбут
ній економічний ріст може бути забезпечений за рахунок міжгалу
зевої торгівлі країн азіатсько-тихоокеанського регіону та позитивним 
мотивом розвитку економіки повинна розглядатися внутрішньорегіо- 
нальна торгівля, а Японія при цьому може зіграти роль основного 
абсорбента товарів та послуг.

Різке подорожчання долара в порівнянні з японською єною і 
європейськими валютами в 90-х роках привело до втрати цінової 
конкурентоспроможності в більшості країн Азії і Японії, валюти яких 
були прив’язані до долара США, що також спричинило різкий спад 
експорту азіатських країн (табл. 3.5). Негативний вплив подорожчан
ня долара на експорт цих країн виявився сильнішим, ніж вигоди, 
отримані від здешевлення імпорту, що породило сумніви серед кре
диторів Японії та інших учасників азіатсько-тихоокеанського регіону 
щодо здатності компаній цих країн продовжувати виконання власних 
боргових зобов’язань.

Таблиця 3.5
Сальдо торговельного балансу учасників азіатсько-

тихоокеанського регіону
Країна 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999
Японія 69280 96080 124760 139420 144190 131790 83560 101600 122390 123320
Південна
Корея -2450 -6803 -1755 2319 -2860 -4444 -14965 -3179 41627 28716

Сінгапур -1633 -ПО -1821 -2724 1354 977 2224 1118 14811 11303
Г онконг - - - - - - - - -7833 -3159
Індонезія 5352 4801 7022 8231 7901 6533 5948 10074 18429 204777
Малайзія 2525 391 3150 3037 1577 -103 3826 3876 - -

Філіппіни -4020 -3211 -4685 -6222 -7050 -8944 -11342 -11127 -28 4962
Таїланд -6751 -5989 -4161 -4297 -3726 -7968 -9488 15551 16041 13477
Китай 9165 8743 5183 10654 7290 18050 19535 46222 46614 36207

* Дані таблиці розраховані автором за матеріалами ІМР Іпіетаїіопаї 
Ріпапсіаі Зіаіізііс УеагЬоок 2000 -  Кеу Іпсіісаіогз оГ Оеуе1оріп§ Азіап апсі Расійс 
Соипігіез. Азіап ОеуеІоріп§ Вапк, 2000 рр. 1158-159 \у у т . Ас1Ь.ог§.

В середині 90-х років учасники АТР прийшли до спільної згоди 
щодо тіснішої кооперації в сфері валютного регулювання, яка була 
викликана кризою в Латиноамериканському регіоні у 1994 році, що 
викликала хвилю спекуляцій у Гонконзі, Таїланді і Філіппінах, та пе
рехід суверенітету Гонконгу під юрисдикцію Китаю і у зв’язку з цим 
невизначеність щодо прив’язки долара Гонконгу до долара США. 
Зміст такої спільної співпраці в березні 1997 року знайшов своє відо
браження у розробці спільного механізму із захисту власних валют
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країн АСЕАН від спекулятивних валютних атак, який був розробле
ний міністрами фінансів цих країн. Цей механізм включав підписані 
двосторонні угоди щодо придбання цінних паперів з наступним їх 
викупом за обумовленою ціною (так званий “геро а^геетепіз”), згідно 
з якими країна з метою підтримання власної валюти може обміняти у 
свого сусіда доларові казначейські цінні папери (11.8. Тгеазигу 
8есигі1іез) на долари США. У випадку, наприклад, наміру централь
ного банку будь-якої азіатської країни, що підписав таку угоду з Гон
конгом, запобігти знеціненню власної валюти, цей центральний банк 
має можливість придбати у Гонконгу долари США шляхом обміну 
(продажу) власних доларових казначейських цінних паперів з укла
данням зворотної операції щодо викупу цих цінних паперів у відпо
відності з обумовленою ціною і на певну конкретну дату. Загальний 
об’єм таких операцій залежить від встановленої угодою межі чи кіль
кості американських казначейських цінних паперів, які країна здатна 
продати. До прикладу, такі межі будь-якої країни з Японією станов
лять 1 млрд доларів США [363]. Слід зауважити що до липня 1997 
року долар США вважався ключовою валютою, на якій базувалися 
валюти більшості країн, що розвиваються, та країн з перехідною еко
номікою азіатсько-тихоокеанського регіону, хоча для багатьох країн 
така прив’язка вважалася не дуже жорсткою. При цьому слід розрі
зняти довготермінове і короткотермінове регулювання курсу валюти. 
Бажання і спроби компенсувати міжгалузеві відмінності в темпах 
інфляції чи підвищити власну конкурентоспроможність приводили до 
відхилення американської валюти від валюти країни, яка в коротко
терміновому періоді на щоденній основі вважалася в більшості ви
падків стабільною.

Вважають, що подорожання національної валюти прямо пов’яза
но з втратою конкурентоспроможності власної економіки та погір
шенням структури платіжного балансу. Представлений аналіз зміни 
динаміки номінальних (див. табл 3.6) і реальних валютних курсів 
(див. табл. 3.7) свідчить про велику різницю подорожання валют 
країн АТР у зв’язку з їх прив’язкою до американського долара і, як 
наслідок, втратою конкурентоспроможності щодо країн ЄС та Японії, 
валюта якої відрізнялася більшою еластичністю.

Таблиця 3.6
Динаміка зміни номінальних валютних курсів країн АТР

Країна 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997
Японія - 134,7 126,7 111,2 102,2 94,1 108,8 121,0
Південна
Корея 707,76 733,35 780,65 802,67 803,45 771,27 804,45 951,29
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Продовж, табл. 3.6
Сінгапур 1,81 1,73 1,63 1,62 1,53 1,42 1,41 1,48

Гонконг 7,79 7,77 7,74 7,74 7,73 7,74 7,73 7,74
Тайвань 26,89 26,82 25,16 26,39 26,46 26,49 27,46 28,70
Індонезія 1842,80 1950,40 2029,90 2087,10 2160,80 2248,60 2342,30 2909,40

Малайзія 2,70 2,75 2,50 2,57 2,62 2,50 2,52 2,80
Філіппіни 24,31 27,48 25,51 27,12 26,42 25,71 26,22 29,47

Таїланд 25,59 25,52 25,40 25,32 25,15 24,91 25,34 31,36

Китай 4,78 5,32 5,51 5,76 8,62 8,35 8,31 8,29

* Дані таблиці розраховані автором на основі матеріалів: Согзеїїі еі аі. 1998
КВЕЯ \МР N0. \у6833 (ІаЬІез).

Таблиця 3.7
Линаміка змін реальних валютних курсів к раїн АТР

Країна 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997
США - 75,1 73,2 75,0 74,0 69,6 73,6 79,9

Японія . 115,4 120,1 146,0 156,1 163,1 137,8 129,6
Південна
Корея 96,00 91,50 87,70 85,20 84,70 87,70 87,20 58,60

Сінгапур 101,20 105,70 106,00 108,60 111,90 112,70 118,20 114,40
Гонконг 99,70 103,90 108,50 116,00 114,50 116,00 125,80 138,40
Тайвань 96,50 95,70 95,70 91,40 92,60 90,40 89,60 89,20
Індонезія 97,40 99,60 100,80 103,80 101,00 100,50 105,40 62,40
Малайзія 97,00 96,90 109,70 111,00 107,10 106,90 112,10 84,90
Філіппінгі 92,40 103,10 107,10 97,40 111,70 109,60 116,40 90,90

Таїланд 102,20 99,00 99,70 101,90 98,30 101,70 107,60 72,40

* Дані таблиці розраховані автором на основі матеріалів: Согзеїіі еі аі. 1998 
ИВЕК \УР N0. \у6833 (ІаЬІев), індекс 1980-1989 -  100%.

Проведений аналіз динаміки валютних курсів країн АТР пока
зує, що в окреслений період валюта Малайзії коливалася в межах 10% 
від 2,7 до 2,5 рінггіт за долар. На Філіппінах курс песо коливався в 
межах 24-28 песо за долар, але з початку 1995 по кінець 1997 року 
курс був зафіксований на рівні 26,2 песо/долар. Слід відзначити, що 
валютна політика Китаю, Індонезії, Таїланду, Південної Кореї була 
більш еластичною. Так, національна валюта Південної Кореї вон з 
1990 по 1993 роки знецінилася в номінальному виразі з 700 до 800 
вон/долар, в період 1993-1996 років вона коливалася у вузькому діа
пазоні 770-800 вон/долар, а в кінці 1996 року курс валюти знизився 
до рівня 884 вон/долар. Валютна політика Індонезії була спрямована 
на підтримку реального курсу, тому курс національної валюти цієї 
країни знизився з 1990 року по 1997 з рівня 1900 рупій/долар до рівня 
2400 рупій/долар. Аналогічно Тайвань теж намагався підтримувати 
реальний курс, що обумовило падіння тайванського долара з рівня 24 
тайванських доларів (долар США в 1991 році) до рівня 27,8 тайван
ських доларів (долар США в 1997 році). В Сінгапурі валюта подорож
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чала з рівня 1,7 сінгапурських доларів (долар США) до 1,4 сінгапур
ських доларів (долар США). В період 1991—1993 років китайська 
національна валюта юань планомірно знецінювалася, а в 1994 році 
вона була радикально девальвованою на 50% і, тим самим, був 
радикально ліквідований розрив між офіційним і ринковим курсом 
“своп”, згідно з яким укладалися 80% зовнішньоторговельних ки
тайських угод.

Аналіз номінальних валютних курсів на основі базового періоду 
1990 року показав, що до 1997 року реальний валютний курс в Ма
лайзії виріс на 19%, на Філіппінах -  на 23%,у Таїланді -  на 12%, в 
Індонезії -  на 8%, у Сінгапурі -  на 18%, у Гонконзі -  на 30%.

Як видно з таблиці 3.6, ріст реальної вартості валют країн АТР 
проходив паралельно із зміцненням американського долара. Вибір ва
лютного режиму, що орієнтований на долар США, став реальним фак
тором подорожчання азіатських валют. Слід зауважити, що тільки Гон
конг мав тісну прив’язку власної валюти до долара США, решта ж 
країн прив’язували власні валюти до валютних корзин. Одна вага аме
риканського долара в таких корзинах була занадто вагомою, і таким 
чином, можна стверджувати про те, що таку валютну політику можна 
охарактеризувати як приховану прив’язку до американського долара.

Погіршення стану платіжних балансів країн АТР спричинило 
масовану валютну атаку на валюти цих країн, що привело до безпо
середнього погіршення цими країнами власної конкурентоспромож
ності і різкого відтоку спекулятивного капіталу. Так, на кінець 1990-х 
років знецінилися валюти Таїланду на 78%, Малайзії і Філіппін -  
52%, Південної Кореї на 107%, Індонезії на 151%.

В багатьох країнах АТР і, особливо, це характерно для Японії, 
політичне намагання підтримувати високі темпи економічного росту 
на корпоративному рівні призвело до виникнення тривалої традиції 
розподілу державних гарантій на приватні проекти, які в певних ви
падках керувалися представниками уряду, користувалися субсидіями 
або підтримувалися кредитами комерційних банків за вказівкою та 
розпорядженням уряду. Але навіть за відсутності державної допомо
ги, стратегії корпоративного сектора часто недооцінювали вартість і 
ризик, що лежали в основі інвестиційних проектів [330].

Як вже було окреслено вище, досвід Японії довів, що політика 
національного розвитку економіки, надання пільгових кредитів і 
інтенсивне використання наданого кредитного капіталу може привес
ти до створення потужного і конкурентоспроможного виробничого
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потенціалу. Хоча США і підтримували такий інтенсивний характер 
розвитку Японії та інших країн АТР, беручи за основу, в першу чергу, 
політичну перспективу, їхнє ставлення щодо низьковитратного ви
робництва країн АТР, як потенційного джерела прибутку американ
ських ТНК змінилося. Така зміна була зумовлена виходом японської 
економіки на рівень, що дозволяв японським корпораціям конкуру
вати з американськими фірмами в багатьох сегментах світового ринку.

В кінці 1990-х років стан економіки країн АТР, як і світової еко
номіки, характеризувався перенасиченням ринку капіталу, який у 
зв’язку з надмірною пропозицією спрямовувався на фондовий ринок і 
отримував форму спекулятивного. Це спричиняло необумовлений 
підйом біржової кон’юнктури, а корумповані корпорації продовжу
вали отримувати пільгові кредитні ресурси і направляли їх на фон
довий і валютний ринок з метою спекулятивних операцій. Результа
том таких дій була глибока криза, що почалася з 1997 року.

Фінансові ринки багатьох країн АТР вважали, що кредитні опе
рації в цьому регіоні не пов’язані з високим ризиком, оскільки в ба
гатьох країнах були встановлені незмінні курси власних національних 
валют по відношенню до американського долара, а темпи економіч
ного розвитку відповідали незмінному підйомному характеру. Опера
ції комерційних банків по зовнішньому кредитуванню в США та краї
нах Європи за низькими відсотковими ставками і вкладення цих засо
бів в економіку країн АТР під більш високий відсоток характеризу
валися надзвичайною прибутковістю, а ресурси, що вливалися в ці 
країни, сприяли економічному підйому за принципом “піраміди”. У 
зв’язку з постійним припливом фінансових ресурсів вартість активів 
зростала, що давало можливість до нового притоку капіталів. Оскіль
ки такі активи були придбані за рахунок кредитних коштів, що під
лягали рефінансуванню, працювати в таких обставинах ставало все 
важче, оскільки необхідним видавався продаж активів у зв’язку з по
требою погашення раніше отриманого фінансування.

Аналіз публікацій японських економістів зосередив нашу увагу 
на публікації японського економіста Ойно, який виділив шляхи пере
дачі кризових процесів в країни АТР, а саме:

-  вплив конкурентоспроможності: за ростом курсу єни по від
ношенню до долара азіатські країни підвищують конкуренто
спроможність власних товарів відносно японських товарів, 
які стають більш дорогими. Це стимулює їх експорт, вироб
ництво і капіталовкладення;
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-  вплив прямих іноземних інвестицій: у випадку сильного по
дорожчання єни, японські виробники переміщують власні ви
робництва в країни Азії, що розвиваються. Інвестиційні про
цеси, які з цим пов’язані, прискорюють економічний ріст, пе
редачу технологій і проведення структурних змін в країнах- 
реципієнтах. Здешевлення японської єни, навпаки, гальмує 
приріст японських інвестицій в країни Азії, що розвиваються;

-  ефект проходження через інфляцію цін: в 1996 році частка 
Японії в імпорті інших країн АТР складала 24,2%, до якої 
відносилися основні засоби та проміжні продукти. Тому по
дорожчання єни означало підвищення виробничих витрат і 
зниження прибутку в країнах-імпортерах. Основним спосо
бом пом’якшення такого впливу стала географічна переорієн
тація імпортерів в напрямку США, ЄС та інших країн;

-  вплив тягаря зовнішнього боргу: подорожчання долара чи 
єни викликає одночасне підвищення внутрішніх валютних 
витрат щодо обслуговування доларової чи єнової заборго
ваності.

У своєму виданні Корсетті охарактеризував кризовий процес в 
азіатських країнах як економічні проблеми, пов’язані з очікуваними 
скороченнями грошової маси в США в 1997 році. Спровокована ним 
хвиля валютних спекуляцій показала ризики пов’язані з прив’язкою 
валют країн АТР, відкритих для потужного міжнародного капіталу, 
валютно-фінансові системи яких слабкі і вразливі. Валютна прив’язка 
сприяла притоку іноземного капіталу і подорожчанню активів. Еко
номічний ріст провокував керівництво корпорацій не завжди прийма
ти адекватні рішення стосовно інвестиційних проектів та кредитної 
політики, що привело до закриття багатьох фінансових інститутів. В 
таких умовах ні економічний ріст, ні високі норми заощаджень та 
інвестицій, ні профіцит бюджету не могли дати повну картину щодо 
здатності економіки адекватно реагувати на фінансові і економічні 
кризові процеси на макрорівні.

Характерним є ставлення Корсетті щодо процесів девальвації чи 
ревальвації валют. Зокрема, він стверджує, що в час виникнення тис
ку спекулятивної атаки на валюту постає питання нелегкого вибору -  
захищати валютну прив’язку чи девальвувати валюту. В обох випад
ках це передбачає певні витрати. Якщо використати історичний до
свід, то цієї дилеми можна уникнути, дозволивши валюті дорожчати в 
час інтенсивного притоку капіталу, в період, коли ще не існувало
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загрози неочікуваної девальвації. Подорожчання валют стримувало 
би потік міжнародного спекулятивного капіталу, тим самим знижу
ючи залежність від іноземних фінансових ресурсів і зрівноважуючи 
злети і падіння ділової активності. Більш еластичний валютний курс 
змусив би резидентів страхувати валютні ризики. Однак невеликі кра
їни з відкритою економікою часто не здатні ревальвувати валюту у 
відповідь на занадто великий приток спекулятивних капіталів, оскіль
ки ревальвація гальмує економічний ріст і знижує конкурентоспро
можність експорту [330].

Підсумовуючи уроки кризових процесів кінця 90-х років в Азії, 
американський економіст Морено в праці “Уроки з Таїланду” ствер
джує, що посилення залежності від притоку капіталів і “атмосфери” 
ринку ставить питання, чи є потреба продовжувати лібералізацію фі
нансових ринків, чи слід стримувати ділову активність операторів 
ринку.

При режимі фіксованого валютного курсу національна валюта 
повинна підпорядковуватися вимогам валютної прив’язки і суворо 
погоджувати з нею інші аспекти економічної політики, включаючи 
фіскальні. Наприклад, країна, що намагається підтримувати фіксовані 
курси валюти, не може проводити розміщення займів на ринку облі
гацій, оскільки це може зачепити відсоткові ставки і, відповідно, 
створити тиск на валютну прив’язку [363].

У випадку, коли економіка не задовольняє вимоги динамічного 
росту, фіксований курс валюти не може підтримуватися протягом 
довгого часу. Наприклад, збереження високих відсоткових ставок з 
метою захисту валютного курсу може з часом підірвати довіру до ва
лютної прив’язки, особливо, якщо вона негативно впливає на актив
ність в реальному секторі чи на стан банківської системи. Фіксований 
курс в основному використовується країнами, що мають проблеми в 
кредитно-грошовій сфері у зв’язку з коливанням попиту на кредитні 
ресурси і рівень цін. Еластичні валютні курси використовуються кра
їнами, що мають негаразди в реальному секторі економіки. Багато 
учасників АТР, хоча і визначили свої валютні режими, як плаваючі, 
на практиці продовжували неофіційно фіксувати курс і використову
вати його в якості політичного інструменту регулювання.

Учасники АТР при інтеграції в фінансові світові ринки зустрі
лися з проблемами, пов’язаними з високою плинністю міжнародного 
капіталу як короткотермінового спекулятивного, так і довготерміно
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вого. У зв’язку з цим постало питання, яким чином проводити регу
лювання і управління такими потоками капіталів.

Основним механізмом регулювання потоками капіталів країни 
АТР обрали перехід до більш еластичних валютних курсів, однак 
процедура втягування країн АТР у глобальні фінансові ринки обу
мовлювала нав’язування світовою економічною системою макроеко- 
номічної дисципліни країнам, що інтегрувалися.

Проблема вибору між режимом фіксованого та еластичного ва
лютного курсу зберігається, оскільки, у випадку, якщо існує сувора 
валютна прив’язка, то валютно-кредитна політика повинна фокусува
тися на необхідності підтримки такої прив’язки, а завдання щодо ре
гулювання екзогенних негативних впливів та шоків покладаються на 
фінансову політику держави: податки і витрати. Звідси необхідність 
прив’язки національної валюти до іноземної повинна проводитися 
тільки за умови довіри до такого механізму прив’язки, щоб уникнути 
екзогенних впливів, а сама державна фінансова політика повинна відрі
знятися особливою еластичністю. Таким чином, кредитно-фінансова 
політика при режимі плаваючих курсів може бути більш незалежною, 
але при цьому інфляційні процеси мають нестійкий і високий характер.

Американський економіст Френк Карамаза у публікації “Плава
ючий чи фіксований? Досягнення вірного валютного курсу” зазначав, 
що з часом рішення щодо вибору валютного режиму можуть зміню
ватися у тих випадках, коли інфляція занадто висока, а прив’язка курсу 
валюти може стати основним елементом успішної програми коротко
строкової стабілізації. В подальшому, можливо, у відповідь на занадто 
великий притік спекулятивного капіталу і ризику перегріву економіки, 
необхідним буде більш еластичний режим, тим більше якщо ставиться 
задача перейти до повного реверсного напрямку руху капіталу [327].

Бурхливий ріст економіки азіатських регіонів не передбачав 
зміни в їх економічному розвитку, але зміст циклічних коливань зна
йшов своє відображення у зростаючій кризі платіжного балансу. Спе
кулятивні прояви і наміри можуть не брати до уваги макроекономічні 
диспропорції, але різке падіння профіциту платіжного балансу чи 
збільшення дефіциту є поштовхом до розгортання валютної кризи, 
оскільки подібна зміна платіжної позиції країни свідчить про потен
ційну неспроможність економіки заробляти необхідну для розрахун
ку за боргами іноземну валюту. Слід зауважити, що питання щодо 
“ідеального” платіжного балансу є дискусійним, оскільки його пози
тивний характер дає можливість інвестувати іноземну валюту в еко-
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номіку інших країн. Існує думка, що для країн, що розвиваються, ви
користання експортних поступлень з точки зору їх інвестицій в іно
земні фінансові системи є не дуже прийнятним, оскільки для них 
існують більші можливості щодо більш прибуткового інвестування 
вільних валютних капіталів ніж, наприклад, їх інвестування в облі
гації американського уряду. Найбільш прийнятним вважається під
тримка мінімально від’ємного сальдо, яке б повинно фінансуватися 
довготерміновими інвестиціями, а не короткотерміновими вкладен
нями у фондовий ринок.

Хоча Френзель та Роз [337, с. 111-115] схилялися до ідеї, що 
кризових процесів в економіки учасників АТР не передбачається і ко
ливання азіатських валют до американського долара з середини 1980-х 
років були незначними [334], однак, вже в 1996 році відзначалося те, 
що азіатські валюти знаходяться під тиском спекулятивних атак, які 
були викликані процесом притоку, а не відтоку портфельних капіта
лів в Азію. Невисока ймовірність валютно-фінансових кризових про
цесів в країнах АТР визначалася наступними факторами: висока 
схильність до заощаджень в азіатських країнах; збалансованість бю
джетів країн АТР; агресивні дії влади щодо мінімізації коливання на
ціональних валют по відношенню до американського долара; постій
ний приплив іноземних інвестицій. Кризові процеси в країнах АТР 
1997 року пройшли в режимі ланцюгової реакції, яка мала аналогіч
ний характер в Латинській Америці (Мексиці): втрата довіри до дер
жавної політики, втрата валютного регулювання, поширення з висо
кою швидкістю ринкових ризиків, швидкий відтік капіталів.

Економічний розвиток учасників АТР з 1985 року відбувався за
вдяки постійному притоку прямих іноземних інвестицій з розвинутих 
країн (США, Японії), а також появою великого об’єму вільного ка
піталу в світі. Постійні високі темпи економічного розвитку забезпе
чувалися політикою, спрямованою урядами щодо підняття власних 
економік до рівня, коли ринкові важелі використовуються з макси
мальною ефективністю. Така політика формувалася на основі екс
портно орієнтованої стратегії росту і принципах відкритої економіки. 
До основних принципів економічної політики відносилися:

-  прямий вплив з метою коректування національної валюти; 
-лібералізація торгівельного та інвестиційного режимів у вигля

ді зниження митних платежів, зняття обмежень на імпорт, а також 
дозвіл реєстрації експортоорієнтованих підприємств з 100%-ою іно
земною участю;
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-  зняття будь-яких обмежень на діяльність всередині країни, яка 
включала в себе відмову від будь-яких спеціальних вимог щодо 
функціонування бізнесу, приватизація державних підприємств;

-  удосконалення внутрішнього фінансового ринку, а також 
лібералізація режиму операцій з іноземним капіталом чи лібераліза
ція контролю за відсотковими ставками і валютними операціями, по
силення контролю за діяльністю фінансової системи, відкриття оф- 
шорних ринків;

-  створення об’єктів інфраструктури на базі економічної коопе
рації: будівництво і модернізація доріг і електростанцій за кредитні 
ресурси.

Однак не дивлячись на зовні позитивну динаміку розвитку учас
ників АТР, в них накопичилися системні диспропорції, які й привели 
до валютно-фінансової кризи в 1997 році. Валюти країн АТР втрати
ли 35-50% власної вартості, фондові індекси впали в межах 60% у 
доларовому виміру. Втрати у ринковій капіталізації склали біля 600 
млрд доларів, що склало 2/5 ВВП цієї групи країн.

Стагнація і спад економіки країн АТР в 1999 році змінилися ци
клічним підйомом фінансово-економічних показників. Швидке від
новлення економіки проходило за рахунок росту вартісного та фізич
ного об’ємів експорту внаслідок девальвації національних валют і 
росту ємності експортного ринку. Потужна експортна експансія і, як 
наслідок, активне сальдо платіжного балансу, дозволили країнам, що 
пережили кризові процеси поповнити офіційні золотовалютні резерви 
(див. табл. 3.8), які сильно зменшилися в період економічної кризи.

Таблиця 3.8
Офіційні золотовалютні резерви країн АТР (млн дол США)

Країна
Японія
Південна 
Корея
Гонконг
Сінгапур
Тайвань
Індонезія
Малайзія
Філіппіни
Таїланд

1990
79707
14825

24657
27748
78064
8520
9871
2048
14273

1991
73272

13733

28889
34133
88325
10250
11003
4526
18416

1992
72789
17153

35250
39885
88308
11394
17343
5338

21182

1993
99689
20262

43012
48361
89298
12354
27364
5921

25440

1994
127089

25673

49277
58177
98273
13199
25545
7121

30279

1995
184510
32712

55424
68695
95911
14787
23899
7775

36945

1996
217867
34073

63833
76847
93594
19281
27130
11745
38645

1997
220792
20405

92823
71289
88186
17396
20899
8738

26893

1998
216665
52041

89664
74928
95084
23517
25675
10781
29536

1999
288080
74054

96255
76843
111061
27257
30645
15012
34781

Китай 30202І44308 21230 22999 53560 76036 107676 143363І 149812І 158336

* Дані таблиці розраховані автором на основі матеріалів: Кеу іпсіісаіогз оГ 
(1еуе1оріп§ Азіап апсі РасіГіс Соипігіез. АОВ. 2000. р. 82-349.
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Різке здешевлення валют, погіршення інвестиційного клімату та 
параліч фінансової системи країн АТР охарактеризували ранню ста
дію фінансової кризи. Невизначеність місцевих вкладників та інозем
них кредиторів і їх сумніви щодо фінансової стабільності фактично 
зупинили банківське кредитування. З метою запобігання повному 
краху банківської активності, стратегія фінансових реформ сконцен- 
тровувалася на відродженні довіри інвесторів і залученні капіталу. 
Найбільш поширеним методом були державні гарантії, причому на 
ранній стадії кризових процесів гарантії надавалися як іноземним, так 
і місцевим вкладникам.

З поглибленням кризи і з розумінням неспроможності корпора
тивного і фінансового сектора, стратегія реформ змінилася в бік їх ре
структуризації з акцентом на ліквідацію чи реструктуризацію непла
тоспроможних фінансових інститутів шляхом їх злиття чи рекапіта- 
лізації, покращення корпоративного управління, перегулювання внут
рішніх ринків і підвищення гнучкості ринку праці.

А. С. Билиняк [26], аналізуючи хід фінансово-економічної кризи 
в країнах АТР, представляє наступні моделі реструктуризації боргів, 
відродження банківської системи та підвищення рентабельності мі
сцевих компаній:

-  компаніям і банкам надається максимальна свобода домовле
ностей щодо способів виходу з кризових ситуацій. Держава 
бере на себе функції забезпечення сприятливого зовнішнього 
середовища, стимулює розвиток ринку капіталу, проводить 
відповідну податкову політику, відкликає ліцензії з непла
тоспроможних банків і, у відповідності до закону, ініціює 
банкротства проблемних фінансових інститутів і компаній;

-  пропонуються антикризові заходи при більш активній участі
держави, але при провідній ролі банків. Уряд забезпечує від
новлення акціонерного капіталу, а банки самостійно займа
ються реструктуризацією боргів компаній. Переваги такої 
моделі в тому, що держава не втручається в ринкові процеси, 
і тим самим забезпечується тісний зв’язок між банками і ком
паніями під суворим банківським контролем;

-  передбачає реструктуризацію боргів компаній і рекапіта- 
лізацію банків при провідній ролі держави, для чого створю
ються спеціальні інститути. В рамках такої моделі держава 
може купувати у банків безнадійні борги і випускати під них 
облігації. Внаслідок скорочення банківських активів співвід-
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ношення капіталу до активів збільшується. Однак такий ва
ріант вимагає великих витрат з боку уряду [26].

Підсумовуючи проведений аналіз кризових процесів учасників 
АТР, використані урядами механізми виходу з кризи, є можливість 
виділити три головні принципи, які використовувалися в усіх країнах:

— мінімізацію морального ризику, пов’язаного з використанням 
державних грошових ресурсів для рекапіталізації банківської 
системи;

— максимізацію ступеня участі приватного сектора шляхом фіс
кальних і адміністративних стимулів;

— реструктуризацію, основною метою якої є приведення до 
світових стандартів нормативної бази банківського капіталу, 
кредитну класифікацію, бухгалтерський облік, створення ре
зервів з метою покриття збитків за кредитними угодами.

Слід відзначити, що в АТР був поширений і використаний спіль
ний підхід щодо вирішення корпоративних боргів. Країнами були 
розроблені нові позасудові системи для реструктуризації боргів вели
ких компаній. Таким чином, корпоративний борг був виділений і ви
ведений поза межі державного внутрішнього та зовнішнього боргу.

О. Шнипко [302] охарактеризував вихід учасників АТР з еконо
мічної кризи як вирішення складних завдань переходу від створення 
умов для експорту первинних товарів до створення власної промисло
вості, яка згодом стала рушійною силою зростання технологічного 
експорту та ростом міжнародної конкурентоспроможності від опори 
на факторні переваги в галузях сировини і дешевих трудових ресурсів 
до використання потужного інвестиційного потенціалу, високого рів
ня розвитку освіти і заохочення міжгалузевого переливу капіталу з 
галузей з простою структурою виробництва в перспективні, міжнаро
дно спеціалізовані галузі з більш складною структурою [302, с. 46].

Потапов у виданні “Зовнішньоекономічна модель розвитку країн 
Східної Азії” представляє використання торговельного протекціоні
зму в країнах АТР з потенційно містким внутрішнім ринком для ство
рення конкурентоспроможної економіки здатної експортувати техно
логічну продукцію. Водночас торговельний протекціонізм не стосу
вався імпорту необхідної для цих галузей сировини, матеріалів і ком
плектуючих.

Для подолання кризових процесів та забезпечення позитивних 
економічних показників АТР, як і регіонів Латинської Америки, пер
шочергово намагалися забезпечити сталу позитивну динаміку роз-
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витку промислового сектора. Але таке порівняння є відносним, 
оскільки АТР розвивали власну промисловість тільки після того, як 
було забезпечено надійні валютні надходження за допомогою експор
ту несировинного характеру. У Латинській Америці розвиток проми
словості відбувався без врахування можливих негативних змін пла
тіжного балансу [295, с. 44].

Якщо зупинятися на кризових процесах, що виникли в країнах 
Латинської Америки, то основними “локомотивами” кризових про
цесів були мексиканські та бразильські кризи. Слід зауважити, що 
фінансово-економічні кризи відбувалися в 1973, 1976, 1982 і 1994 ро
ках, і, передусім, зумовлені невідповідністю макроекономічної полі
тики і встановленим валютним курсом.

Циклічне пожвавлення в Мексиці 1972 року, зумовлене полі
тикою стимулювання попиту, обумовило підвищення бюджетного де
фіциту з 2,5% ВВП у 1971 році до 10% ВВП в 1975 році. Фінансу
вання бюджетного дефіциту проводилося за рахунок займів централь
ного банку. Це обумовило ріст грошової маси з 19,6% в 1971 році до 
33,8% в 1975 році. В 1974-1976 роках зовнішні запозичення були 
основним джерелом фінансування дефіциту. Інфляція перевищила 
20% річних, а об’єм приватних інвестицій різко знизився. За рахунок 
завищеного номінального курсу національної валюти вартість 
імпорту падала, що викликало його ріст і спричиняло адекватне змен
шення експорту. Дефіцит платіжного балансу виріс з 1 млрд доларів 
США в 1971 році до 4,4 млрд доларів США в 1975 році, що склало 
біля 5,5% ВВП. Уряд країни вважаючи, що причина внутрішньої інф
ляції криється у підвищенні світових цін, а гальмування темпів росту 
експорту обумовлено рецесією на зовнішніх ринках, продовжував 
проводити політику на стимулювання попиту. Введення обмеження 
на імпорт не дало відчутного результату і у зв’язку із зменшенням зо
лотовалютних резервів уряд прийняв рішення щодо вільного коли
вання національної валюти. Як наслідок, інфляція виросла до 27%, а 
девальвація національної валюти склала біля 100%. Уряд був зму
шений звернутися до світових фінансових організацій за наданням се- 
редньотермінових кредитів.

в  1977-1982 роках уряд Мексики прийняв програму стабілізації, 
складену на основі рекомендацій МВФ, але ріст вартості нафти на 
світовому ринку та знайдені її запаси на території країни дали підста
ву уряду відмовитися від програми МВФ на користь експансіоніст-
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ськоі політики і пом’якшення обмежень на залучення закордонних 
інвестицій.

Покращення економічної ситуації в 1977-1981 роках було обу
мовлено значним ростом державних витрат, які не були підкріплені 
відповідним збільшенням доходів. Значний бюджетний дефіцит су
проводжувався дефіцитом платіжного балансу. Лібералізація торгівлі 
та ріст обмінного курсу знизили реальну ціну імпорту і сприяли росту 
дефіциту платіжного балансу. На імпорт було введено додаткові мит
ні платежі, які не зупинили об’єм імпорту, що виріс на 15,2%. Внаслі
док завищеного реального курсу національної валюти експорт значно 
знизився, попри ріст обсягів експорту нафти з країни.

Дефіцит поточних операцій платіжного балансу фінансувався за 
рахунок росту зовнішніх запозичень, з яких 50-83% йшло на по
криття відтоку капіталу. Це зумовило ріст боргових зобов’язань дер
жавного сектору, який вдвічі перевищив заборгованість приватного 
сектора. В 1981 році обслуговування боргу з обслуговуванням корот
котермінових кредитів склало 80% від притоку з рахунку поточних 
операцій.

У 1982 році консолідований розмір державного боргу склав 
17,6% ВВП, девальвація -  40%, також спостерігався відтік капіталу з 
країни. Як наслідок, банківська система було націоналізована, введені 
валютні обмеження, припинено обслуговування державних, приват
них боргів та іноземне нетто-кредитування. До кінця 1982 року 
мексиканська економіка знаходилася в стані глибокої рецесії. Об’єм 
виробництва в реальному вираженні знизився вдвічі, обмінний курс 
долара виріс у два рази. Зміст таких негативних процесів визначався 
використанням іноземних займів з метою фінансування відтоку капі
талів і державного споживання, а не виробничого інвестування.

Кальво і Мендоза пояснювали основні причини мексиканської 
кризи у високому ступені мобільності капіталів на світовому ринку, а 
також глобалізації світових фінансів. Зміни напрямків руху фінан
сових потоків у світовій фінансовій системі, а також очікування на
дання фінансової допомоги держави банківському сектору викли
кають значні диспропорції між розміром фінансових активів, які зна
ходяться в економічних суб’єктів у національній валюті, і величиною 
валютних резервів. Такі диспропорції в свою чергу починають загро
жувати стабільності валютного курсу національної валюти і, як на
слідок, негативно впливати на макроекономічні показники країни. 
Тому мексиканську кризу 1994 року характеризують як кризу нового
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часу. Оскільки Мексика проводила жорстку економічну політику в 
період 1988- 1993 років, це її не врятувало від негативу і зменшення 
вартості державних цінних паперів, що викликало поширення кри
зових процесів на всі країни регіону [326].

В 1995 році уряд макроекономічною політикою щодо обмежен
ня кредитування призвів банківську систему Мексики в стан повного 
розвалу. Такий стан економіки країни значно послабив позиції при
хильників девальвації песо, як способу корекції переоціненого реаль
ного обмінного курсу і зменшення дефіциту платіжного балансу.

Безпосередня причина фінансово-економічної кризи в Мексиці 
полягала в неспроможності уряду добитися на фоні дефіциту платіж
ного балансу рефінансування валютного боргу, який був накопиче
ним завдяки наявності вільних капіталів на світовому ринку. Така не
здатність була відображенням експансіоністської грошової політики, 
яка супроводжувалася підтримкою фіксованого курсу національної 
валюти. Високий ступінь мобільності капіталів на глобальному ринку 
дозволив довго проводити невідповідну з реаліями промислового сек
тора економіки кредитно-грошову політику і спровокував в короткий 
проміжок часу масштабну валютну кризу. В кінці 1994 на початку 
1995 рр. Мексика була змушена значно девальвувати національну ва
люту в межах 36%.

Проводячи грошову політику прив’язки мексиканського песо до 
американського долара, Мексика забезпечувала собі постійний притік 
короткотермінового іноземного капіталу, необхідного для підтримки 
економічного росту. Але в час, коли для інвесторів стало невигідним 
використання такого капіталу для фінансування зовнішнього боргу і 
внутрішнього дефіциту країни, спостерігався швидкий відтік капіта
лів і різке знецінення песо. Після цих подій мексиканський експорт 
почав стійко рости, але сектор економіки, що задовольняв внутрішній 
попит, відчував різкий спад із-за жорсткої грошової політики держави 
і високих відсоткових ставок.

Аналіз кризових процесів в МексицГ дозволяє зробити висновок 
про необхідність акцентування уваги на наступних позиціях: показ
никах екзогенної вразливості, до яких можна віднести співвідношен
ня короткотермінових боргових зобов’язань, величину валютних ре
зервів країни, середній термін погашення зовнішніх боргових зо
бов’язань; переваги глобалізованого світу обумовлюють швидке по
ширення спекулятивних та панічних тенденцій на світовому ринку 
фінансів. Особливо це має місце у випадках, коли сума накопиченого
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державного боргу з короткими термінами погашення висока у порів
нянні з величиною резервів.

Таким чином, моделі стабілізації на базі обмінного курсу повин
ні включати чіткі й легко ідентифіковані сигнали про джерела, що 
провокують дестабілізацію економіки і, особливо, фінансової системи 
(незалежно від їх форм та походження). Запровадження таких моде
лей стабілізації повинно повністю ізолювати негативні джерела від їх 
впливу, з наступним виведенням з під їх негативного впливу еконо
мічних суб єктів національної економіки запровадженням структур
них, інституціональних, валютно-фінансових та управлінських ва
желів і механізмів.

Фінансово-економічна криза в Бразилії, яка відбувалася в 1997- 
1999 роках, вважається кризою, якій не можна було запобігти, оскіль
ки вона була обумовлена квазіфіксованим курсом національної валю
ти при толерантній бюджетній і грошовій політиці. Однак пакет до
поміжних засобів, що був організований МВФ в розмірі 41 млрд до
ларів США наприкінці 1985 року, зміг ненадовго стабілізувати ситуа
цію в країні.

Причиною валютно-фінансової кризи була відсутність необхід
них заходів в бюджетній і фіскальній політиці та політична нестабіль
ність. Валютний тиск на золотовалютні резерви змусив уряд Бразилії 
застосувати жорсткі податкові заходи, які були обумовлені МВФ. Не
стабільність політичної ситуації в країні і відмова в прийнятті конгре
сом економічної програми та неспроможність відновлення довіри 
інвесторів спричиняли подальшу втрату резервів країни. Наслідком 
вищенаведених процесів слугувала відмова уряду на початку 1999 
року від прив’язки (сгаш1іп§ ре§) реала до американського долара.

Валютна фінансова криза в Бразилії була обумовлена позитив
ною динамікою росту виплат обслуговування державного боргу і не
достатнім фінансовим тиском, який був обумовлений президентсь
кими виборами, що привело до великого бюджетного дефіциту в роз
мірі 8,5% ВВП країни. Толерантна грошова політика, спрямована на 
зниження відсоткових ставок і запобігання спаду в економіці напере
додні виборів, разом з довготерміновим використанням валютного 
курсу, як цінового стабілізатора, призвели до зменшення валютних 
резервів.

Введена в 1994 році національна валюта реал мала практично 
постійну вартість щодо американського долара. Як і було заплано
вано владою, інфляційні процеси мали тенденцію до зниження. Однак



як і в більшості випадків, за умови базування стабілізаційної програ
ми на валютному курсі, зниження інфляції іде повільніше, ніж процес 
валютної стабілізації. Тим більше, що необхідні зміни у валютній по
літиці були відкладені із-за політичних причин у зв’язку з президент
ськими виборами. Хоча і в Бразилії проводилася поступова деваль
вація національної валюти, але її було недостатньо для корекції курсу
[381]. ........................

Після кризових процесів в Азії національна бразильська валюта 
була атакована валютними спекулянтами, які врахували її переоцінку, 
значний бюджетний дефіцит, який склав 6,1% ВВП і значні розміри 
внутрішнього і зовнішнього державного боргу [377].

Бразилія підняла відсоткові ставки до 50% річних, дефіцит бю
джету на кінець 1999 року складав 8% ВВП [392]. Такий дефіцит бю
джету був зумовлений штучним економічним спадом, який призвів 
до зменшення сплати податків і швидким збільшенням виплат по дер
жавному боргу. Виданий МВФ стабілізаційний пакет в 41 млрд дола
рів в 1998 році зміг тільки відтермінувати валютний крах бразиль
ської фінансової системи, але не запобігти та відвернути його. Тиск 
на валютному ринку, обумовлений різким погіршенням зовнішньої 
платіжної позиції країни, змусив уряд відмовитися від прив’язки кур
су національної валюти країни до долара США, що привело до 
девальвації в розмірі 43% [377]. Бразилія постраждала від валютно- 
фінансового дисбалансу, що призвів країну до неможливості обслуго
вувати борги, з одного боку, і підтримувати квазіфіксований курс на
ціональної валюти, з іншого боку.

Особливість розвитку Бразилії полягає в тому, що в період 
1985-2004 рр. періоди спаду виробництва були не такі глибокі, як у 
решти країн, але вони були значно тривалішими у часі, а рівноважне 
значення динаміки ВВП практично не змінювалося. Було помітно 
зниження темпу зростання ВВП понад трендові значення в 1981— 
1984 рр., 1988-1992 рр., і 1998-2003 рр. Помітне погіршення сальдо 
поточного рахунку в 1995-2001 рр., яке'уподібнюється до періоду 
1975_ і 983 рр. Поточний рахунок має позитивну динаміку в період 
останніх трьох років, що було обумовлено контрастним переходом до 
позитивного сальдо і збіглося в часі з припиненням припливу капіта
лу після тривалого періоду значних надходжень капіталу в 1992 
2002 рр. (подібне спостерігалося і у 1970-1980-х роках).
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Зміна макроекономічних показників країн Латинської Америки 
обумовила шість особливостей економічного зростання в цих країнах 
[391, с. 4-10]:

-  економічне зростання цієї групи країн відрізнялося більш ви
соким рівнем у 1970-х роках з подальшою втратою такої ди
наміки, тому для 1990- 1998 рр. був характерним їх випере
джаючий рівень розвитку від країн Африки і Близького 
Сходу;

-  країни Латинської Америки виявляють подібність циклів 
індивідуальних траєкторій економічного зростання;

-  цикли ділової активності виглядають більш нестабільними та 
тривалішими у часі, порівнюючи з іншими країнами;

-  для траєкторій циклів економічних показників країн Латинсь
кої Америки характерні глибокі рецесії, а періоди зростання 
відрізняються короткими періодами.

Проводячи порівняння рівноважних трендів ВВП і рахунків пла
тіжного балансу в розрізі окремих суб’єктів макрорегіональних утво
рень, які піддаються впливам різних центрів екзогенного впливу (див. 
додаток Б), можемо чітко простежити їх симетричний та асиметрич
ний характер в залежності від географічного розташування до відпо
відного центру.

Цикли ділової активності країн Латинської Америки мають май
же однаковий період коливання, як і ділові цикли азійських країн. 
Але при їх співставленні траєкторії циклів економічних показників 
асиметричні. На нашу думку, така асиметрія пояснюється швидше не 
географічним розташуванням проаналізованих груп країн, а зміст 
пояснення полягає в розвитку глобалізаційних процесів вільного пе
ретікання капіталів, передусім спекулятивних.

Це пояснює і той факт, що кризові явища другої половини 1990-х 
років не призвели до зменшення припливу капіталу і не позначилися 
поліпшенням сальдо поточного рахунку країн, що потерпіли від кри
зових процесів. Тому, в багатьох випадках додане сальдо фінансового 
рахунку стабільно перевищує потребу фінансування дефіциту поточ
ного рахунку. Хоча, з іншого боку, ці компоненти платіжного балансу
-  приплив капіталу і дефіцит поточного рахунку -  виглядають чинни
ками стрімкого економічного зростання. Однак економічне зростання 
прямо залежить від поліпшення сальдо поточного рахунку, оскільки є 
можливість самостійного прямого впливу на потоки капіталу, в тому 
числі й спекулятивні.



Кризові процеси 90-х років, хоча і були наслідками циклічних 
змін економічних процесів, більшою мірою описувалися двома ра
ціональними” поясненнями щодо поширення кризових процесів на 
непов’язані між собою економіки: країни сприймаються як група з 
загальними, але не детально відстежуваними характеристиками; полі
тична прихильність до фіксованого обмінного курсу, яка сама по собі 
піддається впливу стадного почуття. Зазначені підходи щодо обумов- 
лення поширення кризових процесів у вигляді регіональних хвиль 
створюють прецедент розгляду таких кризових процесів як кризові 
явища, які генеруються раціональними очікуваннями, що самореалі- 
зуються, чи ірраціональною стадною поведінкою. Але такий підхід 
щодо поширення кризових процесів обумовлює наявність можливості 
маніпулювання ринком потужними спекуляторами, які мають, безу
мовно, екзогенний характер.

Наприклад, при проведенні зовнішнього екзогенного впливу, зов
нішні спекулятори очікують відмову країни від прямого впливу на 
курсову позицію національної валюти. їх поведінка може провоку
вати паніку на ринку у вигляді того, що потужний інвестор може 
отримати зиск від отримання короткої позиції по національній валюті 
у країні впливу, в подальшому свідомо провокуючи кризу певною 
комбінацією публічних заяв і показних продаж. Слід зазначити, що 
для будь-якої країни, що розвивається, країни, яка знаходиться в си
стемі впливу регіональних кризових хвиль екзогенного впливу, особ
ливо важливим є зміст макроекономічних показників, погіршення 
яких провокує пожвавлення спекулятивних негативних очікувань та
валютних екзогенних атак.

Кризові явища кінця 90-х років обумовлені екзогенним впливом 
сформованих на цей час конкурентних центрів (США, Японія, ЄС) і 
появою нових претендентів на роль конкурентних центрів (Китай, Ро
сія). Основним елементом екзогенного впливу стало вільне перемі
щення спекулятивних капіталів, які в умовах поширення глооаліза- 
ційних тенденцій беруть безпосередню участь у валютних атаках на 
валюти країн, що піддаються зовнішньому впливу. В умовах поши
рення глобалізаційних тенденцій сучасної економічної системи стан 
торгового балансу просторово-економічних систем не може викори
стовуватися як основний індикатор загальних тенденцій їх розвитку, 
найбільш чітку картину представляє фінансовий рахунок платіжного 
балансу.
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При нестійкій динаміці значень макроекономічних показників ре- 
і іонів безпосереднього впливу з боку конкурентних центрів рівень 
конкурентоспроможності цих суб’єктів прямо залежить від екзоген
ного втручання та періоду траєкторії циклів економічних процесів 
центру. В такому випадку регіональні просторові системи для ніве
лювання екзогенних впливів повинні формувати систему реагування, 
яка охоплюватиме заходи зі стабілізації динаміки значень загальних 
економічних показників і розширення свого простору в інші системи 
з метою використання їх висхідних періодів економічних циклів.

3.3. Аналіз взаємозв’язків глобальних, загальнодержавних і 
регіональних циклічних процесів в Україні

Циклічний характер розвитку економічних процесів в умовах по
ширення глобалізаційних тенденцій має прямий вплив на регіони, що 
розвиваються, оскільки зміст їхньої інтеграції в світовий конкурент
ний простір залежить від характеру обраної стратегії.

З одного боку, стратегія інтеграції в світову економіку може 
грунтуватися на умовах відкритості власної економічної системи і 
приведення її до відповідних норм та стандартів, які існують в інших 
економіках. З іншого боку, інтеграція може відбуватися за інших 
умов, що мають характер, схильний до протекціонізму, корегування 
та координованого впливу. Оскільки циклічні економічні процеси ма
ють характер підйомів та спадів, а фінансово-економічні кризи для 
країн, що розвиваються, приймають форми регіональних хвиль, є по- 
треоа розглянути місце економічної системи України та її регіонів в 
ракурсі об єкта негативного впливу з боку світових фінансово-еконо- 
мічних центрів екзогенного впливу.

Економічні реформи 90-х років в Україні сприяли різкому збіль
шенню експорту українських товарів, особливо максимального зна
чення експорт досяг в 1994 році. В подальшому, для кінця 90-х років 
було характерно зменшення експорту, що було обумовлено погіршен
ням зовнішньої кон’юнктури, завищенням реального обмінного кур
су , збільшенням внутрішнього попиту. Девальвація української валю
ти в 1998 році сприяла збільшенню експорту (див. рис. 2.1). Хоча
2001 рік характеризувався зменшенням об’ємів експортних операцій, 
наступні роки були відзначені його поступовим відновленням і пози
тивною динамікою збільшення [58, 259, 260]. Д. Бленк наголошує, що 
2003-2004 рр. були відзначені високими надходженнями від експор-
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ту, які в сукупності зі збільшенням кредитування сприяли пожвавлен
ню внутрішнього попиту та стимулюванню економічного зростання 
[18]. Я. Жаліло і Я. Белінська обумовлюють рекордне додатне сальдо 
поточного рахунку в межах 10% від ВВП як результат росту експор
ту товарів і послуг до 61 % від ВВП при незначному зростанні обсягів 
виробничого імпорту та активізації процесів імпортозаміщення на 
внутрішньому ринку [89, с. 23]. Характер зміни динаміки експорту в 
період 2004-2006 рр. виділив дві суперечливі групи економістів- 
науковців, які обумовлювали причину негативних тенденцій, з одного 
боку -  вплив екзогенних чинників, а з іншого -  ендогенні явища. 
Так, у виданні Вісника НБУ В. Литвицький обумовлює сповільнення 
динаміки українського експорту як наслідок циклічного коректування 
перевиробництва металопродукції у 2004 році, а в інших наукових 
публікаціях спад експорту пояснюється несприятливою кон’юнкту
рою і погіршенням умов торгівлі [175; 146, с. 23-24].

Інша група економістів вважає неповне використання експорт
них можливостей металургії та хімічної промисловості у зв язку зі 
скороченням виробництва в цих галузях, що були основною часткою 
експорту України. Вони стверджують, що внутрішні негативні чинни
ки економічного розвитку призвели до різкого падіння темпів зро
стання експорту та погіршення його структури. До внутрішніх чин
ників вони відносять: необумовлене зміцнення курсу гривні [11, 
с. 247; 13, с. 22; 91, с. 236-236], жорсткість фіскальної політи-ки, що 
обумовила зменшення інвестиційних потоків, використання імпорту з 
точки зору стабілізаційної мети і обмежувальну монетарну політику. 
На думку І.Крючкової, вісьовим мотивуючим фактором позитивної 
динаміки імпорту було пожвавлення споживчого попиту [131]. По 
іншому пояснюють негативні тенденції змін поточного рахунку тор
говельного балансу представники МВФ, які обумовлюють різнопла
нові підходи до фіскальної політики та політики перерозподілу дохо
ду як наслідок взаємозалежних змін в балансі заощаджень-інвестицій.

Слід зауважити, що певними науковцями ставиться під сумнів 
факт надмірно високої частки експорту у складі ВВП як вагомого еле
менту підтвердження рівня інтеграції у світове господарство. Ними 
висувається припущення, що такий стан характеризує рівень вну
трішнього споживання [306, с. 35]. Прихильники розвитку внутріш
нього ринку стверджують, що розвиток внутрішнього споживання 
зменшить частку експорту у ВВП. І, навпаки, відсутність розвиненого 
внутрішнього ринку змушує виробників шукати експортні ринки збу-
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ту. Вказані події обумовили різке зростання експорту на початку 90-х 
років [35, с. 73].

З проведеного аналізу існуючих думок щодо залежності внутріш
нього ринку та динаміки експорту можемо стверджувати про їх пря
мий та зворотній зв’язок. З одного боку, стверджується, що більш 
сприятлива кон’юнктура світового ринку в порівнянні із внутрішнім 
ринком примушує виробників відмовлятися від продажу продукції 
вітчизняним споживачам на користь її експорту, а це призводить до 
некерованого зростання експорту сировини та напівфабрикатів, пору
шення оптимальної структури експорту, зниження внутрішнього спо
живання продукції [217]. З іншого боку, збільшення експорту, як це 
було вже вище обумовлено, є наслідком стагнації внутрішнього по
питу.

Прихильниками створення умов для розвитку внутрішнього по
питу робиться акцент на провідні галузі української економіки, 
оскільки внутрішній попит на продукцію металургії та суміжних з 
нею галузей майже повністю визначає перспективи зростання для 
економіки в цілому, а можливий контрастний спад виробництва має 
загрозливий характер, оскільки кожен відсоток спаду виробництва 
пропорційно знижує динаміку ВВП [158, с. 12].

Слід зауважити появу наукових пояснень причини нижчого тем
пу зростання ВВП як наслідок циклічної корекції “перегріву” еконо
міки у 2003-2004 роках. Стан перегрітості економіки був обумовле
ний надмірним збільшенням експорту в сукупності з браком стерилі
зації монетарних ефектів платіжного балансу, послаблення фіскаль
ної дисципліни, прискорення інфляції [146, с. 24]. В.Литвицький зу
пиняється на інших менш значущих причинах “перегріву” економіки: 
на ефекті постприватизаційної адаптації роздержавлених у 2003— 
2004 рр. підприємств, на реформаційній паузі 2003-2004 рр., на ско
роченні кредитної активності в останні два місяці 2004 року Г146 
с. 25]. у 3 1 ’

Розширення внутрішнього ринку в 2005 році сприяли розши
ренню пропозиції промислової продукції на 26,7% порівняно з 2004 
роком, зниженню рівня залежності промисловості від зовнішньої 
торгівлі, зростанню частки власного виробництва підприємствами до
бувної промисловості та виробництва електроенергії, газу та води, 
зростання конкуренції виробників з імпортерами і з вітчизняними 
виробниками [72, с. 96-97].
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У працях українських економістів акцентується на тому факті, 
що у 2005 році найвищі темпи зростання були зафіксовані у галузях, 
орієнтованих на внутрішній споживчий ринок, а саме: у деревооброб
ній промисловості -  19,5%, у виробництві будматеріалів, у товарах із 
скла -  14,3%, у харчовій промисловості -  13,7%, у поліграфічній про
мисловості -  12,7% [192, с. 105].

Серед українських економістів окреслилася течія прихильників 
обмеженої моделі економічного розвитку, яка пов’язується з пануван
ням цінових чинників конкурентоспроможності, загрозою надмірного 
насичення інвестиціями експортних галузей, що не в змозі забезпе
чити достатньо високих темпів розвитку, обтяжливим адмініструван
ням ПДВ, жорстким зв’язком монетарної політики з операціями НБУ 
на валютному ринку, високою залежністю внутрішньої економічної 
динаміки від зовнішньої кон’юнктури [89, с. 26-27], складним проце
сом пристосування до конкурентного середовища глобалізованої еко
номіки, посиленням деформацій на внутрішньому ринку, “розривом” 
між товарним і фінансовим ринками, а також тінізацією внутрішньо
го ринку [7]. Слід зазначити, що проблема експортної орієнтації еко
номіки України знайшла своє відображення у Стратегії економічного 
і соціального розвитку України (2004-2015 рр.) “Шляхом європейсь
кої інтеграції”. В ній зазначено, що частка експорту на рівні 60% від 
ВВП є чинником вразливості та залежності від світової економічної 
кон’юнктури, яка практично виключає можливість стійкого зростання 
[227].

Експортоорієнтована економіка є найбільш загрозливою для 
країни з менш розвиненою економікою, особливо для України [73, 
с. 198], де за умов обмеженого внутрішнього ринку експортне зро
стання, на думку Д. Лук’яненка, стає каталізатором тенденцій до 
структурного спрощення економіки та її деіндустріалізації, оскільки у 
світовому сегменті Україна стає постачальником напівфабрикатів та 
продукції з низьким рівнем конкурентоспроможності, що суперечить 
національним структурним пріоритетам і' перспективам розвитку сві
тового господарства загалом [73, с. 204].

Мотивація росту українського сировинного експорту за рахунок 
заниженого обмінного курсу, низької заробітної плати розглядаються 
як “однобока орієнтація на ресурсодобувні галузі і не може залиша
тися основою стійкого розвитку економіки України на тривалу пер
спективу” [259, с. 26]. Українська економіка є втягненою в залежність 
росту експортоорієнтованих сировинних галузей [90, с. 376], який

характеризується енергоємністю, високою залежністю від імпорту 
енергоносіїв, зношеністю основних фондів, технологічною відста
лістю [73, с. 208-209].

Штучне формування в Україні економіки, залежної від зовніш
ньої кон’юнктури у формі екзогенно залежної економіки, викликала 
широкі дискусії в наукових колах. З одного боку, це обумовлювалося 
невдалим змістом і перебігом трансформаційного процесу, а з іншого 
боку, -  використання стереотипних рекомендацій міжнародних фі
нансових організацій та орієнтацією на економічну модель відкритої 
економіки за “вашингтонським консенсусом”. Необачне і беззасте
режне формування в Україні екзогенно залежної економіки знайшло 
своє критичне висвітлення в працях В. Геєца і М. Скрипниченка [51]. 
Вони наголошували на тому факті, що за умов недотримання балансу 
між відкритістю економіки та ступенем розвитку внутрішнього ринку 
економічні проблеми будуть поглиблюватися.

Слід зазначити, що зміст економічного зростання не забезпечує 
позитивний характер торгівельного балансу. Вважається, що імпорт
на складова експорту є значною для більшості галузей [158, с. 12-13]. 
С. Давиденко схиляється до думки, що залежність від імпорту та 
експорту вважається близькою до критичного рівня [72, с. 95], зо
крема, особливою небезпекою є залежність від імпорту продуктів 
харчування, яка становить 40% [206]. В економіці України відсутні 
зрушення щодо заміщення імпорту національним виробництвом, що 
підкреслює факт малої та непропорційної частки в імпорті устатку
вання та обладнання для модернізації високотехнологічних вироб
ництв [148, с. 29].

Зміст лібералізації валютної політики привабив притік інозем
них неліквідів на внутрішній ринок, що сприяло підвищенню залеж
ності від подій та явищ на ринках, відділених від України. Так, вважа
ється, що спад і занепад українського ринку ОВДП був спровокова
ний азіатською валютною кризою [278, с. 62-65]. Лібералізація ринку 
капіталів не тільки сприяла потенційному притоку прямих інвестицій, 
але і відтоку доданої вартості, посиленню економічного і політичного 
тиску і появі в обігу негативного спекулятивного фінансового капі
талу [71, с. 35-36].

Сповільнення динаміки економічного росту України в 2005 році 
пояснювалося не екзогенними умовами кон’юнктури зовнішніх рин
ків, а формуванням “безперспективної споживчої моделі розвитку” 
[134; 131], яка призвела до зміни сегментації внутрішнього ринку на
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користь приватного споживання, що зменшило інвестиції. І. Крюч- 
кова стверджує, що перехід заощаджень від підприємств і держави до 
населення не зміг повноцінно відіграти свою роль, чим знизив рівень 
капіталізації національних заощаджень в цілому. Вона ж схиляється 
до думки, що розширення внутрішнього ринку практично не викори
стовується для його насичення товарами вітчизняного виробництва 
[132, с. 53]. Однак прихильники розвитку внутрішнього ринку ствер
джують, що саме внутрішній, а не зовнішній попит став головним 
рушієм економічного зростання, особливо це характерно для 2005 
року [146, с. 24]. Так, С. Онишко, опираючись на емпіричні дослі
дження, схильний вважати, що українські споживачі не “проїдають” 
власні доходи [179]. Збільшення заощаджень фізичних осіб на 1% ве
де до збільшення строкових депозитів на 2,14%. Особливо схильність 
до заощаджень була характерною для 2000-2003 років внаслідок 
зростання реальних доходів населення [285, с. 9].

Слід підкреслити, що позитивні тенденції розвитку української 
економіки, окреслені в 2004 році, були позначені перетіканням гене
рованих у реальному секторі економіки інвестиційних ресурсів до 
вторинних секторів економіки як через операції з нерухомістю, тор
гівлю, транспорт, так і через фіскальні механізми, тобто високі темпи 
економічного зростання не базувалися на інноваційній основі [89, 
с. 25]. Представлений вище брак інноваційної основи в економічному 
зростанні 2004 року характеризує його поверховість і нетривалість та 
потребу у макроекономічній стабілізації та в низці структурних захо
дів. В. Геєць, М. Скрипниченко вводять новий принцип макроеконо- 
мічного і структурного розвитку -  “ендогенізований”. Він передбачає 
перехід до внутрішньо-орієнтованої моделі економічного розвитку з 
можливостями забезпечення економічного зростання в умовах прове
дення незалежної економічної політики, запобігання відтоку за кор
дон робочої сили, зменшення майнового розшарування через підви
щення добробуту населення [51]. Інші представники економічної 
науки -  прихильники внутрішньо орієнтованої економіки -  декла
рують інші погляди: зокрема, В.Базилевич констатує необхідність ре
гульованого державного поетапного відкриття економіки з випере
джаючою структурною перебудовою, відповідності внутрішнього 
ринку параметрам світового, дистанціювання від загроз та ризиків 
глобалізаційних процесів [7, с. 12]. Б. Гриньов схиляється до викори
стання “зовнішнього примусу” і запровадження “технологій освоєння 
нововведень” [69, с. 133]. О. Федулова і Г. Оліх констатують факт
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“відсутності дієвого чинного законо-давства у сфері формування кор
поративних структур у цілому та інтегрованих інноваційних структур 
іокрема” [259, с. 27]. Проте ці науковці тільки констатують факт та 
окреслюють проблеми, але не пропонують конкретних пропозицій 
переходу до внутрішньо-орієнтованої моделі економічного розвитку, 
архітектури економічної політики з врахуванням складової її елемен
тів: сальдо бюджету, пропозиції грошової маси, обмінного курсу, рів
ня торговельного протекціонізму.

Особливим є ставлення сучасної вітчизняної науки до проблема- 
іики змісту й характеру бюджету і монетарної політики. З одного бо
ку, дефіцитний бюджет, в основі якого позитивна динаміка інвести
цій, підвищує темпи зростання економіки та зупиняє інфляційні тен
денції [25, с. 32-^40], і загалом для економіки з невисоким рівнем 
доходу профіцитний та бездефіцитний бюджет розглядається як галь
мо економічного зростання і засіб стагнації економіки. З іншого боку, 
нважається, що саме дефіцитність бюджету не дозволяє формувати за 
рахунок власних ресурсів стратегічні резерви інвестицій у ключові 
чинники конкурентоспроможності [191].

Більшість економістів схиляється до стандартного стимулюючого 
впливу збільшення пропозиції грошової маси і, навпаки, погіршення 
економічних показників за умов введення обмежуючих механізмів 
[89, с. 27-28]. Особливо наголошується на стабільності грошової оди
ниці як елемента, що забезпечує економічне зростання. Ю. Полунєєв 
акцентує увагу на особливому внеску НБУ в якості монетарної полі
тики, яка повинна сприяти економічному зростанню і конкуренто
спроможності бізнесу, зниженню вартості кредитних ресурсів і актив
ному кредитуванні реального сектора економіки [191].

Інфляційне збільшення грошової маси перешкоджає акумуляції 
заощаджень та кредитуванню реального сектора економіки, оскільки 
економічному зростанню сприяє не механічне збільшення грошової 
емісії, яке містить вагомі інфляційні ризики, а стимулювання довго
термінових заощаджень, що знаходиться в оберненій залежності від 
інфляції.

Прихильники заниженого обмінного курсу національної валюти 
розглядають його як атрибут експортоорієнтованої моделі, але тра
єкторія поміркованого знецінення гривні виглядає обгрунтованою і 
повністю узгоджується з логікою інвестиційно-інноваційної моделі. 
Вважається, що заниження чи зниження обмінного курсу може нега
тивно позначитися на вартості інвестиційних та проміжних товарів, і,
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як наслідок, погіршити конкурентні переваги [157, с. ЗО]. І. Крючкова 
вважає, що високий курс долара знижує ефективність інвестиційного 
комплексу і виробництв, де імпортна сировина і комплектуючі займа
ють велику частку, що підвищує вартість виробництва [132, с. 51]. 
Оскільки збільшення високотехнологічного імпорту пов’язане із зне
ціненням реального ефективного курсу гривні, то занижений обмін
ний курс провокує непродуктивну спеціалізацію імпорту в контексті 
компенсації наслідків лібералізації зовнішньої торгівлі.

Аналітичні та імперичні дослідження довели, що ревальвація 
гривні не шкодить збільшенню експорту і промислового виробни
цтва, яке у власній основі є енергомістким та екзогеннозалежним. 
Т. Вахненко пояснює, що ревальвація гривні скорочуватиме розрив 
між зовнішніми і внутрішніми цінами в Україні, створюючи переду
мови для збалансованого розвитку внутрішнього сектора [33, с. 61]. 
Ревальвація національної валюти розглядається і пропонується як 
засіб обмеження сировинного експорту, механізм стерилізації моне
тарних ефектів платіжного балансу, спровокованих припливом спеку
лятивних капіталів і додатковим способом “охолодження” сукупного 
попиту [288].

Слід підкреслити, що українська економічна думка передбачала 
погіршення економічної ситуації в Україні. Так, В. Шевчук перед
бачав раптову “зупинку” капіталу, яка може бути наслідком неспри
ятливої комбінації падіння цін на металопродукцію, подорожчання 
кредитних ресурсів на “зовнішніх фінансових ринках, “стиснення” 
грошової маси у світовій економіці. Як наслідок, він вбачав виник
нення валютної, банківської та фіскальної кризи в Україні і конста
тував відсутність механізмів економічної політики щодо переходу до 
внутрішньо орієнтованої чи інвестиційно-інноваційної моделі еконо
мічного розвитку [294, с. 87].

За результатами 2007 року українська економіка, за прогнозами 
експертів, повинна була показати непогані темпи росту. По-перше, 
передбачалося гальмування темпів росту ВВП, оскільки ріст, що 
грунтується більшою мірою на освоєнні закинутих у 90-х роках ви
робничих потужностей, рано чи пізно повинен закінчитися, по-друге, 
враховувався факт значної залежності української економіки від сві
тової кон’юнктури на дуже вузький перелік експортних товарів (див. 
рис. 3.6). Збереження високих показників було можливим завдяки 
зниженню фіскального тиску на економіку, стабільному притоку іно
земних інвестицій і негайному вступуув ВТО [94].
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Рис. 3.6. Теми росту промислового виробництва в 2007році 
у  % до відповідного періоду минулого року 

* Розроблено автором за даними ІР5.

Позитивне сальдо фінансового рахунку платіжного балансу в 
2007 році було сформовано більшою мірою за рахунок зовнішніх за
позичень, попри рекордний притік прямих іноземних інвестицій. 
Об’єми зовнішніх запозичень все більше наближаються до небезпеч
них для української економіки значень (див. рис. 3.7).
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Рис. 3.7. Динаміка сальдо поточного рахунку платіжного 
балансу, млрд дол США 

*Розроблено автором за даними Ргозресі ґог іЬе ОІоЬаІ Есопоту, ОіоЬаІ 
Оеуеіортепі Ріпапсе 2006.

Прийнято розрізняти чотири групи факторів, що визначають 
шляхи економічного зростання в Україні: структурні зміни в еконо
міці, особливості зовнішнього середовища, зміст макроекономічної та 
структурної політики і розвиток потенціалу країни в галузі техноло
гічних інновацій. їх запровадження повинно гарантувати зміст серед
ньо- та довготермінового економічного розвитку України в 2001—
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2050, який враховує основні світові макроекономічні процеси і тен
денції (див. табл. 3.8).

При розрахунку прогнозних показників до уваги бралася циклі
чність, характерна як для розвинених країн, так і для країн, що розви
ваються. З рисунку 3.8 видно, що великий цикл для економіки Укра
їни триватиме 40-45 років, включаючи висхідну тривалість терміном 
20 років та нисхідну -терміном 25 років, а також декілька середньо- 
строкових циклів (див. рис.3.8; 3.9). В довгостроковій перспективі до 
уваги бралися циклічність оновлення основних фондів терміном 8 - 
12 років і базових технологій терміном 15-20 років, розвиток проце
сів інтеграції, глобалізації та інш. [225, с. 52-53].

Рис. 3.9. Циклічність економічного розвитку України 
в 2001-2050 рр. (зміна ВВП)

* Джерело: Мусіна Л. А. “Нові тенденції конкуренції на глобальних 
ринках” -  С. 54.

Рис. 3.8. Динаміка щорічного темпу приросту ВВП, % 
^Розроблено автором за даними Ргозресі Гог іііе ОІоЬаІ Есопоту, ОІоЬаІ 

ГЗеуеІортепІ Ріпапсе 2006.
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Передбачалося, що в наступні 20 років темпи приросту ВВП бу
дуть досить значними і в цілому за період 2001-2050 рр. середньоріч
ний темп приросту ВВП буде в середньому 6,4% за рік завдяки про
гресу у процесі створення ринкових інститутів і підвищенню 
ефективності економічної політики держави (див. табл. 3.9) [225, 
с. 53].

Таблиця 3.9
Прогноз економічного розвитку України до 2050 року.,%
Період,

роки

Середньорічний 

темп приросту 

ВВП,%

Приріст ВВП за

період,%

Збільшення ВВП 

за період, рази

2001-2005 7,7 45,0 1,45
2006-2010 6,6 38,0 1,38
2001-2010 7,1 99,5 1,99
2011-2015 7,0 40,0 1,40
2016-2020 7Д 98,6 1,99
2021-2025 7,5 44,0 1,44
2026-2030 6,5 37,0 1,37
2021-2030 7,0 96,7 1,97
2030-2035 5,5 31,0 1,31
2036-2040 5,5 31,0 1,31
2031-2040 5,5 70,8 1,71
2041-2045 5,5 31,0 1,31
2046-2050 5,0 28,0 1,28
2041-2050 5,2 66,8 1,67
2001-2050 6,4 2120,0 22,2

♦Джерело: Стратегічні виклики XXI століття суспільству та економіці. 
(2007) Інститут економіки та прогнозування НАН України : у 3 т. Т.З: 
Конкурентоспроможність національної економіки. -  Фенікс. -  С. 52-53.

Такий прогноз не є, на думку автора, неоднозначним, його слід 
переглянути у зв’язку з негативними процесами, що виникли у світо
вій економіці, ще з 2000 років. Особливого значення вони набули з 
2007 року з моменту іпотечної кризи в США, коли ФРС запровадила 
політику дешевих грошей. А. Вожжов стверджує, що спостерігається 
звичайний прояв кризи з періодичністю 10-15 років, але разом з тим 
потужна економіка США, її передовий політичний і військовий стан 
забезпечать стабільність долара, оскільки падіння курсу американ
ського долара несе загрозу економічному стану США. Він же конста
тує, що неможливим є процес повернення до світового панування
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американської валюти, яке може бути досягнуто шляхом доведення 
об’ємів доларової маси до розмірів реального попиту на неї. Необхід
не для цього зменшення доларової маси до розмірів реального попиту 
є неможливим, оскільки долар давно вже відірвався не тільки від зо
лотого забезпечення, але й від іншого свого забезпечення -  потужної 
економіки з позитивним платіжним балансом без великої зовнішньої 
заборгованості [94].

Динаміка зміни валового регіонального продукту за 2006- 
2009 рр. (див. додаток В.1), валового регіонального продукту в 
розрахунку на одну особу за 2006-2009 рр. та індексу фізичного об
сягу валового регіонального продукту (додаток В.2) за той же про
міжок часу показують не тільки циклічний характер їх зміни, але під
тверджують тезу, висловлену в другому розділі даної роботи, про той 
факт, що загальний єдиний цикл економічного розвитку країни є су
купністю циклів меншого порядку, які характеризують динаміку роз
витку мезорівнів, а різкий спадаючий характер показників за 2008-
2009 рр. характеризує негативний зміст кризових процесів, як наслі
док впливу світової економічної кризи.

Одним з найвагоміших мотивуючих факторів, що обумовлюють 
кризові процеси в Україні, став процес доларизації економіки 
(рис. 3.10). За даними НБУ за останні п’ять років рівень доларизації 
української економіки виріс до 23,3%. Вважають, що доларизація є 
результатом довготривалого періоду економічної нестабільності і ха
рактерна для країн з перехідною економікою, національна валюта 
яких прив’язана до долара.
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Рис. 3.10. Рівень доларизації економіки України, %* 
*Розроблено автором за даними НБУ.

Національним банком не проводилася політика щодо обмеження 
обігу іноземної валюти всередині країни, яка широко використовуєть
ся населенням для проведення розрахунків, особливо під час операцій
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з нерухомістю, а також комерційними банками для надання спожив
чих кредитів. У 2007 році дефіцит гривні обумовив її високі банків
ські ставки, а нестабільний характер долара привів до зменшення долі 
доларів на депозитах. В той же час кредитування населення в доларах 
зростало, а це мотивувало збільшення зовнішнього боргу комерцій
них банків та приплив спекулятивного іноземного капіталу. Так, за 
даними НБУ в середині 2008 року зовнішній борг комерційних банків 
склав 38,5 млрд доларів, тобто 23% від ВВП, а приріст депозитів від 
нерезидентів склав 73% в еквіваленті 28,2 млрд дол. Таким чином, 
вважаємо, що більше половини кредитного портфелю вітчизняних 
банків було представлено в іноземній валюті. Слід наголосити, що на
селення стало заручником процесу валютизації, оскільки кредитний 
портфель населення склав 62,7% (див. табл. 3.10).

Таблиця 3.10
Показники доларизації банківського сектора економіки

України (на середину 2008 року)
Показник Валютизація, %
Кредити 51,0

Населенню 62,7
44,1

Термінові депозити 38,1
Населення 42,1
Компаній 27,7

* Таблиця складена автором за даними НБУ.

Показовим фактом є те, що кредитний портфель вітчизняних 
банків є найбільш валютизованим в порівнянні з країнами Централь
ної та Східної Європи (див. рис. 3.11; табл. 3.11). Головна причина 
цього явища полягає у відсоткових ставках: в багатьох комерційних 
банках цих країн ставки за терміновими вкладами для населення на 
рік в національній валюті є нижчими, ніж в іноземній. Відповідною є 
і кредитна ставка за споживчими кредитами, наприклад по іпотеці, 
нижчою. Академік В. Геєць стверджує, що “вивчав проблему долари
зації протягом 10 років і прийшов до висновку, що офіційні дані НБУ 
далекі від реальної картини. Доларизація є небезпечною тим, що про
блеми економіки США через її валюту передаються в інші країни. 
Крім того, НБУ втрачає можливість проводити незалежну грошово- 
кредитну політику, за умови якщо більшу частину грошової маси 
складає валюта. Зменшення доларизації можливо тільки за умов дові
ри до національної валюти і її стабільності” [95].
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Рис. 3.11. Доларизація кредитних портфелів банків, %

♦Розроблено автором за даними Ргозресі Гог іЬе ОІоЬаІ Есопоту, ОІоЬаІ 
Оеуеіортепі Ріпапсе, 2008.

Таблиця 3.11
__________________Доля валютних кредитів, % _____________

Назва банку

Доля валютних кредитів, %
Сукупний
кредитний
портфель

Кредити
населенню

Кредити
компаніям

ОТП Банк 82,2 94,7 70,4
Ерсте Банк (Україна) 81,8 82,3 79,4

ВТБ Банк 80,2 91,4 80,5
УкрСиббанк 74,6 87,1 59,2

Укрексімбанк 71,6 90,0 72,3
УніКредитБанк 68,8 41,2 75,0

Альфа-Банк (Україна) 66,0 74,3 59,3
Укрсоцбанк 65,4 78,0 50,0
Надра Банк 61,5 63,9 50,0

Райффайзен Банк Аваль 54,2 65,0 45,6
* Таблиця складена атвором за даними НБУ.

Шлях до зниження доларизації полягає у здешевленні гривневих 
ресурсів для банків. Єдине джерело сьогодні -  це населення в межах 
68% та вільні кошти підприємств -  32%. Слід наголосити на потребі 
перегляду адміністративних функцій НБУ. На думку автора, НБУ 
слід обмежити, а то і повністю заборонити кредитування населення в 
іноземній валюті та проводити рефінансування банківської системи в 
національній валюті під довготривалі інвестиційні проекти.

Нині в Україні функціонує 198 банківських установ на 
01.08.2011 року. Загальний статутний фонд складає 10% ВВП Укра
їни, 177 банків являють собою комерційні установи з іноземним капі
талом, з них 21 банк -  100% іноземним капіталом, 56 банків з частко

во

ним іноземним капіталом. Частка іноземного капіталу у статутному 
капіталі банків складає 38%. Таким чином 11 комерційних банків 
являють собою чисто український капітал (5,5%). У відповідності до 
діючого законодавства існує різна процедура щодо реєстрації комер
ційних банків у відповідності до характеру використовуваного капіта
лу та резиденції засновників. Враховується і факт регіональної діяль
ності. За умови функціонування банківської установи в межах однієї 
області розмір статутного фонду втричі менший від суми необхідної 
для започаткування банківського бізнесу на загальноукраїнському 
рівні. Однак кількість регіональних банків в Україні не тільки не 
збільшилася, але і ті, що були започатковані і функціонували в основ
ному на регіональному рівні або ж не витримали конкуренції, поши
рення кризових явищ (КБ “Дністер” м.Львів) чи змінили власників і 
стали структурними підрозділами інших банків в основному з інозем
ним капіталом (КБ “Прикарпаття” м.Івано-Франківськ, нині ПАТ 
“Плюс Банк”).

Слід зауважити, що рентабельність активів комерційних банків в 
Україні станом на 01.08.2011 року складає -  0,69%, на 2010 рік цей 
показник становив -4,38, у 2009 -  +1,03%; у 2008 році -  +1,5%; у 2007 
році -  +1,61%. Рентабельність капіталу станом на 01.08.2011 року -  
-4,8%; у 2010 році -  -32,52%; у 2009 році -  +8,51%; у 2008 -  +12,67%; 
у 2007 році -  +13,52%. Починаючи з 2008 року значення абсолютних 
відхилень між витратами і доходами комерційних банків мали 
від’ємне значення.

Невеликий відсоток чисто українського капіталу в загальній 
структурі фінансових ресурсів країни, особливості поширення діяль
ності іноземних банківських установ з потужним капіталом, неви
правдано занижені показники доходів і витрат, відсутність чіткої кар
тини фінансової діяльності комерційних установ в окремих регіонах 
обумовлює зміну підходів щодо структури та функціонування кре
дитно-фінансового ринку країни від монофукціонального до поліцен- 
тричного.

Представлений характер поширення кризових світових процесів 
як невід’ємної частини економічних циклів є яскравим підтверджен
ням введеного у науковий обіг поняття глобальної регіоналістики, 
предмет якої визначається як процес посилення економічної динаміки 
територіальних таксономічних одиниць різного ієрархічного рівня 
[282, с. 31]. При цьому слід зупинитися на тому факті, що запропоно
вана синергетична дія глобальної регіоналістики полягає не стільки у
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проведенні паралельних регіональних досліджень, скільки у принци
пово іншому рівні їхнього узагальнення з врахуванням змін, що існу
ють в фінансово-економічних процесах світової економіки.

Методичний апарат регіональної економіки під час системних 
досліджень може дати цілісне уявлення про подальший розвиток тієї 
чи іншої території тільки за умови врахування впливу зміни світової 
кон’юнктури на товари та послуги, що виробляються на цій території 
та поза її межами, характеру зміни економічних циклічних процесів 
країн, що знаходяться на різних стадіях економічного розвитку, гло
бальної динаміки факторів виробництва, експансіоністських стратегій 
ТНК і ТНБ з конкретною прив’язкою до певної території.

Враховуючи зміст поняття глобальної регіоналістики, зміст ви
значення конкурентоспроможності регіону набуває дещо іншого ви
значення. Так, С. Романюк під конкурентоспроможністю регіону ро
зуміє його спроможність створювати кращі умови для розвитку, що 
базується на здатності суб’єктів регіональних відносин спільно фор
мувати і реалізувати стратегію розвитку, залучати до цього процесу 
кращі інтелектуальні, технічні, технологічні ресурси та краще їх реа
лізовувати. А. Селезньов пропонує інше визначення конкуренто
спроможності регіону: “Конкурентоспроможність регіону -  це обу
мовлене економічними, соціальними, політичними й іншими факто
рами положення регіону та його окремих товаровиробників на вну
трішньому й зовнішньому ринках, що відбивається через показники 
(індикатори), які адекватно характеризують сучасний стан і його 
динаміку”. Таким чином, у рамках завдання формування конкуренто
спроможності регіону в світлі глобальної регіоналістики це поняття 
може бути визначено як здатність створювати умови для стійкого 
росту регіону в умовах глобального поширення та впливу просторо
во-циклічної кон’юнктури зовнішніх економічних систем, що може 
здійснюватися тільки за умови поєднання ендогенних та екзогенних 
конкурентних регіональних переваг.

Фундаментальну природу кризових явищ 2008 року в Україні та 
регіоні відображають великі кондратьєвські цикли. Ми докладно зу
пинялися на особливостях підходу Кондратьєва в першому розділі 
роботи, але слід відзначити, що протягом останніх двох століть кон
дратьєвські цикли з періодами 40-50 років повністю відповідали 
реальному розвитку економіки України. Декілька кондратьєвських 
циклів, які охопили часовий проміжок з початку століття і відкри
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вають горизонти на кілька десятиліть у майбутнє представлені на ри
сунку 3.20.

Спадаючий Кондратьєвський цикл XX ст. почався в 1955-1966 рр. 
Проте криза що відбулася в Україні у 1998-1999 рр., зробити висно
вок про накладання середньострокової циклічної хвилі на довгостро
кову. Фінансові негаразди 2005 року говорять про накладання корот
кострокового трирічного циклу на довгострокову Кондратьєвську 
хвилю. Накладання однієї хвилі на інші пояснює загальний стан 
кон’юнктури в кожний період часу. Зупиняючись на кризі 2008 року, 
причини її виникнення можна пояснити наступними факторами: за
старілою структурою в технологічній базі виробництва, поколіннях 
машин, джерелах енергії та об’єктах інфраструктури, що є основою 
довгих хвиль, застарілою структурою основних фондів на підпри
ємствах -  основи середньострокових циклів, нерівномірність відтво
рення оборотного капіталу, поширення спекулятивних дій, спотворен
ня кредитних відносин -  основи малих циклів.

Кризові процеси останніх років, розпочалися як фінансова сві
това криза. Основними її проявами були ріст грошової маси, кредит
них відносин, спекулятивних дій. Проте ріст грошової маси не при
зводить до росту ВВП, а спекулятивне переливання капіталу з одної 
сфери в іншу не підтверджене реальним товаром. Далі криза логічно 
перейшла у кризу промислово-виробничу, валютну й набула подаль
шого розвитку як криза соціальна. Причини виникнення кризових 
процесів останніх років, які пов’язані з високим споживанням і іншими 
об’єктивними та суб’єктивними явищами, які мали місце в країнах з 
розвиненою економікою, були розглянуті в попередніх розділах 
роботи. Однак поширення негативних процесів впливу значно змінили 
темп розвитку економік багатьох країн, що розвиваються. Зупиняю
чись на окремо взятих країнах, таких як Україна, Росія, Білорусь, нега
тивні впливи кризових процесів проявилися у значному зниженні рівня 
виробництва, припинення внутрішнього кредитування і знеціненні на
ціональної валюти.

Слід зауважити, що в загальному поширення кризових процесів 
підтверджує основні принципи теорії взаємного впливу просторово- 
економічних систем, у той же час, наслідки негативного впливу відрі
зняються, оскільки, вони безпосередньо залежать від ступеня інтеграції 
у світову економічну систему. Незважаючи на те, що з 1991 року до 
листопада 2008 року рівень зростання економіки Росії складав 7% на 
рік, в кінці 2008 року ситуація сильно змінилася. Зокрема, відбулося
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різке знецінення російського рубля до американського долара (майже 
на 50%), на 30% відбувся спад промисловості, рівень безробіття досяг 
майже 7%.

Основними причинами вразливості Росії до зовнішнього негатив
ного впливу стала висока частка іноземного капіталу на фондовому 
ринку, великий корпоративний борг банків Росії та підприємств, 
суттєва залежність соціально-економічного розвитку від вартості енер
гоносіїв на світовому ринку (30% надходжень до бюджету складають 
експорт електроенергії, 70% за рахунок експорту газу). Однак великий 
об’єм внутрішнього ринку та поступове збільшення внутрішнього 
споживання (рівень реальних грошових доходів населення за 11 міся
ців 2008 порівняно з аналогічним періодом 2007 року збільшилися на 
12,3%) відокремлюють Росію як більш стійку просторово-економічну 
систему щодо негативного зовнішнього циклічного впливу.

Водночас, для Білорусії, яка в силу об’єктивних причин не є дуже 
щільно інтегрованою у світову економіку, відчутний спад мав місце 
тільки для підприємств, що були орієнтовані на експорт. При цьому 
споживчі ціни зросли на 13,3%.

Україна виявилася більш уразливою щодо негативного зовніш
нього впливу завдяки поєднанню великого дефіциту поточного рахун
ку, великого державного і корпоративного зовнішнього боргу та слаб
кою банківською системою. У 2007-2008 рр. загальний зовнішній борг 
подвоївся з 53 млрд дол США до 103 млрд дол США. Основною скла
довою зовнішнього боргу був короткостроковий приватний борг 
(близько 36 млрд дол США). В цей же період різко виріс об’єм банків
ського кредитування за рахунок збільшення пропозиції грошей і закор
донних запозичень. Такі високі темпи кредитування призвели до висо
кого рівня непрацюючих активів.

Кризові явища з фінансового сегмента економіки перейшли на 
реальний сектор: будівельну галузь, виробництво будівельних мате
ріалів та металургія і весь ланцюг виробничого процесу. Зменшилися 
обсяги виробництва коксу та продуктів нафтопереробки (на 15%), у 
металургії (на 10,6%), у хімічній та нафтохімічній (на 6,2%), легкій 
(на 3,4%), добувній (на 2,4%), харчовій (на 0,9%) промисловості, у 
виробництві та розподіленні електроенергії, газу та води (на 2,5%). 
Уповільнилися темпи зростання у машинобудуванні (до 8,6%), у ви
робництві іншої неметалевої мінеральної продукції (до 4,3%), целю
лозно-паперовому виробництві (до 7,3%), у деревообробній проми
словості (до 9,6%) [75].
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Розвиток інфраструктури України в останні два десятиліття був 
загальмований, модернізація основних виробничих фондів майже не 
проводилася. Індикатори розвитку інфраструктури України та регіону 
зменшилися. Галузі інфраструктури прискорюють свою деградацію 
на фоні збільшення попиту на їх послуги. За 2007-2008 рр. індикатор 
у секторі телекомунікацій зменшився з 2,54 до 2,46, у секторі залі
зниць з 1,79 до 1,77, електроенергетики з 2,58 до 2,57 [75].

Спрацювання основних фондів досягли критичної позначки 
50%, в той час, як споживання з кожним роком тільки збільшується. 
Половина промислового устаткування вичерпала свій ресурс і має вік 
у 20 та більше років. Сьогодні економіка України позбавлена інвести
ційних і реінноваційних можливостей для ефективного оновлення 
основних фондів. За таких умов необхідною і доцільною є реалізація 
заходів щодо державної підтримки інвестиційного забезпечення від
творення основного капіталу промислових підприємств, яка має на 
меті широку модернізацію реального сектора економіки на інновацій
ній основі. Реалізації програм оновлення основних фондів заважає 
також недосконалий механізм амортизації, який фактично гальмує 
реінноваційні процеси в економіці.

Гнучка амортизаційна політика держави і окремих підприємств 
є одним з основних факторів відновлення економічного зростання в 
умовах інвестиційної кризи, спаду виробництва та інфляції. Однак, в 
теперішній час відсутня цілеспрямована державна амортизаційна по
літика, не розроблена концепція відновлення, ефективного накопи
чення і використання фінансових ресурсів. Як наслідок, на рівні 
суб’єктів господарювання система амортизації розглядається як дру
горядна у розв’язанні задач відтворювального характеру, оновлення 
фінансових ресурсів. Така ситуація характерна для багатьох підпри
ємств України.

Водночас можна стверджувати і про певні перспективи: заста
рілу інфраструктуру і основні виробничі фонди за наявності масової 
кваліфікованої робочої сили можна замінити на найновіші зразки, а 
відносне зростання оплати праці потребуватиме вкладання значно 
менших коштів, ніж у Західній Європі, тоді як не меншою мірою сти
мулюватиме зростання продуктивності і розширення внутрішнього 
ринку. Враховуючи ж прогнозовану аналітиками перспективу змен
шення вагомості вуглеводневих енергоносіїв у загальному енергетич
ному балансі та освоєння нових видів енергії, перспективи України 
можуть виглядати краще. На додачу до цього на основі використання

175



новітніх аграрних технологій країна здатна стати однією з головних 
житниць світу.

Донедавна в Україні спостерігається різке скорочення державно
го фінансування науково технологічної сфери. Як наслідок, науково 
технічна сфера перебуває у занепаді. За даними Інституту економіки 
та прогнозування, в Україні продукції, яка належить до 5-го техноло
гічного укладу, випускається лише 4 %, тоді як 3-й технологічний 
уклад складає майже 58%, а 4-й -  38 %. Частка високотехнологічної 
продукції в структурі ВВП становить менше 1% [41]. Кількість 
підприємств промисловості, що впроваджували інновації, не переви
щує 8% від загальної кількості, а наукоємність промислового вироб
ництва України виявилася на порядок нижчою від світового рівня. 
Старіє і морально, і фізично науково-дослідна база національної на
уки: сучасному рівню світових стандартів відповідає лише близько 2 % 
наукового обладнання. Чисельність науковців у галузі технічних наук 
зменшилася більш як удвічі, а це саме та сфера, де продукуються 
інновації. Інноваційна інфраструктура в Україні не розвинена, не 
охоплює всіх ланок інноваційного процесу і не має системності. Сфо
рмовано лише окремі її елементи -  зареєстровано і діє 16 технопарків, 
з яких 8 створено останнім часом, розпочали діяльність кілька регіо
нальних інноваційних центрів та зареєстровано 73 бізнес-інкубатори. 
Причому бізнес-інкубатори в Україні досі не мають чіткого юридич
ного статусу, для них непередбачено ніяких пільг, більшість із них 
досить далекі від завдань “інкубації” бізнесу. Вище наведений аналіз 
відображає той факт, що циклічність розвитку економіки відбуваєть
ся як на рівні держави, так і на рівні її регіонів (рис. 3.12).

З представлених графічних залежностей видно, що цикл роз
витку регіонів відрізняється в основному різним значенням ВДВ в 
окремо взятий проміжок часу.

Відхилення від середньо національного значення ВДВ прита
манні промислово розвинутим регіонам, виробництво яких є експорт
но орієнтованим і прямо залежить від світової кон’юнктури і м. Київ 
як столиці, де розміщені центральні представництва корпорацій, 
фірм, транснаціональних компаній та фінансових організацій, резуль
тати діяльності яких в регіонах України знаходять своє статистичне 
відображення у звітності м. Київ. Економіка України розвивається за 
трициклічною схемою. Кожен цикл впливає як на мезорівень, так і на 
державу в загальному. Вплив малих циклів відбувається через фінан
совий сектор економіки; вплив середніх -  через зношуваність основних
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Рис. 3.12. Характер зміни економічних показників регіонів України 
(по ВДВ) в 1-й половині циклу
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засобів -  машин, устаткування; великі цикли впливають шляхом ви
черпання корисності існуючих технологічних розробок, необхідністю 
впровадження інновацій та оновлення об’єктів інфраструктури.

До ряду основних причин, що не дозволяють реалізувати існу
ючий в України потенціал, відноситься застаріла структура економі
ки. На сучасному етапі перед Україною існує реальна загроза зали
шатися серед економічно відсталих країн, вплив яких на розвиток 
світової економіки є незначним. Вже в середньостроковій перспекти
ві Україна може зіткнутися як з суттєвими обмеженнями щодо ефек
тивності виробничих фондів, так і з енергетичними обмеженнями що
до прискореного економічного зростання. Тому перед державою по
стає головне питання прогнозування та згладжування негативних на
слідків циклічності економіки.

Зокрема, на регіональному рівні узагальнюючим показником, 
який характеризує рівень розвитку економіки, наприклад Івано-Фран
ківської області є валовий регіональний продукт (ВРП), який визна
чається як сума валової доданої вартості усіх видів економічної діяль
ності в основних цінах, включаючи чисті податки на продукти [ЗО].

До 2004 узагальнюючим показником розвитку економіки регіо
ну була валова додана вартість (ВДВ). Валова додана вартість в ос
новних цінах розраховується як різниця між випуском та проміжним 
споживанням кожного виду економічної діяльності, зменшена на ве
личину оплати послуг фінансових посередників. Вона містить у собі 
первинні доходи, що створюються учасниками виробництва. Цикліч
ний розвиток ВДВ та ВРП наведений на рис. 3.13.

1996 1997 1998 1999 2000

і ----> ВРП регіону Ш

2001 2003 2004*

■ ВВП України ----

2006 2006 2007

р о к и

*До 2004 року розраховувалась валова додана вартість
Рис. 3.13. Динаміка валового регіонального продукту Івано- 

Франківської області та валового внутрішнього продукту України 
(у порівняльних цінах; відсотків до попереднього року). 

♦Розроблено автором на підставі даних Головного управління економіки 
Івано-Франківської ОДА.
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Значний приріст зовнішньоторговельного обороту Івано-Фран- 
ківської області відбувся у 2000-2001 рр. та 2003р ( 136,6%, 174,0% 
та 158,2% відповідно), по Україні -174,0% у 2001 р, 112,3% у 2002р. 
та 131,9% у 2003р. Найнижчий показник приросту спостерігається в 
1999 р. - 62,8 %, в той час як по Україні -  85,8% (див. рис. 3.14).

Рис. 3.15. Порівняльна динаміка експорту товарів України та Івано-
Франківської області 

♦Розроблено автором на підставі даних Головного управління економіки 
Івано-Франківської ОДА.
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Поточна соціально-економічна ситуація призвела до змін у тен
денціях розвитку зовнішньої торгівлі області у 2008 році. Позитивні 
тенденції минулих років зберегти не вдалося. Обсяги експорту това
рів області у 2008 році зменшились на 28,2% та склали 721,7 млн дол 
США (порівняно за 2007р. зросли на 13,5% та склали 831,7 млн дол 
США), а імпорту зросли на 0,1% і становили 790,0 млн дол США 
(див. рис. 3.15 і рис. 3.16). Темп зменшення обсягу експорту товарів у 
січні -  листопаді 2008 року склав 75.7%, у січні-грудні -  76.7%. 
Найвищий приріст експорту спостерігався у 2003 р. (173,3%), що є 
більше ніж по Україні на 128,4%._________________________________

* Значення показника Івано-Франківської обл.
Рис. 3.14. Порівняльна динаміка зовнішньоторговельного 

обороту товарів України та Івано-Франківської області 
♦Розроблено автором на підставі даних Головного управління економіки 

Івано-Франківської ОДА.
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Рис. 3.16. Порівняльна динаміка імпорту товарів України та Івано-
Франківської області 

^Розроблено автором на підставі даних Головного управління економіки 
Івано-Франківської ОДА.

У 2008 р. змінилося співвідношення показників експорту й ім
порту товарів області на користь імпорту, Коефіцієнт покриття екс
портом імпорту склав 0,91 (зменшився з 1,27 у 2007 році), хоча до 
2007 року було стабільне переважання експорту. Значний розрив на 
користь експорту спостерігався у 2004р. на 362,2 млн дол США та у

Рис. 3.17. Порівняльна динаміка експорту і імпорту товарів 
Івано-Франківської області 

*Розроблено автором на підставі даних Головного управління економіки 
Івано-Франківської ОДА.

Сальдо в балансі зовнішньої торгівлі товарами області змінилося 
на від’ємне і склало 68.3 млн дол США. Від’ємне сальдо спостеріга
лося і в кризовий 1998 р., проте на 68,2 відповідного пункту було 
меншим за 2008 рік (див. рис. 3.18).
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с а л ь д о  З Т О  Іван о -Ф ран ківсько ї о б л а ст і

- с а л ь д о  З Т О  Іван о -Ф р ан к ів сько ї о б л а ст і

Рис. 3.18. Сальдо зовнішньоторговельного обороту товарів Івано- 
Франківської області

^Розроблено автором на підставі даних Головного управління економіки 
Івано-Франківської ОДА.

Варто зауважити, що відбулося різке зменшення обсягів експор
ту товарів області до країн Європи -  провідних зовнішньоторговель
них партнерів області (68,8% від загального обсягу експорту товарів 
області, зменшення на 33,5% проти 2007 року), в т.ч. до країн Євро
пейського Союзу (68,0%, зменшення на 33,9%), зокрема, Польщі 
(12,0%, зменшення на 39,9%), Угорщини (9,2%, зменшення на 55,3%), 
Румунії (7,9%, зменшення на 47,2%). Разом з тим, було нарощено 
обсяги експорту товарів області на 32,8% до Італії, що має найбільшу 
питому вагу у загальному обсязі експорту товарів -  16,5%.

Підсумовуючи вище наведений аналіз статистичних показників 
є можливість стверджувати про відповідність теоретичних тверджень 
щодо існування циклічності показників на мезорівні по відношенню 
до протікання реальних економічних процесів в межах просторово- 
економічних утворень та характер впливу циклічних економічних 
процесів на зовнішню діяльність суб’єктів господарювання просторо- 
во-економічної системи, а також про те, що в умовах поширення гло
балізаційних тенденцій стан торгового балансу регіональних просто
рово-економічних систем не може використовуватися як основний 
індикатор загальних тенденцій їх розвитку, а найбільш чітку і ко
ректну картину дає фінансовий рахунок платіжного балансу.

Разом з тим, простежується певна особливість регіону з точки 
зору впливу на нього центрів домінування. Це не тільки простежу
ється у структурі ЗТО регіонів (додаток А), але і в особливостях ді
яльності регіональних Торгово-промислових палат (додаток Д). Слід
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відмітити, що ТПП України є членом Міжнародної торгової палаті і 
Всесвітньої федерації торгових палат, Асоціації Торгово-промисло
вих палат Європи, Ділової ради Чорноморського економічного спів
робітництва, Асоціацій ІДентральної Європейської Ініціативи. ТПП 
України підтримує договірні партнерські зв’язки з аналогічними і 
регіональними структурами маже в 80 країнах світу. З метою сприян
ня розвитку міжнародних економічних зв’язків ТПП України створює 
зі своїми іноземними партнерами дорадчі органи -  ділові ради.

Регіональні ТПП є окремими юридичними особами і активно 
проводять міжнародну діяльність. Так, Донецька ТПП уклала 36 угод 
про співпрацю з іншими торговими палатами та іноземними устано
вами; Дніпропетровська ТПП співпрацює з 32 іноземними Торговими 
палатами; Сімферопольською ТПП укладено 25 угод про співробіт
ництво; Полтавська ТПП -  12 угод; Чернігівська ТПП -  30 угод; 
Житомирська -  23 угоди; Волинська ТПП -  11 укладених угод; Закар
патська ТПП -  33 укладені угоди; Херсонська ТПП -  71 укладена уго
да; Запорізька ТПП -  42 угоди.

Тим самим, простежується особливість розосередження центрів 
домінування для регіональних просторово-економічних систем за 
історичним, географічно-політичним характером та особливостями 
реагування регіону на зміну зовнішньої кон’юнктури. Такі центри 
домінування визначаються як макрорегіональні чи регіональні центри 
домінування. Наприклад, для східних областей України таким регіо
нальним центром домінування є Росія, для західних областей: Львів
ської і Волинської -  Польща, південних областей: Одеської, Херсон
ської, Автономної Республіки Крим -  Туреччина, Греція, Ізраїль.

Вплив світової фінансово-економічної кризи позначився на 
економіці Івано-Франківської області скороченням капітального бу
дівництва, зменшенням обсягів промислового виробництва, в першу 
чергу, промисловості будівельних матеріалів, хімічної та нафтохіміч
ної промисловості, зупинкою суб’єктів господарської діяльності з чи
сельністю працюючих до 50 осіб, недовиконанням поступлень до мі
сцевих бюджетів. Наслідки кризи позначилися на інвестиційних намі
рах великих підприємств з іноземними інвестиціями. Деякі підпри
ємства, які планували подальше розширення виробництва, перенесли 
на невизначений термін початок реалізації нових інвестиційних про
ектів. Як наслідок -  ріст безробіття, скорочення чисельності працю
ючих, запровадження на підприємствах області режиму неповного 
робочого часу, зниження рівня оплати праці, зростання заборговано-
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сті із заробітної плати, в тому числі і у бюджетній сфері. Розпочалися 
процеси переведення працюючих на скорочений режим роботи і 
звільнення працівників.

Негативні процеси у фінансовій сфері позначилися тим, що у ли- 
стопаді-грудні 2008 року відбулося зменшення темпів надходжень до 
місцевих та державного бюджетів. Недоодержання доходів місцеви
ми бюджетами області зумовило виникнення проблемних питань і у 
видатковій частині місцевих бюджетів. Скорочення кредитування не
гативно позначилось на розвитку видів економічної діяльності, орієн
тованих переважно на внутрішній ринок, та, відповідно, зменшило 
попит на продукцію суміжних галузей. Ускладнення ситуації в со
ціальній сфері внаслідок згортання виробництва призвело до збіль
шення заборгованості з виплати заробітної плати. Станом на 
01.01.2009 р. заборгованість із виплати заробітної плати перед праців
никами області склала 6,6 млн грн. У загальній сумі боргу 3,56 млн 
грн припадає на економічно активні підприємства, 3,0 млн грн скла
дають борги підприємств-банкрутів та 38,6 тис грн боргу залишаєть
ся перед працівниками недіючих підприємств.

Аналізуючи ситуацію, яка склалася в області на кінець 2008 ро
ку, та проводячи моніторинг діяльності основних підприємств у 2009 
році, очікується погіршення ряду основних показників соціально- 
економічного розвитку області. Зокрема: зменшення обсягів проми
слового виробництва, інвестицій в основний капітал, будівельних ро
біт, експорту товарів, надходжень податків, зборів та інших обов’яз
кових платежів до бюджетів усіх рівнів, зростання заборгованості з 
виплати заробітної плати та рівня зареєстрованого безробіття.

З метою ліквідації негативних наслідків в області на засіданні 
колегії облдержадміністрації 20 лютого 2009 року, колегією обласної 
державної адміністрації ухвалене Розпорядження, основними пункта
ми якого було затвердження програмних дій щодо запобігання нега
тивним наслідкам фінансово-економічної кризи в області. Основним 
органом, який приймав рішення та проводив оперативне відстеження 
впливу фінансово-економічної кризи на соціально-економічний роз
виток була обрана робоча група у складі представників структурних 
підрозділів облдержадміністрації. Основними напрямками діяльності 
робочої групи були передбачені: забезпечення в межах компетенції 
виконання Програмних дій щодо запобігання негативним наслідкам 
фінансово-економічної кризи в області, щомісячно, до 5 числа, на
ступного за звітним періодом, подавати інформацію про стан вико-
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нання Програмних дій головному управлінню економіки та заступни
кам голови облдержадміністрації відповідно до розподілу функціо
нальних обов’язків; забезпечення розробки та затвердження конкрет
них заходів щодо запобігання негативним наслідкам фінансово-еко
номічної кризи у відповідних галузях і сферах діяльності, в районах 
та містах області.

Для контролю ситуації головному управлінню економіки обл
держадміністрації було передбачено щомісячно, до 10 числа, наступ
ного за звітним періодом, подавати інформацію про стан виконання 
Програмних дій заступнику голови облдержадміністрації. Як резуль
тат, головним управлінням економіки облдержадміністрації було 
складено ряд програмних дій щодо запобігання негативним наслідкам 
фінансово-економічної кризи в області та звіт про стан виконання 
Програмних дій, спрямованих на запобігання негативним наслідкам 
фінансово-економічної кризи в області за березень 2009 року.

Однак, на наш погляд, основним недоліком виконання Програми 
є низьке фінансування бюджету області, що відобразилося на ситуації 
щодо покращення стану об’ємів бюджетних відрахувань, яка не по
кращилась. Як наслідок, відбулося скорочення видатків (на 10 від
сотків), передбачених у планах асигнувань на транспортні послуги, 
зв’язок, представницькі витрати, відрядження за кордон; зменшення 
виконання заходів з енергозбереження і забезпечення скорочення ви
трат на комунальні послуги та енергоносії; призупинення викори
стання бюджетних коштів для проведення святкових заходів (за ви
нятком централізованих заходів Міністерства культури і туризму 
України) і друкування продукції, не пов’язаної з виконанням завдань 
та функцій органів державної влади.

Недоотримана значна частина бюджетних надходжень була 
вкрай необхідна для: удосконалення інфраструктури аграрного ринку, 
роботи щодо пошуку інвесторів та формування конкурентоспромож
них сільськогосподарсь-ких підприємств, спрямування до товарови
робників бюджетних коштів на підтримку агропромислового ком
плексу, фінансово-кредитної підтримки суб’єктів підприємницької 
діяльності, у першу чергу тим, що працюють у виробництві, будів
ництві, сфері розробки і впровадження інновацій, енергозбереження, 
впровадження стандартів 130, повного відшкодування ПДВ під
приємствам малого бізнесу, в першу чергу тих, що працюють у сфері 
виробництва, зменшення ставки єдиного податку, податку за оренду 
землі або запровадження мораторію на їх підвищення для суб’єктів
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малого підприємництва, підвищення конкурентоспроможності робо
чої сили шляхом реалізації програм професійної підготовки, пере
підготовки та підвищення кваліфікації незайнятого населення, захо
дів щодо залучення незайнятих громадян до тимчасової зайнятості -  
участі у громадських роботах та інше.

Аналізуючи програмні дії щодо запобігання негативним на
слідкам фінансово-економічної кризи в області, можна віднести на
ступні кроки: відсутність впливових інституцій, що контролюють ви
конання пунктів Програми, зміст заходів не конкретизований щодо 
терміну виконання пунктів програми та перевірки виконання заходів, 
відсутність конкретної теорії та реальної практики державного регу
лювання на рівні України визначає недосконалу антикризову політи
ку на рівні області.

Аналізуючи дії виконавчої влади в області щодо зниження без
робіття, можемо стверджувати, що не здійснюється прямий вплив, 
особливо на роботодавців приватних підприємств. Кризові явища по
тягнули за собою масові звільнення робочої сили. Позитивним мо
ментом є проведення з кожним вивільненим працівником, зареєстро
ваним в службі зайнятості, індивідуальної роботи щодо швидкої 
адаптації та переорієнтації на нову професійну діяльність та вирі
шення питання подальшого працевлаштування. Протягом січня-бе- 
резня 2009 року професійне навчання проходили 1011 безробітних 
громадян, з них: 241 -  підвищували свою кваліфікацію шляхом ста
жування на базі 139 підприємств, 11 -  навчались за індивідуальними 
навчальними планами і програмами на базі 6 підприємств, 105 -  ви
вчали додаткові навички роботи на курсах цільового призначення на 
базі 52 підприємств.

Слід зупинитися на факті щодо проведення оплачуваних громад
ських робіт в містах та селах регіону. Протягом січня-березня 2009 
року базовими центрами зайнятості було укладено 263 договори на 
оплачувані громадські роботи, згідно з якими створено 1218 тимча
сових робочих місць та працевлаштовано 760 осіб. Серед договорів, 
укладених на оплачувані громадські роботи, переважали договори 
укладені за рахунок коштів Фонду загальнообов’язкового державного 
соціального страхування України на випадок безробіття -  161 дого
вір, 102 договори укладено за рахунок коштів підприємств, установ 
та організацій.

Як на рівні України, так і на рівні області ведеться активна полі
тика підтримки галузі сільського господарства спрямована на наро-
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щення обсягів виробництва, проте, немає ефективно налагодженої 
інфраструктури сільськогосподарської сфери, зокрема системи збері
гання продукції.

Іншими позитивними результатами Програми щодо запобігання 
негативним наслідкам фінансово-економічної кризи в області є: у бе
резні 2009 року на сесії обласної ради прийнято рішення “Про оренду 
нерухомого майна у 2009 році” згідно з яким передбачено застосову
вати понижуючий коефіцієнт 0,7; розроблено антиінфляційні заходи в 
окремих галузях, що мають визначальний вплив на інфляційні проце
си в цілому по області, зокрема, в галузях промисловості, будівницт
ва, охорони здоров’я, освіти і науки, житлово-комунального госпо
дарства тощо.

У січні -  березні 2009 року індекс споживчих цін в області склав 
105,8 % (в державі -  105,9%). Упродовж І кварталу 2009 року спо
живчі ціни в області на продукти харчування зросли на 5,3 % (в де
ржаві -  5,7 %). У березні 2009 року індекс споживчих цін в області 
склав 101,0 % і є нижчим, ніж у державі (101,4 %). При цьому ціни на 
продукти харчування в області зросли на 1,3 % (в державі -  1,4 %), ці
ни (тарифи) на житло, воду, електроенергію, газ та інші види палива 
знизились на 2,6 % при підвищенні у державі на 0,5 %, ціни на 
транспорт знизились на 0,9 % при загальнодержавному зростанні на
0,9 %. Станом на 01.01.2010 року в області була передбачена реа
лізація 90 програм у різних галузях і сферах діяльності. З початку
2010 року розпорядженням облдержадміністрації та рішенням сесії 
обласної ради затверджено ще 4 програми. Таким чином, у 2010 році 
в області передбачена реалізація 94 регіональних програм. За термі
нами виконання реалізація 42 програм закінчується у 2010 році. Тер
мін дії 16 програм закінчується у 2011 році, 9 - у  2012 році, 3 - у  2013 
році, 2 - у  2014 році, 13 -  у 2015 році, 1 -  у 2016 році, 2 -  у 2020 році. 
Термін дії 6 програм не визначений. Із діючих у І кварталі 2010 року 
94 програм з обласного бюджету потребували фінансування 60. Із 23 
програм, на реалізацію яких з обласного бюджету у І кварталі 2010 
року були виділені кошти, профінансовано -  18. Основним недоліком 
цих програм є відсутність конкретно визначених обгрунтованих обся
гів фінансування заходів програм за роками виконання та джерелами 
фінансування, що унеможливлює проведення об’єктивного аналізу 
стану виконання обласних програм, оцінки їх ефективності. Із діючих 
в 2010 році програм, реалізація яких потребує фінансування з облас
ного бюджету, в 37 визначені за роками виконання обсяги та джерела
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фінансування. У 12 -  зазначені обсяги фінансування, але не визначені 
за роками виконання та джерелами. Відсутні визначені обсяги фінан
сування у 11 програм.

Враховуючи зазначене вище, пропонуємо: виконавцям програм 
провести детальний аналіз існуючих програм, припинити реалізацію 
тих, які втратили свою актуальність, або не забезпечені реальними 
джерелами фінансування, розглянути можливість їх об’єднання (згру
пування за основними завданнями і цілями) та забезпечити система
тичний контроль за виконанням, головним управлінням обласної дер
жавної адміністрації в програми, що залишаються актуальними, вне
сти узгоджені зміни щодо уточнення показників, обсягів і джерел фі
нансування з розбивкою за роками виконання.

З метою посилення контролю за інфляцією і ціновою ситуацією 
на споживчому ринку області необхідним є постійний моніторинг ці
нової ситуація на ринку продовольчих товарів. Слід проводити по
стійний моніторинг цін на нафтопродукти, а також тарифів на жит
лово-комунальні послуги в розрізі населених пунктів області та рівнів 
відшкодування населенням їх вартості.

Головним недоліком антикризової політики є короткострокові 
заходи вже за настання кризових ситуацій. Проте з метою згладжу
вання негативних наслідків потрібно реалізовувати довгострокові за
здалегідь продумані дії. В першу чергу, необхідно в межах новоство- 
реної інституційної структури, яка отримала назву “Департамент з 
інвестиційної діяльності” створити відповідні додаткові підрозділі:

1. Стратегічно-дослідницький підрозділ. Мета -  досліджувати 
стратегічний розвиток регіону в контексті циклічних коливань. Дослі
дження повинні стосуватись: сфери зовнішньої та внутрішньої кон’ю
нктури ринків; виявлення нових ринків збуту лідируючих галузей 
виробництва регіону; конкурентоспроможності експортоорієнтованих 
галузей регіону як на внутрішньому, так і на зовнішньому ринках або 
конкурентоспроможність окремого еспортоорієнтованого підприєм
ства; стану основних фондів виробничих підприємств та інновацій
них розробок регіону; розробки сценаріїв стратегічного розвитку ре
гіону в умовах циклічних коливань та подання на розгляд облдерж
адміністрації.

2. Виконавчо-регулюючий підрозділ. Повинен тісно співпрацю
вати з обласною державною адміністрацією та мати безпосередній 
вплив на суб’єкти господарювання просторово економічної системи 
мезорівня. Основні функції: спільна розробка з обласною державною
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адміністрацією програми докризового та антикризового управління 
на рівні області, внесення пропозицій щодо покращення стану еконо
мічного розвитку регіону; безпосереднє доведення до підприємств та 
установ пунктів вищезазначених програм, та перевірка у складі спе
ціальної комісії виконання пунктів кожним підприємством і уста
новою; у разі невиконання програмних заходів застосування спеці
альних санкцій; проведення дослідження ефективності тих чи інших 
заходів на рівні області, інформування про виявлені недоліки обл
держадміністрацію та застосування заходів з усунення недоліків.

3. Інформативний підрозділ. Головна мета діяльності -  надання 
інформації за результатами досліджень стратегічно-дослідницького 
та виконавчо-регулюючого підрозділів. Зокрема надання інформації 
про: стан фази циклічних коливань на яких перебуває економіка, стан 
розвитку економіки області на даний час та про можливі зрушення в 
різних сферах: фінансовій, кредитній, технологічній тощо, кон’юн
ктури зовнішніх ринків, конкурентоспроможності підприємств, стан 
інноваційних розробок та інфраструктури області.

Інформування здійснюватиметься трьома шляхами: за бажанням 
через випуск спеціальних журналів-моніторингів області та через 
інформативний відділ підрозділу; шляхом надсилання інформативних 
матеріалів у вигляді брошур окремим підприємствам, які вносять 
значний вклад в економіку області; через спеціально створені громад
ські організації з метою прозорого розвитку.

Дослідження стратегічного розвитку регіону як просторово- 
економічної системи є дуже важливим, враховуючи перспективу про
сторового поширення та його можливості. Враховуючи низьку тех
нічно-технологічну оснащеність підприємств, низьку базу для роз
робки та впровадження інновацій, необхідно створити регіональні 
механізми інвестування. Йдеться мова про ендогенну конкуренцію 
регіонів: центр не бажає інвестувати у підприємства Івано-Франків
ської області, у зв’язку зі збільшенням притоку капіталу не в столи
цю, а в область та покращення соціально-економічної ситуації в 
області. Саме тому, доцільним буде створення спеціальної кредитно- 
фінансової установи з метою допомоги підприємствам у кризових 
ситуаціях. Початкове фінансування цієї установи може відбуватися 
кількома шляхами: з місцевого бюджету, за рахунок емісії регіональ
них цінних паперів. Основна мета -  надання кредиту підприємствам- 
заявникам на умовах повернення, терміновості та сплати відповідних 
відсоткових ставок, які є меншими від середньозважених. При цьому
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з метою зменшення ризикованості таких операцій слід залучити стра
хові компанії, а також незалежну експертну комісію з метою фахо
вого аналізу показників проектів, поданих для фінансування.

Можливим також є створення спеціального антикризового фон
ду при кредитно-фінансовій установі. Суб’єкт господарювання-учас- 
ник фонду сплачує незначний щомісячний внесок від своєї діяльності 
до антикризового фонду. У разі виникнення кризових ситуацій на під
приємстві, для переоснащення та модернізації основних фондів, вве
дення інновацій та збільшення в такий спосіб конкурентних переваг 
учасник фонду має право на отримання пільгового кредитування чи 
навіть можливість отримання безвідсоткової фінансової допомоги в 
розмірі частини своєї участі у фонді.

Підсумовуючи викладене раніше, можемо стверджувати, що як 
на рівні України, так і на мезорівні відсутня чітка стратегія розвитку 
економіки, що особливо потрібно в системі циклічних коливань. Існу
ючі антикризові заходи не чіткі, в додаток відсутні будь-які дії існу
ючих інституцій щодо запобігання негативному впливу повторю
вальних циклічних коливань.

Слід відзначити малу ефективність антикризових заходів і на 
рівні Івано-Франківської області. Більшість таких заходів мають де
кларативний характер, не впроваджуються або ж тільки зазначена не
обхідність щодо їх впровадження, проте не представлений механізм 
виходу із критичної ситуації. Тому запровадження чіткої концепції 
просторового розвитку з відповідною інституціональною системою, 
децентралізованим характером фінансово-кредитної системи створю
ють необхідні передумови запобігання негативним діям циклічних 
економічних процесів, які мають безпосередній локальний вплив, не 
дивлячись на глобальний характер їх походження.

Висновки до розділу З

1. Особливість впливу глобальної економічної системи на розвиток 
регіону базується на структурно-функціональних зв’язках вели
кого економічного простору. Різниця між глобальною економіч
ною системою та великим економічним простором полягає у від
мінностях викликаних просторовим чинником. Елементи та скла
дові глобальної економічної системи мають чітко визначені тери
торіальні межі, а великий економічний простір формується як по-
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тенційне середовище діяльності елементів та складових глобаль
ної економічної системи, яке має змінні рухомі межі.

2. Аналіз діяльності регіонів в глобальному економічному просторі 
виявив різну їх активність і різновекторність в залежності від їх 
специфіки, обумовленої розміщенням, виробничою діяльністю і 
суб’єктивними чинниками та особистісними контактами тощо. 
Тобто формування свого регіонального економічного простору 
сучасний регіон здійснює під впливом чинників від систем різних 
рівнів, а саме: міжрегіональних, національних, макрорегіональ- 
них та глобальної.

3. Негативний характер циклічних процесів в США відобразився на 
завищеному характері внутрішнього споживання, невиправдано
му рості котирувань боргових зобов’язань американського фон
дового ринку і боргових банківських зобов’язань ФРС, функціо
нуванні фондового ринку США у вигляді швидкого темпу росту 
прибутків корпоративного сектора, що значно перевищували 
темпи росту реального сектора економіки. За умови використан
ня американського долара як світової валюти відбувається пере
несення негативних рис дефляційно-інфляційних процесів на еко
номіки та фінансові системи інших країн, валюти яких прив’язані 
до американської валюти.

4. Центри домінування, особливо США, за рахунок залучення між
народних капіталів, завищеного курсу національної валюти і ви
сокого внутрішнього споживання обумовлюють власний позитив
ний розвиток, який покривається виробництвами інших країн. Ці 
виробництва, в свою чергу, фінансуються за рахунок капітало
вкладень цих країн на фондовому ринку США і використанням 
боргових зобов’язань ФРС у своєму обігу.

5. З метою підтвердження просторового поширення кризових ци
клічних процесів, в роботі був проведений аналіз їх виникнення 
та поширення від конкурентних центрів, який свідчить про 
аналогічний характер проходження кризових процесів, що мали 
місце в макрорегіональній просторово-економічній системі Ла
тинської Америки та тихоокеанського азіатського простору -  
ефект поширення кризи у вигляді регіональних хвиль.

6. В умовах практично однотипових економік з експортно орієнто
ваним характером різке зниження вартості валюти будь-якої кра
їни породжує цілий ланцюг конкурентних девальвацій, приму
шуючи інші суб’єкти макро- регіонального утворення насліду-
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вати цей приклад або ж змиритися з падінням конкурентоспро
можності на зовнішніх ринках.

7. Кризові явища кінця 90-х років обумовлені екзогенним впливом 
сформованих на цей час конкурентних центрів (США, Японія, 
ЄС) і появою нових претендентів на роль конкурентних центрів 
(Китай, Росія). Основним елементом екзогенного впливу стало 
вільне переміщення спекулятивних капіталів, які в умовах поши
рення глобалізаційних тенденцій беруть безпосередню участь у 
валютних атаках на країни, що піддаються зовнішньому впливу.

8. В умовах поширення глобалізаційних тенденцій стан торгового 
балансу регіональних просторово-економічних систем не може 
використовуватися як основний індикатор загальних тенденцій їх 
розвитку, а найбільш чітку і коректну картину дає фінансовий ра
хунок платіжного балансу.

9. При нестійкій динаміці значень макроекономічних показників ре
гіонів безпосереднього впливу з боку конкурентних центрів рі
вень конкурентоспро-можності цих суб’єктів прямо залежить від 
екзогенного втручання та періоду траєкторії циклів економічних 
процесів центру. В такому випадку регіональні просторові систе
ми для нівелювання екзогенних впливів повинні формувати си
стему реагування, яка охоплюватиме заходи зі стабілізації дина
міки значень загальних економічних показників і розширення 
свого простору в інші системи з метою використання їх висхід
них періодів економічних циклів.

10. Загальний цикл розвитку економіки України як просторово-еко- 
номічної системи характеризується сукупністю циклів динаміки 
показників складових регіональних просторово-економічних 
систем. Такими показниками можуть бути валовий регіональний 
продукт, валова додана вартість, динаміка регіонального експор- 
ту-імпорту, сальдо регіонального торговельного обороту тощо.

11. Антикризові заходи в Україні, і зокрема в регіонах були коротко
строковими і реалізувалися вже під час настання кризових ситуа
цій і не мали упереджувальної дії, що зумовлено не врахуванням 
у стратегіях національного та регіонального рівнів чинника ци
клічності економічних процесів. Тому запровадження чіткої кон
цепції просторового розвитку з відповідною інституціональною 
системою, особливим характером фінансово-кредитної системи 
створюють необхідні передумови запобігання негативним діям 
циклічних економічних процесів, які мають безпосередній ло-
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кальний вплив, не дивлячись на глобальний характер їх похо
дження. Враховуючи вищенаведене є потреба перегляду змісту 
просторового розвитку регіону як способу забезпечення конку
рентоспроможності в умовах глобальних впливів, що може здій
снюватися тільки за умови поєднання ендогенних та екзогенних 
конкурентних регіональних переваг.
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РОЗДІЛ 4. ТЕО РІЯ ВЗАЄМНОГО Ц И КЛ ІЧН О ГО  ВПЛИВУ 
РЕГІОНАЛЬНИХ ПРОСТОРОВО-ЕКОНОМ ІЧНИХ СИСТЕМ

4Л. Регіональна просторово-економічна система в контексті 
глобальної конкуренції

Розглянувши в одному із розділів основний зміст поняття про
сторової системи, обумовивши ієрархічну структуру просторового 
утворення, є потреба зупинитися на проблематиці місця регіональної 
просторово-економічної системи в контексті глобальної конкуренто
спроможності.

У просторовому змісті глобалізація, як вже було раніше окресле
но, обумовлює утворення просторово функціональної єдності. При 
цьому діалектична єдність регіонів високого рівня може бути забез
печена відносною гомогенністю регіонів нижчого рівня [283, с. 64].

Зупиняючись на визначенні змісту гомогенності, слід зазначити, 
що гомогенність (грецьке Ьото£Єпе$) означає однорідність. Ще в 
своїх працях Кант пояснював зміст гомогенності в тому, що поняття, 
до яких застосовується цей термін, повинні мати між собою дещо 
спільне, що дозволяє об’єднати їх загальним родовим поняттям.

Але, відповідно до існуючих підходів в науці, гомогенність за
бороняє об’єднувати різнорідні принципи в рамках єдиної теорії. 
Таким чином, підхід до розгляду просторової системи як конкурент
ної одиниці глобальної конкуренції може спровокувати підозру гете
рогенності (грецьке Ье1еш£еп0з) такого підходу. Принцип гетероген
ності в свою чергу вимагає, щоб об’єднані загальним родовим понят
тям видові поняття відрізнялися між собою.

Слід зауважити, що саме порушення принципу гомогенності 
веде до безпринципного тлумачення різних понять. Тому, з метою 
уникнення еклектичного тлумачення слід зупинитися на поняттях 
“конкурентність”, “конкуренція”, “конкурентоспроможність” та їх мі
сці в просторовому економічному устрої.

Термін “конкурентний” більше використовується у відношенні 
до характеристики ринку, на якому присутня конкуренція [258, с. 6].

Загальновизнана теорія конкуренції виходить з тези, що на рин
ку конкурують окремі виробники чи продавці продукції [226, с. 61]. У 
межах просторово-економічного устрою така конкурентність відбува
ється за рахунок встановлення просторових зв’язків (див. рис. 4.2). 
Представлений на рисунку 4.2 механізм регіональної конкурентності,
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формується в результаті взаємодії суб’єктів господарювання просто
рово-економічної системи, відповідно А, Б, В, за допомогою внутріш
ніх просторових зв’язків і впливів. Просторові зв’язки між окремими 
виробниками суб’єктами просторово-економічної системи є конку
рентними зв’язками, що мають характер “впливу” та “опору”. Таким 
чином, в середині просторово-економічної системи утворюється 
ендогенне внутрішнє середовище, динамічний розвиток якого обу
мовлюється створенням умов для розвитку конкурентних зв’язків.

Рис. 4.1. Механізм регіональної конкурентності 
♦Розроблено автором.

В цьому контексті слід зупинитися на тому, що характер розвит
ку учасників такого просторового устрою відповідає циклічному за
кону. У свою чергу розвиток вцілому просторово-економічної систе
ми також підпорядковується циклічному характеру.

Представлена схема на рисунку 4.1 не є ізольованою. Суб’єкти 
господарювання, які входять в її склад, вступають у певні господар
ські стосунки з суб’єктами інших просторово-економічних систем. У 
свою чергу, за рахунок такої співпраці утворюються інші просторово- 
економічні системи. Гака множина просторово-економічних утворень
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га їх зв’язків, що мають конкурентний характер, формують міжрегіо
нальний економічний конкурентний простір (рис. 4.2).

—*• -  конкурентні зв язки і впливи екзогенного характеру 

-  конкурентні зв’язки і впливи ендогенного характеру

Просторово-
економічна
система

Рис. 4.2. Міжрегіональний економічний конкурентний простір 
♦Розроблено автором.

На рисунку 4.2 представлені дві регіональні просторово-еконо- 
мічні системи, з сформованим ендогенним середовищем, який пред
ставлений сукупністю суб’єктів господарювання, відповідно: А, Б, В
-  для однієї і К, Л, М для іншої просторової системи та існуючими 
їхніми внутрішніми ендогенними зв’язками та впливами. Зв’язки між 
суб’єктами просторово-економічних систем можна поділити на ендо
генні, що мають зміст всередині самої системи і представлені на ри
сунку суцільною лінією, та екзогенні, які мають характер зовнішньо
го впливу, представлені на рисунку штриховою лінією. Тому конку
рентний тиск, незалежно від його зовнішнього чи внутрішнього 
характеру, породжує конкурентну поведінку суб’єкта господарюван
ня цієї системи. Тобто, будь-який суб’єкт господарювання просторо
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во-економічної системи має характер конкурентної поведінки, а саме 
в цьому він зазнає внутрішнього і зовнішнього конкурентного впливу.

Конкурентна поведінка суб’єктів просторової системи призво
дить до збільшення особистого багатства, що, в свою чергу, обумов
лює динаміку відрахувань у бюджетах усіх рівнів, створення ділового 
середовища і збільшення багатства в межах просторово-економічної 
системи.

Хоча, за визначенням Шумпетера, конкуренція як “креативна 
руйнація, боротьба нового із старим” -  властива підприємствам орга
нізаторам виробництва, що прокладають нові шляхи і здійснюють 
певні нові комбінації ресурсів, але в межах просторової теорії конку
ренція набуває нового значення. Вона обумовлена тим, що будь-який 
суб’єкт господарювання функціонує в межах просторово-економічної 
системи з певною множиною суб’єктів господарювання з властивими 
ним конкурентними зв’язками і впливами. Як було зазначено вище: 
розвиток будь-якого суб’єкта господарювання обумовлюється цикліч
ним характером його розвитку. У зв’язку з чим загальний сумарний 
циклічний процес суб’єктів формує циклічний характер зміни всього 
господарського комплексу просторово-економічної системи.

Тобто, конкуренція в межах просторового устрою є динамічним 
процесом, що окреслюється характером та щільністю конкурентних 
зв’язків та впливів, які є об’єктами керованості, управління.

Ефективність конкуренції визначається динамічністю розвитку 
просторово-економічної системи і підтверджується її сталим розвит
ком. Звідси випливає, що конкуренція є суб’єктом керованості і 
управління в просторово-системному розвитку. Основною метою 
управління конкуренцією в просторово-економічних системах різних 
рівнів є створення конкурентного середовища всередині самої систе
ми, формування системи реагування на зовнішні зв’язки та впливи і 
розширення внутрішнього конкурентного середовища у зовнішній 
простір.

Таким прикладом, може слугувати діяльність ВАТ “Карпат- 
нафтохім” (Івано-Франківська область). Це підприємство є підрозді
лом компанії “Лукор” (Росія, Татарстан). Введення в дію проекту з 
виробництва суспензії, що використовується для виробництва виро
бів з полівінілхлориду, суттєво позначилося в останній час на загаль
ній динаміці росту промислового виробництва області (за 1-ше 
півріччя 2011 року біля 40%). Таке виробництво сприяло відкриттю
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супутніх виробництв, в тому числі і готових виробів. В загальному 
товарному балансі області збільшення експорту ВАТ “Карпатнафто- 
хім” суттєво покращило його позитивне сальдо. Однак вартість цього 
товарного експорту знайде своє відображення в фінансових результа
тах діяльності компанії “Лукор” на території Татарстану.

Конкурентне середовище розглядалося вітчизняними та інозем
ними науковцями в контексті конкурентного середовища всередині 
регіону та сукупності і взаємодії окремих суб’єктів господарювання 
залежно від рівня конкурентної боротьби.

Так, А. П. Градов [64, с. 18] представляє конкурентне середови
ще між фірмами, де їх стратегія розвитку орієнтується стосовно 
діяльності в умовах суперництва.

І. Ю. Сіваченко [256] окреслює конкурентне середовище як су
купність суб’єктів і факторів ринку, що впливають на відносини між 
виробником і споживачем продукції, тобто, в нашому розумінні, це 
ендогенне конкурентне середовище.

Г. В. Марченко [153, с. 212] вважає, що першочерговим у фор
муванні конкурентного середовища є конкурентоспроможність галу
зі, яка виникає між підприємствами однієї галузі різних регіонів. Це 
створює конкурентний фон на рівні регіонів держави за певні префе
ренції та переваги, що потенційно можуть бути отримані.

Розвиток наукової оцінки поняття конкурентного середовища 
дає змогу проаналізувати конкурентне середовища, яке утворюють 
регіони різних країн [229, с. 32]. Еволюція терміну конкурентного 
середовища, його важливість для сучасного стану розвитку економіч
них процесів підтверджені прийняттям регулятивних документів, зо
крема Указу Президента України “Основні напрямки конкурентної 
політики на 2002-2004 роки”. Це свідчить про керованість та управ
ління конкурентним середовищем .

За відсутності механізмів регулювання конкурентними відноси
нами в просторово-економічній системі виникає диспропорція у їх 
розвитку. В цьому контексті ЄС, в рамках наддержавної регіональної 
політики, ставить заходи щодо скорочення просторових диспропор
цій в соціальній і інфраструктурній площинах [390].

Одним з пріоритетних напрямків управління конкурентним се
редовищем повинен розглядатися його рівноважний ендогенний стан, 
за якого жоден із зовнішніх господарюючих суб’єктів не в змозі сут
тєво вплинути на загальний стан конкурентного ендогенного середо



вища, тобто, іншими словами, порушити статичну ендогенну рівно
вагу просторово-економічного утворення. Таким чином, управління 
конкурентним ендогенним середовищем просторово-економічної си
стеми є забезпеченість ендогенного статичного і рівноважного стану 
просторово-економічної системи в напрямку її сталого розвитку.

Слід зазначити, що в науковій літературі широко використову
ється теза щодо інноваційного розвитку. В свою чергу, спонукання до 
інновацій є додатковим фактором посилення конкуренції та неста
більності [226, с. 23], а саме використання інновацій викликає скоро
чення життєвого циклу продукту. Тобто, зі зміною життєвого циклу 
продукту змінюється (скорочується) цикл компанії, яка впроваджує 
інновації. В свою чергу, зміна циклу компанії, яка функціонує в ме
жах просторово-економічної системи викличе зміну (скорочення) її 
конкурентних зв’язків чи впливів, що в свою чергу знайде власне ві
дображення на характері циклічних змін самої просторово-економіч
ної системи, зміни її конкурентних зв’язків або ж впливів.

Слід зупинитися на тому факті, що інновації не є єдиним меха
нізмом, який призводить до зміни циклічного характеру розвитку. На
ступним механізмом є негативні зовнішні (екзогенні) конкурентні 
впливи. До них можна віднести всі конкурентні впливи зовнішнього 
походження, що ставлять за мету порушення стійкості і стабільності 
просторово-економічної системи, при цьому не забезпечуючи дина
мічного поступального сталого розвитку останньої, а прямо впливаю
чи на суб’єктів просторово-економічної системи, зменшуючи ефек
тивність їх господарювання.

В результаті такого впливу зменшується конкурентний резуль
тат діяльності суб’єктів господарювання просторово-економічної 
системи, порушуються конкурентні зв’язки суб’єктів господарювання 
в середині системи та конкурентні зв’язки з іншими просторово-еко- 
номічними системами. Тобто, тим самим порушується стійкість си
стеми. Це, в свою чергу, відобразиться на стабільному характері роз
витку, динаміці змін економічних показників як окремих суб’єктів го
сподарювання, так і просторово-економічної системи, в межах якої 
вони функціонують, зокрема.

Тим самим можемо стверджувати про пряму залежність харак
теру динаміки зміни показників економічних процесів як окремих 
суб’єктів господарювання, так і в загальному регіональної просторо
во-економічної системи від екзогенних негативних конкурентних
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впливів. Іншими словами, циклічний характер динаміки зміни еконо
мічних показників суб’єктів господарювання і вцілому просторово- 
економічної системи прямо залежить від конкурентних впливів екзо
генного характеру, метою яких є порушення стабільності в межах си
стеми задля забезпечення власних амбіційних цілей, що не співпа
дають з необхідністю забезпечення соціально-економічного розвитку 
просторово-економічної системи.

Щодо екзогенних впливів позитивного характеру, то вони, хо
ча і будуть розглядатися як фактори, що порушують статичний і ста
більний характер розвитку просторово-економічної системи, але нові 
конкурентні зв’язки і впливи сприятимуть підвищенню загального 
конкурентного стану просторово-економічної системи. Особливо, 
якщо такий екзогенний конкурентний вплив має позитивне відобра
ження на цілому комплексі суб’єктів господарювання, тобто має 
мультиплікативний ефект.

Таким чином, можемо стверджувати, що циклічний характер ди
наміки зміни показників просторово-економічної системи прямо зале
жить від конкурентних впливів екзогенного характеру, що мають 
дуалістичну природу: з одного боку вони є позитивними і вносять 
порушення стійкості просторово-економічної системи, що зумовлює 
перехід в новий якісний стан. З іншого боку, негативні зовнішні впли
ви гальмують перехід до якісно нового стану розвитку системи, спри
яють появі негативних явищ в економіці, тим самим, пришвидшуючи 
період циклічних коливань, і настання кризових процесів.

Зміни уявлення про конкуренцію на поняття “взаємодії фірм на 
ринку” може знаходити своє відображення, передусім, у випадку до
сягненні економічної ефективності в усіх її формах з метою ство
рення конкурентного ендогенного процесу всередині просторово- 
економічної системи та просування спільних економічних інтересів в 
напрямку інших просторово-економічних систем.

Вищезазначене дає можливість стверджувати, що в межах про
сторово- економічної системи забезпечення сталого розвитку може 
відбуватися за умови забезпечення конкурентного середовища ендо
генного характеру, створення необхідних умов взаємодії суб’єктів 
господарювання з метою отримання ефективного їх функціонування 
в межах інших просторово-економічних систем та формування відпо
відних передумов щодо виокремлення негативних екзогенних впли
вів, їх ізоляції та ліквідації негативних проявів. Оскільки конкурент-
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ність економіки визначена прибутковістю різних сфер економічної 
діяльності, тобто реальним станом економіки, то конкурентність про- 
сторово-економічної системи є сукупністю прибутковості економіч
ної діяльності в середині просторово-економічної системи та ззовні:

2 Х , , = І > . + 2 > . ,  (4 1 )
п

д е  ]£/>,= прибутковість економічної діяльності в середи-
/=1

ні просторово економічної системи, де а„р,в -  прибутковість і-го 
суб’єкта господарювання просторово-економічної системи;

£  /> = ]Гагї/?„ -  прибутковість економічної діяльності ззовні про-
/=І

сторово-економічної системи, де а,3р із -  прибутковість і-го суб’єкта 
господарювання просторово-економічної системи;

Враховуючи зміст конкурентності в системі просторового 
устрою, представленої на рисунках 4.1; 4.2 та прибутковості як одно
го з показників, що її характеризує, управління процесом забезпе
чення конкурентоспроможності регіональної просторово-економічної 
системи набуває двох форм (див. рис. 4.3):

1) управління зовнішніми (екзогенним) конкурентними зв’язка
ми і впливами, які використовуються для розширення внутрішнього 
конкурентного середовища у зовнішній простір;

2) управління внутрішніми (ендогенними) конкурентними зв’я
зками і впливами.

Управління процесом забезпечення конкурентоспроможності ре
гіональної просторово-економічної системи, включаючи розширення 
внутрішнього конкурентного середовища у зовнішній простір, 
сприяє підвищенню стійкості і збалансованості просторово-економіч
ної системи, тобто підвищенню її конкурентоспроможності (рис.4.3). 
Представлена схема на рисунку 4.3 дає чітке уявлення про особли
вість зовнішніх екзогенних зв’язків і впливів, які функціонують в 
конкурентному середовищі двох просторово-економічних систем. Та
кого плану конкурентне середовище набуває подвійного тиску.

Л. Л. Ковальська визначає конкурентне середовище в ракурсі 
регіонів держави як сукупність і взаємодію регіонів, кожен з яких ве
де конкурентну боротьбу за фактори виробництва задля поліпшення 
якості життя населення [116, с. 46].
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Рис. 4. і. Складові управління процесом забезпечення 
конкурентоспроможності регіональної просторово-економічної

системи
* Розроблено автором.

Г. В. Марченко зупиняється на особливості міжрегіонального 
конкурентного середовища, яке виникає між підприємствами однієї 
галузі різних регіонів. Він фокусується на інвестиціях, як одного з 
об’єктів навколо якого формується конкурентне середовище. Марчен
ко вводить поняття конкурентного фону, який утворюється підприєм
ствами галузі, охоплюючи різні регіони держави. Конкурентність 
підприємств галузі за залучення та розподіл інвестицій в межах галу
зі, на переконання Марченко, дозволить регіону отримати конкурент
ні додаткові переваги над іншими суб’єктами господарювання. Тобто, 
за рахунок конкуренції щодо одержання тих чи інших переваг між ре
гіонами країни формується конкурентне середовище країни.

Є. Куклінські розглядає регіони як складові частини просторової 
економічної системи де панують сили конкуренції і віддає місце ре
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гіону як острову інновації і духу підприємництва в контексті просто
рової системи [46].

Просторова організація економіки вимагає більш складного тлу
мачення конкурентного середовища, оскільки вона охоплює питання 
взаємовідносин суспільства та навколишнього середовища, розселен
ня людей, регіональні розбіжності у господарських відносинах, тери
торіальний поділ праці, розміщення продуктивних сил, місця просто- 
рово-економічної системи у загальнодержавному поділі праці, регіо
нальні розбіжності у міжнародному поділі праці. Тому, з одного боку, 
конкурентне середовище є здатністю до змагання різних регіонів дер
жави [258, с. 11] з метою отримання додаткових конкурентних пере
ваг, з іншого боку, конкурентне середовище формують усі регіони- 
агенти господарства, інтереси яких перетинаються [226].

В нашому розумінні конкурентне середовища сучасного регіону 
в контексті просторового устрою визначається як розширений про
стір, який складається із внутрішнього та зовнішнього просторів, в 
межах яких функціонують регіональні суб’єкти господарювання, 
яких об’єднує спільний інтерес щодо їх конкурентоспроможності та 
ефективної діяльності.

У випадку спільності меж просторово-економічних систем буде 
виникати ситуація зустрічі їхніх різнопланових інтересів. Оскільки 
будь-яка просторово-економічна система розглядає основним завдан
ням забезпечення власного сталого розвитку, то таке прагнення не за
вжди буде збігатися з прагненнями сусідньої, чи будь-якої іншої про
сторово-економічної системи.

В економічній літературі існує позиція, що не завжди адміні
стративні границі регіонів є відповідними межами просторово-еконо- 
мічних систем. Це пояснюється тим, що райони розміщення, зосере
дження певних галузей не збігаються своїми межами з інтегральними 
районами в адміністративно-територіальних кордонах. Але, на нашу 
думку, цікавим є підхід, який стверджує, що просторові системи, 
утворені на базі вузлових районів, що об’єктивно склалися, є ідеалом 
для планової діяльності [373]. Мається на увазі, що певні просторово- 
економічні системи вищого рівня, які включають в себе мезо- та 
макрорегіони можуть бути складовими просторово-економічних си
стем вищого рівня, що може розв’язати окремі міжрегіональні про
блеми будь-якого рівня.

Вказане вище має власне підтвердження у процесі проведення 
оцінки динаміки рейтингів України за основними індексами конку-
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ренто-спроможності. Таке оціночне порівняння не що інше, як оцінка 
взаємного впливу різних просторово-економічних систем, що мають 
макроекономічний характер (див. табл. 4.1).

Таблиця 4.1
Рейтинг України за основними індексами 
______ конкурентоспроможності_________ __________

2008 2007 2006 2005 2004
Індекс
конкуренто
спроможності
росту

83/113 3,32 85/114 3,31 86/115 3,32 84/117 3,30 86/104

Індекс
конкуренто
спроможності 75/116 76/117 77/118 75/116 69/104

бізнесу
Індекс
економічної
свободи

86/159 2,86 84/161 2,89 83/162 3,05 84/161 3,16 114/161 3,49

Індекс корупції 110/170 2,2 107/167 2,4 105/160 2,7 107/159 2,6 122/146 2,2
Індекс
розвитку
людського 73/182 0,83 77/176 0.74 76/174 0,72 77/177 0,774
потенціалу
ВВП на душу
населення, дол. 5732 7456 7346 7156 6394
США

Примітка: у чисельнику -  рейтинг країни, у знаменнику -  кількість обстежених країн;

* Таблиця складена атвором за даними ТЬе ОІоЬаІ Сотреііііуепезь Керогі 
2004-2008. ХУогІсІ Вапк р.108; Ьпр:/ / \у^\у,Негііа§е .ог§/гезеагсН/Геаіиге/іпсіех/.

Наведена динаміка рейтингів України за основними індексами 
конкурентоспроможності є констатуючим порівняльним документом 
і не розв’язує жодних міжрегіональних проблем, оскільки для їх вирі
шення слід виявити проблемні сфери і де вони знаходять свій по
чаток. Рейтинг країни як просторово-економічної системи за основ
ними індексами конкуренто-спроможності є індикатором для прове
дення внутрішньо системних ендогенних змін, власне для цієї просто
рово-економічної системи. Для інших країн такий рейтинг дає мо
жливість оцінити характер ефективності впливу зовнішніх екзоген
них конкурентних зв’язків, їх інтенсивність та загрозливий характер.

Наприклад, динаміка зміни ВВП на душу населення чітко вказує 
на пряму залежність аналізованої просторово-економічної системи
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від імпортних поставок та необхідності підтримки внутрішнього рин
ку просторово-економічної системи за рахунок експортно орієнто
ваної економіки. Така негативна динаміка ВВП на душу населення 
досліджуваної просторово-економічної системи ставить її під прямий 
вплив екзогенного кон’юнктурного середовища. Підтвердженням 
цього є те, що розрив між Україною та іншими країнами, навіть сусі
дами, за ВВП на душу населення (за паритетом купівельної спромож
ності) практично не скорочується (табл. 4.2).

Таблиця 4.2
ВВП на душу населення_________ _________

[

Країна
ВВП на душу 

населення, 
Тис. дол.

Україна=1 2005/1995
---- 2005 1995 2005 1995
Україна 7,2 2,4 1,0 1,0 3,0
Румунія 8,8 4,4 1,2 1,8 2,0
Болгарія 9,2 4,5 1,3 1,9 2,1

Росія 11,0 4,5 1,5 1,9 2,5
Латвія 12,6 3,4 1,8 1,4 3,7

Польща 13,0 5,4 1,8 2,3 2,4
Литва 14,2 4,1 2,0 1,7 3,4

Словаччина 16,0 3,6 2,2 1,5 4,4
Естонія 16,4 4,2 2,3 1,8 3,9

1 Угорщина 1 7 . 4 6,4 2,4 2,7 2,7
Чехія 18,4 9,8 2,6 4,1 1,9

Таблиця складена автором за даними ТЬе ОІоЬаІ Сотреііііуепезз ЯерогІ
2004-2008. \Уог1с1 Вапк р. 108; ЬПр:/ / \у\у\у.ЬегіІа§е ,ог§/ге5еагсН/{еаІиге/іпсіех/.

Перехід у світовій практиці до нової більш жорсткої оцінки кон
курентоспроможності на базі використання глобального індексу кон
курентоспроможності росту підтверджує думку про зміну парадигми 
розгляду конкурентоспроможності як економічної категорії. Особ
ливо це підкреслює факт різного віднесення країн до груп: країн фак- 
торно-керованої стадії розвитку та іншої групи країн, де фактори-під- 
вищувачі ефективності визначають динаміку та якість розвитку.

Сьогодні Україна як просторово-економічна система знаходить
ся в групі країн з факторно-керованою стадією розвитку і підпадає 
під критерій в межах 2 тис. дол. США ВВП на душу населення. Ця 
стадія розвитку просторово-економічної системи обумовлена най
більшим впливом на її економічну динаміку, наявністю і екстенсив
ним використанням дешевих факторів виробництва -  дешевої робочої

204

сили та дешевих природних ресурсів. Такі конкурентні переваги є 
первинними і дають можливість підприємствам спеціалізуватися на 
виробництві предметів широкого вжитку та продукції з низьким сту
пенем готовності і переробки.

Така просторово-економічна система може конкурувати тільки в 
сегменті цінової конкуренції, оскільки спроможність до інновацій
ного розвитку на такій стадії розвитку просторово-економічної систе
ми не впливає на динаміку економічних показників росту. Це ставить 
просторово-економічну систему, що аналізується, в стан вразливості 
від екзогенних конкурентних впливів. Для України основними факто
рами, що обумовлюють її знаходження в групі країн з факторно-керо
ваною стадією розвитку є: неефективна економічна структура, висока 
енергоємність ВВП, фізичне зношення основних фондів, необхідність 
модернізації фізичної інфраструктури.

Перспективи переходу України як просторово-економічної си
стеми до групи країн, де фактори-підвищувачі ефективності визнача
ють динаміку та якість розвитку, потребує не тільки позитивного 
вирішення та реформування вищевказаних проблемних сфер, але і 
підвищення ефективності фінансового ринку та ринку праці.

Л. А. Мусіна [226, с. 91-93] пов’язує перехід до другої стадії 
розвитку країн за методологією глобального індексу конкурентоспро
можності з завданням суттєвого підвищення рівня доходу на душу 
населення у межах 3-9 тис дол США, що вимагає переходу від сиро
винного виробництва до більш складних технологічних процесів, 
мінімізації непродуктивних витрат, підвищення швидкості руху мате
ріальних та фінансових потоків. Мусіна схиляється до необхідності в 
ракурсі вищенаведеного створення фізичної та фінансової інфрастру
ктури, підтримуючи діяльність не тільки окремих підприємств моно
полістів, а широкого кола підприємців всіх регіонів з метою продук
тивного задіяння всього підприємницького та геостратегічного потен
ціалу країни.

У такому випадку, на думку автора, в сьогоднішніх умовах про
сторового устрою виникає нове тлумачення змісту конкурентного 
середовища. На нашу думку, в умовах просторового устрою конку
рентне середовище є полем, в межах якого функціонують будь-які су
б’єкти господарювання і які об’єднує спільний інтерес щодо їх ефек
тивної діяльності. Результатом спільної ефективної діяльності суб’єк
тів господарювання в межах конкурентного середовища просторово-
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економічних систем є підвищення їх рівня конкурентоспроможності 
та забезпечення високого соціального рівня в межах своїх територій.

В умовах сьогоднішньої інтеграції, яка набуває рис глобаліза
ційних форм, конкурентне середовище видозмінюється і чітко зміщу
ється на мезорівень. Це підтверджується тим, що експертами Міжна
родного інституту менеджменту в Лозанні з 2006 року започатковано 
включення до Щорічника конкурентоспро-можності країн світу 
окремих вісім регіонів: Сан-Паоло, Махараштра, Че Янг, Каталонія, 
Баварія, Іль-де-Франс, Ломбардія [393]. Слід зауважити, що більшість
з них посіли у рейтингу кращі позиції, ніж держави в цілому: Баварія
-  16, Німеччина -  26; Каталонія -  34, Іспанія -  36; Іль-де-Франс -  28, 
Франція -  35; Ломбардія -  50, Італія -  56; Сан-Паоло -  48, Бразилія -  
52 [218].

Можемо стверджувати про формування світового конкурент
ного середовища, де національні мезорівні формують осередки світо
вої економічної арени, що активно інтегрують в систему глобальних 
конкурентних відносин в якості високо конкурентних центрів.

Як вже було зазначено в даній роботі, результат глобалізаційних 
змін передусім охоплює зміну світової економічної системи в кон
тексті перетворення взаємозв’язків між суб’єктами економічного про
стору та трансформування їхньої структури. В просторовій органі
зації економічного устрою регіон є агрегованим економічним суб’єк
том, який на рівні окремих суб’єктів господарювання конкурує за ре
сурси і споживачів.

Динамічний розвиток ТНК в умовах глобалізаційних змін при
звів до того, що в сьогоднішніх умовах регіони втратили переваги, що 
обумовлювалися низькою вартістю праці, наявністю і забезпеченістю 
природними ресурсами, потенційно містким внутрішнім ринком. Це 
обумовлено легким та безперешкодним доступом до ресурсів на 
інших глобальних ринках і, відповідно, споживчими перевагами, які 
стосуються якості товару, його бренду, аж ніяк його національної 
приналежності.

Глобалізаційні зміни конкурентного середовища призвели до 
невілювання конкурентних переваг, що обумовлювалися відстанню 
як захистом у конкурентних процесах. Швидкий розвиток інформа
ційних технологій обумовив інший шлях конкурентної боротьби у 
формі економічної експансії. Все це призвело до зміни форми світо
вого конкурентного середовища, складовими якого будуть центри 
впливів і прийняття рішень (центри екзогенного впливу); макроре-
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Регіони -  центри впливів і 
прийняття рішень

Макроегіони -  спеці 
алізованого розвиткуГлобальне

конкурентне
середовище

Регіони -  сателі
ти національного 
рівня

Регіони-Н рівня 
після держави

гіони спеціалізованого розвитку; регіони -  сателіти національного 
рівня, регіони ІІ-рівня після держави (див. рис. 4.4).

Рис. 4.4. Сучасне глобальне конкурентне середовище
■"Розроблено автором.

Так центрами екзогенного впливу нині є США, Японія та СС. 
Китай та Росія намагаються сформуватися як такі центри і знаходять
ся на початковому етапі такого процесу; макрорегіони спеціалізова
ного розвитку представлені, наприклад КАРТА, 08ЕАИ, ЬАРТА, 
МЕК.С051Ж, ГУААМ та Сврорегіонами тощо; регіони сателіти на
ціонального рівня -  це держави, з якими тісно пов’язані центри екзо
генного впливу; регіони ІІ-рівня після держави -  це області, штати, 
землі, префектури, воєводства тощо, які ведуть активну діяльність у 
світовому конкурентному середовищі і тим самим розширюють свій 
регіональний простір.

Слід зупинитися на особливості існування конкурентного сере
довища, яке сформовано за принципом “окремих регіонів полюсів ро
сту”. Особливо це використовується прихильниками розвитку понят
тя “локальність”, яке розглядається, як процес, за своїм змістом про
тилежний глобалізації та представляє собою обмеження місця дії того 
чи іншого явища, процесу певними просторовими межами [218, 
с. 87].
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Вважається, що локальність проявляється у концентрації факто
рів економічного зростання в обмеженій кількості регіонів і на 
сучасному етапі розвитку світової економіки конкурентоспромож
ність національних економік залежить від наявності на території кра
їни високо конкурентних регіонів, своєрідних “полюсів зростання” як 
центрів формування економічної потужності держави [367].

Слід звернути увагу, що збільшення масштабів локалізації обу
мовлює процес формування агломераційної економіки. Він представ
ляється як феномен позитивного впливу концентрації на темпи еконо
мічного зростання [368].

Позитивний вплив концентрації на розвиток регіону можна роз
глядати тільки за умови застосування умов просторового устрою, 
оскільки просторово-економічний устрій сприяє більш ефективній 
інтеркорпоративній взаємодії, виникненню мультиплікативних ефек
тів і формуванню інноваційних кластерів.

Але особливість локалізації позначається тим, що прибутки, 
отримані в регіонах зі спеціалізацією більш низького типу, перетіка
ють до регіонів зосередження штаб-квартир ТНК, тобто, саме до “по
люсів росту”. Таким чином відставання в економічному розвитку ре- 
гіонів-сателітів і регіонів спеціалізованого розвитку як територій зі 
спеціалізацією більш низького типу буде поглиблюватись.

Це, на нашу думку, ставить чимало запитань щодо доцільності 
використання такого плану теоретичних підходів до регіонально-про
сторового розвитку, оскільки завдання забезпечення сталого розвитку 
може бути виконано тільки в гармонійно збалансованій просторово 
економічній системі.

Регіональна незбалансованість чітко простежується в статистич
них даних, які свідчать, що основним центром росту всіх показників є 
м. Київ (див. додаток В). Однак, це питання є дискусійним, оскільки в 
більшості випадків регіональний продукт, що декларується органами 
статистики, хоча і подається як вироблений в м. Києві, але в більшо
сті випадків він виробляється в межах інших регіонів. Це може бути 
підтверджено передусім тим, що, хоча за статистичними даними м. 
Київ є своєрідним центром промислового виробництва, але за обся
гом споживанням різного виду палива воно еквівалентне таким регіо
нам, як Полтавська та Луганська області. Тому будь-які коефіцієнти, 
обраховані при використанні статистичних даних, є далекі від реаль
ного стану речей, що, на думку автора, потребує подальшої уваги та 
аналізу. Сьогодні розвиток регіонів України має асиметричний і не-
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збалансований характер, що створює незбалансованість як всієї еко
номічно-просторової системи України, так і її структурних елементів
-  регіонів України.

Емпіричні дослідження екзогенних впливів, проведені в тре
тьому розділі даної роботи, що підтвердили факт поширення кризо
вих процесів у вигляді регіональних хвиль, є достатнім підтверджен
ням факту нівелювання в умовах глобалізаційних процесів захисної 
функції бар’єру відстані. Такий рівень відкритості регіональної еко
номіки ставить економічні позиції будь-яких територій, навіть від
носно закритих, в залежність від ситуацій в інших країнах та регіо
нах, які стосуються стану фінансових ринків, інноваційного прогресу, 
розвитку технологічних процесів.

Сьогоднішній стан світової економіки як просторово-еконо
мічної системи у формі великого економічного простору обумовлює 
статус регіонів як повноправного суб’єкта у формі просторово-еко- 
номічної системи нижчого ієрархічного рівня. Таким чином, просто
рово-економічним системам нижчого рівня як складовим елементам 
просторово-економічних систем вищого рівня та світового економіч
ного простору в цілому притаманні будь-які протиріччя, що мають 
місце в сучасному глобалізаційному світі.

Для регіональних утворень, як просторово-економічних систем в 
умовах розвитку глобалізаційних тенденцій, є необхідним визначення 
власних конкурентних переваг. Такі конкурентні переваги повинні за
безпечувати стійкість регіональної просторово-економічної системи 
до екзогенних впливів глобального економічного середовища, оскіль
ки традиційні локальні ресурси перетворюються на загальнодоступні, 
тобто глобальні.

М. Епштейн [196] вводить в обіг термін “глокальність” як поєд
нання глобальних і локальних інтересів та орієнтацій.

На нашу думку, введення такого терміну обумовлює для регіо
нальних просторово-економічних систем як стійкість їх конкурент
них переваг, так і їхній розвиток, який може забезпечувати участь 
просторово-економічної системи у спільних глобальних інтересах.

Таким чином, можемо стверджувати, що стійкість регіональної 
просторово-економічної системи по відношенню до екзогенних впли
вів є передумовою забезпечення розвитку її конкурентних переваг, 
що, в свою чергу, є необхідними критеріями включення локальних 
інтересів регіональних просторово-економічних систем до великого 
економічного простору.
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Стає зрозумілою необхідність уніфікації господарської діяльно
сті в межах регіональної просторово-економічної системи з метою її 
інтеграції у великий економічний простір. Такий характер тісної інте
грації, в свою чергу, різко посилить чутливість і вразливість регіо
нальної просторово-економічної системи до зовнішніх екзогенних 
впливів.

Основними елементами, що в такому випадку здатні забезпечи
ти мінімізацію негативних екзогенних впливів є елементи регіональ
ної просторово-економічної системи, що надають їй унікальності, са
мобутності та конкурентних переваг, які не можуть бути відтворені в 
інших просторових системах. Такі конкурентні переваги можуть мати 
не тільки природній характер, але бути утвореними і сформованими 
за рахунок розвитку інфраструктури, регіональної інноваційної си
стеми, соціального середовища.

Забезпечення розвитку таким конкурентним перевагам обумо
вить їх прив’язку до конкретної просторово-економічної системи та 
неможливість їхнього поглинання, адсорбування і невілювання гло
бальними ринками в умовах “прозорості” традиційних локальних 
регіональних конкурентних переваг.

На думку автора, забезпечення локальних конкурентних переваг 
регіональних просторово-економічних систем обумовить певний кон
курентний статус суб’єктів господарювання регіональних просторо
во-економічних систем у великому економічному просторі.

Про особливість розвитку ТНК та їх глобальний характер функ
ціонування вже зазначалося в другому і третьому розділі даної робо
ти. Слід тільки додати, що в системі просторово-економічного 
устрою вважається, що географічна близькість до місць розміщення 
ТНК є передумовою ефективного поширення інновацій. На нашу 
думку, вирішенням проблеми віддаленості просторово-економічних 
систем від географічних осередків фізичного розташування ТНК як 
інноваційних осередків, можуть слугувати особливі пільгові умови, 
що можуть бути запропоновані ТНК у випадку розміщення їхньої ви
робничої, інноваційної чи управлінської структури в межах регіо
нальних просторово-економічних систем.

Підсумовуючи, можемо стверджувати, що регіональні просто
рово-економічні системи є повноправними учасниками світового еко
номічного простору, які загострюють міжнародну конкуренцію, що, в 
свою чергу, викликає необхідність ідентифікації локальних конку
рентних переваг, зокрема унікальних, зумовлює створення системи
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захисту/протидії зовнішнім впливам і розширення власного конку
рентного простору.

Більшість сучасних авторів на противагу змісту глобалізаційних 
процесів протиставляють зміст регіоналізму. На нашу думку, це не є 
зовсім правильно, якщо розглядати це в призмі просторового устрою. 
В економічній літературі регіоналізацію [20, с. 328] розглядають як 
розвиток економічних, політичних соціально-культурних та інших 
зв’язків між країнами одного регіону, або як виникнення регіональ
них об’єднань держав.

М. Кітінг [427] пояснював поняття нового регіоналізму як про
цесу, що об’єднує ряд інших різнорідних процесів, зміст яких полягає 
в утворенні регіонів, що не пов’язані з офіційними кордонами та 
характеризуються високим конкурентним статусом. І.В. Брукова [112, 
с. 16] виділяє три основних формати в процесі регіоноутворення у 
відповідності з концепцією нового регіоналізму: відокремлення висо
ко конкурентних регіонів в межах існуючих адміністративних регіо
нів країни; виникнення віртуальних регіонів, які не мають чітких 
просторових кордонів, але володіють доступом до інноваційних ре
сурсів; формування транскордонних регіонів на територіях кількох 
держав.

Виокремлення відносно самостійно функціонуючих регіонів в 
межах існуючих адміністративних одиниць пов’язується з діяльністю 
основного елемента глобалізаційних процесів -  ТНК. Створені ними 
філії чи представництва утворюють місцеві господарські анклави, ко
мерційні інтереси яких можуть не збігатися з інтересами просторово- 
економічної системи, в межах яких вони функціонують. Це поясню
ється тим, що, з одного боку, присутність чи базування ТНК в межах 
просторово-економічної системи буде обумовлювати утворення висо
ко конкурентних територій з наявністю новітніх технологій, прогре
сивних видів організацій виробничого процесу, активної інноваційної 
діяльності та, як наслідок, стійкими конкурентними позиціями на гло
бальних ринках, створення робочих місць та поповнення місцевих та 
інших бюджетів. Проте з іншого боку, у стратегічні плани ТНК не 
входить розвиток території базування, тому наслідком їх діяльності 
може бути нераціональне використання і виснаження місцевих регіо
нальних ресурсів.
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С. А. Модестов [164, с. 20] привертає увагу до віртуального 
регіоноутворення як нової форми регіоналізації. Він підкреслює, що 
утворення віртуального регіону обумовлено доступом до нових еко
номічних ресурсів як фінансових, так і інформаційних потоків. На 
підтвердження правильності свого підходу він наводить приклад 
створення в США віртуального регіонального простору за участю 
науково-дослідних центрів, університетів, корпорацій, які об’єднані 
відокремленою зв’язуючою інформаційною мережею.

На думку автора, створення віртуальних регіонів є ще одним 
підтвердженням актуальності просторово-економічного устрою, 
оскільки його застосування в межах існуючих чи створених інформа
ційних мережах може сприяти використанню конкурентних переваг 
просторово-економічної системи, підсилених участю суб’єктів інших 
просторово-економічних систем, які є об’єднаними загальним кому
нікативним середовищем.

Н. Я. Калюжнова [109], Н. А. Мікула [163] виділяють формуван
ня транскордонних регіонів як одну з форм регіоноутворення, метою 
якого є досягнення синергетичного ефекту від співробітництва націо
нальних регіонів кількох країн. Причому, транскордонні регіони ви
никають як між територіально близькими регіонами різних країн, так
і на територіях, які не мають спільних кордонів. Прикладом цього 
може слугувати так званий “блакитний банан” [109], що об’єднує 
Мілан, Мюнхен, Амстердам, а також зміст, характер ведення “клон- 
дайкінгових” операцій у відкритому океані [240].

Розвиток постіндустріального суспільства в напрямку розвитку 
“економіки знань”, перехід від лінійної інноваційної моделі до 
інтерактивної інноваційної моделі [365] ставить перед регіональною 
просторово-економічною системою завдання як ключової економіч
ної одиниці глобалізованої економіки щодо створення нових знань та 
їхнього подальшого поширення без використання додаткових ланок 
інформаційних каналів, а безпосередньо під час контакту з їх носіями.

Регіон як просторово-економічна система набув високої автоно
мії та повноважень, які дають можливість приймати стратегічні рі
шення національного значення і масштабів та обумовлюють їх само
стійний статус в глобальних конкурентних відносинах. Процеси 
регіоналізації прискорюють процеси автономізації національних ре
гіонів та стимулюють пошук ендогенних механізмів регіонального
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зростання, особливо, якщо вони є високо- конкурентними територі
альними чи транстериторіальними утвореннями. Водночас, швидкий 
розвиток глобалізаційних процесів обумовлює зміст конкурентоспро
можності регіональних просторово-економічних систем у вигляді їх 
здатності зберігати стійкість та динамічний сталий розвиток при нега
тивних екзогенних впливах, шляхом ідентифікації, генерування, захи
сту та нарощування локальних конкурентних переваг.

Тобто, регіональні просторово-економічні системи є повноправ
ними учасниками світового економічного простору, які загострюють 
міжнародну конкуренцію, що, в свою чергу, викликає необхідність 
ідентифікації локальних конкурентних переваг, зокрема унікальних, 
зумовлює створення системи захисту/протидії зовнішнім впливам і 
розширення власного конкурентного простору.

4.2. Основні положення теорії циклічного взаємного впливу 
просторово-економічних систем

Детермінація внутрішніх властивостей регіональних просторо
вих систем, специфіка їх поведінки при зовнішніх негативних впли
вах інших просторових систем, способи формування ендогенного, 
екзогенного конкурентного середовища за рахунок точок поляризації 
вимагає нового підходу до розгляду конкурентоспроможності регіо
нальних просторово-економічних систем з врахуванням циклічного 
взаємного впливу просторово-економічних систем різних рівнів.

Таким чином предметом теорії циклічного взаємного впливу 
просторових економічних систем є зміст, характер взаємодії, меха
нізми і способи впливів і реагування просторово-економічних систем 
різних рівнів у глобальному конкурентному середовищі.

Об’єктом теорії циклічного взаємного впливу просторово-еконо
мічних систем є цілісна система будь-якого рівня і ієрархії, що розви
вається у відкритому економічному середовищі.

Наше ставлення до викладення теорії взаємного впливу просто
рово- економічних систем базується на методологічному принципі від 
глобального до елементарного складового, що дасть можливість чітко 
структурувати зміст викладеного матеріалу.
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Світова економічна система на сучасному етапі розвитку на
буває вигляду великого економічного простору, з різною щільністю 
економічних зв’язків між його складовими і притаманними йому со
ціально-культурними і географічними особливостями розвитку. Його 
вершиною є центри домінування (конкурентні центри), які створю
ють передумови для інтеграції макрорегіональних просторово-еконо
мічних систем з метою формування інших конкурентних центрів чи 
інтеграції країн (рис. 4.4), які в межах об’єднаних просторових си
стем, тим самим, забезпечують підвищення власної конкурентоспро
можності, а також, аналогічно, передбачають можливості інтеграції 
регіональних просторово-економічних систем. Особливість структу
ри глобального економічного простору полягає у тому, що пере
важно регіональна просторово-економічна система не отримує безпо
середніх впливів глобальних конкурентних центрів, а опосередковано 
через макрорегіональні утворення і держави. При цьому спостеріга
ється розосередження центрів домінування за історичним, географіч
но-політичним характером та особливостями реагування регіону на 
зміну зовнішньої кон’юнктури. Так для окремих областей макроре- 
гіональний центр домінування ЄС розосередився наступним чином: 
для Львівщини -  регіональним центром домінування є Польща, для 
Одещини -  Ізраїль, для Херсонщини -  Туреччина, для Донеччини -  
Росія. За рахунок зміни макрорегіонального центру домінування, або 
ж розосередження центрів домінування може відбуватися компенса
ція негативного впливу інших центрів домінування як регіональних, 
так і глобальних. Необхідно підкреслити, що між макрорегіональни- 
ми центрами відсутні будь-які зв’язки і впливи.

В свою чергу, укрупнення і розширення економічного простору 
конкурентних центрів та макрорегіональних систем відбувається за 
рахунок просторових екзогенних впливів і знаходить своє негативне 
відображення у вигляді регіональних кризових хвиль, і як зворотній 
наслідок -  відбувається циклічна зміна фінансової політики центру 
конкурентного впливу.

Збалансований розвиток великого економічного простору пови
нен забезпечити однакове досягнення у всіх без виключення про
сторових територій економічної і соціальної злагоди, збереження і 
правління природними ресурсами і культурною спадщиною, збалан-
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совану конкурентоспроможність просторово-економічних систем, як 
складових великого економічного простору (рис. 4.5).

1 -  глобальний центр домінування (конкурентний центр);
2 -  макрорегіони;
3 -  макрорегіональний центр домінування;
4 -  держава;
5 -  регіони.

Рис. 4.4. Структура великого економічного простору 
♦Розроблено автором.

Рис. 4.5. Зміст збалансованого розвитку великого 
економічного простору

* Розроблено автором.
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Спостерігається зміна підходів до досягнення певних цілей: 
якщо раніше з метою досягнення політичних цілей використову
валися економічні засоби і механізми, то нині для досягнення еко
номічних результатів використовуються політичні інструменти та 
важелі. Це особливо видно в процесах формування розширеного кон
курентного простору як окремих країн так і їх регіонів. Прикладом 
досягнення економічних цілей може слугувати спровокований газо
вий конфлікт між Нафтогазом (Україна) і Газпромом (Росія). Запро
вадженням політичних інструментів та створення інформаційного 
підгрунтя, Газпрому вдалося переконати Європу в тому, що будів
ництво газових транзитних магістралей в обхід України є необхідним, 
а Україна не здатна забезпечити європейські країни транзитом 
російського газу. В результаті Газпром, більшість акцій якого нале
жить державі, почав активну господарську діяльність за межами Ро
сії, залучаючи інших суб’єктів господарювання країни для реалізації 
проекту.

Також використовуються політичні структури для галузевих 
політик великого економічного простору по відношенню до інших 
держав. Діяльність таких інституцій є формою просторового впливу, 
що здатний викликати просторові зміни. Просторовий вплив також 
використовується регіональною і місцевою владою, які орієнтовані на 
досягнення збалансованого і стійкого розвитку власної території як 
просторово-економічної системи (рис. 4.6).

Прикладом офіційного документу, що регламентує просторовий 
розвиток Великого Економічного Простору як сукупності просто
рових систем є Європейська перспектива просторового розвитку 
(ЕЗОР -  Еигореап Зраііаі Оеуеіортепі Регзресііуе То\уагсІ5 Ваіапсесі 
апсі ЗизІаіпаЬІе Оеуеіортепі оГ іНе Теггіїогу) [394]. Цим документом 
не передбачається жодних додаткових зобов’язань, але він слугує 
політичною дорожньою картою для держав-членів, їх регіонів, місце
вої влади у їх власних відповідних сферах відповідальності. Цим же 
документом зазначається про необхідність спільного впровадження 
та доповнення будь-яких просторово-економічних проектів у відпо
відності з чіткими, зрозумілими керівними принципами розвитку, що 
набувають “просторово універсальних” (Зраііаііу Ігапзсешіепі) керів
них принципів розвитку.
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Рис.4.6. Форма просторового впливу галузевих політик 
великого економічного простору 

* Розроблено автором.

Слід зупинитися на тому, що перспективи просторового розвит
ку повинні забезпечити можливість поширення управлінського гори
зонту за межі виключно галузевих політик, концентруючись на за
гальній ситуації території просторово-економічної системи макрорів- 
ня як елементу великого економічного простору, при цьому, одно
часно беручи до уваги можливості розвитку окремих регіонів.

Перспектива розвитку в економіці простору грунтується на меті 
досягнення збалансованого і стійкого розвитку шляхом посилення 
економічної та соціальної згоди. Стійкій розвиток охоплює не тільки 
екологічно спрямований економічний розвиток, що зберігає існуючі 
ресурси для їх використання майбутніми поколіннями, але і включає 
в себе збалансований просторовий розвиток. Це розуміється як 
врегулювання соціальних і економічних вимог щодо просторового 
розвитку по відношенню з екологічними і культурними функціями 
території (рис. 4.7).

Політика просторового розвитку великого економічного про
стору підтримує зміст сталого розвитку через збалансовану просто
рову структуру з використанням наступних принципів:

-  розвиток збалансованої просторово-економічної системи на 
основі позитивної динаміки поліцентричних зв’язків;
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-  забезпечення рівності в доступності до інфраструктури та 
знань;

-  сталий розвиток.

Рис. 4 .7. Перспектива розвитку економіки простору 
*Розроблено автором.

Сталий розвиток великого економічного простору на основі про
сторової концепції може внести вирішальний вклад в досягнення ці
лей економічної і соціальної єдності.

З метою впровадження концепції просторового устрою в межах 
великого економічного простору створюється інституціональна над
будова у вигляді закладів з певною компетенцією, що відповідають за 
провадження, поширення та сприяння виконанню просторової полі
тики у формі територіального впливу.

З розвитком концепції просторово-економічного устрою будь- 
яка країна, як просторово-економічна система повинна, у відповідно
сті з принципом субсидіарності, враховувати загальноприйняті у ве
ликому економічному просторі аспекти просторового розвитку у вла
сній національній політиці.

Впровадження такої політики є необов’язковою умовою для ви
конання країнами суб’єктами просторово-економічної системи вищо
го ієрархічного рівня, але з політичного боку такі кроки будуть під
тримуватися повагою існуючою інституціональною надбудовою.

Фокусуючою метою діяльності інституціонального базису, а та
кож спільнот, що мають територіальний вплив є досягнення сталого і 
збалансованого розвитку самого базису великого економічного про
стору.

Базисом функціонування великого економічного простору є 
інтеграція просторово-економічних систем макрорівня з метою домі
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нування і забезпечення власного сталого розвитку в межах просторо
вих систем до складу яких входять інші економічні системи у вигляді 
сателітних, що піддаються зовнішньому впливу .

Просторово-економічні системи макрорівня являють собою сфе
ру валютно-фінансової, економічної та господарської діяльності ма- 
кроекономічної одиниці як суб’єкта, навколо якого формується 
макрорегіональний простір.

Простір макроекономічної одиниці постіндустріального суспіль
ства являє собою просторові системи, в межах яких функціонують 
центри екзогенного впливу, як просторово-економічні полюси (цен
три), функціонування яких обумовлюється завданням забезпечення 
сталого розвитку власної просторово-економічної системи.

Таким чином, парадигма світового просторового розвитку чітко 
розмежовує великий економічний простір як узагальнену світову еко
номічну просторову систему, в полюсах якої функціонують центри 
екзогенного впливу.

Кожен окремий полюс великого економічного простору як 
центр екзогенного впливу утворює власну просторово-економічну си
стему, яка безпосередньо зв’язана прямими чи опосередкованими 
зв’язками з іншою полюсною просторовою системою екзогенного 
впливу.

Зв’язок полюсних просторово-економічних систем є необхідною 
рисою, яка забезпечує підтримування властивостей екзогенного впли
ву по відношенню до сателітних країн, що функціонують в кордонах 
великих просторово-економічних систем.

Просторово-економічні системи сателітних країн, являють со
бою сформовані системи просторово економічних зв’язків, що зна
ходяться в постійній динаміці удосконалення їх фінансово-економіч- 
них, господарських, ділових та соціально-політичних складових.

Будучи складовими економічного простору макроекономічної 
одиниці і, відповідно, великого економічного простору сателітні кра
їни, не дивлячись на можливість проведення власної фінансово-еко
номічної і соціальної політики, є об’єктом впливу з боку полюсу екзо
генного впливу.

Будь-яка сателітна країна чи полюс екзогенного впливу є сукуп
ністю просторово-економічних утворень мезорівнів, які являють со
бою адміністративно-територіальні одиниці. Мезорівневі просторово- 
економічні утворення є основою формування просторових утворень
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вищого рівня у вигляді макроекономічної одиниці, яка, в свою чергу, 
може являтися чи полюсом впливу, чи сателітною країною.

Універсальність визначення просторово-економічної системи 
стосується будь-якого просторового утворення незалежно від його 
ієрархічної ланки. Воно полягає в тому, що в його основі лежить 
територіально-регіональне утворення як складовий елемент світового 
і будь-якого державного економічного простору.

Вищенаведене обумовлює виникнення інших просторово-еко- 
номічних форм на основі мезорівневих просторових утворень:

-  суміжні просторово-економічні системи можуть утворювати 
єдину просторову систему у вигляді субрегіональної;

-  просторово-економічні системи, що не мають спільних су
міжних просторових систем можуть формувати трансрегіо- 
нальний простір;

-  сукупності просторово-макроекономічних систем як резуль
тат спільного функціонування та ведення господарської 
діяльності, утворюють міждержавні просторові системи;

-  будь-які просторово-економічні системи, незалежно від їх 
ієрархічного рівня, стану розвитку та віднесення до будь- 
яких макроекономічних регіональних утворень формують 
мультирегіональну просторову систему.

Сталий розвиток просторово-економічної системи в умовах 
функціонування центру екзогенного впливу є результатом адміністра
тивно-управлінського впливу з метою штучного створення умов що
до забезпечення ациклічного регулювання розвитку економічних про
цесів.

Створення умов з метою забезпечення сталого розвитку просто
рових економічних систем полягає у двох формах:

1) формуванні мотиватора просторово-економічного розвитку 
всередині самої просторової системи у вигляді певного осередку, 
що має мультиплікативний ефект по відношенню до позитивного 
розвитку інших супутніх галузей просторово економічної системи;

2) у вигляді розширення життєвого простору у формі екзо
генних впливів з метою створення необхідного просторово-еконо- 
мічного середовища поза межами власної просторово-економічної 
системи в межах інших просторово-економічних систем.

Просторово-економічний розвиток центрів екзогенного впливу 
та сателітних країн тісно пов’язаний та є взаємозалежним. Оскільки 
характер розвитку центру екзогенного впливу має циклічний харак-
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тер, негативні періодичні кризові процеси, що йому характерні, пря
мо впливають на сателітні країни у вигляді регіональних кризових 
хвиль.

Регіональні кризові хвилі мають повторювальний характер і по
ширюються безпосередньо в економічному просторі впливу еконо
мічного полюсу (центру).

Економічний простір утворюється на основі динамічної зміни 
економічного поля в напрямку забезпеченості самодостатньої еконо
мічної просторової системи за рахунок сукупності ендогенних та 
екзогенних факторів.

Циклічний характер розвитку просторово-економічної системи 
обумовлює періодичність її коливання, що прямо пропорційно зале
жить від масштабів просторового утворення. Тобто, чим більша кіль
кість сателітних країн, на які поширюється екзогенний вплив еконо
мічного полюсу (центру), тим період циклічності коливання його еко
номічних процесів є більшим. При цьому, амплітуди (піки) коливань 
економічних процесів в межах просторово-економічної системи 
центру є більш пологими. Тим самим, можемо стверджувати, що інте
граційні процеси є формою поширення масштабів просторово-еконо- 
мічних систем з метою залучення більшої кількості сателітних країн, 
поширення на них впливу дії власного економічного поля у формі 
екзогенних впливів і, тим самим, збільшення періоду власних еконо
мічних циклічних процесів як фактора забезпечення сталого розвитку 
власної просторово-економічної системи екзогенного центру.

Як вже визначалося в п. 2.1 даної роботи, представники теорії 
довгих хвиль У. Ростоу, Л. Леві, І. Фішер першопричиною виникнен
ня довготермінових хвиль розглядають сферу обігу, тим самим вони 
стверджують, що кризові явища обумовлені результатом порушень у 
сфері кредитно-фінансових відносин. Тобто, можемо стверджувати, 
що основою для поширення регіональних кризових хвиль є фінансова 
нестабільність у формі знецінення позичкового капіталу, що призво
дить до нестабільності відсоткових ставок та різнонаправленої дина
міки вартості активів, що імітуються полюсами екзогенного впливу.

Фінансова нестабільність як основна риса полюсів екзогенного 
впливу полягає в проведенні ними інфляційно-дефляційної політики, 
яка має циклічний і повторювальний характер. Інфляційно-дефляцій- 
ні процеси, що проводяться полюсами екзогенного впливу мають 
прямий вплив на стан платіжного балансу сателітних країн, оскільки,
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цим самим, це порушує внутрішню рівновагу просторово-економіч- 
ної системи сателітної країни.

Основними важелями впливу центрів екзогенного впливу є обіг 
іноземної валюти (валюти полюсу впливу), прив’язка національної 
валюти (валюти просторово-економічної системи сателітної країни) 
до валюти полюсу екзогенного впливу, заниження вартості енерго
носіїв, залучення інвестицій як рушійної сили розвитку економіки.

Формою поширення регіональних кризових процесів є спекуля
тивні атаки, суб’єктом яких є “інвестор”, а зміст яких полягає в про
вокації нестабільності валютного курсу в країні інвестування.

Політика сателітних просторово-економічних систем, яка на
правлена на залучення іноземних інвестицій, повинна базуватися на 
заходах щодо стабілізації обмінного курсу на основі підтримування 
економіки з системою гнучких факторів виробництва, проведення ре- 
стриктивної грошової та фіскальної політики.

Грошова політика сателітної країни є залежною від інфляційно- 
дефляційних процесів в самому центрі екзогенного впливу, тому 
інфляція в сателітній країні буде мати складний характер як сума 
інфляційних процесів в полюсі екзогенного впливу і інфляції в самій 
сателітній країні.

Інфляційно-дефляційні процеси як результат циклічних анти- 
кризових механізмів грошово-кредитної політики полюсу екзогенно
го впливу створюють періодично змінювані процеси в сателітних кра
їнах. Так, в період інфляційних процесів в межах просторово-еконо- 
мічної системи полюсу росту інфляційна складова в грошовій масі 
сателітної країни зростає за рахунок:

-  збільшення об’єму інвестування у валюті полюсу впливу;
-  інвестування у вигляді портфельних та прямих інвестицій в 

економіку сателітної країни;
-  короткотермінових кредитів банківському сектору сателітної 

країни;
-  спекулятивного капіталу у вигляді короткотермінового капі

талу, направленого у фондовий ринок, чи ринок нерухомості 
сателітної країни;

-  надання будь-якої фінансової опосередкованої допомоги са
телітній країні;

-  відкриття і функціонування фінансово-кредитних установ по
люсу впливу в межах просторово-економічної системи сате
літної країни.
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При зміні фінансово-кредитної політики від інфляційної на де- 
фляційну відбувається різкий відтік короткотермінового капіталу у 
всіх його формах, оскільки політика центрального банку полюсу 
екзогенного впливу зменшує грошову масу в обігу, використовуючи 
різні механізми: від збільшення облікової ставки, до погашення ви
даних ним раніше цінних паперів.

Дефляційна політика в межах просторової системи полюсу екзо
генного впливу створює великий дефіцит на його валюту в сателітній 
країні, короткотерміновий капітал виходить з ринку сателітної краї
ни, що спричиняє разбалансування в фінансово-кредитному секторі 
економіки і провокує падіння фондового ринку. Попит на валюту по
люсу екзогенного впливу підігрівається у зв’язку з необхідністю по
вернення отриманих раніше фінансово-кредитних ресурсів.

Дефляційний період для сателітної країни в першу чергу знайде 
своє відображення в різкому збільшенні негативного сальдо поточних 
операцій платіжного балансу. Слід зауважити, що інфляційний період 
екзогенного впливу полюсу росту для сателітної країни буде позна
ченим новим позитивним сальдо поточних операцій її платіжного ба
лансу.

Валютний ринок сателітної країни в дефляційний період також 
відчуватиме тиск, який формується збільшенням попиту на валюту 
полюсу екзогенного впливу у зв’язку з вивозом короткотермінового 
капіталу в країни походження чи в інші просторово-економічні си
стеми з кращим станом економічних показників, а саме в просторово 
економічні системи, період циклічних коливань яких відрізняється 
від даної сателітної країни. Іншими словами, в просторово економічні 
системи, що знаходяться в періоді інфляційного розвитку.

Необхідно підкреслити, що в основі власного розвитку просто
рово- економічної системи полюсу екзогенного впливу лежить еконо
мічно-фінансовий зміст низько-інфляційної складової. Тим самим, 
основним споживачем інфляційного надлишку є сателітні країни.

Перенесення інфляційного надлишку в сателітні країни відбу
вається за рахунок:

-  обмеження готівкового обігу в фінансово-кредитній сфері 
просторової системи екзогенного впливу і перенесення його в 
економічні системи сателітних країн;

-  винесення частини виробництв просторової системи полюсу 
екзогенного впливу в сателітні країни з метою як здешевлен
ня виробництва, так і поширення доданої вартості за межі
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власної просторово-економічної системи центру екзогенного 
впливу;

-  створення власних чи опосередкованих фінансово-кредитних 
установ в межах просторово-економічних систем сателітних 
країн з проведенням необхідної для полюсу екзогенного 
впливу політики по відношенню до фінансово-кредитної си
стеми сателітної країни.

Формування завищеного попиту на фінансовому ринку на валю
ту полюсу екзогенного впливу, поряд з розбалансуванням валютно- 
фінансової системи сателітної країни, викличе різке подорожчання 
місцевих кредитних ресурсів. Це пояснюється формуванням попиту 
на валюту полюсу впливу банківським сектором сателітної країни як 
основного боржника перед кредиторами -  фінансовими установами 
центру екзогенного впливу.

Попит на валюту полюсу впливу, відтік короткотермінового спе
кулятивного капіталу, ріст негативного сальдо рахунку поточних опе
рацій платіжного балансу і, як наслідок, підвищення облікової ставки 
центрального банку викличе різке подорожання кредитних ресурсів в 
межах просторово-економічної системи сателітної країни.

Такі наслідки зміни фінансової політики полюсу екзогенного 
впливу стають гальмівним чинником в розвитку реального сектора 
виробництва просторово-економічної системи сателітної країни, 
зменшенням ВНП та ростом негативного сальдо зведеного платіжно
го балансу.

Це пояснюється як відсутністю кредитування реального сектора 
економіки просторово-економічної системи сателітної країни, так і 
залежністю внутрішнього виробництва від кон’юнктури зовнішнього 
ринку та відсутності сформованого внутрішнього ринку.

Залежність просторово-економічної системи сателітної країни 
від зовнішньої кон’юнктури пояснюється необхідністю пріоритетного 
зведення позитивного сальдо платіжного балансу тільки за рахунок 
позитивного сальдо торгового балансу. Позитивне сальдо торгового 
балансу розглядається як основний шлях і спосіб отримання надхо
джень у валюті центру екзогенного впливу і підтримки стабільного 
курсу національної валюти сателітної країни по відношенню до ва
люти полюсу впливу.
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Відсутність сформованого та динамічно випереджаючого внут
рішнього попиту росту ВНП обмежує розвиток внутрішнього ринку 
просторово-економічної системи сателітної країни, сприяє однобокій 
орієнтації тільки як експортноорієнтованої країни, тобто країни за
лежної від кон’юнктури зовнішніх ринків, їх циклічних періодичних 
змін та інфляційно-дефляційних процесів, спровокованих центрами 
екзогенного впливу.

Відсутність сформованого внутрішнього ринку позбавляє сате- 
літні країни можливості накопичення внутрішніх власних фінансових 
ресурсів, появи національного капіталу. Таке обмеження в часі по
збавляє просторово-економічні системи сателітних країн можливості 
створення власної економіки в межах інших просторово-економічних 
систем, особливо в межах просторово-економічної системи полюсу 
впливу.

В п. 2.2 даної роботи ми вже зупинялися на тому факті, що утво
рення глобальної конкурентоспроможності стало можливим завдяки 
використанню різних стадій життєвого циклу в багатьох країнах, 
вкладення капіталів з точки зору ефективності їх розміщення в часі і 
просторі відтворювальних факторів господарської діяльності. Тим са
мим вважаємо, що створення економіки в межах іншої просторово 
економічної системи дає можливість:

-  вивести певний об’єм фінансових ресурсів за межі циклічних 
коливань власної сателітної економічної просторової си
стеми;

-  створити і реалізувати додану вартість в межах споживчого 
ринку іншої просторово-економічної системи.

Власна економіка в межах іншої просторово економічної систе
ми дає можливість отримати додаткові надходження у вигляді росту 
динаміки позитивного сальдо поточних операцій платіжного балансу 
сателітної країни.

Зміст впливу і регулювання платіжного балансу зміститься зі 
сторони балансу товарів і послуг до балансу поточних операцій, 
оскільки самі товарні потоки будуть мати походження як продукт, ви
роблений чи профінансований власною економікою в межах іншої 
просторово-економічної системи.

Функціонування власної економіки в межах інших просторово- 
економічних систем формує попит на валюти цієї економіки. Це
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сприяє створенню власної кредитно-фінансової системи в межах ін
шої просторово-економічної системи та інституціональної структури. 
Тим самим, в межах макроекономічного простору відбувається фор
мування іншого полюсу екзогенного впливу, конкурентного, само
достатнього та саморегулюючого.

Гіпотетична модель формування центру екзогенного впливу чіт
ко представляє можливий шлях утворення з сателітної просторово- 
економічної системи полюсу екзогенного впливу. З цією метою вико
ристовуємо математичну модель, яка на основі теорії В. Вальтера [42, 
с.77] застосовує коефіцієнти, зміст яких характеризує відношення ре
альної та прогнозованої валової доданої вартості (ВДВ) протягом од
ного періоду циклічного коливання просторово-економічної системи.

Розглянемо математичну модель змісту і характеру взаємного 
впливу просторово-економічних систем на основі динаміки зміни зна
чень ВДВ. При цьому центром екзогенного впливу гіпотетично ви
значимо просторово-економічну систему країни “у”, відповідно по
значимо “хі” і “х2” просторово-економічні системи сателітних країн, 
які являються суб’єктами впливу полюсу “у” і є слабкішими за своїми 
показниками економічного розвитку. При побудові економічного роз
витку трьох суб’єктів макроекономічної просторової системи: полюсу 
впливу -  у та двох сателітних просторово- економічних систем X] та 
Хгбуло використано наступну економіко-математичну модель:

“  = ^ ( * і  ~У) + к2х 1у + к 3х 2у  

сіх
• —  = (А, -  у)  + кіХ[ (к6 -  х , )(к7 - х 2)

^ Г  = кЛ  (*і “ У) + К х г (к6 - *і Х*7 “ ) аі
де к, (і=1, ..., 9) -  коефіцієнти, що характеризують відношення 
значень реальної та прогнозованої валової доданої вартості (ВДВ) 
протягом одного періоду циклічного коливання просторово-еконо- 
мічної системи і до яких застосовуються умови, що дозволяють отри
мати обмежені розв’язки системи (1), тобто певні конкретні значення;
ку(кі -  у )  -  динаміка зміни ВДВ центру домінування; к2х ху  -  вплив 

на систему (у) системи (х/); К х іУ -  вплив на систему (у) системи (х^\
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к4хі(к1- у )  -  вплив на систему (Хі)  системи (у); (к6 - х , )(к7 - х 2) -  

взаємний вплив систем (х,) і (хі)\ к%х2{к\ - у )  -  вплив на систему (х^  
системи (у).

При початкових умовах:
У (0) = у 0; 
х,(0) = х,°; 
х2 (0) = х2°.

Випадок, що розглядається у варіанті, який наданий є модель
ним та найпростішим, але він дозволяє окреслити основні гіпотетичні 
поняття запропонованої нами теорії. Слід зазначити, що наявність 
добутків в правій частині рівняння (4.2) має наступне обгрунтування: 
за тієї умови, що в системі рівняння (4.2) залишалися тільки лінійні 
комбінації невідомих^/; х{; ^(наприклад, сіу/сіі = апх / + а/2х2 + ащу), 
то в такому випадку власні значення матриці системи повинні були 
би бути виключно від’ємними, що витікає з умови обмеженості 
величин^// хі; х2,

В такому випадку це суттєво б звужувало по-перше -  клас зна
чень аір а по-друге приводило б до того, що функції у  (І); х,((); х2(і) 
—* 0 при І =  оо, що практично не зустрічається і не має місце в реаль
них економічних системах.

Аналогічно, до розглянутого вище випадку, можна також вста
новити певні умови на коефіцієнти системи (4.2), що дозволили б 
отримати обмежені розв’язки системи (4.2). Зокрема, ці умови, як 
правило, стосуються тільки знаків при відповідних добутках (к2; 
к3;к5;к8;,...;к„>0). У випадку, зміни знаків відповідних добутків на 
протилежні, відповідні величини Хі > ах2 мають властивість х\(і); х2(і) 
—> 0 при 1 -х » .  Математичні умови встановлення стаціонарних зна
чень х,(()\ х2(і) базуються на розв’язанні запропонованої системи
(4.1). З цією метою розглянемо та проаналізуємо систему (4.1) на кон
кретному прикладі:

(100 -  у )  + 0,2Х[у  + 0,4х2у

сіх
- 7і  = 0,5х,(100 -  зО + 1,6Х| (1 -  х, )(2 -  х2) (4.3)
ш

сіх
—^ = 0,6х2 (100 -  у )  +1,4*2 (1 -  х, )(2 -  х2)
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При дотриманні умов: у(0) = 10; Хі(0) = 3; х2(0) = 2 при зна
ченнях к = 0,5; 1,4; 5. Слід зазначити, що наявність в рівнянні (4.1) та
(4.2) множників виду (к,-у); (к6-х,); (к7 -  Хт) гарантує, що відповідні 
функції у(1); х/(І); х2(1) будуть мати певне ненульове стаціонарне зна
чення -  в даному випадку -  100; 1 та 2. Чисельний розв’язок системи
(4.2) проводився за допомогою використання методу Рунге-Кутта 
[181, с. 92-96] четвертого порядку точності з кроком ? = 3х10"5. 
Отримані при цьому результати можна проаналізувати наступним 
чином (див. рис. 4.8):

Рис. 4.8. Залежність розвитку просторово економічної системи у  від
хі та х2 при к=1,4

*Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта обра
хованого за допомогою комп’ютерного програмування.

При к=1,4 значення у(х,) та у(х,) практично виходять на ста
ціонарне значення у = 100 з відповідним ростом х /та х 2. Причому зна
чення хі та х2 також зростають. Необхідно звернути увагу, що харак
тер зростання хі та х2 сильніше залежить від коефіцієнта к5 та к4, ніж 
від коефіцієнтів к4 та кц.

Використовуючи аналогічні значення коефіцієнтів представимо 
залежності х2(хі);у(1) тах,(і)\х2(і) (див. рис. 4.9).
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Рис. 4.9. Залежність динаміки розвитку просторово економічної 
системи х2 в залежності від розвитку просторово економічної

системи Хі
*Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта, 

обрахованого за допомогою комп’ютерного програмування.

Аналіз рисунку 4.9 показує, що при використанні значення 
к=1,4 графічна залежність х2(х/) показує, що за даних умов просто
рово економічні системи країн х/ та х2 розвиваються однаковими тем
пами, тому залежність, що зображена на рисунку 5.5 має характер 
прямо пропорційної залежності у= кх, при к + 0,8.

Слід звернути увагу на період І[600;800], який характеризується 
зміною динаміки розвитку з лінійного на експоненціальний характер, 
тобто менш інтенсивний (див. рис. 4.10).

Т

Рис. 4.10. Динаміка розвитку просторово-економічної системи 
полюсу екзогенного впливу у  (І)

^Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта 
обрахованого за допомогою комп’ютерного програмування.

229



Підсумовуючи проведений аналіз характеру зміни для значень у; 
хі; х2 при (=600, наявна точка перегину (див. рис. 5.6), яка означає, що 
Інтенсивний розвиток просторово економічних систем країн Хі І X2 
призводить до сповільнення темпів росту просторово економічної си
стеми полюсу впливу у. При детальному аналізі характеру залежності 
хі(і) та встановлено (див. рис. 5.7), що разом з позитивним моментом 
росту хі та х2 з часом до достатньо стабільних рівнів 16-К22 з ’явля
ється і негативна тенденція зміни х, та х2 (див. рис. 5.7). Виходячи з 
поведінки функції х/(1) та х2(1) на рисунку 4.11 значення змінних ро
стуть за експоненціальним законом у  = еь , к>0, що є нехарактерним 
для економічних моделей. Тому з метою вирішення цього негативно
го явища спробуємо скоригувати цю проблему.

Рис. 4.11. Частина циклу періодичної динаміки розвитку просторово- 
економмічних систем хі(і) та х2(1)

* Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта обрахо
ваного за допомогою комп’ютерного програмування.

З цією метою спробуємо використати для рішення системи (4.2) 
значення к=0,5 при / = 25х ю в замість к=1,4 і г = 3 х і 0 ' \  Графічний ро
зв’язок системи (4.2) прийме вигляд залежностей, що відображені на 
рисунку 4.12:>» =у(х/) т а у=у(х2).

При всіх сталих коефіцієнтах і зміні значення к: з к=1,4 на к=0,5 
тенденція негативна -  у  повільно росте і стабілізується не на рівні 
у=100, а на рівні у=30, тобто значення у  -  стабілізується на рівні в 
три рази нижчому.

Використання значення коефіцієнта к=0,5 означає меншу інтен
сивність розвитку у як самостійної одиниці, тому інтенсивний розви-
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ТОК просторових систем Хі, х2 та перехід їхнього розвитку в режим 
сталої динаміки: Х]~80; х2~50 негативно впливає на просторово-еко- 
номічну систему у, яка в такому випадку втрачає свою домінантність, 
екзогенність і впливовість та набуває рис сателітної просторово-еко
номічної системи.

Рис. 4.12. Залежність розвитку просторово-економічної системи 
у  ~у(хі) т а у  = у(х2)  при к = 0,5 при Т = 25 х 10'6 

^Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутга обра
хованого за допомогою комп’ютерного програмування.

Подальший розвиток просторових економічних систем X] та х2 
відбувається пропорційно, хоча х2 =кх/, при к'~ 0,6, що показує, як 
розвиток просторово економічної системи хі відбувається інтенсивні
ше ніж просторово економічної системи х2 (див. рис. 4.13).

Рис. 4.13. Залежність розвитку просторово економічної системи X/ 
від динаміки розвитку системи х2 

* Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта обра
хованого за допомогою комп’ютерного програмування.
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На рисунку 4.14 представлена динаміка розвитку просторово 
економічної системи у при значеннях к =0,5. При цьому інтенсив
ність розвитку у  (і) нижча, ніж при к=1,4 приблизно в 3 рази, про це 
ми вже говорили в коментарях до рисунку 4.12.

Рис. 4.14. Інтенсивність розвитку у  при к=0,6 
* Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта обра

хованого за допомогою комп’ютерного програмування.

Інтенсивність розвитку просторово економічної системи X/ і х2 
представлена на рисунку 4.15. При значенні к=0,5 інтенсивність роз
витку хі і х2 в три рази вища ніж при значенні к=1,4. Динаміка росту 
х, і х2 в свою чергу відповідає експоненціальному закону, що не при
таманно для реальних економічних систем (див. рис. 4.15).

і і
Рис. 4.15. Інтенсивність розвитку просторово економічної 

системи хі і х2
при значенні к=0,5

* Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта обрахо
ваного за допомогою комп’ютерного програмування.
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На рисунку 4.16 представлено графічне вирішення системи (4.2) 
при значенні коефіцієнтів к=5, що також може набувати аналогічно
близькі значення при нших сталих коефіцієнтах (див. рис. 4.16).

Рис. 4.16. Залежність розвитку просторово економічної системи 
полюсу впливу у(() від розвитку просторово-економічних систем 

Х ](()  та х2(і) при к=5
"■Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта обрахо

ваного за допомогою комп’ютерного програмування.

При інтенсивному розвитку центру екзогенного впливу у(і), ріст 
економік просторових систем країн х,(і) та х2(і) є незначним. При зна
ченнях к= 0,5 та к=5 рівень х/ і х2 зменшується приблизно в десять 
разів, а динаміка розвитку просторово-економічної системи полюсу 
впливу у(і) набуває стійкої форми розвитку: стаціонарного значення 
Уо=100.

При значенні к=0,5 тенденція до росту просторово економічних 
систем х , \х 2 залишається сталою: х2 = к ’хі, при к ’~ 0,7 (див. рис. 4.17).

Рис. 4.17. Залежність розвитку просторово економічної системи х2 від хі 
*Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта обрахо

ваного за допомогою комп’ютерного програмування.

233



Х
І(1

)

На рисунку 4.18 представлений варіант розвитку просторово 
економічної системи полюсу впливу^ при значенні к=5. Він характер
ний тим, що характеристики полюсу дуже швидко (в три рази швидше) 
виходять на стаціонарний режим (сталий період розвитку).

Рис. 4.18. Характеристика розвитку просторово економічної 
системи полюсу впливу у  при к -5  

♦Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта обрахо
ваного за допомогою комп’ютерного програмування.

На рисунку 4.19 представлена графічна залежність розвитку 
просторово економічних систем х/ і х2 при к=5. При цьому показники 
мають динаміку росту з виходом на стаціонарний режим, де темпи 
росту сповільнюються, з математичної точки зору х/ (І) та х2 (1)<0.

Рис. 4.19. Графічна залежність розвитку просторово-економічних 
систем X/ і х2 при к -5  

♦Розроблено автором на основі використання методу Рунге-Кутта обрахо
ваного за допомогою комп’ютерного програмування.
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Цим самим можна фактично стверджувати, що при інтенсивно
му розвитку просторово-економічної системи полюсу впливу у, X/ і х2 
не можуть розвиватися достатньо інтенсивно.

Слід також зауважити, що при відносних значеннях ВНП полю
су екзогенного впливу, що значно більші ніж аналогічні значення 
країн екзогенного впливу, розвиток просторово економічних системи 
центру екзогенного впливу набуває динамічного росту, а потім пере
ходить в усталений режим, тобто режим сталого розвитку. При цьо
му характер взаємного розвитку сателітних країн є позитивним.

Використання математичної моделі на основі теорії В. Вальтера 
дозволило представити зміст теорії взаємного впливу просторово- 
економічних систем як функціонування єдиного світового економіч
ного простору на основі інтеграції макроекономічних просторових 
економічних систем.

Наявність значення критичної точки зміни характеру в розвитку 
просторово-економічної системи полюсу екзогенного впливу з ліній
ного на експоненціальний є незаперечним фактом здатності і можли
вості за певних обставин сателітним просторово-економічним систе
мам претендувати у відповідності до результатів власного розвитку 
формувати власний екзогенний полюс впливу.

Використання математичного моделювання при дослідженні вза
ємного циклічного впливу просторово-економічних систем і застосуван
ня для їх вирішення методу Рунге-Кутта дали можливість виявити той 
факт, що при циклічній зміні ВДВ однорідних регіональних просторово- 
економічних систем, їх взаємовплив є позитивним, але несуттєвим. 
Разом з тим, вплив конкурентного центру на регіональну просторово- 
економічну систему є вагомим та обмежуючим щодо її розвитку. З 
ростом значення ВДВ регіональної просторово-економічної системи 
вимальовується тенденція щодо намагання претендувати на перехід у 
систему вищого порядку і зменшення конкурентних переваг центру 
домінування (рис. 4.10). Це наглядніше ілюструється на національному 
рівні, коли зміна інфляційної політики на дефляційну конкурентним 
центром призводить до зменшення існуючого в його валютному 
еквіваленті значення ВНП системи, на яку він впливає, що, в свою чергу, 
нівелює намагання останньої набрати ознак системи вищого порядку, чи 
конкурентного центру, таким чином пригальмовуючи її розвиток.

Теорія взаємного впливу просторово-економічних систем явля
ється системою узагальненого розуміння розвитку глобальної еконо
мічної системи на етапі постіндустріального суспільства у вигляді ве
ликого економічного простору з притаманними йому глобальними



тенденціями розвитку, який складається з сукупності об’єднаних про
сторово-економічних систем макрорівня.

Основною концепцією розвитку великого економічного просто
ру є забезпечення найбільших просторових можливостей щодо всієї 
сукупності сфер людського життя, особливо це має відношення до 
економічної складової його розвитку.

Основою великого економічного простору та базисом його роз
витку є інтеграція просторово-економічних систем макрорівня з ме
тою забезпечення їх сталого розвитку і домінування в межах власних 
просторово-економічних систем та запровадження ациклічного ха
рактеру регулювання економічних процесів.

Укрупнення і розширення економічного простору в межах впливу 
просторово-економічних систем макрорівня відбувається за рахунок 
просторових екзогенних впливів у вигляді регіональних кризових хвиль 
як наслідок циклічної зміни фінансової політики конкурентного центру.

Економічна політика сателітних просторово-економічних систем в 
межах впливу конкурентних центрів може полягати в двох площинах:

-  з одного боку, сприймати будь-які зовнішні екзогенні впливи, 
що спровоковані центрами екзогенного впливу та залишатися 
на рівні власного соціально-економічного розвитку, який в 
сукупному плані збалансованого розвитку забезпечить ста
лий розвиток центру екзогенного впливу як необхідного спо
собу його ациклічного регулювання;

-  з іншого боку, запровадження економічної політики, яка б 
дала можливість претендувати на місце самого центру екзо
генного впливу, або ж невілювання негативних наслідків змі
ни економічної політки центрів екзогенного впливу.

Оскільки взаємодія соціально-економічних, політичних та непо- 
літичних факторів розвитку окремих регіонів, їх об’єднань та резуль
татів інтеграційних регіональних процесів призвели до формування 
великого економічного простору, то просторовий розвиток регіонів 
може забезпечити становлення стійкості щодо негативних екзогенних 
впливів у вигляді ендогенної конкурентоспроможності та утворення 
необхідних передумов щодо формування екзогенних економічних мо
жливостей в межах створеного зовнішнього конурентного середовища.

4.3. Просторова конкурентоспроможність в системі регіо
нального ациклічного регулювання

Зміст просторового устрою, характер розвитку просторово-еко- 
номічних систем задля забезпечення сталого розвитку в умовах по-
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ширення глобалістичних тенденцій у формі екзогенних впливів, що 
мають циклічні негативні прояви, обумовлюють необхідність роз
гляду проблематики ациклічного регулювання як екзогенних, так і 
ендогенних процесів. Основним елементом регіонального ациклічно
го регулювання є просторова конкурентоспроможність.

Зупиняючись на особливості просторової конкурентоспромож
ності, Н. В. Павліха [183, с. 25] акцентує увагу, що це поняття охоп
лює здатність забезпечення високої якості життя населення, створен
ня можливості для реалізації наявного просторового потенціалу з 
одночасним визначенням його місця і ролі у національному просторі.

Стимулювання конкурентоспроможності в Єврозоні фокусуєть
ся на стимулюванні інвестицій у промислове виробництво та кому
нальну інфраструктуру. Тобто, мотивація просторової конкуренто
спроможності відбувається не на рівні дрібного інвестування, а на 
рівні окремих галузей. Керівні принципи сталого просторового роз
витку Європейського континенту передбачають забезпечення стало
сті і збалансованості в соціальному, економічному і екологічному 
аспектах. Вони знайшли своє відображення в трикутнику цілей “Ста
лий просторовий розвиток” (див. рис. 4.20).

Рис. 4.20. Трикутник цілей “Сталий просторовий розвиток”

* Джерело: То\уагсІ8 Ваіапсесі апсі 8изІаіпаЬ1е Оеуеіортепі оГ їііе Теггіїогу 
оґ іЬе Еигореап І_Іпіоп. ЬихетЬоип>: ОШсе Гог ОШсіаІ РиЬІісаІіопз оГ іЬе 
Еигореап Соттипіііез. Ьйр: \уут.кргрй>.сЬа1.ги/еррг.1іІт1.
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Як бачимо з представленої моделі, поняття суспільство, еконо
міка та екологія є похідними поняттями від змісту умов забезпечення 
сталого просторового розвитку. Враховуючи концепцію ендогенного 
конкурентного середовища, просторових екзогенних впливів, що 
сприяють виникненню поняття просторової конкурентоспроможності 
та поширення впливу самої просторово-економічної системи на інші 
економіки шляхом просторових екзогенних конкурентних впливів, а 
також, враховуючи циклічний характер розвитку економічних про
цесів з незаперечним фактом настання кризових процесів, необхідним 
і актуальним питанням є зміст стійкості і збалансованості. Вищеза
значений трикутник цілей “Сталий просторовий розвиток” набуває 
іншого виду (див. рис. 4.21):

Рис. 4.21. Трикутник цілей “Сталий просторовий розвиток" з 
врахуванням концепції конкурентного середовища 

♦Розроблено автором.

На нашу думку, центральне положення поняття сталого розвит
ку у вказаній схемі є першочерговим і керованим положенням. Але за 
умови, що розвиток суспільства та людини є основною причиною, 
яка обумовлює необхідність забезпечення сталого розвитку, трикут
ник цілей, представлений на рисунку 4.21, що враховує концепції кон
курентного середовища, набуде наступного вигляду (див. рис. 4.22):
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Рис. 4.22. Ромб цілей “Сталий просторовий розвиток 
конкурентного середовища ”

* Розроблено автором.

В основу просторової конкурентоспроможності покладалася 
проблема конкуренції за привілейовані ділянки території як концеп
ція доступності. Концепція доступності охоплює проблематику не
однорідності економічного простору, яка виявляє наявність при
вілейованих полюсів, економічне значення яких визначається еконо
мією, що обумовлена агломерацією. Виникнення подібного полюсу 
породжує певні сили економічного тяготіння.

Таким чином, виникає прагнення суб’єктів господарювання, 
інституцій і населення до розміщення в максимальній близькості до 
похідної точки поляризації. Такий підвищений попит на ці території 
навколо точки поляризації утворює просторову конкуренцію на рин
ку землі. На рисунку 4.23 представлена діаграма, на якій чітко про
стежується формування точок поляризації на основі апроксимованого 
показника індексу конкурентоспроможності (див. додаток Ж). До 
основних точок поляризації належать Київ і Київська обл., Донецька 
обл., Дніпропетровська обл.

Просторова конкуренція є боротьбою за певні ділянки землі, а 
функціональне значення будь-якої ділянки, незалежно від її конкрет
ної форми, визначається соціальним механізмом. При цьому, ділянки 
надаються передусім, тим видам діяльності, для яких доступність 
центру (ядра) є критичним значимим фактором.
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1 -  Київ та Київська обл.; 2 -  Дніпропетровська обл.; З -  Донецька обл.; 4 -  
Запорізька обл.; 5 -  Луганська обл.; 6 -  Миколаївська обл.; 7 -  Харківська обл.; 
8 -  Одеська обл.; 9 -  Львівська обл.; 10 -  Полтавська обл.;11 -  АТ Крим; 11 -  
Вінницька обл.; 12 -  Рівненська обл.; 13 -  Кіровоградська обл.; 14 -  Івано- 
Франківська обл.; 15 -Черкаська обл.; 16 -  Сумська обл. та інш.

Рис. 4.23. Точки поляризації (полюсиросту) в системі просторового
устрою України

* Розроблено автором.

Суб’єкти господарювання, інституції та населення, які не змогли 
зайняти місце поблизу точки поляризації, продовжують боротьбу за 
отримання ділянок на найближчій до точки поляризації території. 
Слід звернути увагу, що різниця у функціональній орієнтації учасни
ків просторової конкурентоспроможності визначає їх переваги відно
сно наближеності вже до певних об’єктів центральної зони.

Прихильники теорій урбанізованого розвитку [168; 189; 317; 
321; 341; 383; 232; 379; 38] виділяють доступність центру як голов
ного фактора формування економічної структури центрального 
ділового району, надалі в середині зони та периферійних територіях.

Зупиняючись на принципі доступності, прихильники урбанізова- 
ної теорії покладають в його основу вартісну ієрархію ділянок тери
торії. При цьому загальне поняття “доступність” полягає в повній чи 
частковій відсутності “бар’єру”, що утворюється просторовою від
даленістю. Віддаленість проявляє себе в просторовій економіці як
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особливий фактор, що гальмує контакти, обмін і взаємодію всередині 
певної соціальної групи.

Фон Тюнен [264; 252] ввів в обіг поняття ренти розташування, 
обумовленої підвищеним попитом на певні ділянки, яка організує 
розміщення видів діяльності на території, тим самим її структуруючи. 
Тим самим в умовах ринкових механізмів розвитку просторової кон
цепції констатується зв’язок між розміщенням різних видів еконо
мічної активності і вартістю землі. Тобто, рента розташування є по
хідним значенням, що обумовлюється економічною діяльністю.

Зупиняючись на класичній моделі просторової конкуренції Тю- 
нена, слід додати, що “центр” визначається як ринок збуту продукції, 
яка виробляється на “периферійних” територіях. Хоча Тюнен і аб
страгується від природних та соціальних особливостей територій, він 
розглядає цю територію як початкову однорідну область на площині з 
єдиною похідною точкою поляризації.

Ця область розглядається ізотропною відносно даної точки: всі 
“промені”, “дороги”, “зв’язки”, що виходять з неї розглядаються як 
рівноправні. Тюнен в рамках такої абстракції розглядає дорожню ме
режу безкінечно густою, а формування схеми землекористування на 
цій рівнині він розглядає з врахуванням можливостей вибору, які ви
значаються певним кінцевим набором технологій виробництва, які 
можуть відрізнятися не тільки вибором кінцевого продукту, але і кон
кретними виробничими процесами.

Загальні витрати Тюнен пов’язує з безпосередніми витратами 
виробництва і витратами транспортування, які, в свою чергу, зале
жать тільки від відстані між “ділянкою”, де проводиться виробництво 
і ринком.

Тюнен у власній класичній моделі розпочинає аналіз з розгляду 
двомірної плоскінної моделі. Він, використовуючи зміст ізотропності 
радіальних магістралей, що виходять з фокусу торговельної активно
сті, приходить до одномірної моделі. Одномірний прийом аналізу до
зволяє перейти до наглядної одномірної (лінійної) моделі, яка допу
скає просте графічне представлення.

Тюнен проводить аналіз “витрати-вигоди”, на основі якого при
ймається рішення щодо найбільш рентабельного варіанту спеціалі
зації кожної земельної ділянки. Результатом такого аналізу є вияв
лення внутрішньої структури землекористування на цій території, яка 
представлена кільцевими зонами спеціалізації. Зовнішній кордон най
більш віддаленого кільця виявляє границі зони впливу точки поляри-
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заці'і. За межами цього кордону, на думку Фон Тюнена, виробництво, 
орієнтоване на даний ринок збуту, є нерентабельним.

У своїй теорії Тюнен абстрагується від конкретних юридичних і 
інституціональних форм, що визначають режим землекористування. 
Він виявляє неоднорідність територій за допомогою співвідношення 
витрат і вигод в межах однотипних підзон єдиного варіанту землеко
ристування. Ця неоднорідність представлена показником очікуваного 
чистого доходу землевласника, який можна інтерпретувати як рент
ний дохід землекористувача, і є індикатором відносної цінності ділян
ки. Таким чином, Тюнен обумовлює значення орендної плати за ко
ристування землею.

Розвиваючи ідеї Фон Тюнена, Крісталлер [29] розглядає модель, 
яка є узагальненням поглядів Тюнена для випадку існування багатьох 
міст як точок поляризації. Він констатує, що розвиток територій нав
коло міст приводить до того, що кругові зони різних міст починають 
перетинатися. В такому випадку, в рамках загальної логіки моделі 
Тюнена область перетину двох подібних зон ділиться між ними за 
принципом: границею двох зон являється хорда, що з ’єднує точки 
перетину відповідних кіл (див. рис. 4.24).

Рис. 4.24. Графічний зміст перетину просторово-економічних систем 
* Розроблено автором.

Особливістю поглядів Крісталлера є те, що він обумовив перехід 
на певній стадії розвитку території кругової зони впливу міста в зону
-  багатокутник (шестикутна теорія). Тобто, Крісталлер відходить від
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гіпотези однорідності території і однаковості міст-центрів. Він 
приходить до висновку щодо ієрархічності системи зон і, відповідно, 
системи міст-центрів, але не територіально, а в контексті різних сфер 
діяльності.

Хоча Крісталлер не розглядав горизонтальні зв’язки спеціалі
зованих центрів одного рівня, його система центрів точок поляризації 
є каркасом ендогенного національного економічного простору.

Слід зазначити, що в роботах Палландера [141] фокусується 
увага на системі товарних потоків в зоні впливу на міста, на ринки 
збуту, що отримує товар з просторово-розподіленої зони, яка є його 
постачальником. Тобто тут ми бачимо місто-виробник як точку поля
ризації, що направляє свої товари у просторово-розподілену зону, яка 
є тепер його ринком збуту.

Економічна школа просторового аналізу знайшла свій розвиток 
в працях А. Льоша [141; 66; 354; 355; 380; 386]. Особливістю його 
підходу є орієнтація на виробничу функцію міста, що є виробничим 
каркасом території.

Розвиток теорій просторового устрою та аналізу, що відповідає 
кільцевим зонам і показнику вартості землі, який залежить від про
міжного показника очікуваного чистого доходу, обумовлюють зна
чення відстані як неперервну функцію вищевказаних величин.

В рамках моделі неперервного типу в просторово-економічному 
аналізі розглядається формування економічного простору у формі 
неоднорідної структурної організованості. Тобто, територія не може 
бути рівномірно влаштованим простором, оскільки кожна ділянка 
території має власне економічне значення, яке представлене показни
ком ціни землі. Різниця у вартості цих ділянок показує нереалістич- 
ність передбачень щодо чистої і досконалої конкуренції виробників, 
які знаходяться на територіях, що мають різну вартість ренти, близь
кість до ринку та шляхів сполучення.

В теорії просторового устрою важливим домінуючим поняттям є 
зона впливу. Хоча в основному це поняття Фон Тюнен, Крісталлер, 
Льош використовують стосовно міста як стартової точки концепції 
зони впливу, ми проведемо аналіз концепції зони впливу як багатоша
рової структури в аспекті просторово-регіонального розвитку і конку
рентоспроможності.

Проблема визначення зони впливу полягає проведенні глибоко
го аналізу території, де локалізовані відповідні постачальники і спо
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живачі. Основними дослідними показниками можуть слугувати ста
тистичні дані вантажо- та пасажирообігу.

Для виявлення економічних відносин між просторово-економіч
ними системами в сучасних умовах досить продуктивним може бути 
аналіз телефонних переговорів. Це було підтверджено при вивченні 
статистичних даних компанії Франс-Телеком, що дало можливість 
скласти схему взаємостосунків і ієрархії місцевостей. Ця схема вия
вилася співставленою з результатами аналізу щодо пасажиропотоків 
на залізниці.

В рамках теорії просторового устрою, що центром теоретичної 
думки ставить моделі міст-впливів, чи осередків росту, розглядає 
ієрархізовані набори міст-полюсів, які відповідають вузлам мереж, 
кожному з яких співставляються зони впливу. Взаємодія і накладення 
таких зон впливу формує основу просторових мереж.

Для попереднього виявлення зон впливу використовується гра
вітаційна модель, а також модель потенціалу, яку ще називають зако
ном Рейлі [77]:

Р9 = у(т іт /)/(г0) \  (4.4)
де /  (і) -  є показником, що відображає економічне значення 

полюсу впливу (галузі, міста) задля встановлення його зв’язків з 
іншими полюсами впливу;

г,у -  відстань між двома просторово-економічними системами, 
що взаємодіють, він показує доступність просторово економічних 
систем одна до одної;

у  -  коефіцієнт пропорційності, який визначається методами еко- 
нометричного аналізу.

Представлена модель (закон Рейлі) може адекватно описати 
економічні взаємозв’язки просторово-економічних систем країни для 
достатньо довготривалого часу, а також, що, на нашу думку, є особ
ливо цікавим, для наднаціональної (субнаціональної) економічної зо
ни. Оцінивши значення коефіцієнта “у ” за наявними даними, є мож
ливість прогнозування величини товарних, фінансових потоків про
сторово-економічних систем на декілька років вперед. Гравітаційна 
модель є основою при аналізі внутрішньо системних взаємин між 
фокусами (центрами) економічної активності.

Описуючи економічні взаємозв’язки, значення ступеня відстані 
у законі Рейлі можна замінити будь-якою додатною константою, фік
суючи лише факт наростання доступності в міру скорочення відстані.
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Конкретне значення показника ступеня для змінної “відстань” може 
бути оцінена економетрично і розглядатися в якості константи для 
конкретної країни і відповідного періоду її розвитку. Такий варіант 
формули є звичайною моделлю лінійної регресії.

У випадку використання стандартної форми закону Рейлі є мож
ливість теоретично виявити зони впливу для двох просторово-еко
номічних систем на площині. Особливо цікавою, на нашу думку, є 
проблема границі впливу двох просторово-економічних систем на 
оточуючий простір, а також питання, яка з двох досліджуваних про
сторово-економічних систем більше впливає на точку, що знаходить
ся в економічному просторі. Зона впливу просторової системи, що 
має менші розміри та низькі соціально-економічні показники, розта
шовується всередині деякого кола, зона впливу більшої просторово- 
економічної системи з високими соціально-економічними показника
ми розташовується поза цим колом і заповнює всю решта площину. У 
випадку двох однакових просторово-економічних систем, обмежене 
коло вироджується в пряму перпендикулярну відрізку, що з’єднує ці 
просторово-економічні системи, і, таким чином, ми отримаємо дві 
однакові зони впливу.

Формулу закону Рейлі дуже важко використати у випадку роз
межування та аналізу впливу одночасно декількох просторово-еконо
мічних систем, їх відносний вплив та значимість можна визнати лише 
відносно і приблизно.

На наш погляд, досить зручним інструментом попереднього ана
лізу взаємодій просторово-економічних систем є модель потенціалу, 
яка була використана для теоретичного виявлення зон впливу бель
гійських міст в середині 80-х років. Модель потенціалу передбачає, 
що маса Е, розташована в місці утворює деякий потенціал в точці 
розгляду і. Цей потенціал можна інтерпретувати в термінах “вплив”, 
“доступність”, “привабливість”. Загальний потенціал місця і, що на
лежить до досліджуваної території з п-місць, дорівнює сумі потен
ціалів, вироблених в даному місці кожного з мас Е/, які відповідають 
цим «-місцям. Вплив кожної просторово-економічної системи, інтен
сивність якого зменшується зі збільшенням відстані, виражається “си
ловими полями”, що оточують її. Для вияву зони переважаючого 
впливу просторово-економічної системи необхідно порівняти утворе
ний нею потенціал з сумарним потенціалом всіх решта просторово- 
економічних систем, що взаємодіють.
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На наш погляд, в рамках діючого підходу, зони впливу не вда
ється виявити з достовірною точністю. Так, використання простих 
рівнянь зможе забезпечити тільки приблизний вигляд зон впливу 
просторово-економічних систем, але, підкреслюємо, для визначених 
сфер діяльності, які здійснюються в однорідному просторі.

У зв’язку з неоднорідним характером економічного простору та 
описом змісту взаємного впливу мережі полюсів, свого розвитку на
була теорія центральних місць. Кристаллер в теорії центральних 
місць та Льош в теорії економічного ландшафту розглядають поняття 
зони впливу як одного з найважливіших аспектів економічного про
стору. Вищевказані автори проаналізували перехід від спрощеної си
туації міста-одинака як полюсу впливу на безкрайній рівнині, що 
розглядав Фон Тюнен, до ситуації багаточисленних міст (центрів 
впливу), що конкурують між собою за ринки збуту, ринки факторів 
виробництва. За аналогією можемо адекватно стверджувати, що не
однорідність економічного простору обумовлює гостру конкуренцію 
просторово-економічних систем як за ринки збуту, фактори вироб
ництва, так і за дешеві фінансові ресурси та інвестиції. Тому це ста
вить проблематику теоретичного опису результатів такої просторової 
конкуренції, яка чітко структурує економічний простір за окремими 
зонами впливу просторово-економічних систем.

При переході від “кругової зони” Тюнена до “шестикутної зони” 
Крісталлера, приналежність будь-якої точки до тієї чи іншої зони 
визначається за критерієм її більшої близькості до того чи іншого 
полюсу впливу, що і визначає межу двох сусідніх зон. При цьому 
зона впливу описується при використанні принципу строгої дихотомії 
(“все або нічого”), який визначає для кожної точки площини її при
належність до конкретної зони.

При використанні гравітаційної моделі й моделі потенціалу для 
будь-яких точок поблизу полюсів впливу, можливі хоча і слабкі, але 
не нульові товарні потоки в інші, більш віддалені просторово-еко- 
номічні системи. Така ситуація вимагає відходу від концепції абсо
лютного домінування будь-якої просторово- економічної системи в 
межах впливу до ситуації переважаючого, але не абсолютного 
впливу.

Слід підкреслити, що в кінці 70-х років були спроби адекватно 
представити систему зон, що взаємо перетинаються, з урахуванням їх 
неоднорідності за допомогою імовірнісних моделей і “нечітких мно
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жин , що використовувалися для опису приналежності точки до тієї 
чи іншої зони.

Аналіз теорії міст як полюсів росту в просторовій економіці дає 
можливість зробити висновок, що математичний апарат нечітких 
множин використовується як допоміжний в рамках більш складних 
змішаних моделей, в яких провідну позицію займає графік, що пред
ставляє основні полюси просторово-економічної системи. Його вер
шинам відповідають відповідні зони-площини, при цьому розгляда
ються вектори численних характеристик, які приписуються не тільки 
вершинам як полюсам (центрам) впливу, ребрам графа, але і відпо
відним зонам чи їх окремим компактним підобластям.

Для деяких задач просторового аналізу можна обмежитися роз
глядом сукупності подібності підобластей в середині деякої певної 
обширної зони, без використання дискретної техніки аналізу, що 
представляється відповідним графом. Такий клас неперервних мо
делей являють собою моделі зонального типу, при цьому допоміжні 
підобласті також називають зонами, які об’єднуються в більш великі 
групи за певними ознаками.

Важливим предметом аналізу є економічна ситуація, що спосте
рігається всередині просторово-економічної системи. Просторовий 
аналіз ендогенного економічного розвитку просторово-економічної 
системи базується на концепції доступності. Даний принцип лежить в 
основі внутрішньої організації просторово-економічної системи, де 
має місце просторова конкуренція за найбільш вигідного розташу
вання різних видів економічної діяльності. В свою чергу, внутрішній 
простір просторово-економічної системи створений множиною еко
номічних просторових зон, які утворюються урбанізованими тери
торіями з власним характером впливу.

Високий рівень доступності дозволяє будь-якому суб’єкту го
сподарювання швидко отримати в своє розпорядження всі фактори 
виробництва, необхідні проміжні блага при задовільному рівні тран
спортних витрат, доступність фінансових активів і інвестицій. До
ступність також забезпечує можливість отримання необхідної страте
гічної інформації з часовою перевагою по відношенню до конку
рентів.

Підсумовуючи, можемо констатувати, що доступність є про
відним фактором, який впливає на вибір місцезнаходження при прий
нятті рішення суб’єкта господарювання та забезпечення його просто
рової конкурентоспроможності.
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Є сенс зупинитися на поясненні функціональної організації еко
номічного простору просторово-економічної системи. З одного боку, 
функціональну організацію можна викласти на основі концепції 
Бурджеса [215; 324], в основі якої лежить просторова модель з пев- 
ною множиною концентричних зон (рис. 4.25):

1. Ділові центри, що об’єднують комерційні і управлінські 
функції та відіграють роль транспортних вузлів утворюють нав
коло себе кільцеві зони впливу.

2. Зона розміщення сфери виробництва і послуг підприємств, 
що активно функціонують.

3. Зона розміщення підприємств сфери виробництва і послуг, 
які не відповідають умовам забезпечення підвищення рівня со- 
ціально-економічного розвитку.

4. Зони основних транспортних магістралей та логістичних 
центрів.

5. Зони інтенсивного сільськогосподарського виробництва, 
складування і відвантаження.

6. Зони рекреаційно-лікувальних та розважальних центрів.
Слід відмітити, що модель Хойта [67], яка вийшла в світ в кінці

30-х років минулого століття, представляла тенденцію секторального 
зонування території на основі фактора структури транспортної систе
ми радіально-кільцевого типу. Наближеність до провідних радіальних 
магістралей надає територіальні переваги розташованим поблизу них 
земельним ділянкам. При цьому може складатися певна функціональ
на спеціалізація лінійних радіальних зон. Деякі з них можуть охоп
лювати промислові підприємства, інші сільськогосподарські підпри
ємства, рекреаційні території чи фінансові центри.

Інша модель просторово-економічного устрою може бути полі- 
центричною (багатоядерною) схемою з декількома провідними фоку
сами ділової активності.

Узагальнюючи підходи вищевказаних авторів, зміст просторо
вого устрою, на нашу думку, полягає в комбінованому застосуванні 
як концепції полярного центру, секторального устрою, так і багато
ядерної моделі. На наш погляд, просторовий розвиток обумовлений 
як і полюсом росту, який є діловим центром, так і окремими галузя
ми, які мають мультиплікативний ефект, тобто самі є полюсом росту. 
Тому представлена нижче функціональна організація просторового 
устрою більш реально дає уявлення про характер ендогенного устрою 
просторово-економічної системи (див. рис. 4.25).
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Умовні позначення:
1 -  діловий центр; 2 -  зона розміщення активно функціонуючих 

підприємств; 3 -  зона розміщення не активно функціонуючих підприємств; 4 -  
зони віддалених об’єктів; 5,6 -  зони активного ведення сільського
господарства; 7 -  зони транспортних магістралей і логістичних центрів; 8 -  
зони розміщення відпочинкових і рекреаційних центрів.

Рис. 4.25. Функціональна організація економічного простору 
просторово- економічної системи

* Розроблено автором.

Можна виділити наступні групи факторів, які визначають кон
кретну специфіку подібної багатополюсної структури просторово- 
економічної системи:

-  специфічні вимоги деяких видів діяльності, в контексті по
няття “доступність”;

-  тенденція до групування функціонально близьких суб’єктів 
господарювання;

-  обмеження можливостей спільного розміщення для окремо 
визначених видів діяльності;

-  рентабельність функціонування певного кола суб’єктів госпо
дарювання незалежно від вартості земельних ділянок.

Слід звернути увагу, що просторово-економічні системи є про
сторово-функціональними структурами, що також враховують соці
ально-культурну специфіку територій. Так, наприклад, просторово- 
соціальна культурна специфіка американських територій орієнтована
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на домінування автомобільного транспорту і пов’язаних з ним галу
зей, інфраструктури і сервісу. ГІри розгляді України, як цільної про- 
сторово-економічної системи слід врахувати високу інерційність про
сторової структури суб’єктів господарюван-ня і організацій, оскільки 
історично господарство було засноване на засадах планового госпо
дарства.

На нашу думку, слід виділити наступні аспекти морфології про
сторового регіонального устрою, які впливають на розташування ді
лової активності, витрати, пов’язані з їх розвитком та ендогенну кон
курентоспроможність:

1. Розташування просторово-економічної системи, що визначає 
її співвідношення з особливостями більш широкого, ніж її 
територія, фрагменту економічного простору.

2. Тип просторової конфігурації.
3. Просторовий розподіл найважливіших характеристик щіль

ності.
4. Специфіка розвитку окремих галузей і сфер діяльності.
Зазначені вище показники щільності характеризують фактичну

чи передбачувану інтенсивність освоєння тієї чи іншої частки про
сторово-економічної системи і визначається формально як певна су
марна кількість співвідноситься із загальною площиною просторово- 
економічної системи, що характеризується цією сумарною кількістю.

Наприклад, для щільності певної пріоритетної галузі значення її 
щільності по відношенню до площі просторово-економічної системи, 
на якій розташовані суб’єкти господарювання даної галузі, розра
ховується наступним чином для значень:

(іь- щільність пріоритетної галузі “брутто”;
сі„- щільність пріоритетної галузі “нетто”;

(4.5)

^  = % я = / { 5 - 5 й) (4 '6)
де Р -  об’єми сукупного продукту, що випускається дослі

джуваною галуззю;
8 -  загальна площа просторово-економічної системи;

-  площа, зайнята виробничими потужностями досліджуваної
галузі;

8С -  площа, не зайнята потужностями пріоритетної галузі.
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Будь-який елемент просторово-економічної системи функціонує 
більш ефективно структурно і функціонально, чим більше різних 
об’єктів сервісу надається йому в межах просторово-економічної си
стеми його базування. Тобто, функціонування будь-якого елемента 
просторово-економічної системи напряму залежить від того, наскіль
ки оптимальними будуть його зв’язки всередині просторово-еконо
мічної системи щодо можливо більшої кількості елементів просто- 
рово-економічної системи.

Оскільки в сучасних умовах розвитку глобалізаційних тенденцій, 
в більшості випадків, інтереси суб’єктів господарювання не обме
жуються тільки кордонами просторово-економічної системи базуван
ня, то вищевказані формули повинні враховувати додаткову щільність 
досліджуваної галузі в інших просторово-економічних системах.

У зв’язку з цим ми вводимо показник <іех-  зовнішня щільність 
пріоритетної галузі:

= (4-7)
/7=1 ^  І

де Р ,-  об’єми продукції досліджуваної галузі, що випускається в 
межах інших просторово-економічних систем;

5, -  відповідна площа просторово-економічної системи, де ви
пускається продукція досліджуваної галузі.

В такому випадку загальна щільність галузі буде дорівнювати 
сумі вищенаведених показників:

(і, -  <іь + сі„ + . (4.8)
Аналізуючи поняття “зв’язність” та “щільність” стосовно про

сторово- економічного розвитку, можемо констатувати, що елементи 
просторово-економічної системи розподіляються по території таким 
чином, що навколо особливо розвинених галузей господарства про- 
сторово-економічної системи спостерігається максимальна чисель
ність доступних для співробітництва суб’єктів господарювання, а при 
віддаленні від місць, де розташовані найбільш розвинені галузі, обид
ві характеристики зменшуються. Іншими словами, найбільша освоє- 
ність території просторово-економічної системи досягається в місцях 
розташування особливо розвинених галузей господарства, тобто в 
місцях розташування галузей, що мають мультиплікативний синер
гічний ефект на розвиток ендогенного конкурентного середовища 
просторово-економічної системи.
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З розвитком тісного зв’язку між інтенсивністю освоєння тери
торії просторово-економічної системи і кількістю елементів просто
рово-економічної системи, доступних до цих територій, зростає ендо
генна конкурентність суб’єктів господарювання окремих галузей про
сторово-економічної системи по відношенню до аналогічних суб’єк
тів господарювання в межах загальнодержавної просторово-еконо
мічної системи.

З ростом ендогенної конкурентності зростає екзогенна конку
рентність по відношенню до представників аналогічних галузей в ме
жах інших просторово-економічних систем, що знаходяться поза ме
жами національних кордонів. В цьому випадку ендогенна конкурент
ність втрачає зміст, оскільки вона приймає форму ендогенного кла- 
стерного зв’язку, основне завдання якого полягає в оптимізації по
казників щільності та зв’язності.

М. Портер у роботі “Конкурентні переваги націй” [195, с. 229] 
стверджує, що “на перше місце виходять системи взаємозв’язків фірм 
і організацій — кластери”. С. Соколенко [219] ставить в центр опти
мізації соціально-економічного розвитку кластерну модель, оскільки 
він розглядає регіональні утворення як сукупні комплексні суб’єкти 
господарської діяльності, які складаються з безлічі окремих суб’єктів 
господарювання.

Слід звернути увагу, що більшість науковців, аналізуючи кластер
ну теорію Портера, ігнорують факт того, що Портер фокусувався на 
проблематиці забезпечення виходу на зовнішній ринок господарюючих 
суб’єктів однотипного характеру, розташованих в межах однієї 
території, об’єднаних загальною інфраструктурою, що використовують 
однакові регіональні трудові, природні, енергетичні та інші ресурси.

З одного боку, Портером не заперечується факт забезпечення 
ендогенної конкурентності, з іншого боку, ним пропонується відмова 
від конкуренції між певними суб’єктами господарювання за однієї 
мети: ефективна конкурентність товарів і послуг в глобальному еко
номічному просторі. Власне, з цим він пов’язує соціально-економіч
ний рівень розвитку: “чим більше розвинені кластери в окремій 
країні, тим вище в цій країні рівень життя населення і конкуренто
спроможність компаній” [195, с. 369].

Союз потенційних ендогенних конкурентів отримав назву кон
курентних кластерів, а конкурентність регіону визначається рівнем 
розвитку у ньому окремих виробництв і видів діяльності, груп техно
логій, взаємозалежних виробництв, що діють на зовнішній ринок.
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Сучасна економічна наука визнає, що території, на яких фун
кціонують кластери, стають лідерами економічного розвитку. На 
думку автора, таке лідерство обумовлюється створенням в межах 
просторово-економічної системи джерела екзогенного впливу за ра
хунок використання спільних виробничих, фінансових, енергетичних 
ресурсів. За рахунок посилення такого екзогенного впливу форму
ється екзогенне конкурентне поле в інших слабших просторово-еко
номічних системах, що піддаються таким впливам. В такому кон
курентному полі конкурентних середовищ вчорашнім конкурентам 
буде комфортно і вигідно вести господарську діяльність, яка буде 
компенсувати недоотримані ними вигоди від укладеного союзниць
кого договору про кластерну співпрацю в межах власної просторово- 
економічної системи.

Оптимальне функціонування просторово-економічної системи 
визначається управлінням, її функціонуванням і розвитком. Основ
ним способом управління і моделювання розвитком просторово-еко
номічних систем є кластерний аналіз, що використовується для про
ведення багатовимірних досліджень. Існуючі методи кластерного 
аналізу хоча і носять рекомендаційний характер, але можуть бути в 
подальшому використані з метою поєднання змістової оцінки функції 
відстані багатовимірного простору ознак та кількісної оцінки спів
відношення показників регіонів у загальній сукупності.

Слід зупинитися на похідності поняття стійкість просторово- 
економічної системи від характеру зміни показників щільності та 
зв’язності. Будь-яке екзогенне порушення вищенаведених показників 
порушує збалансованість просторово-економічної системи. Екзоген
ним впливом будемо вважати будь-які зовнішні дії чи обставини, що 
мають повторювальний циклічний характер і можуть негативно (по
зитивно) впливати на господарську діяльність суб’єктів господарю
вання просторово-економічної системи. Дії, пов’язані з особливостя
ми мінімізації екзогенних впливів і забезпечення збалансованості 
щільності та зв’язності з метою сталого динамічного розвитку про
сторово-економічної системи, будемо окреслювати як просторову 
конкурентоспроможність просторово-економічної системи. Зроблено 
висновок, що, просторова конкурентоспроможність регіональної про
сторово-економічної системи передбачає дії, пов’язані з особливо
стями мінімізації екзогенних впливів, які мають повторювальний ци
клічний характер і полягають у забезпеченні збалансованості, щільно
сті та зв’язності суб’єктів господарювання регіону.
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Особливість розвитку динаміки взаємовідношень показників 
щільності та зв’язності полягає в їх часовому вимірі загального харак
теру поширення процесів просторово-економічного устрою та роз
витку. Зміст такої динаміки взаємозв’язку вище названих показників 
носить циклічний характер.

Слід зауважити, що, на нашу думку, загальний характер ци
клічної динаміки розвитку показників щільності та зв’язності полягає 
не тільки в забезпеченні стабільності та стійкості просторово-еконо
мічної системи, але і їх загального територіального розширення, яке 
набуває форм просторового співробітництва. Ці процеси пов’язані з 
підтримкою певної відповідності між соціально-економічним розвит
ком території, доступністю фінансової, транспортної та інноваційної 
інфраструктури і на базі цього формують динамічну картину просто
рового розвитку щільності ендогенних та екзогенних конкурентних 
зв’язків та впливів.

Використовуючи підхід Нюлінга [305; 198; 65], можна
відобразити формулу

а, = а„ехр(а ( -Ь(2) ^

де а -  щільність промислового виробництва в певній і-й точці 
просторово економічної системи в момент часу І;

а„ -  щільність промислового виробництва в і-ій точці в почат
ковий момент часу;

де а -  темпи початкового росту щільності промислового і-ій точ
ці просторово-економічної системи;

Ь -  коефіцієнт, що характеризує зміну темпу росту промисло
вого виробництва зі зміною часу.

Ця формула підтверджує циклічний характер розвитку змісту 
щільності та зв’язності як основних факторів формування конкурен
тоспроможності та виділяє наступні етапи розвитку просторово-еко- 
номічної системи:

-  початкова стадія розвитку: щільність промислового вироб
ництва швидко зростає: коефіцієнт Ь -  високий;

-  стадія росту: щільність виробництва зростає повільніше: про
філь щільностей стає більш згладженим, просторовий розви
ток території виходить за межі географічних кордонів;

-  стадія зрілого розвитку: крива щільності прагне до порів
няльно однакових значень незалежно від точки визначення в 
межах просторово-економічної системи, а також формує еко
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номічний простір в межах інших просторово-економічних 
систем;

-  стагнація: щільність промислового виробництва знижується, 
спостерігається відтік капіталів, робочої сили, інноваційні 
тенденції відсутні.

Закономірність розташування різних видів активності в межах 
просторово-економічної системи може бути представлено формулою 
Б’юссера:

Р(г) = 2л\0{х)хсіх , (4.10)

де інтегрування проводиться в межах зміни змінної х від 0 до г.
Замість Ь(х) підставимо класичну формулу Кларка, яка дозволяє 

отримати картину просторового розподілення інтенсивності освоєння 
території просторово-економічної системи, а також переваги в 
процесі просторового розвитку:

£> = аеЬг = аехр(-Ьг),  (4.11)
де Б  -  щільність промислового виробництва в досліджуваній 

точці просторово-економічної системи;
г -  відстань від досліджуваної точки;
а -  щільність промислового виробництва в досліджуваній точці 

просторово-економічної системи;
Ь -  коефіцієнт > 0.
Отримаємо наступне рівняння:

Р(г) = 2п ^аехр{-Ьх)х(іх = 2лиЬ~2(\ -(1 + Ьг)хехр(-Ьг). (4.12)
Реальний розподіл відповідних щільностей описується не стіль

ки фактором відстані від досліджуваної точки, скільки іншими факто
рами, що характеризують особливості просторово-економічної систе
ми, що досліджується. Тому в процесі дослідження можуть виявитися 
розбіжності між фактичними даним і тими значеннями, що визна
чаються за формулою Кларка. Однак такі відхилення мають тенден
цію до взаємної компенсації.

Використовуючи підхід Б’юссера [144], є можливість прогнозу
вання динаміки цілого ряду важливих показників просторового роз
витку: радіальної і поверхневої щільності виробництва (фінансової, 
транспортної, соціальної інфраструктури, а також, взявши за основу 
розрахунків модель експоненціального розподілу щільностей відно
сно певних індустрій (точок впливу), можемо підтвердити і розра
хувати характер і зміст поширення екзогенних конкурентних впливів,
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сформованих власними точками впливу досліджуваної просторово- 
економічної системи у вигляді поширення регіональних хвиль росту.

Використовуючи модель Фон Тюнена в якості вихідної про
сторово-економічної системи, можемо її розглядати як деякий одно
рідний економічний простір з окремими центрами впливу -  фокусами 
ділової активності. В цій моделі приймається, що в даній точці кон
центруються галузі й сфери діяльності, які визначають, стимулюють 
та виправдовують розвиток інших сфер діяльності, які не є фоку
суючими і впливовими.

Як і в моделі Тюнена, ми передбачаємо анізотропність регіональ
ного економічного простору відносно будь-яких радіальних напрямків. 
Перевага місцезнаходження, пов’язаного з близькістю до центру впли
ву обумовлює ріст конкурентності і конкурентоспроможності суб’єктів 
господарювання просторово економічної системи. Це знову ж таки 
привертає нашу увагу до проблеми оптимізації конкурентних зв’язків 
всередині просторово економічної системи та посилення на цій основі 
екзогенних конкурентних впливів, які мають субнаціональний харак
тер, а це, в свою чергу, може бути здійснено на основі кластерної фор
ми організації внутрішнього розвитку економічних процесів просто
рово економічної системи та адміністративного впливу.

Адміністративний вплив в межах регіональної просторово-еко
номічної системи є штучно створеними умовами для забезпечення її 
конкурентоспроможності шляхом формування певного осередку -  
мотиватора просторової динаміки, тобто шляхом формування екзо
генних впливів і створення необхідного середовища для забезпечення 
такого розширення життєвого простору в системі іншої просторово- 
економічної системи, яка піддається такому екзогенному впливу.

Водночас, забезпечення конкурентоспроможності регіону поля
гає у створенні самодостатньої регіональної просторово-економічної 
системи за рахунок сукупності ендогенних та екзогенних факторів з 
власним циклом розвитку, період коливання якого має прямо про
порційну залежність від масштабів просторового утворення. 

Підсумовуючи вищевикладене можемо констатувати:
-  найбільша освоєність території просторово-економічної си

стеми має місце в місцях розташування розвинутих галузей 
господарства з мультиплікативним синергічним ефектом, де 
функціонування будь-якого елементу залежатиме від опти
мальності його зв’язків в середині просторово-економічної 
системи по відношенню до інших суб’єктів господарювання
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як в межах власної просторово-економічної системи, так і в 
межах інших просторових систем;

-  розвиток ендогенного конкурентного середовища, формуван
ня конкурентних кластерів обумовлюють ріст ендогенної 
конкурентності просторово-економічної системи, формуван
ня джерела екзогенного впливу за рахунок використання 
спільних ресурсів і зовнішнього конкурентного середовища в 
просторово-економічних системах, що піддаються такому 
зовнішньому втручанню;

-  просторову конкурентоспроможність регіональної просторо
во-економічної системи, яка передбачає дії, пов’язані з особ
ливостями мінімізації екзогенних впливів, які мають повто
рювальний циклічний характер і полягають у забезпеченні 
збалансованості, щільності та зв’язності суб’єктів господарю
вання регіону.

-  загальний характер циклічної динаміки розвитку показників 
щільності та зв’язності набуває форм просторового терито
ріального розширення у вигляді економічної експансії та різ
них форм співробітництва;

-  конкурентні екзогенні впливи сформовані власними точками 
поляризації (впливу) просторово-економічної системи мають 
власний характер поширення у вигляді регіональних хвиль 
росту, а сам регіональний економічний простір має вигляд 
анізотропного економічного простору, де оптимізація конку
рентних зв’язків і посилення екзогенних конкурентних впли
вів може проводитися на основі кластерної форми організації 
та адміністративного впливу.

Висновки до розділу 4

1. Конкуренція в межах просторового устрою є динамічним процесом, 
що окреслюється характером та щільністю конкурентних зв’язків та 
впливів, які є об’єктами керованості, управління. Управління конку
ренцією в просторово-економічних системах різних рівнів полягає у 
створенні конкурентного середовища всередині самої системи, фор
муванні системи реагування на зовнішні зв’язки та впливи і розши
ренні внутрішнього конкурентного середовища у зовнішній простір.
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2. Конкурентне середовища сучасного регіону в контексті просто
рового устрою визначається як розширений простір, який склада
ється із внутрішнього та зовнішнього просторів, в межах яких 
функціонують регіональні суб’єкти господарювання, яких об’єднує 
спільний інтерес щодо їх конкурентоспроможності та ефективної 
діяльності. Керованість загальним конкурентним середовищем про
сторово-економічної системи, включаючи розширення, сприяє під
вищенню стійкості і збалансованості просторово-економічної систе
ми, тобто підвищенню її конкурентоспроможності, циклічний харак
тер динаміки зміни показників просторово-економічної системи, 
прямо залежить від конкурентних впливів екзогенного характеру.

3.Глобалізаційні зміни конкурентного середовища призвели до зміни 
форми світового конкурентного середовища, складовими якого ста
ли центри впливів і прийняття рішень (центри екзогенного впливу); 
макрорегіони спеціалізованого розвитку; регіони -  сателіти націо
нального рівня, регіони ІІ-рівня після держави. При цьому регіо
нальні просторово-економічні системи є повноправними учасни
ками світового економічного простору, які загострюють міжнарод
ну конкуренцію, що, в свою чергу, викликає необхідність ідентифі
кації локальних конкурентних переваг, зокрема унікальних, зумов
лює створення системи захисту/протидії зовнішнім впливам і роз
ширення власного конкурентного простору.

4. Просторова конкурентоспроможність передбачає сукупність захо
дів щодо мінімізації екзогенних негативних впливів, які мають по
вторювальний циклічний характер. Метою реалізації таких заходів 
є забезпечення збалансованості, підвищення щільності та зв’язно
сті суб’єктів господарювання регіональних просторово-економіч
них систем. Види діяльності, що мають мультиплікативний та си
нергічний ефект в межах регіональної просторово-економічної си
стеми розглядаються як точки поляризації (центри росту), а щіль
ність та зв’язність системи мають пряму залежність щодо відда
леності від таких точок.

5. Розвиток ендогенного конкурентного середовища на основі ство
рення точок росту обумовлює формування власних екзогенних 
впливів на інші просторово-економічні системи, які створюють 
можливості посилення внутрішньої щільності і зв’язності у роз
ширеному економічному просторі. При цьому слід враховувати, що 
розвиток просторово-економічних систем різних рівнів підлягає 
циклічному закону і кожна система має власні цикли розвитку, тоб
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то ефективність взаємодії систем залежить від того на яких етапах 
(спадних, висхідних) циклів знаходиться кожна з них.

6. Світова економічна система на сучасному етапі розвитку набуває 
вигляду великого економічного простору, з різною щільністю еко
номічних зв’язків між його складовими і притаманними йому со
ціально-культурними і географічними особливостями розвитку. Йо
го вершиною є центри домінування (конкурентні центри), які ство
рюють передумови для інтеграції макрорегіональних просторово- 
економічних систем з метою формування інших конкурентних 
центрів чи інтеграції країн, які в межах об’єднаних просторових си
стем, тим самим забезпечують підвищення власної конкуренто
спроможності, а також, аналогічно, передбачають можливості інте
грації регіональних просторово-економічних систем.

7. Укрупнення і розширення економічного простору конкурентних 
центрів та макрорегіональних систем відбувається за рахунок про
сторових екзогенних впливів і знаходить своє негативне відобра
ження у вигляді регіональних кризових хвиль, і як зворотній наслі
док -  відбувається циклічна зміни фінансової політики центру кон
курентного впливу.

8. Використання математичного моделювання при дослідженні вза
ємного циклічного впливу просторово-економічних систем і засто
сування для їх вирішення методу Рунге-Кутта дали можливість 
виявити той факт, що при циклічній зміні ВДВ однорідних регіо
нальних просторово-економічних систем, їх взаємовплив є позитив
ним, але несуттєвим. Разом з тим, вплив конкурентного центру на 
регіональну просторово-економічну систему є вагомим та обмежу
ючим щодо її розвитку. З ростом значення ВДВ регіональної про
сторово-економічної системи вимальовується тенденція щодо нама
гання претендувати на перехід у систему вищого порядку і змен
шення конкурентних переваг центру домінування.

9. Просторова конкурентоспроможність регіональної просторово-еко
номічної системи передбачає дії, пов’язані з особливостями міні
мізації екзогенних впливів, які мають повторювальний циклічний 
характер і полягають у забезпеченні збалансованості, щільності та 
зв’язності суб’єктів господарювання регіону. Забезпечення конку
рентоспроможності регіону полягає у створенні самодостатньої 
регіональної просторово-економічної системи за рахунок сукуп
ності ендогенних та екзогенних факторів з власним циклом розвит
ку, період коливання якого має прямо пропорційну залежність від 
масштабів просторового утворення.
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РОЗДІЛ 5. МЕХАНІЗМИ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ КОНКУРЕНТО
СПРОМОЖНОСТІ РЕГІОНАЛЬНИХ ПРОСТОРОВО-ЕКОНО
МІЧНИХ СИСТЕМ

5.1. Основні пріоритети забезпечення конкурентоспромож
ності регіональної просторово-економічної системи в умовах гло
бальних циклічних взаємовпливів

Комплексне використання просторово-економічного потенціалу 
регіонів в часі дозволить досягти якісно іншого характеру і змісту 
ефективності та результативності функціонування загальнодержавного 
утворення в умовах поширення глобалізаційних процесів. Ефективність 
досягнення показників збалансованого економічного розвитку загаль
нодержавної просторово-економічної системи залежатиме від тісного 
характеру взаємодії та сполучення комплексу підсистем, що в динаміці 
та сукупності являються складовими елементами цієї системи.

Виходячи з основ просторової концепції, рівнів просторової 
організації суспільних систем, ієрархічності та системності устрою 
просторових систем, виділяємо наступні основні типи просторово- 
економічних систем:

-  великий економічний простір -  охоплює господарську діяль
ність суб’єктів, що є макроекономічними одиницями. Основною ри
сою великого економічного простору є глобальний характер його по
ширення;

-  простір макрорегіональної одиниці -  охоплює сферу госпо
дарського, валютно-фінансової і економічної діяльності суб’єкта, нав
коло якого формується макрорегіональний простір;

-  простір мезорівня -  простір, що формується адміністративно- 
територіальними одиницями окремих макроекономічних одиниць;

-  субрегіональний економічний простір -  є єдиною просторо
вою системою, утвореною будь-якими суміжними просторовими 
системами мезорівнів;

-  мрансрегіональний простір -  є просторовою системою, утво
реною будь-якими просторами мезорівня, що не мають спільних 
суміжних просторових систем;

-  міжнаціональна просторово-економічна система є результа
том домовленості декількох держав-учасниць щодо спільного фун
кціонування та проведення господарської діяльності їх регіонів;
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-  мультирегіональна просторова система -  є простором, утво
реним будь-якими просторами мезорівня незалежно від їх стану та 
віднесення до будь-яких макрорегіональних економічних регіональ
них утворень.

Вище наведена ієрархія організації просторового устрою ще раз 
дає можливість стверджувати, що в центрі просторового устрою ле
жить регіон. Однак категорія просторової системи мезорівня є шир
шою за зміст системи територіального устрою. Участь регіонів у про
сторовому устрою обумовлювали як вітчизняні, так і зарубіжні вчені. 
В більшості випадків наукове тлумачення просторової регіоналізації 
зводилися до економіко-географічного чи економічного районування. 
На нашу думку, сучасний устрій економічного простору з врахуван
ням ієрархічності та системності просторово-економічних систем, в 
основі яких лежить мезорівень дає можливість окреслити концепцію 
загального просторового розвитку.

Представлена автором парадигма світового просторового уст
рою вказує на наявність великого економічного простору, що утво
рює загальну просторову систему, в який функціонують макрорегіо- 
нальні системи (рис. 5.1) з виокремленням конкурентних центрів, в 
орбітах яких функціонують інші сателітні регіони. їхній просторовий 
розвиток знаходиться в прямій залежності від змісту стану і харак
теру розвитку центру екзогенного впливу.

1-центри екзогенного впливу; 2-регіони-сателіти; 3-регіональні кризові 
хвилі; 4-простір макрорегіональної економічної системи.

Рис. 5.1. Структура макрорегіональної просторово-економічної
системи

^Розроблено автором.
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Негативні явища чи кризові процеси, які обумовлені циклічним 
характером динаміки розвитку самого центру екзогенного впливу 
прямо впливають на сателітні регіони у вигляді регіональних кризо
вих хвиль, які поширюються в економічному просторі впливу центру 
екзогенного впливу. Емпірично цей процес був нами висвітлений в 3- 
ому розділі даної роботи.

Слід наголосити на тому, що з перших етапів свого розвитку 
просторова економіка в центр свого дослідження покладала регіон. 
Так, Ф. Лист [307, с. 62-63] представив власне дослідження динаміки 
економічного розвитку регіонів та характер і процеси їх інтеграції в 
автономні територіальні об’єднання. Особливо підкреслювалися не
обхідність тісної взаємодії та співпраці територіальних економічних 
утворень.

Як було відмічено в першому розділі роботи становлення цен
трів екзогенного впливу відбулося у вигляді стратегічних і самодо
статніх просторово-економічних систем, а основним необхідним еле
ментом економічного та просторового інтеграційного процесу явля
ється капітал. Тим самим, фінансово-економічні інструменти явля
ються основним важелем впливу з боку центрів екзогенного впливу.

Враховуючи конкурентний характер міжнародної торговельної 
діяльності М. Портер [195, с. 222-223] запропонував в якості осеред
ку мотиватора просторової динаміки розглянути “кластеризацію” го
сподарства. Тим самим основний спосіб досягнення оптимального 
рівня ендогенних зв’язків лежить в основі кластерних об’єднань.

Прикладом досягнення оптимального рівня внутрішніх ендоген
них зв’язків є успішна стратегія використання кластерних моделей в 
Фінляндії. В основі цих моделей лежить лісний кластер, куди вклю
чені целюлозно-паперові та деревообробні компанії, що розташовані 
в радіусі 80 км один від одного. Основним завданням даного кластер- 
ного утворення було успішне управління галузевим ринком, виходя
чи зі стратегічної поведінки галузі для економіки країни вцілому. 
Успішне використання кластерного принципу управління галузевим 
ринком лісового кластеру у Фінляндії дало можливість змінити інди
катори потенційної конкурентоспроможності на аналіз міжнародної 
конкурентоспроможності кінцевої продукції галузей. Тобто, якщо 
потенційна конкурентоспроможність фіксувалася у випадку, за умо
ви, що темпи росту об’ємів продаж, прибутку і інвестицій, а також рі
вень продуктивності праці в даній галузі вище середньо галузевих у 
світі, то індикаторами міжнародної конкурентоспроможності кінцевої
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продукції галузей, об’єднаних в кластери слугували перевищення до
лі продукції даної галузі на світовому ринку над сумарною долею 
країни в загальносвітовій торгівлі і перевищення галузевого експорту 
над імпортом.

Позитивним результатом імплементації лісового кластеру у Фін
ляндії стала реалізація глобальної стратегії розвитку у вигляді купівлі 
компаній за кордоном і поширення на цій основі закордонної мережі 
власних фірм. Приклад розвитку кластерних утворень у Фінляндії є 
підтвердженням успішної стратегії на основі галузевого принципу, 
але територія Фінляндії, її населення неспіврозмірні з територією і 
населенням України, тому будь-яка галузь України не може бути 
представленою у вигляді одного кластеру.

Кластерні утворення можуть виникати тільки в межах певних 
регіонів, в такому випадку, такий територіальний кластер не в змозі 
представляти певну галузь України. На нашу думку, при території і 
населенні України слід зупинятися на територіально розподіленій си
стемі кластерів за умови збереження вертикально інтегрованих стру
ктур, там, де вони є ефективними.

Збереження вертикально інтегрованих структур є необхідним 
через проблеми відсутності “соціального капіталу”. Ф. Фукуяма [271, 
с. 303-304] зауважував, що “при формуванні мереж, фірми повинні 
покладатися на соціальний капітал, який існує в більш широкому су
спільстві. Мережі, що самоорганізуються з найбільшою ймовірністю 
виникають, коли люди в широкому суспільстві володіють іншими 
сильними суспільними інституціями і не поділяються за класами, на
ціональностями, вірою, расою і іншими ознаками. При відсутності со
ціального капіталу ієрархічні організації мають більше значення і 
фактично можуть являтися єдиним засобом, дякуючи якому суспіль
ство з низьким рівнем довіри може бути організовано”.

Кластерна форма організації ведення бізнесу не може бути на
сильно насадженою, але це не означає, що немає необхідності ство
рювати інституціональні передумови для розвитку кластерної вза
ємодії компаній. Слід також додати, що принцип кластерної співпраці 
суб’єктів господарювання не тільки є важливим для розвитку окре
мих просторово-економічних систем, але і є важливим для розвитку 
економіки країни в цілому, оскільки, за допомогою ендогенної систе
ми кластерів є можливість подолати протиріччя між великими ма
сштабами і гнучкістю, а також створення стійких субконтрактних
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схем, які оптимізують та об’єднують в єдине ціле економічний ендо
генний простір країни.

Використання кластерних моделей в транскордонному і прикор
донному співробітництві дає можливість участі локальних суб’єктів 
господарювання в міжнародних утвореннях та союзах, що в свою 
чергу може розглядатися як перший етап щодо формування зовніш
нього економічного поля і на його базі утворення екзогенного еконо
мічного середовища.

Завданням кластерного аналізу є те, щоб на підставі даних мно
жини X представити кількість об’єктів С  на к -  ціле значення кла
стерів: А/; А2; А„, так щоб кожний об’єкт відповідав тільки одній
підмножині.

Н. В. Павліха [183, с. 182] представляє певну цільову функцію 
для розбиття регіонів на групи у вигляді внутрішньо групової суми 
квадратів відхилення:

"  = -* )2 = Х * ] - - (£ * ./)>  (5-1)
7=1 У=! П 7=1

Така цільова функція виражає рівні бажаності різного розбиття і 
угрупувань та представляє певний критерій у вигляді функціоналу з 
метою задоволення певного критерію оптимальності.

До основного критерію оптимальності відносять віддаленість 
між точками А/ і А,, відповідних об’єктів і-го і у'-го, які утворюють 
певний кластер. Основна функція, яка використовується з метою 
оптимізації відстані в кластерному аналізі є евклідова відстань. Вона 
визначає потрапляння об’єктів в один або ж різні кластери за рахунок 
відстані між А і і А -у:

'А
(5.2)с/2(Л„Л,) = І К і - А ,)2

1_л:=і
Оскільки будь-яка просторово-економічна система являє собою 

певні координати точок в багатовимірному просторі, то з метою кла
стеризації просторово-економічної системи використовують наступні 
методи:

-  ієрархічна процедура -  дозволяє в багатовимірному просторі 
об’єднувати елементи кластерів з врахуванням схожості між 
точками, чи на основі визначення відстані. Вона використо
вується з метою оцінки складу і кількості компактних груп- 
кластерів, що включають різні регіони;
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-  ітеративна процедура -  процес попереднього розбиття існу
ючих даних на певне задане число кластерів. Він передбачає 
визначення центрів тяжіння (росту) кластерів;

-  деревидна процедура -  процес розгляду кожного об’єкта в 
класі, з подальшим поступовим зниженням обмежень щодо 
рішення про об’єднання двох або більше об’єктів в один кла
стер.

З врахуванням існуючих підходів щодо кластеризації просто
рово-економічних систем, а також з врахуванням особливостей і тен
денцій розвитку просторово-економічних утворень рахуємо за доціль
не додати до наведеного переліку мультиплікативний спосіб класте
ризації.

На нашу думку, мультиплікативний спосіб кластеризації просто
рово-економічної системи повинен базуватися на визначенні центрів 
(полюсів) росту, що мають мультиплікативний ефект на розвиток су
путніх кластерів чи окремих елементів кластерів на критерії схожості 
і відстані. При цьому, повинно використовуватися оптимальне поро- 
гове значення щодо умов кластеризації елементів. У випадку не від
повідності заданому критерію слід враховувати оптимальні можли
вості щодо включення в кластерне утворення елементів (кластерів) 
інших просторово-економічних утворень.

Методи кластерного аналізу включають великий перелік різного 
виду аналізу, зокрема: центроїдний метод, метод максимальної ло
кальної відстані, метод повних зв’язків, метод Ворда, але всі резуль
тати вищезазначених методів є в більшості випадків рекомендацій
ними. На відміну від цього, запропонований вище мультиплікативний 
спосіб кластеризації не тільки являється похідним теоретичним під
сумком теорії конкурентоспроможності Портера як спосіб покращен
ня і мотивація розвитку ендогенного середовища, але і створення еко
номічного екзогенного середовища та підвищення зовнішньої кон
ку рентності.

Слід додати, що портеровський підхід щодо формування зовніш
ньої конку рентності і екзогенного середовища знаходить своє відо
браження у прямому зв’язку з валютною політикою. Це пов’язано з 
тим, що, як ми вже зауважували в другому розділі даної роботи, в 
умовах валютної системи зі змінними валютними курсами валютний 
курс має залежність не тільки від зміни грошової маси в країні і зміни 
очікуваного рівня інфляції, але і від зміни приватних та корпоратив
них активів в іноземній валюті. Тим самим, узагальнюючи сказане,
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можемо стверджувати, що ефективний характер ведення екзогенної 
активності суб’єктів господарювання просторово-економічної систе
ми є складовою стабільності валютної позиції.

Наявність мотивуючого фактора в межах просторово-еконо
мічної системи підтверджується гіпотезою, яка висунута М. Годе 
[340], щодо “розгортання процесів в майбутньому”. Він вказував, що 
явища сучасного стану, визначаються тим, що ще не досить явно, але 
обов’язково повинні виникнути в майбутньому. Годе, спираючись на 
аналіз поведінки соціальних груп та індивідуумів, в них виявляв 
центри неформального лідерства і передбачував розвиток ситуації у 
певному соціумі. Аналогічні результати він отримав при дослідженні 
розвитку груп підприємств на певному сегменті ринку в рамках пев
ного виду господарської діяльності. Годе вказує, що обов’язковою 
умовою, в цьому випадку, є наявність ціленаправленої взаємодії чи 
взаємного сприяння досліджуваних суб’єктів, що породжує так звану 
когерентну поведінку. Така когерентна поведінка викликає функціо
нальну атракцію в еволюційному просторі економічної системи. Якіс
на поведінка множини більшості периферійних структур одиниць 
економічної системи, які взаємодіють з ведучою структурною одини
цею представляє собою атрактор (мультиплікатор) функціонального 
простору економічної системи.

Зміни в динаміці рейтингу мультиплікатора просторово-еконо
мічної системи рекурсивно відновлюються (відтворюються) в пове
дінці інших підрозділів, що з нею взаємодіють, формуючи при цьому 
фрактальні залежності.

Я. В. Круковский [129] обумовлює особливості атракції (мульти
плікації) груп показників, які знаходяться в процесі їх еволюційних 
змін, коли у траєкторіях, що формуються ними присутній певний 
“центр тяжіння” -  атрактор (мультиплікатор) еволюції, який “притя
гує” до себе досліджувані однорідні елементи соціально-економічної 
системи. Тим самим можемо стверджувати, що ініційовані структур
ною самоорганізацією процеси в просторово-економічній системі від
буваються у вигляді структурних зсувів в організаційно-функціо
нальній і соціальних складових просторово-економічної системи.

Б. Вільямс [37, с. 125-127] вводить поняття “верхнього фракта
лу” та його наявності в часовому ході еволюції показників стану і по
ведінці елементів економічної системи. Він також обумовлює еволю
ційний розвиток структурних елементів економічної системи у вигля
ді приросту їх приведених рейтингів. Б. Вільямс також зауважує, що
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самоутворення подібних залежностей в часових рядах інших стру
ктурних складових проводиться з запізненням в один-два часових 
інтервали і з відставанням на 10-40%, а це свідчить, що у взаємодії 
структурних складових, їх еволюційному розвитку зароджується про
сторовий фрактал.

Просторовий фрактал, що виник в результаті самоорганізації, 
проявляючи основну структуру змін в просторово-економічній си
стемі, дозволяє передбачити можливі тенденції щодо ефективності 
господарської діяльності оцінюваних самоорганізуючих структурних 
складових. З точки зору управління внутрішніми ендогенними зв’я
зками просторово-економічної системи, виникнення фракталу є озна
кою синхронізації стратегічного управління просторово-економічної 
системи та її структурними елементами, основаної на розумінні за
гально організаційних цілей суб’єктів господарювання, і, як резуль
тат, когерентного функціонування структурних одиниць просторово- 
економічної системи, що проявляються в їх кооперативній взаємодії в 
частині реалізації спільних цілей. Це свідчить про наявність процесу 
ініційованої самоорганізації, який проявляється на еволюційному роз
витку досліджуваних галузей, а також щодо функціонально-соціаль
ної атракції, галузь К  (див. рис. 5.2), що мотивує, чи притягує до себе 
різні сфери діяльності суб’єктів господарювання, що з нею взаємо
діють, орієнтує їх на успішну реалізацію загального процесу організа
ційного розвитку.

На рисунку 5.2 представлений можливий процес управління, а 
також ініціативна поведінка просторово-економічної системи на 
основі методу фрактального аналізу, який базується на використанні 
принципу рекурсії. Принцип рекурсії виходить з передбачення про 
наявність рекурсивного зв’язку в часовому ряді, який описує дина
міку досліджуваних процесів, дозволяючи виявити причинно-наслід- 
ковий зв’язок між економічними об’єктами і явищами.

П. Андерсен [37, с. 58] розглядав часові ряди, які здаються ви
падковими, можуть в дійсності бути фракталами з самонаправленими 
тенденціями. Визначення фрактальної структури дозволяє знайти 
спосіб і розуміння поведінки, тенденцій та перспектив розвитку про
сторово-економічної системи, тим самим, забезпечити в ній порядок 
та системність.
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Рис. 5.2. Ініціативна поведінка просторово-економічної системи на 
основі методу фрактсиїьного аналізу

* Розроблено автором.

Таким чином, при проведенні аналізу мультиплікативності чи 
атракції певних сфер діяльності в межах просторово-економічної си
стеми в ракурсі аналізу часових рядів розвитку просторово-економіч- 
них систем, фрактал являється не запізнілим, а випереджаючим си
гналом. Він може прогнозувати перспективи розвитку просторово- 
економічної системи у вигляді сукупності ймовірних траєкторій в 
просторі стану економічної системи.

Вияв фрактальних залежностей в груповій динаміці соціально- 
економічних процесів організації є перспективним з огляду на те, що 
вони є похідними від управлінських процесів, яким притаманна часо
ва рекурсія чи циклічність, що описується апроксимованим фракта
лом, елементи якого, що відповідають аттракторам (мультипліка
торам) інфраструктурних цілей місії формують геометричне відобра
ження у вигляді просторового фракталу як елемента спіралі еволюції, 
інтерпретуючи поведінку і зміст системи управління просторово-еко- 
номічною системою.

Зміст розвитку просторово-економічного системного устрою з 
використанням більшістю науковців певного осередку впливу ще раз 
підтверджує правильний характер сучасної парадигми просторово- 
економічного системного устрою та їх екзогенний характер впливу на 
інші суб’єкти світової просторової системи.

Суб’єктами відтворювального процесу є регіональні та місцеві 
адміністрації, які являються з економічної точки зору: некомерційни- 
ми структурами, що орієнтуються на політичні цілі і монополістами, 
оскільки в одному регіоні не може бути двох адміністрацій [322]. З
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вищеназваного бачимо, що ведучою ланкою в економічній системі 
сталого розвитку є некомерційні структури.

Регіональне управління в умовах сталого розвитку виступає як 
процес узгодження та інтенсифікації відтворювальних циклів, а ре
гіональна політика -  як процес територіальної організації відтворю
вальних ресурсів. В порівняння сьогоднішня мета її діяльності -  “ви
рівнювання рівнів економічних процесів” -  створює в дійсності лише 
тільки “надбудову” над цим фундаментом.

Ю. Гладкий [63, с.19] визначає регіональну політику як сферу 
діяльності з управління політичним, економічним і соціальним роз
витком країни у просторовому, регіональному аспекті, відображення 
взаємовідносин між державою і регіонами та регіонів між собою. На 
нашу думку, Ю. Гладкий у своєму визначенні регіональної політики 
більш тісніше наблизився до умов сьогодення, оскільки він визначає 
регіональну політику у просторовому відображенні. Слід також уточ
нити, що структура регіональної політики у просторовому відобра
женні повинна поєднати державну регіональну політику та місцеву 
регіональну політику. Таке поєднання повинно відобразитися на 
оптимальному використанні можливостей просторового розвитку як 
окремих регіонів, так і держави в цілому. Суб’єктом регіональної по
літики є не тільки органи державної влади, але і органи місцевого са
моврядування, громадські організації, суб’єкти підприємницької 
діяльності, безпосередньо населення регіону. Звідси випливає, що 
основна мета просторової регіональної політики повинна полягати у 
максимальній і довгостроковій просторовій гармонізації інтересів 
держави і регіонів з урахуванням субсидіарного принципу європейсь
кого регіонального розвитку.

Регіональна політика повинна забезпечувати зважений підхід, 
оскільки для країни з нетривалою історією демократичного розвитку 
вона являє собою передумовою забезпечення цілісності і унітарності. 
Враховуючи особливості поширення глобальних процесів, регіональ
на політика стає пріоритетом внутрішньої політики держави з чітким 
структурованим і ефективним регіональним управлінням.

Найбільш адекватно цьому відповідає концепція порівняльних 
регіональних переваг, відповідно до якої кожний окремий регіон пра
гне до максимізації регіонального економічного доходу на основі 
просторового розвитку і поширення в просторі тих галузей, або ж ви
дів діяльності, в яких концентруються найбільш ефективні і розвинуті 
в даному регіоні фактори виробництва.
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Реалізація державної регіональної політики вимагає використан
ня механізмів оптимізації проведення управлінських рішень. Уряд, 
який використовуючи мікроінструменти (наприклад, безпосередній 
вплив на робочу силу та підприємців) та макроінструменти (напри
клад, монетарну, фіскальну і торгову політику) повинен раціонально 
перерозподіляти частину доходів між регіонами та галузями для сти
мулювання просторово-економічного розвитку держави в цілому і її 
регіонів з метою створення умов підвищення їх конкурентоспромож
ності. Регіональна політика самих регіонів повинна враховувати дер
жавні інтереси просторового розвитку і формулювати власні інтегра
ційні уподобання в глобальному просторі.

Проведення державної ациклічної політики повинно врахову
вати векторність інтеграційних процесів, зокрема, спрямування до 
ЄС. В силу цього, особливість державної регіональної політики по
винна бути чітко окреслена та уніфікована з основним принципами 
європейського регіонального просторового розвитку. При цьому, дер
жавна регіональна політика повинна забезпечувати зважений підхід, 
оскільки для країни з нетривалою історією демократичного розвитку 
вона є передумовою забезпечення цілісності і унітарності. Врахову
ючи особливості поширення глобальних процесів, державна регіо
нальна політика повинна бути пріоритетом внутрішньої політики 
держави з чітким структурованим і ефективним регіональним управ
лінням.

Стимулювання просторового розвитку регіонів вирішить проб
лему поділу регіонів на “донорів” і “реципієнтів” і надасть можли
вість в повній мірі використати їх просторовий потенціал не тільки в 
контексті просторового поширення ефективних сфер діяльності і га
лузей, але і повного використання пріоритетів прикордонного, транс
кордонного співробітництва і ефективного розміщення капіталів, що 
мають регіональне походження в просторі і в часі.

Реально регіональна політика реалізується переважно через 
управлінські апарати адміністративно-територіальних одиниць -  
областей, районів тощо, і, насамперед, через органи виконавчої вла
ди. Разом з тим, ратифікувавши у 1997 році Європейську хартію мі
сцевого самоврядування, а також взявши на себе зобов’язання гармо
нізувати своє законодавство із законами ЄС, Україна тим самим за
свідчила свою прихильність до Європейських цінностей і стандартів.

Уніфікація українського законодавства до законів та інтеграція 
до ЄС мають і негативну сторону. До негативних чинників, що мають
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характер екзогенних вплив і очікуються при інтеграції України до ЄС 
необхідно вказати наступне: загроза втрати контролю за національ
ною економікою, банківського сектора, промисловості; необмежена 
скупка землі іноземцями; більш жорсткі конкурентні умови, за мен
шої спроможності дотримуватись високих стандартів якості та захи
сту навколишнього середовища; неможливість прийняття рішень що
до впровадження реформ без їх уніфікації з існуючими обмеженнями 
Маастрихтських критеріїв (для зони Євро); втрата частини суверені
тету, залежність від європейського рівня прийняття рішень через ре- 
гіоналізацію -  посилення регіональних еліт.

Відповідно до вказаного, враховуючи складність оперативного 
вирішення проблем, окреслення стратегічних напрямків розвитку 
певні повноваження по здійсненню регіонального управління дер
жава змушена делегувати суб’єктам, що не входять до вертикалі ви
конавчої влади, а є органами місцевого самоврядування і іншим су
б ’єктами, які здатні брати участь у вироблені просторової регіональ
ної політики.

Значення місцевого самоврядування в умовах розвитку просто
рової економіки набуває більш широкого визначення. Окрім існую
чого поняття, воно також передбачає самостійність та автономність 
місцевих органів самостійно і оперативно вирішувати питання місце
вого значення.

Місцеве самоврядування -  це основний механізм забезпечення 
ациклічного регулювання економічних процесів за рахунок не тільки 
оперативного реагування щодо подолання негативних явищ в еко
номіці регіону, вирішення соціально-економічних проблем, але і фор
мування ефективного міжрегіонального та зовнішнього економічного 
середовища.

При цьому органи самоврядування повинні виступати не стільки 
як адміністративні органи, а як економічний партнер суб’єктів го
сподарювання, при цьому акумулюючи виробничі й економічні мож
ливості низки підприємств, як для розв’язання загально регіональних 
проблем, так і для формування зовнішнього та внутрішнього еконо
мічного середовища.

Основними механізмами, якими наділені органи місцевого само
врядування щодо формування ефективного економічного середовища 
є територіальна власність органів самоврядування, організаційна 
автономія, фінансова самодостатність, прийняття, затвердження і 
контроль програм виконання соціально-економічного розвитку; регу-
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лювання місцевих податків і зборів та затвердження бюджетів відпо
відних адміністративно-територіальних одиниць. Однією з необхід
них умов виконання функцій органами місцевого самоврядування є 
створення відповідної економічної бази місцевих бюджетів, в свою 
чергу, фінансування бюджету місцевої влади є однією з найважливі
ших сфер державних фінансів.

Підсумовуючи наведене вище можемо стверджувати, що основ
ним носієм ефективної регіональної політики у сфері формування і 
розвитку економічного простору, ациклічного регулювання економіч
них процесів є органи місцевого самоврядування в поєднанні з ефек
тивним процесом державного регулювання економіки, який визнача
ється залежно від об’єкта державного регулювання з врахуванням йо
го специфічних рис та особливостей.

Основний зміст принципу субсидіарності був викладений в по
передніх розділах роботи, але в рамках теорії просторового розвитку 
принцип субсидіарності є підтверджуючим фактом розгляду регіо
нального утворення як єдиного елементу, який здатний сформувати і 
проводити політику просторово-економічного розвитку, використову
ючи важелі просторового впливу з метою забезпечення просторової 
конкурентності та ациклічного регулювання економічних процесів за 
умов розвинутої просторової конкурентоспроможності.

В попередніх розділах роботи було доведено, що в умовах по
ширення глобалізаційних процесів конкурентні переваги, які мають 
ресурсні походження втрачають свою значимість. На перший план 
виходять переваги, що мають інноваційну складову, складову ефек
тивного управління економічними процесами, особливо, які стосу
ються розміщення фінансово-інвестиційних ресурсів в просторі і в 
часі, а також штучного створення полюсів економічного зростання, 
що мультиплікативно впливають на розвиток супутніх галузей.

Ефективне управління економічними процесами у відповідності 
до субсидіарного принципу може відбуватися тільки в умовах роз
винутого самоврядування та уніфікованої інституціональної системи.

Розвиток самоврядування є способом прийняття негайних рі
шень, що в більшій мірі відповідають регіональним потребам, ніж у 
випадку їх централізованого вирішення. Звідси, розвинуте самовряду
вання є найадекватнішим способом реагування на проблемні прояви 
економічного розвитку регіонального утворення як просторово-еко- 
номічної системи.
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Значна роль у розвитку регіону в просторі відіграють інсти- 
туціональні чинники. Ефективна робота регіональної інституціональ
ної системи повинна складатися з двох напрямків: формування і реа
лізація внутрішньо регіональної просторово-економічної політики; 
ефективне використання міжрегіональних просторово-економічних та 
міжгалузевих зв’язків; успішне формування і розвиток зовнішнього 
просторово-економічного середовища.

В основі розвитку інституціональної системи передбачається 
врахування регіональних інститутів регулювання та інститутів рин
кової інфраструктури.

До інститутів регулювання слід віднести сукупність формальних 
правил і неформальних обмежень, в межах яких діють “інститути 
ринку”, що включають в себе всі комерційні і некомерційні органі
зації.

До інституціонального складу ринкової інфраструктури необхід
но віднести інститути, що за домінуючою ознакою відносяться до 
обслуговування ринків і містять наступні агреговані групи інститутів: 
комплекс галузей і сфер діяльності, що забезпечують доведення това
ру до споживача (торгово-посередницька інфраструктура); розгалу
жена та взаємопов’язана мережа підприємств, що забезпечують і 
обслуговують основну ринкову діяльність (фінансово-кредитна 
інфраструктура); сукупність галузей і сфер господарства, які обслу
говують основну ринкову діяльність (інформаційно-обслуговуюча 
інфраструктура).

У відповідності до викладених основних положень теорії вза
ємного впливу просторово-економічних систем і враховуючи інтегра
ційні уподобання виникає необхідність гармонізації інститутів регіо
нальної просторово-економічної системи регіону до структури та 
функцій інститутів систем, через які передбачається розширення кон
курентного простору. Безпосереднім прикладом уніфікації інститу
ціональної системи в Івано-Франківській області є створення Коорди
наційної ради з підтримки і супроводу інвестицій, “Інституту регіо
нального інтеграційного та інноваційно-інвестиційного розвитку”, 
удосконалення функціонування дозвільних центрів та спрощення 
дозвільних процедур, а також формалізація діяльності земляцтва Іва- 
но-Франківщини в Києві, участь у національному представництві 
Карпатського Єврорегіону та підготовка відкриття представництва 
області в Канаді та Іспанії.

273



Відкриття регіоном таких представництв у макрорегіональному 
та глобальному просторах кладе початок розширенню зовнішнього 
конкурентного простору, яке вимагає власного інституційного забез
печення. Складовими, які формують зовнішній конкурентний простір 
є інституції, діяльність яких спрямована на створення сприятливого 
конкурентного середовища в межах інших просторово-економічних 
систем для функціонування суб’єктів господарювання власної регіо
нальної просторово-економічної системи.

Гармонізована інституціональна система разом з адаптованим 
законодавством дасть можливість стверджувати про створені умови 
щодо поліпшення інвестиційного клімату, а також умов щодо форму
вання інноваційного розвитку, покращення ділової активності.

Будь-які дії регіонів щодо облаштування території і розвитку 
“людського капіталу” не принесуть результату, якщо не будуть вико
ристані певні “зовнішні” фактори по відношенню до регіонів з метою 
забезпечення сталості розвитку. Аналіз цих умов ведеться шляхом 
розробки різних сценаріїв господарського розвитку регіональних 
утворень -  “інерційного”, “сировинного”, “відтворювального” та 
“інвестиційного”.

Різні напрямки розвитку господарського комплексу регіону по
винні враховувати міжрегіональні міжгалузеві зв’язки всередині 
країни. Якщо в умовах становлення незалежної України міжрегіо
нальні міжгалузеві зв’язки розглядалися як передумова становлення 
та прогресу регіонального розвитку, то в сучасних економічних умо
вах сталого розвитку необхідна зміна вектора розвитку міжрегіональ
них міжгалузевих зв’язків на умовах врахування та розвитку міжре
гіональних конкурентних переваг, що дозволить взяти до уваги со
ціально-економічні та природно-культурні особливості регіонів.

В умовах динамічної інтеграції регіонів України в транскор
донні та прикордонні регіональні утворення, врахування міжрегіо
нальних конкурентних переваг дасть привід оцінити та спрогнозувати 
участь українських регіонів з точки зору ефективного використання 
їх економічного і соціального потенціалу. Особливості світових гло- 
балізаційних процесів, а також тенденції щодо включення країни в 
різного виду спільні економічні проекти та організації створюють не
обхідні передумови аналізу конкурентних переваг окремо взятих 
регіонів та оцінки їх сукупного ефекту.

Таким чином, регіональні утворення є не тільки суб’єктом ста
лого розвитку але й провідною ланкою економіки системного від-
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творення регіональних ресурсів в просторовому вимірі. В свою чергу, 
економічна система сталого розвитку базується на стратегії норма
лізації ресурсних циклів і встановленні спільного контролю за відтво- 
рювальними процесами. Передумови переходу до сталого розвитку 
обумовлені посиленням міжрегіональної диференціації, високою кон
центрацією фінансових ресурсів на окремих певних територіях та ро
стом варіації індивідуальних доходів на душу населення, інституціо- 
нальним характером процесу відтворення. Це вимагає створення 
власної інституціональної системи, основою якої повинні стати ре
гіони. У зв’язку з цим, некомерційні громадські інституціональні 
утворення необхідно розглядати як базову ланку сталого розвитку.

Відтворювальна модель економіки регіону, її технологічний ба
зис і конкурентоспроможність формуються в результаті інтегральної 
дії екзогенних і ендогенних факторів, за допомогою участі регіону в 
системі міжрегіональних і світогосподарських зв’язків. Основу госпо
дарського комплексу регіональної просторової системи складають га
лузі спеціалізації, в яких виробляють продукцію для вивозу в інші 
регіони країни і на експорт. Регіон, як соціально-економічна система 
інтегрований у національний простір за участі мережі міжрегіо
нальних економічних зв’язків і, відповідно, у світове господарство.

До найважливіших позицій просторової конкурентоспромож
ності регіону необхідно віднести:

-  зручне географічне положення і висока транспортна освоє- 
ність території регіону, близькість економічно розвинених те
риторій, здатних формувати ринковий економічний простір; 
наявність зручних транспортно-економічних зв’язків з зару
біжними країнами;

-  наявність природних ресурсів;
-  наявність в регіоні розвиненого науково-технічного потенці

алу, науково-інформаційної складової економічного простору;
-  інноваційний розвиток;
-  наявність сучасної ринкової інфраструктури і кадрів, що во

лодіють знаннями, достатніми для організації ефективності 
маркетингової, фінансово-кредитної та біржової діяльності;

-  сприятлива екологічна ситуація, що робить регіон привабли
вим для розміщення нових робочих місць і для проживання 
населення;
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-  наявність в регіоні надійного зовнішньоекономічного потен
ціалу, під яким розуміють можливість активної участі в світо- 
господарських зв’язках, розвиток прикордонних територій, 
транскордонне співробітництво;

-  розвиненість економічної інфраструктури і визначені напря
ми її реформування. Економічна структура регіону визначає 
місткість ендогенного ринку й основні напрями ввезення та 
вивезення товарів і послуг;

-  економіка регіону значною мірою залежить від ефективності 
функціонування декількох крупних підприємств. Це ті полю
си росту, які мають мультиплікативний вплив на інші галузі. 
Розвиток регіону може бути забезпечений також за рахунок 
переходу до кластерних об’єднань -  оптимальних замкнених 
технологічних й економічних циклів;

-  розвиток туризму та рекреації, які мають важливе значення 
для диверсифікації економічної діяльності.

Підсумовуючи вищенаведене можемо стверджувати, що: ефек
тивність досягнення показників збалансованого економічного розвит
ку національної просторово-економічної системи залежатиме від 
тісного характеру взаємодії та сполучення комплексу підсистем, які в 
динаміці та сукупності являються складовими елементами цієї си
стеми.

Представлена в розділі ієрархія організації просторового устрою 
дає можливість стверджувати, що в центрі просторового устрою 
лежить мезорівень, тобто регіон. Однак категорія просторової систе
ми мезорівня є ширшою за зміст системи територіального устрою.

Представлена парадигма світового просторового устрою підкре
слює факт прямої залежності просторового розвитку сателітних регіо
нальних систем від змісту стану і характеру розвитку центру екзо
генного впливу. Негативні явища чи кризові процеси, які обумовлені 
циклічним характером динаміки розвитку самого центру екзогенного 
впливу прямо впливають на сателітні країни у вигляді регіональних 
кризових хвиль, які поширюються в економічному просторі впливу 
центру екзогенного впливу. Зокрема, фінансово-економічні інстру
менти являються основним важелем впливу з боку центрів екзо
генного впливу.

Першим етапом щодо формування зовнішнього економічного 
поля і на його базі утворення екзогенного економічного середовища
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може розглядатися використання кластерних моделей в транскор
донному і прикордонному співробітництві, що дає можливість участі 
локальних суб’єктів господарювання в міжнародних утвореннях та 
союзах. При цьому кластерний аналіз є основним способом групу
вання суб’єктів господарювання в кластерні утворення.

Визначення центрів (полюсів) росту, що мають мультиплікатив
ний ефект на розвиток супутніх кластерів чи окремих елементів кла
стерів з урахуванням критерій схожості і відстані є основою мульти- 
плікативного способу кластеризації просторово-економічної системи.

Ефективний характер ведення екзогенної активності суб’єктів 
господарювання просторово-економічної системи являється складо
вою стабільності валютної позиції, оскільки в умовах валютної си
стеми зі змінними валютними курсами валютний курс має залежність 
не тільки від зміни грошової маси в країні і зміни очікуваного рівня 
інфляції, але і від зміни приватних та корпоративних активів в іно
земній валюті, що є прямим підтвердженням підходу Портера щодо 
формування зовнішньої конкурентності та екзогенного середовища і 
знаходить своє відображення у прямому зв’язку з валютною полі
тикою.

Ініційовані структурною самоорганізацією процеси в просторо
во-економічній системі відбуваються у вигляді структурних зсувів в 
організаційно-функціональній і соціальних складових просторово- 
економічної системи.

Економічний фрактал являється випереджаючим сигналом і мо
же прогнозувати перспективи розвитку просторово-економічної си
стеми у вигляді сукупності ймовірних траєкторій в просторі стану 
економічної системи в ракурсі аналізу часових рядів.

Регіональні просторово-економічні утворення є не тільки суб’єк
том сталого розвитку але й провідною ланкою економіки системного 
відтворення регіональних ресурсів макроодиниці в просторовому 
вимірі. Принцип їх сталості базується на стратегії нормалізації ре
сурсних циклів і встановленні спільного контролю за відтворюваль- 
ними процесами. Передумови переходу до сталого розвитку обу
мовлені посиленням міжрегіональної диференціації, не обумовлені 
високою концентрацією фінансових ресурсів на певних територіях та 
ростом варіації індивідуальних доходів на душу населення, інсти- 
туціональним характером процесу відтворення. Це вимагає вико
ристання власної інституціональної системи, основою якої повинні 
стати мезорівні. В свою чергу некомерційні громадські інституціо-
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нальні утворення необхідно розглядати як базовий елемент сталого 
розвитку.

Конкурентоспроможність регіональних утворень: як міжрегіо
нальна, прикордонна, транскордонна, а також конкурентоспромож
ність регіонів в глобальному середовищі є основним рушійним моти
вом участі регіонів у забезпеченні сталого розвитку та конкуренто
спроможності країни як макроодиниці. У зв’язку з цим вагомим дже
релом регіонального розвитку є геополітичний ресурс. За умови пере
творення просторово-економічних систем мезорівнв на активних 
суб’єктів екзогенних економічних відносин в умовах глобальних 
тенденцій світової економіки, геополітичний потенціал стає вагомим 
чинником розвитку регіональних утворень, оскільки має суттєвий 
вплив на їхні можливості щодо транскордонного, прикордонного та 
інноваційно-інвестиційного співробітництва.

5.2. Концепція державної регіональної політики забезпе
чення конкурентоспроможності регіональних просторово-еконо
мічних систем України

Просторовий розвиток є основним фактором динамічних еконо
мічних процесів, що лежать в основі критеріїв і умов забезпечення 
сталого розвитку.

Суб’єктом просторово-економічного розвитку являється просто
рово-економічна система, яка за своїм змістом є набагато ширшим 
поняттям, ніж територіальна система і характеризується цілісністю, 
циклічним динамічним розвитком, керованістю, плановістю і склад
ним характером зовнішніх та внутрішніх зв’язків.

Для будь-якої просторово-економічної системи характерна внут
рішня детермінація, яка є комплексом зв’язків і впливів, що уособ
люють вертикальний, горизонтальний, функціональний і часовий 
характер. Внутрішні детерміновані властивості мають системний ха
рактер, на основі якого формується регіональний простір.

Регіональний економічний простір є елементом, що знаходиться 
в постійному динамічному процесі розвитку, який відповідає цикліч
ному закону і базується на процесі взаємодії та просторового сполу
чення соціального, інституцій ного, інфраструктурного, виробничого 
та фінансово-економічного характерів.
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Внутрішні детерміновані зв’язки і впливи мають взаємний ха
рактер у вигляді прямих впливів і зворотних реакцій, що не мають 
адекватного характеру і зсунуті в часі відносно до періоду коливання 
ділової активності просторово-економічної системи, в межах якої 
вони знаходяться.

Сукупність просторових впливів і зворотних реакцій в межах 
просторово-економічної системи визначають саме існування і струк
турну організацію просторово-економічної системи, її універсаль
ність щодо об’єднання з іншими просторово-економічними система
ми в просторі утворення більшого порядку та надбання їх власти
востей і явищ.

Внутрішня детермінація властивостей просторово-економічної 
системи являється сукупністю динамічних процесів, які мають місце 
в просторово-економічній системі нижчого ієрархічного рівня. Ди
скретний характер має сам зміст утворення просторово-економічної 
системи, який складається з сумарного економічного процесу, що 
змінюється зі зміною часових характеристик та конкуренції, яка існує 
між складовими елементами просторово-економічної системи -  про
сторово-економічними системами нижчого ієрархічного рівня.

Активність будь-якої просторово-економічної системи може 
бути оцінена з врахуванням її активності при проведенні ЗТО, об’єму 
інвестицій, кількості укладених договорів про співпрацю. Результати 
застосування такої методології для окремих регіонів України пред
ставлені в додатку 3.

Оскільки розвиток сучасного світового господарства базується 
на відкритій конкуренції і має відкритий характер, то будь-яка про- 
сторово-економічна система, ставлячи перед собою завдання досяг
нення власного сталого розвитку, буде зустрічатися з намаганнями 
іншої просторово-економічної системи забезпечити аналогічний влас
ний сталий розвиток.

На нашу думку, в цьому випадку необхідно розрізняти мету 
забезпечення сталого розвитку, що стоїть перед центром екзогенного 
впливу та мету сталого розвитку, яку ставлять перед собою регіони 
сателіти.

Як це було представлено раніше за допомогою математичної мо
делі на основі теорії Вальгера, характер взаємного впливу просторо
во-економічних систем сателітних регіонів при будь-яких діапазонах 
змін ВДВ таких країн є незначним і взаємовигідним. Дещо інша 
картина може виникати у випадках, коли сателітний регіон за умова-
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ми власного розвитку і ростом ВНП стане претендувати на місце 
центру екзогенного впливу. Розвиток просторово-економічної систе
ми центру екзогенного впливу чи регіону, що в силу обставин і дина
міки розвитку ВНП може претендувати на місце центру екзогенного 
впливу буде за допомогою прямих чи опосередкованих екзогенних 
впливів по відношенню до сателітних країн намагатися забезпечити 
його позиціонування.

Основними способами досягнення сталого розвитку центру 
екзогенного впливу є формування збалансованого детермінованого 
внутрішнього ендогенного середовища на основі конкурентоспро
можних ендогенних зв’язків і впливів з високою їх внутрішньою 
щільністю як базовою складовою економічного простору. Складовим 
елементом економічного простору є економічне поле, що утворюєть
ся за рахунок екзогенних зовнішніх впливів просторово-економічної 
системи полюсу екзогенного впливу на основі оптимізації ендоген
них зв’язків і впливів, які мають кластерний характер (див. рис. 5.3).

Рис. 5.3. Способи досягнення сталого розвитку центрами 
екзогенного впливу

♦Розроблено автором.

Масштаби поширення економічного поля обумовлюються си
лою і характером екзогенних впливів, які мають дестабілізуючий 
зміст по відношенню до економік просторово-економічних систем 
сателітних регіонів. У випадках, коли реакція, що зсунута в часі на
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такі екзогенні впливи з боку центрів екзогенного впливу по відно
шенню до сателітних регіонів має позитивний наслідок і переводить 
стан просторово-економічної системи, на яку здійснюється вплив, на 
новий якісний стан, то такий вплив можна розглядати як позитивний. 
В іншому випадку, коли реакція просторово-економічної системи са- 
телітної країни на вплив центру екзогенного впливу не переводить 
стан просторово-економічної системи на новий якісний стан, а навпа
ки, затримує і продовжує період циклічного коливання просторово 
економічної системи сателітної країни, і тим самим не дає мож
ливості їй перейти в новий кращий якісний стан, чи провокує при
швидшення настання періоду циклічного спаду економічних показ
ників просторово-економічної системи сателітної країни, то такі 
зовнішні екзогенні впливи є дестабілізуючими факторами, що впли
вають на зміст стійкості.

Таким чином, розширення зовнішнього конкурентного середо
вища може досягатися за рахунок спільних організаційно-економіч
них важелів і впливів просторово-економічної системи вищого ієрар
хічного рівня (національного та макрорегіонального) та субсидіарної 
їй регіональної просторово-економічної системи. Ефектом від їх 
спільних зусиль є успішне функціонування в межах створеного ними 
зовнішнього конкурентного середовища суб’єктів господарювання, 
інституцій та установ і підвищення їх щільності та зв’язності за раху
нок використання сучасних форм організації виробництва (кластерів, 
науково-промислових зон і парків, спеціальних економічних зон, по
люсів росту, транспортної інфраструктури тощо.

Стійкість просторово-економічної системи в контексті теорії 
взаємного впливу просторово-економічних систем визначається як 
здатність просторово-економічної системи за рахунок вертикальних, 
горизонтальних, поліцентричних зв’язків, що мають системно утво
рюючий характер, зберігати можливість забезпечення динаміки ста
лого розвитку навіть за умови негативного співвідношення причини і 
наслідків економічних процесів, що мають циклічний характер їх роз
витку (див. рис. 5.4).

З іншого боку, умовою стійкості просторово-економічної си
стеми є невілювання зовнішніх впливів, які мають негативний при- 
чинно-наслідковий характер і, навпаки, будь-яке сприяння щодо по
зитивних екзогенних впливів, що здатні сприяти переходу просто
рово-економічної системи, на яку здійснюється вплив, в новий якіс
ний стан.
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Рис. 5.4. Стійкість просторово-економічної системи в контексті 
теорії взаємного впливу просторово-економічних систем

♦Розроблено автором.

Забезпечення динаміки сталого розвитку просторово-економіч- 
ної системи в умовах стійкості щодо зовнішніх дестабілізуючих фак
торів ґрунтується на умовах конкурентоспроможності, яка забезпечу
ється автономністю і цілісністю (див. рис. 5.5).

Зміст автономності просторово-економічної системи в жодному 
разі не можна розглядати як автократність. Автократність просторо
вого розвитку неможлива, оскільки сама дефініція цього поняття су
перечить змісту теорії просторового розвитку. Автономність просто
рово економічної системи полягає в необхідності забезпечення умов її 
соціально-економічного розвитку на основі існуючого ресурсного, 
фінансового, інфраструктурного та інституціонального потенціалу.

Рис. 5.5. Умови забезпечення сталого розвитку просторово- 
економічної системи за умови впливу зовнішніх дестабілізуючих

факторів
* Розроблено автором.
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Розглядаючи окремо необхідні умови автономності просторово- 
економічних систем, слід зауважити, що такі його складові як ре
сурсна та інституціональна можуть бути покращені за рахунок опти- 
мізації зв’язків з іншими просторово-економічними системами, які є 
складовими просторово-економічного утворення вищого ієрархічного 
рівня. Іншими словами, у випадку нестачі, або ж відсутності будь- 
яких ресурсів чи інституцій в межах дослідної просторово-економіч
ної системи, їх нестача може бути компенсована за рахунок поставки 
сировини чи залучення інституцій з інших просторово- економічних 
систем, але за умови їх оптимального вибору.

Автономність просторово-економічної системи на основі фінан
сового потенціалу обумовлюється формуванням фінансово-кредитної 
системи. В 2-ому розділі ми зупинялися на висловленнях академіка 
Геєца щодо формування потужного фінансовий паритету, що може 
конкурувати на зовнішніх світових товарних і фінансових ринках. 
Тим самим, основним завданням функціонування власної фінансово- 
кредитної системи загальнодержавної і регіональної просторово-еко
номічних систем є створення кредитно-фінансового ресурсу необхід
ного і достатнього для внутрішнього, інтернаціонального та трансна
ціонального розвитку її суб’єктів господарювання. З цією метою не
обхідним є формування внутрішнього депозитного, кредитного, фон
дового і страхового ринку (див. рис. 5.6).

Рис. 5.6. Формування кредитно-фінансово ресурсу просторово- 
економічної системи

* Розроблено автором.
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Наявність розвинутого внутрішнього депозитного, кредитного, 
фондового і страхового ринку надасть можливість локалізованого 
формування фінансових активів в межах просторово-економічної си
стеми. Тим самим, принцип автономності отримає кредитно-фінансо
ву сторону.

В п. 2.3 роботи було зазначено, що якість управління банків
ською системою є основним фактором підтримки стійкої позиції дер
жави, тому мета і цілі функціонування кредитно-фінансового ресурсу 
в межах просторово-економічної системи повинні полягати в наданні 
повного спектра комерційних банківських та корпоративних фінансо
вих послуг з метою накопичення та використання капіталу, що може 
бути залучений в межах просторово-економічної системи з метою 
сприяння всебічному економічному просторовому розвитку, соціаль
ній переорієнтації та структурній перебудові, підвищенню ефектив
ності суспільного виробництва, освоєнню досягнень науково-техніч
ного прогресу, міжнародному співробітництву, зміцненню грошового 
обігу, а також збільшенню суми відрахувань податкових надходжень 
в бюджети усіх рівнів.

До видів діяльності, що проводяться в межах фінансово-кредит
ної системи просторового утворення є:

1. Операції з валютними цінностями в межах просторово-еконо
мічної системи:

-  неторговельні операції з валютними цінностями в межах про
сторово-економічної системи;

-  ведення рахунків клієнтів-суб’єктів просторово-економічної 
системи та суб’єктів господарювання інших просторово- економічних 
систем в іноземній валюті;

-  ведення кореспондентських рахунків банків інших просторо
во-економічних систем в іноземній валюті;

-  відкриття кореспондентських рахунків в інших уповноваже
них банках просторово-економічних систем, які утворюють просторо
во-економічну систему державного рівня, в іноземній валюті та здій
снення операцій за ними;

-  відкриття кореспондентських рахунків у банках інших про
сторово-економічних систем в іноземній валюті та здійснення опера
цій над ними;
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-  залучення та розміщення іноземної валюти на валютному рин
ку загальнодержавної просторово-економічної системи.

2. Операції за дорученням клієнтів власної просторово-еконо
мічної системи або від свого імені:

-  з інструментами грошового ринку власної просторово-еко
номічної системи;

-  з інструментами, що базуються на обмінних курсах та відсот
ках і мають обіг в межах власної просторово-економічної системи;

-  з фінансовими ф’ючерсами та опціонами з їх обігом в межах 
власної просторово-економічної системи.

Основне завдання, мета і функціонування кредитно-фінансової 
складової повинно знайти своє відображення в її поліцентричній си
стемі. Ми схиляємось до того, що поліцентрична інституціональна 
організаційна структура формування та функціонування кредитно-фі
нансової системи є основною передумовою становлення та розвитку 
просторово-економічної системи. Нагайність цього обумовлюється 
саме просторовим характером розвитку регіонів і підтверджується на
ступним:

1. Позитивна динаміка росту податку на прибуток від +11,5% у 
2006 році, +39,1% відповідно у 2007 році та 31,5% у 2008 році 
свідчили про успішну зовнішню кон’юнктуру світових товарних рин
ків, що сприяли збільшенню експортних можливостей суб’єктів го
сподарювання промислового комплексу. Однак різка стагнація 
світових ринків та поширення кризових явищ знайшли своє відобра
ження у різкому погіршенні фінансового стану підприємств у 2009 
році (прибутки прибуткових підприємств скоротились майже на тре
тину). Скорочення надходжень податку на прибуток спостерігалось у 
23 регіонах України, що обумовило зменшення надходжень податку 
на прибуток (-30,9%). Незважаючи на те, що у 2009 році вперше за 
останні 10 років надходження податків і зборів скоротилося по відно
шенню до відповідного попереднього періоду на 6,0%, частка у за
гальних податкових надходженнях податку з фізичних осіб склала 
25,6%. Зменшення податку з доходу фізичних осіб в 2009 році склало 
-3,1% . Тим самим це свідчить про найменшу вразливість цієї статті 
формування податкових надходжень від негативної зміни зовнішньої 
ринкової кон’юнктури.

2. У платіжному балансі з 2001 року ведеться облік і моніто
ринг окремої статті, що стосується грошових надходжень працюючих
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за кордоном. Найбільші свої значення ця стаття платіжного балансу 
досягла у 2007 та 2008 рр. відповідно (2285 млн дол та 2127 млн дол). 
До таких переказів не тільки відносяться перекази осіб, що працюють 
за наймом, але вони включають також і вираз вартості участі укра
їнців у бізнес-проектах, спільних з іноземними компаніями ділових 
операціях, а також власної бізнес активності за кордоном.

3. Максимальне за останні 10 років значення фінансового ра
хунку у 2008 році у 12 227 млн дол було досягнуто не тільки за ра
хунок збільшення прямих іноземних інвестицій у регіони України, 
але і суттєвим збільшенням такої статті платіжного балансу як реінве- 
стовані доходи в Україну з 17 млн дол у 2007 році до 172 млн дол у 
2008 році. Хоча і залишає багато запитань відсутність даних щодо 
реінвестованих доходів за кордоном, які не відображені у платіжному 
балансі (окрім 2008 року -  1 млн дол). При тому, що інвестування за 
кордон відображено у відповідній статті платіжного балансу. Однак 
це свідчить про те, що активність українських суб’єктів господарю
вання за кордоном зростає і знаходить своє відображення у платіж
ному балансі.

Таблиця 5.1
Динаміка зміни окремих макроекономічних показників

2006 2007 2008 2009
Динаміка росту % до попереднього 
періоду податку на прибуток під
приємств (питома вага у загальних 
надходженнях %)

+ 11,5% 

(26,7 %)

+ 31,5% 

(25,2 %)

+ 39,1 % 

(25,8 %)

-  30,9 % 

(13%)

Динаміка росту % податку з доходів 
фізичних осіб (питома вага у загаль
них надходженнях %)

31,6% 
(23,3 %)

52,6 % 
(25,2 %)

31,9% 
(30,9 %)

-3,1 % 
(25,6 %)

Податкові надходження на одну 
особу, грн.

2094,2 3042,9 4006,1 3782,3

Грошові надходження працюючих 
за кордоном, млн дол

287 2285 2127 1639

Вартість експорту, млн дол 50 239 64 001 85 612 54 253
Варість імпорту млн дол 53 307 72 153 99 962 56 206
Фінансовий рахунок млн дол 1 521 5 706 12 227 794

Хоча, відмінностей між просторовим і територіальним розвит
ком не існує. Просторовий розвиток регіонів включає в себе терито
ріальний розвиток, зростання якого в циклічні періоди експансії да
ють підгрунтя формування резервів економічного зростання та роз
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ширення конкурентного простору за межі власної території в напря
мку простору глобальної економічної системи та з наступним викори
станням результатів такого розширення в періоди економічного спа
ду. Тим самим, з ’являється можливість не тільки зменшення негатив
них наслідків, але і отримання вигоди від циклічних коливань еконо
мічних процесів, що мають різний період та амплітуду коливань. 
Ефективний характер діяльності суб’єктів господарюванняв, комер
ційних установ в межах власної території, в розширеному зовнішньо
му конкурентному середовищі, а також рівень доходу фізичних осіб 
знайдуть своє відображення у структурі регіонального платіжного ба
лансу, зведення якого можливо в умовах поліцентричної інституціо- 
нальної кредитно-фінансової системи.

Така інституціональна структура (рис. 5.7) дасть можливість змі
нити фокус функціонування кредитно-фінансової системи щодо рівня 
задоволення потреб клієнтів -  суб’єктів господарювання просторово- 
економічної системи, де функціонує комерційна банківська установа.

Поліцентрична інституціональна кредитно-фінансова система 
полягає у функціонуванні комерційних банківських установ, як окре
мих суб’єктів господарювання, ведення окремих балансів, статистич
ної та банківської звітності, сплати податків в бюджети різних рівнів 
за місцем їх господарської діяльності.

Рис.5 .7. Поліцентрична інституціональна система кредитно- 
фінансової складової просторово-економічної системи 

* Розроблено автором.
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До стратегічних завдань поліцентричної кредитно-фінансової 
системи відноситься забезпечення збільшення сукупної вартості бан
ківських активів просторово-економічної системи, надання акціоне
рам комерційних банківських установ найкращої можливості для 
інвестування, сприяння у формуванні інвестиційного клімату в межах 
просторово-економічної системи, надання суб’єктам господарювання 
просторово-економічної системи як клієнтам банківських послуг ви
сокої якості, що задовольняють усі потреби.

Основним мотивуючим елементом кредитно-фінансової системи 
просторово економічного утворення є розвиток власних кредитно- 
фінансових установ, становлення їх як бренду на ринку фінансово- 
кредитних інституцій просторово-економічної системи та активного 
прориву на ринок фінансових послуг інших просторово-економічних 
систем. Ця мета може бути досягнута наступними шляхами:

-  в корпоративному секторі діяльність повинна бути спрямо
вана на розвиток міцних та стабільних відносин з новими та 
вже існуючими клієнтами, збільшення частки бізнесу з вели
кими та середніми корпоративними клієнтами;

-  в роздрібному бізнесі слід просувати розвиток ринку послуг 
фізичним особам за рахунок гнучкої тарифної політики та 
розширення спектру банківських продуктів;

-  в інвестиційні сфері необхідна створення і просування до
ступних кредитних ресурсів суб’єктам господарювання і за
лучення депозитних ресурсів в межах просторово-еконо- 
мічної системи.

З метою досягнення цільового сегмента власними кредитно-фі
нансовими установами просторово-економічної системи необхідним є 
значний розвиток за рахунок:

-  розширення територіальної присутності як в межах власної 
так і в межах інших просторово-економічних систем;

-  пропозиція нових інвестиційно-кредитних банківських про
дуктів та послуг;

-  удосконалення стратегії просування на ринок банківських 
продуктів та послуг інших просторово-економічних систем;

-  ефективне і позитивне щодо власної просторово-економічної 
системи співробітництво з міжнародними фінансовими інсти
тутами та стратегічними небанківськими партнерами в особі
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страхових компаній, інвестиційних фондів, трасових компа
ній, що мають інше просторове походження.

Особливо активними повинні бути позиції банківських установ 
в інвестиційно-інноваційній політиці в межах просторово-економіч
ної системи. Основним критерієм їхньої діяльності повинні бути кре
дитування інвестиційно-інноваційних проектів клієнтів суб’єктів го
сподарювання просторово-економічної системи за рахунок кредитних 
ресурсів, що сформовані в межах самої просторово-економічної си
стеми.

Кредитні ресурси в межах просторово-економічної системи мо
жуть формуватися за рахунок залучення вільних коштів суб’єктів го
сподарювання просторово-економічної системи та її фізичних осіб; 
емісії власних цінних паперів кредитно-фінансових і банківських 
установ просторово-економічної системи, організації в межах просто
рово-економічної системи купівлі і продажу цінних паперів за дору
ченнями клієнтів; здійснення операцій на ринку цінних паперів про
сторово-економічної системи кредитно-фінансовими установами від 
імені суб’єктів господарювання і фізичних осіб як власної просто
рово-економічної системи, так і іншого просторового утворення, а 
також кредитно-фінансовими установами в межах власної просто
рово-економічної системи від свого імені; здійснення операцій кре
дитно-фінансовими установами просторово-економічної системи на 
ринку цінних паперів інших просторово- економічних систем від свого 
імені, а також від імені суб’єктів господарювання і фізичних осіб 
власної просторово-економічної системи; здійснення кредитно-фі
нансовими установами просторово-економічної системи депозитарної 
діяльності зберігача цінних паперів як для клієнтів суб’єктів господа
рювання, фізичних осіб власної просторово-економічної системи, так і 
для юридичних, фізичних осіб інших просторових утворень.

Враховуючи вищенаведені особливості кредитно-фінансової та 
інвестиційної діяльності в межах просторового утворення слід до
дати, що ресурсна база кредитно-фінансової складової просторового 
утворення буде сформована за рахунок власного капіталу, депозитно
го портфелю суб’єктів господарювання і фізичних осіб просторово 
економічної системи і коштів клієнтів.

В структурі активів найбільш питому вагу будуть займати кре
дитний портфель, що наданий суб’єктам господарювання і фізичним 
особам просторово-економічної системи, матеріальні та нематеріаль-
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ні активи, залишки у касі та на рахунку в центральному банку, а та
кож кошти в інших банках.

Необхідно зауважити, що велика частка в структурі активів фі
нансово-кредитних установ просторово-економічної системи свідчить 
про зростання показників фінансових ризиків, що потребуватиме їх 
ефективного управління.

Управління ризиками в ракурсі функціонування кредитно-фі- 
нансової установи в межах просторово-економічної системи є процес, 
за допомогою якого фінансова установа ідентифікує ризики, прово
дить оцінку і моніторинг її величини, контролює свої ризикові пози
ції, а також враховує взаємозв’язки між різними категоріями ризиків. 
У зв’язку з цим, система управління ризиками фінансово-кредитних 
установ просторово-економічної системи повинна передбачати вико
ристання методів та інструментів, спрямованих на розрахунок ймо
вірності виникнення фінансових ризиків, їх ідентифікацію, про
гнозних оцінок можливих збитків. При цьому, система управління ри
зиками у фінансово-кредитній сфері просторово-економічної системи 
з метою запобігання негативним наслідкам ризиків, які в більшості 
випадків мають кризовий характер, повинна врахувати і задіяти меха
нізм страхування як в межах власної просторово-економічної систе
ми, так і поза її кордонами.

До основних важелів і механізмів запобігання негативним кри
зовим процесам є процес вдосконалення роботи з оцінки та аналізу 
фінансових ризиків, постійний моніторинг дотримання обмежень, 
оновлень і надання рекомендацій стосовно співвідношення рівнів ри
зику і дохідності, виходячи із визначених рівнів ризиків, пов’язаних з 
окремими сферами діяльності, банківськими продуктами та ринковою 
кон’юнктурою.

Стратегія кредитно-фінансової установи щодо управління акти
вами та пасивами повинна базуватися на диверсифікації її активів і 
пасивів з урахуванням різних факторів, в першу чергу особливостями 
розвитку власної просторово-економічної системи, по-друге, повинні 
враховуватися збалансованість активів і пасивів відповідно до термі
нів погашення, чутливості до змін відсоткових ставок та валютного 
ризику, підтримання рівня адекватності капіталу в ракурсі зменшення 
в структурі активів питомої ваги коштів в інших банках і збільшення 
за цей рахунок кредитного портфелю.
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В процесі аналізу можливих ризиків і кризових процесів кре- 
дитно-фінансовій установі необхідно врахувати можливість виник
нення екстремальних обставин. Такий антикризовий сценарій пови
нен включати розроблені кредитно-фінансовою установою просто
рово-економічної системи відповідні початкові заходи у формі плану 
дій на випадок кризових процесів. Цей антикризовий документ пови
нен регулярно оновлюватися та тестуватися і розглядатися як не
від’ємна складова частини механізмів контролю ризиків.

Політика кредитно-фінансової установи просторово-економічної 
системи щодо ризику ліквідності полягає у забезпеченні переваги 
ліквідності над прибутковістю. Щоденна робота кредитно-фінансової 
установи з управління ліквідністю не тільки полягає в управлінні 
банківським балансом, спрямованим на скорочення розривів між 
активами та зобов’язаннями за термінами погашення, оптимізацію 
кредитного портфеля та ресурсної бази кредитно-фінансової уста
нови, формування в достатньому обсязі суми обов’язкових резервів, 
що мають щоденно знаходитися на кореспондентському рахунку цен
трального банку, але і як інституції -  приймати участь у формуванні 
сприятливого економічного середовища для суб’єктів господарю
вання власної просторово-економічної системи.

У зв’язку з вищенаведеним ризик ліквідності фінансово-кре
дитної установи просторово-економічної системи має внутрішній і 
зовнішній зміст. Оцінка внутрішнього (балансового) ризику повинна 
мати комплексний характер і передбачати: оцінку ризику ліквідності 
за допомогою обов’язкових економічних нормативів ліквідності, що 
встановлюються центральним банком; оцінку волатильності високо- 
ліквідних коштів; розрахунок локальних і кумулятивних гапів; оцінку 
кредитного та операційного ризику.

Зупиняючись більш детально на операційному ризику, можемо 
стверджувати, що він має чіткий внутрішній характер. Тому з метою 
зменшення обсягу та кількості інцидентів, пов’язаних з операційним 
ризиком фінансово-кредитна установа просторово-економічної систе
ми повинна регулярно здійснювати аудит операційних процедур 
разом з оцінкою операційних ризиків, розробляє внутрішні рекомен
дації для їх зменшення. Оцінка операційних ризиків повинна прово
дитися під час аналізу нових продуктів, внутрішньобанківських ре
гламентів і операційних, платіжних і розрахункових процедур. Крім 
того, є необхідним збір і аналіз інформації, проведення розслідування 
причин технологічних збоїв, порушення лімітів, операційних поми-
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лок, затримок у розрахунках. За результатами аналізу слід приймати 
рішення щодо удосконалення або ж заміни фінансово-кредитних 
послуг.

Особливої уваги заслуговує управління особливою формою 
внутрішніх ризиків -  кредитний ризик. Управління кредитним ризи
ком повинно проводитися шляхом формування внутрішніх політик, 
які спрямовані на врегулювання можливих втрат від кредитних ризи
ків в межах прийнятих характеристик. Це може бути досягнуто шля
хом ідентифікації та оцінки фінансового, комерційного та ринкового 
ризику з відповідною інтегральною оцінкою загального ступеня ризи
ку активної операції та рекомендації щодо його зменшення.

Крім того фінансово-кредитній установі слід здійснювати фор
мування, моніторинг та перегляд кредитних рейтингів клієнтів, лімі
тів кредитування, а також постійний моніторинг кредитоспроможно
сті клієнтів -  суб’єктів господарювавня та фізичних осіб власної про- 
сторово-економічної системи.

З метою забезпечення фінансової стабільності в межах власної 
просторово-економічної системи, а також на рівні загальнодержавної 
просторово-економічної системи ми розглядаємо функціонування 
кредитного бюро. Основним їх завданням повинно стати формування 
кредитного ресурсу суб’єктів господарювання і фізичних осіб, а та
кож обмін цією інформацією з аналогічними кредитними реєстрами 
інших просторово-економічних систем. Сукупність кредитних реє
стрів просторово-економічних систем в межах державного утворення 
та постійне оновлення даних дасть можливість зменшити рівень кре
дитного ризику, знизити вартість запозичень, і буде сприяти росту 
інвестицій в реальний сектор економіки, росту ефективності надання 
послуг банківським сектором, а також сприятиме підвищенню ефек
тивності нагляду центрального банку над комерційними банками. 
Про особливості розвитку кредитних бюро в межах просторово-еко- 
номічної системи ми повернемося дещо пізніше, а вертаючись до 
ефективної кредитної діяльності та управління кредитним ризиком на 
рівні фінансово-кредитної установи, що діє в межах просторово-еко
номічної системи слід запровадити окрему кредитну політику, яка бу
де визначати завдання та пріоритети кредитної діяльності та буде 
основою організації процесу кредитування відповідно до загальної 
ринкової стратегії, тобто визначати цілі кредитування та правила їх 
реалізації.
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Кредитна політика фінансово-кредитної установи просторово- 
економічної системи повинна встановлювати систему обмежень та 
кредитних лімітів, основними з яких повинні бути: ліміт по кожному 
позичальнику; ліміт на одну групу компаній; ліміт кредитів акціонеру 
та акціонерам фінансово-кредитної установи.

З метою проведення моніторингу кожного окремого кредиту і 
усього сукупного кредитного портфелю, а також з метою управління 
кредитним ризиком і, відповідно, запобігання ризику втрат фінан
сово-кредитною установою просторово-економічної системи, на на
шу думку, повинні застосовуватися наступні методи оцінки кредит
ного ризику, які умовно можна поділити на дві групи: стаціонарні та 
кон’юнктурні методи оцінки. Методи оцінки, які залежать тільки від 
стану клієнта суб’єкта господарювання просторово-економічної си
стеми на момент отримання кредиту можна інтерпретувати як стаціо
нарні. До них відносяться: оцінка фінансового стану клієнтів, їх 
грошові потоки; оцінка забезпеченості кредитного портфелю; оцінка 
ліквідності наданої застави, її достатність; строки надання кредитів; 
питома вага “великих кредитів”.

До інших методів оцінки можна віднести способи оцінки кре
дитного ризику, де основним ризиком є обставини, які напряму не 
залежать від стаціонарного стану позичальника на момент отримання 
кредиту, тобто -  кон’юнктурні методи, а саме: оцінка залежності клі
єнта від економічної кон’юнктури і політичного середовища; оцінка 
залежності клієнта від сезонності його господарської діяльності; сту
пінь галузевої концентрації, де функціонує суб’єкт господарювання.

Наявність двох груп методів оцінки кредитного ризику ста
ціонарного і кон’юнктурного вказує на беззаперечний зв’язок форми 
внутрішніх ризиків зі станом просторово-економічної системи через 
використання кон’юнктурних методів оцінки кредитного ризику.

Тим самим, можемо стверджувати, що загальний соціально-еко
номічний стан просторово-економічної системи є визначним елемен
том впливу щодо визначення кредитної політики фінансових установ, 
які функціонують в межах просторово-економічної системи. Таким 
чином, інституційно, функціонально та юридично фінансово-кредит
ні установи повинні бути елементами загальної інституціональної 
структури просторово-економічної системи, а не відокремленими те
риторіальними представництвами централізованих фінансових 
установ.
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Особливо це набуває логічного змісту при проведенні оцінки 
ринкового ризику. До методу оцінки ринкового ризику входить оцін
ка обсягів фінансових балансових і позабалансових інструментів та 
інвестицій за галузями чи секторами економіки, за географічними ре
гіонами або за іншими ринковими операціями, які можуть розгля
датися у сукупності і, щодо яких кредитно-фінансова установа готова 
вести торгові операції; оцінка очікуваного доходу від ринкової опе
рації з її потенційним ризиком; оцінка показників діяльності кредит
но-фінансової установи щодо нормативно-правових вимог централь
ного банку в частині фінансових інвестицій.

З метою забезпечення функціонування кредитно-фінансових 
установ як окремої інституціональної ланки в загальній інституціо- 
нальній структурі просторово-економічної системи ми пропонуємо 
змінити порядок реєстрації фінансово-кредитних установ з центра
лізованої до поліструктурної. Реєстрацію кредитно-фінансових уста
нов проводити окремо в межах просторово-економічних систем, а 
розмір статутного капіталу сплачувати у пропорційних розмірах на 
рахунки територіальних відділень центрального банку. Таким чином, 
кредитно-фінансові установи будуть безпосередніми учасниками 
формування кон’юнктурного середовища в межах просторово-еконо- 
мічної системи, де вони функціонують, а не тільки “статистами” що
до їх адекватного аналізу. Це змінить характер банківської стати
стичної оцінки і звітності. Вона перейде з площини централізованої 
оцінки і аналізу в бік її участі у формуванні зведеного сукупного 
платіжного балансу просторово-економічної системи.

Особливості мінімізації ризику ліквідності за рахунок обме
ження питомої ваги в структурі активів розміщення коштів в інших 
банках, процедура реєстрації банків в межах просторово-економічної 
системи, де вони функціонують прямо впливають на ризик зміни 
відсоткової ставки. Цей ризик являє собою наявний або ж потен
ційний ризик для надходжень або капіталу, який виникає внаслідок 
несприятливих змін відсоткових ставок. Цей ризик впливає як на 
прибутковість кредитно-фінансової установи, так і на економічну 
вартість його активів, зобов’язань та позабалансових інструментів.

Слід розуміти, що ризик зміни відсоткової ставки може обумов
люватися двома причинами -  зміною політики центрального банку з 
інфляційної на дефляційну, чи навпаки, зміною політики централь
ного банку загальнодержавної просторово-економічної системи з 
інфляційної на дефляційну, чи навпаки до валюти якої прив’язана
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валюта, що знаходиться в обігу в межах просторово-економічної 
системи.

Тому, основним суб’єктом, на який може впливати динаміка 
зміни відсоткової ставки є спекулятивний короткотерміновий капітал, 
який, як вже зазначалося в даній роботі, не тільки є основним 
мотиватором кризових процесів, а й головною причиною деіндустрі- 
алізації. У зв’язку з цим, на нашу думку, управління ризиком зміни 
відсоткової ставки може проводитися тільки за умови функціону
вання кредитно-фінансової установи в межах просторово-економічної 
системи як елемента її інституціональної структури. В іншому 
випадку, рух спекулятивного капіталу буде мати централізований і 
швидкий характер. Спекулятивність капіталу як негативної риси його 
впливу на економіку втрачається у випадку відтермінування його 
обігу від періоду коливання загальносвітових економічних процесів, 
які викликані циклічними коливаннями фінансово-економічних про
цесів центрів екзогенного впливу.

У зв’язку з цим, метод оцінки ризику відсоткової ставки перед
бачає процес аналізу, контролю і впливу на рівень відсоткових ста
вок, доходів і витрат банку відповідно до банківських інтересів і 
обмежень в межах просторово-економічної системи, де він функціо
нує, що повинно випливати зі стратегії фінансово-кредитної установи 
і діючих законодавчих актів. Ризик зміни відсоткової ставки, пов’яза
ний з валютним ризиком розуміється як ризик, що виникає внаслідок 
несприятливих змін обмінних валютних курсів. Основний фактор, 
який впливає на величину валютного ризику, це стан валютної 
позиції банку. Основним способом управління цим ризиком розгля
дають лімітування. З метою оцінки валютного ризику кредитно-фі- 
нансова установа повинна щоденно здійснювати розрахунки та кон
троль нормативів валютної позиції, розмір яких не повинен переви
щувати граничні межі значень, встановлених центральним банком. 
Під час проведення операцій в іноземній валюті, що можуть впли
нути на розмір валютної позиції, здійснюється їх поточне вимірю
вання та наслідки на дотримання лімітів відкритої довгої чи короткої 
валютної позиції.

Загальна класифікація фінансових ризиків фінансово-кредитної 
установи просторово-економічної системи представлена на рисунку 
5.8.
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Рис. 5.8. Структура фінансових ризиків в межах просторово- 
економічної системи

♦Розроблено автором.

Обмінно-курсовий ризик представляє небезпеку негативних 
наслідків для економічних суб’єктів через коливання обмінних курсів 
валют. Цей ризик є сукупністю наступних видів ризиків, з якими зу
стрічаються фінансово-кредитні установи просторово-економічної 
системи: операційного валютного ризику, який пов’язаний з небез
пекою небажаної зміни грошових потоків по конкретній фінансовій 
операції; трансляційного ризику, що пов’язаний зі зміною консолідо
ваної фінансової звітності; конкурентний ризик, пов’язаний зі зміною 
конкурентоспроможності економічного суб’єкта в довгостроковій 
перспективі.

Оскільки будь-яка кредитно-фінансова установа просторово- 
економічної системи є окремою ланкою, що функціонує в загальній 
системі інституцій просторово економічної системи, а її основним за
вданням в довгостроковій перспективі є отримання прибутку, то пи
тання невілювання будь-яких ризиків (хеджингу) по відношенню до 
ендогенного середовища при функціонуванні в нестабільному екзо
генному середовищі є основною прерогативою фінансово-кредитної 
установи. Особливо це стосується опрацювання стратегії хеджингу 
ризиків, що безпосередньо пов’язані з періодичними кризовими 
(інфляційно-дефляційними) явищами у валютній сфері, випереджаю-
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чим індикатором яких є погіршення стану платіжного балансу країни, 
яка намагається підтримати фіксований чи квазіфіксований обмінний 
курс національної грошової одиниці.

Ефективність опрацювання та проведення будь-якого хеджингу 
ризиків в любій фінансово-кредитній установі просторово-економіч
ної системи повинна забезпечуватися чітким поділом обов’язків 
підрозділів, пов’язаних з проведенням активних і пасивних операцій. 
Аналітична робота, пов’язана з прогнозуванням динаміки ринку і ма- 
кроекономічної ситуації, повинна проводитися в окремому само
стійному підрозділі фінансово-кредитної установи. Рішення щодо 
управління довготерміновими ризиками повинен приймати окремий 
комітет з управління активами і пасивами. На наш погляд, така струк
тура відповідальності фінансово-кредитної установи обумовить 
забезпечення стійкості її функціонування по відношенню до екзо
генних впливів, а також і її динамічний розвиток як окремого суб’єк
та господарювання просторово-економічної системи.

Підсумовуючи наведене вище можемо стверджувати, що умо
вою формування конкурентоспроможаого економічного ендогенного 
простору є забезпечення автономної і поліцентричної кредитно-фі- 
нансової структури з основними її завданнями: залучення внутрішніх 
кредитних ресурсів в обіг в межах просторово-економічної системи, 
обмеження функціонування спекулятивного капіталу, хеджування і 
управління всіма існуючими видами ризиків.

Вертаючись до висловлення Кляйна, що було представлено в 
другому розділі роботи, про те що ступінь відкритості ринку капіталу 
повинна залишити за собою країна, автономність просторово-еко- 
номічної системи являється базовою необхідною передумовою стій
кості просторово-економічної системи, але не є достатнім фактором. 
Додатковим елементом забезпечення стійкості в контексті сталості 
розвитку є досягнення рівня просторової ендогенної конкурентоспро
можності за рахунок оптимізації ендогенних зв’язків та впливів, а 
також підвищення їх щільності.

Формування кластерних об’єднань, підвищення щільності ендо
генних зв’язків та автономність функціонування поліцентричної кре
дитно-фінансової системи неможливе без загальнокерованої цілісним 
інституціональним комплексом системи. Її загальний принцип пови
нен базуватися на принципі субсидіарності, який в основному пови
нен включати організаційний і правовий принцип, у відповідності до 
якого завдання повинні вирішуватися на найнижчому, або ж на
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найвіддаленішому від центру рівні, на якому вирішення цих завдань 
можливе і ефективне. Слід зауважити, що в умовах імплементації 
принципу субсидіарності, соціальна допомога розподіляється в за
лежності від потреб, але з врахуванням того, що розміри страхових 
внесків і виплат визначаються страхователями і страховиками само
стійно і встановлюються границі доходів, з яких страхователі випла
чують внески.

Тільки дотримання основних принципів субсидіарності може 
забезпечити управління і, відповідно, плановість процесів просторо
вого розвитку регіональних систем та їх відповідність базовим вимо
гам регіональної інтеграції у світове співтовариство, Єврорегіони.

Забезпечення конкурентоспроможності регіональної просторово- 
економічної системи, а відповідно підвищення життєвого рівня 
мешканців, досягнення соціальної гармонії вимагає створення систе
ми управління просторовим розвитком регіональних систем (див. 
рис. 5.9) із залученням до місцевого управління просторовим розвит
ком як державних так і громадських організацій з метою досягнення 
соціальної гармонії, яка являє собою оптимальну врівноваженість, 
збалансованість і пропорційність сфер суспільного відтворення, фор
мування рівних умов щодо забезпеченості в доступі до інфрастру
ктури та знань.

Ефективна регіональна політика, розвинуте самоуправління та 
уніфікована інституціональна система є умовою забезпечення роз
винутого внутрішнього конкурентного середовища регіональної про
сторово-економічної системи.

Ефективна робота регіональної інституціональної системи по
винна складатися з двох напрямків:

-  формування і реалізація внутрішньої регіональної просторово- 
економічної політики та ефективне використання міжрегіональних 
просторово-економічних та міжгалузевих зв’язків;

-  успішне формування і розвиток зовнішнього конкурентного 
середовища.

В основі розвитку інституціональної системи передбачається 
врахування регіональних інститутів регулювання та інститутів рин
кової інфраструктури. До інститутів регулювання слід віднести су
купність формальних правил і неформальних обмежень, в межах яких 
діють “інститути ринку”, що включають в себе всі комерційні і неко- 
мерційні організації. До інституціонального складу ринкової інфра
структури необхідно віднести інститути, що за домінуючою ознакою
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відносяться до обслуговування ринків і містять наступні агреговані 
групи інститутів: комплекс галузей і сфер діяльності, що забезпе
чують доведення товару до споживача (торгово-посередницька інфра
структура); розгалужена та взаємопов’язана мережа підприємств, що 
забезпечують і обслуговують основну ринкову діяльність (фінансово- 
кредитна інфраструктура); сукупність галузей і сфер господарства, 
які обслуговують основну ринкову діяльність (інформаційно-обслуго- 
вуюча інфраструктура).

Зовнішній конкурентний простір 
представництво............представництво

і і і і і

і і і і і і
Внутрішнє конкурентне середовище

Рис. 5.9. Система управління регіональної 
просторово-економічної системи 

♦Розроблено автором.

У відповідності до викладених основних положень теорії вза
ємного впливу просторово-економічних систем і, враховуючи інте
граційні уподобання, виникає необхідність гармонізації інститутів 
регіональної просторово-економічної системи регіону до структури 
та функцій інститутів систем, в які передбачається розширення кон
курентного простору. Безпосереднім прикладом уніфікації інститу-
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ціональної системи в Івано-Франківській області є створення Коорди
наційної ради з підтримки і супроводу інвестицій, "Інституту регіо
нального інтеграційного та інноваційно-інвестиційного розвитку", 
удосконалення функціонування дозвільних центрів та спрощення до
звільних процедур, а також формалізація діяльності земляцтва Івано- 
Франківщини в Києві, участь у національному представництві Кар
патського Єврорегіону та підготовка відкриття представництва 
області в Канаді та Іспанії. Відкриття регіоном таких представництв у 
макрорегіональному та глобальному просторах кладе початок роз
ширенню зовнішнього конкурентного простору, яке вимагає власного 
інституційного забезпечення. Складовими, які формують зовнішній 
конкурентний простір є інституції, діяльність яких спрямована на 
створення сприятливого конкурентного середовища в межах інших 
просторово-економічних систем для функціонування суб’єктів госпо
дарювання власної регіональної просторово-економічної системи.

Не менш значущим елементом формування внутрішнього еко
номічного простору, як це вже було обумовлено в інших розділах 
роботи, є утворення внутрішнього інвестиційного ресурсу. Важли
вість його використання обумовлена, в-першу чергу тим, що вну
трішній інвестиційний ресурс не підвладний негативному зовніш
ньому впливу, не є спекулятивним, тим самим в часовому вимірі він 
здатний змінюватися, а в просторовому має статичний характер. Од
ним із способів формування інвестиційного ресурсу є емісія регіо
нальних (обласних) цінних паперів та його використання відповідно 
до пріоритетних напрямків розвитку економіки.

Зупинимось на одній із складових інституціональної системи, 
що прямо впливає на розвиток внутрішнього середовища. Насампе
ред, це стосується роботи дозвільних центрів та інших інституцій, які 
являються суб’єктами видачі дозволів та ліцензій. Дозвільні проце
дури являються одним із елементів, що впливає на розвиток вну
трішнього конкурентного середовища. Необхідна кількість дозвіль
них документів та ліцензій, що обумовлюють можливість тієї чи 
іншої ділової активності, прямо впливають на оптимальний характер 
функціонування суб’єктів господарювання та безпосереднє рішення 
інвесторів щодо здійснення капіталовкладень.

Підсумовуючи це можемо стверджувати, що проведення інсти
туціональної реформи з метою формування внутрішнього економіч
ного середовища як з метою уніфікації до успішно функціонуючих 
інституціональних структур провідних розвинутих економік, так і з
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метою набуття внутрішнього стимулу до саморозвитку, який починає 
діяти тільки в умовах розвинутої конкуренції. Особливо важливим 
для внутрішнього середовища є рівність умов конкуренції. Основною 
такою інституцією в Україні, що підтримує конкурентне середовище, 
контролює, попереджає і не допускає порушення законодавства про 
захист економічної конкуренції та проявів недобросовісної конкурен
ції з боку суб’єктів господарювання є регіональні відділення Антимо- 
нопольного комітету.

З наведеного вище можемо стверджувати, що ефективна регіо
нальна політика, розвинуте самоуправління та уніфікована інститу- 
ціональна система (рис. 5.10) є першочерговою умовою забезпечення 
розвинутого ендогенного освоєння території просторово-економічної 
системи та збільшення доступності кількості суб’єктів господарю
вання.

Рис. 5.10. Інституційні складові забезпечення внутрішнього 
конкурентного середовища регіональної просторово-економічної

системи

Основне завдання зазначених інституцій -  забезпечити ефек
тивну господарську діяльність суб’єктів господарювання регіону в 
інших просторово-економічних системах, що обумовить збільшення 
рівня прибутковості в межах власної регіональної просторово-еконо- 
мічної системи і безпосередньо відобразиться на позитивному балансі 
фінансового рахунку регіонального та державного платіжних балансів.

Сучасною економічною наукою неодноразово робилися спроби 
змоделювати теорії регіонального росту. Серед найбільш відомих
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представників сучасних теорій регіонального росту знаходяться: 
П. Кругман, М. Фуджит, Д. Пуго, Дж. Харріс, А. Пред, Р.Фіані, 
Г. Мюрдаль, А.Хіршман, А. Гілберт, Дж. Геглер, Дж. Еллісон, 
Е. Глейзер, Д. Девіс, Д. Вайнштайн, Луіген Інн. Результатом їх науко
вих досліджень стали базові теорії нової економічної географії, нові 
моделі економічного росту, теорії агломерації, центральних місць і 
випадкового росту, основаних на зростаючому ефекті від масштабів в 
умовах недосконалої конкуренції. Слід зауважити, що до просто
рових факторів вони відносять різного виду ефекти від масштабів, 
транспортні витрати, мобільність факторів виробництва, агломера
цію, просторові лаги та множинні ефекти впливу економічних факто
рів. Однак, зупиняючись на перевагах та недоліках нових теорій ре
гіонального росту, слід зауважити, що перевагою теорій вищевказа
них авторів є: введення в моделі просторових факторів як ендогенних 
джерел росту регіонів і недосконалої конкуренції; вияв нового фак
то р а -  ефекту об’єму ринку чи рівень доступності до ринку як основ
ної причини виникнення агломерацій, як територіальної форми роз
ташування промислового виробництва; модернізація традиційної тео
рії розміщення виробництва на основі спонтанного експліцитного 
утворення центру-периферії; віднесення циклічного руху факторів 
виробництва до основної причини розвитку країн і регіонів; визна
чення каналів наближення різниць розвитку країн і регіонів шляхом 
індустріалізації периферії і розширення рівня доступності до ринку; 
визначення зростаючої віддачі від виробництва послуг як одного з 
важливих факторів збільшення різниці в темпах росту між регіонами; 
вивчення агломерацій, що виникають з позиції зростаючої віддачі від 
масштабу; пояснення концентрації виробництва чи виникнення агло
мерацій випадковими шоками; віднесення просторових лагів чи мно
жини ефектів взаємовпливу до одного з значимих факторів поляри
зації і росту економіки регіону.

Основним недоліком нових теорій регіонального росту є те, що 
автори недооцінили місце міжнародного впливу щодо соціально-ре- 
гіональних факторів, ігнорували будь-які нові форми просторової 
організації виробництва.

Базова реакція на міжнародний вплив щодо соціально-еконо
мічного розвитку просторово-економічної системи полягає не тільки 
у формуванні ендогенної конкурентоспроможності, але і в утворенні 
на базі єдиної інституціональної, організаційної і керованої внутріш
ньої структури конкурентного екзогенного середовища.
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Зовнішнє конкурентне екзогенне середовище являється одним із 
складових загальної конкурентоспроможності просторово-економічної 
системи, оскільки як вже було відмічено в 2-ому розділі роботи будь- 
яка просторово-економічна система намагається забезпечити власну 
міжнародну конкурентоспроможність, зміст якої полягає в здатності 
збереження та збільшення власної долі світового доходу. Одним із 
способів забезпечення функціонування конкурентного екзогенного 
середовища є розвиток зовнішнього економічного поля. Його розвиток 
може досягатися за рахунок спільних організаційно-економічних 
важелів і впливів просторово-економічної системи вищого ієрархічного 
рівня (держави) та субсидіарної їй просторово-економічної системи.

Ефектом від спільного формування ведучої та субсидіарної про- 
сторово-економічних систем є успішне функціонування в межах ство
реного ними економічного поля суб’єктів господарювання, інститу
цій та організацій не тільки субсидіарної просторово-економічної 
системи, але і інших просторово-економічних утворень, які теж явля
ються складовими ведучої просторово-економічної системи, тобто її 
субсидіарами (див. рис. 5.11).

1 -  просторово-економічна система вищого рівня;
2 -  субсидіарні просторово-економічні системи;
3 -  просторово-економічна система “впливу”,
З -  економічне поле.

Рис. 5.11. Принцип розвитку зовнішнього економічного поля 
^Розроблено автором.
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Створення системи господарювання поза межами власної регіо
нальної просторово-економічної системи є способом організації кон
курентного простору не тільки для тих підприємств, що функціо
нують в межах інших просторово-економічних систем, але і поліп
шення внутрішнього конкурентного середовища за рахунок інвести
цій, у тому числі інноваційних, трансферу технологій тощо як резуль
тату зворотного зв’язку успішної діяльності суб’єктів господарю
вання в інших просторово-економічних системах.

Складовими, які формують зовнішній конкурентний простір є 
інституції, діяльність яких спрямована на створення сприятливого 
конкурентного середовища в межах інших просторово-економічних 
систем для функціонування суб’єктів господарювання власної регіо
нальної просторово-економічної системи.

Однією з найважливіших'таких інституцій є регіональна Торгово- 
Промислова Палата (ТПП), що є недержавною, неприбутковою само
врядною організацією, яка на добровільних засадах об’єднує юри
дичні особи та громадян України, що зареєстровані, як підприємці, а 
також їх об’єднання. Створення мережі регіональних ТПП в Україні 
стало відповіддю на функціонування аналогічних організацій у світі, 
зокрема, у Європі. Звідси можемо сказати, що діюча система регіо
нальних ТПП в Україні є уніфікованим механізмом сприяння щодо 
розвитку торговельно-економічного співробіт-ництва між країнами. 
Зупиняючись на особливостях функціонування системи ТПП, слід 
звернути увагу на особливостях її діяльності в Україні та Європі.

Регіональні торгові палати в європейських країнах в основу 
своєї діяльності покладають розвиток підприємництва і сприяння роз
витку міжнародних торговельних операцій. Членство підприємства в 
складі торгової палати передбачається автоматично з моменту ре
єстрації. В силу цього фактора фінансування діяльності мережі торго
вих палат прямо залежить від бізнесової активності і, навпаки, чим 
активніше функціонує торгова палата, тим створюються більш при
вабливі умови для функціонування суб’єктів господарювання як в се
редині власної країни, так і в інших країнах. Прикладом функціо
нування торгової палати в інших просторово-економічних системах є 
діяльність Україно-Американської Торгової Палати в Україні. Основ
на її сфера діяльності полягає у прямому супроводженні інвестицій
ної, торговельної чи виробничої діяльності американських підпри
ємств в Україні. Тим самим, торгова палата є інституцією, що має 
можливість у відповідності до усталених історичних особливостей її
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діяльності формувати зовнішнє економічне середовище для стабіль
ної і ефективної господарської діяльності власних суб’єктів підпри
ємницької діяльності.

Слід зауважити, що фінансовий ресурс в Європі для діяльності 
торгових палат формується не тільки за рахунок членських внесків 
діючих і новостворених підприємств, але і внесків приватних осіб, які 
можуть бути членами торгових палат у Європейському Союзі.

У порівнянні з країнами ЄЄ в Північній та Південні Америці ді
яльність регіональних торгових палат направлена на стимулювання 
розвитку внутрішнього бізнессередовища. В свою чергу формування 
зовнішнього середовища проводиться в більшості випадків іншою ре
гіональною інституцією -  центром світової торгівлі (\УОГІСІ Ігасіе 
сепіег).

Вертаючись до діяльності українських торгово-промислових па
лат можемо констатувати, що ця інституція хоча і є недержавною 
громадською організацією, але може розглядатися як основна ланка, 
що приймає участь у розвитку внутрішнього економічного середови
ща, ендогенної конкурентоспроможності та зовнішнього економіч
ного поля і екзогенної конкурентності.

Безпосередня участь ТПП у формуванні зовнішнього економіч
ного середовища і як наслідок підвищення конкурентоспроможності 
суб’єктів господарювання підтверджується наявністю прямих дого
ворів співпраці з партнерськими організаціями 54 країн та наявністю 
власних представників у Бразилії, Угорщині, Німеччині, Фінляндії, 
Кіпрі.

Одним із способів участі ТПП у формуванні зовнішнього конку
рентного середовища є створення в межах інших просторово-еконо
мічних системах спільних торгово-промислових палат, проведення 
презентаційних заходів (виставок, бізнес-зустрічей). На нашу думку, 
слід звернути особливу увагу на інформаційній підтримці суб’єктів 
господарювання, що планують чи вже проводять господарську діяль
ність в межах інших просторово-економічних систем стосовно полі
тичної, економічної ситуації, існуючого законодавства і можливого 
адресного супроводження діяльності підприємств.

Діяльність ТПП в межах інших просторово-економічних систем 
не повинна носити ізольований характер, а системно співпрацювати з 
усіма інституціями регіону і держави у макрорегіональному і гло
бальному просторах. До таких інституцій можна віднести: торгові та 
інші представництва та місії, спільні громадські організації; асоціації;
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співтовариства, організації, створені вихідцями з відповідних тери
торій чи іммігрантами тощо (рис. 5.12).

Рис. 5.12. Інституційні складові супроводження діяльності суб’єктів 
господарювання в межах інших просторово-економічних систем 

* Розроблено автором.

Основне завдання зазначених інституцій -  забезпечити ефектив
ну господарську діяльність суб’єктів господарювання регіону в інших 
просторово-економічних системах, що обумовить збільшення рівня 
прибутковості в межах власної регіональної просторово-економічної 
системи і безпосередньо відобразиться на позитивному балансі фі
нансового рахунку регіонального та державного платіжних балансів.

Створення системи господарювання поза межами власної регіо
нальної просторово-економічної системи є способом організації кон
курентного простору не тільки для тих підприємств, що функціо
нують в межах інших просторово-економічних систем, але і поліп
шення внутрішнього конкурентного середовища за рахунок інвести
цій, у тому числі інноваційних, трансферу технологій тощо як резуль
тату зворотного зв’язку успішної діяльності суб’єктів господарюван
ня в інших просторово-економічних системах.
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Результатом функціонування успішного зовнішнього конкурент
ного середовища на основі утвореного економічного поля є зсув 
циклу економічного коливання просторово-економічної системи та 
зміна надходжень виручки іноземної валюти від торговельних опера
цій (торговельного балансу) до збільшення активного сальдо фінан
сового рахунку платіжного балансу.

Особливості способу формування Великого Економічного Про
стору на основі взаємодії системи неполітичних факторів та законо
мірностей соціально-економічного і політичного розвитку просто
рово-економічних систем обумовлюють необхідність розгляду про
сторового розвитку регіонів як необхідної передумови забезпечення 
сталого розвитку та стійкості економічної системи по відношенню до 
негативних екзогенних впливів.

Поліцентрична структура кредитно-фінансової складової про
сторово-економічної системи, збалансований соціально-економічний 
характер її розвитку на основі формування ендогенного конкуренто
спроможного середовища та зовнішнього конкурентного простору 
являються складовими забезпечення конкурентоспроможності і ста
лого розвитку регіональної просторово-економічної системи в умовах 
циклічного впливу зовнішніх процесів, які мають глобальний харак
тер і поширюються незалежно від місця просторово-економічної си
стеми в загальному світовому економічному просторі.

5.3. Зведений регіональний баланс в системі забезпечення 
конкурентоспроможності регіональних просторово-економічних 
систем

Успішний розвиток регіональної просторово-економічної систе
ми являє собою складний економічний процес, що уособлює сукуп
ність організаційно, фінансово-економічних та соціальних складових. 
Кожна з складових регіональної просторової системи володіє систем
ними характеристиками, власними якостями і є сформованою стру
ктурною одиницею, що функціонує не опосередковано, а як в загаль
ній системі економічного простору регіону, так і в загальнодержав
ному та глобальному вимірі.

Сукупний регіональний баланс відображає сукупні кількісні 
взаємозв’язки, які складаються в регіоні за рахунок екзогенних та 
ендогенних регіональних зв’язків.
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Сукупний регіональний баланс може використовуватися з ме
тою оцінки зовнішньої конкурентності, конкурентоспроможності 
регіональної просторово-економічної системи з метою забезпечення її 
сталого динамічного розвитку.

Зміст, динаміка змін показників зведеного сукупного регіональ
ного балансу може використовуватися з метою застосування адміні
стративних, фінансово-економічних, інфраструктурних та громадсь
ких важелів впливів.

Слід зупинитися на тому факті, що у вітчизняній науці проводи
лися спроби представлення міжрегіональних економічних відносин 
на основі методологічної та методичної побудови міжгалузевих 
балансів держави і регіонів у працях Є. Ф. Баранова, Л. Я. Бері, 
М. Р. Ейдельмана, В. В. Косова, І. Г. Ткачук та інших.

Основною проблемою, на якій базуються дослідження вищена
званих авторів є те, що міжгалузевий регіональний баланс розробля
ється в умовах галузево-планової економіки, коли першочерговим 
завданням було ув’язка найзагальніших народногосподарських про
порцій регіонів з детальними галузевими розрахунками в ракурсі за
безпечення багатоваріантного прогнозування з метою вибору раціо
нальної структури виробництва.

Зведений сукупний регіональний баланс на відміну від міжга
лузевого балансу є статистичним документом, який відображає про
сторовий характер розвитку регіону з його особливостями ендо
генного та екзогенного середовища, щільність конкурентних зв’язків 
та впливів, зміст і характер розвитку просторової регіональної конку
рентоспроможності .

Зведений сукупний регіональний баланс дає можливість за 
рахунок комплексу адміністративних впливів місцевих громад запро
ваджувати необхідні заходи з метою забезпечення сталого розвитку 
регіону як просторово-економічної системи.

У зв’язку з тим, що як було вже зазначено в п. 5.1. та 5.2 стій
кість, динамічність та сталість розвитку будуть визначатися сукупним 
позитивним сальдо зведеного сукупного регіонального балансу та по
зитивною динамікою щільності економічних зв’язків просторово-еко- 
номічної системи, зведений сукупний регіональний баланс може мати 
вигляд статистичної таблиці, математичних рівнянь чи нерівностей.

Показники розділів зведеного сукупного платіжного балансу 
взаємопов’язані, узагальнюючим показником, що відображає процес 
відтворення є валовий регіональний продукт. Слід відмітити, що до
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2004 року узагальнюючим показником була додана вартість, яка відо
бражає додатково створену вартість у процесі виробництва і визна
чається як різниця між вартістю вироблених і вартістю повністю 
використаних у процесі виробництва товарів і послуг. Розрахунки ва
лової доданої вартості по регіонах України за 2001-2006 роки здій
снюються за видами економічної діяльності згідно з Класифікацією 
видів економічної діяльності. Валова додана вартість регіону розгля
дається як сума валової доданої вартості усіх видів економічної 
діяльності.

При визначенні валового регіонального продукту виробничим 
методом застосовуються показники випуску продукції, проміжного 
споживання, валова додана вартість, оплата послуг фінансових посе
редників, податки на субсидії і на продукти.

Слід зауважити, що випуск продукції при обрахунку валового 
регіонального продукту являє собою вартість товарів і послуг, які є 
результатом виробничої діяльності одиниць-резидентів та нерези
дентів на території регіону як просторово-економічної системи. До 
валового регіонального продукту слід також віднести випуск про
дукції резидентами за межами території просторово-економічної си
стеми на території інших просторово-економічних систем. При цьому 
слід розуміти, що вироблена продукція за межами регіону походить 
як продукт просторово-економічної системи, резидентом якої явля
ється компанія-виробник (див. рис. 5.13).

Рис. 5.13. Обрахунок валового регіонального продукту просторово- 
економічної системи

*Розроблено автором.

Інші критерії, які стосуються випуску товарів включають в себе:
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-  всі товари, незалежно від їхнього використання;
-  послуги, надані іншим інституційним одиницям, зокрема, не- 

ринкові послуги органів державного управління і некомер- 
ційних організацій;

-  побутові і домашні послуги (приготування їжі, прибирання, 
догляд за дітьми тощо), які надаються найманою домашньою 
прислугою, що оплачується;

-  умовно-обчислена вартість послуг з проживання у власному 
житлі.

З метою оцінки випуску за видами економічної діяльності вико
ристовують основні ціни. Необхідність використання основних цін 
обумовлена тим, що вони представляють собою вартість, яку вироб
ник отримує за одиницю товару чи послугу за виключенням податків 
на продукти і, включаючи субсидії на продукти.

Зміст використання основних цін дозволяє обрахувати вартість 
продукту чи наданих послуг вироблених, наданих і реалізованих в 
межах інших просторово-економічних систем з виключенням не
обхідних до сплати нарахованих місцевих та загальнодержавних обо
в’язкових податкових платежів.

У зведеному сукупному регіональному балансі можуть також 
використовуватися статистичні показники, обраховані на основі рин
кових цін. Ринкові ціни застосовуються для оцінки випуску товарів та 
послуг в цілому по економіці. Вони включають податки на продукти 
за виключенням субсидій на продукти.

Проміжне споживання включає витрати на товари та послуги, 
які використані інституційними одиницями для виробничих потреб, а 
саме: сировину, паливо, енергію, поточний ремонт, послуги, послуги 
транспорту, фінансові установи, тощо. До складу проміжного спожи
вання входять також витрати із забезпечення належних умов праці та 
професійної підготовки працівників за рахунок коштів підприємств, 
на купівлю продуктів харчування та медикаментів медичними уста
новами, витрати військових формувань на озброєння та і обмундиру
вання, витрати на відрядження за виключенням добових.

Різниця між випуском та проміжним споживанням кожного виду 
економічної діяльності, зменшена на величину оплати послуг фінан
сових посередників, яка містить у собі первинні доходи, що створю
ються учасниками виробництва і формує валову додану вартість в 
основних цінах.
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Особливого значення набуває врахування в зведеному платіж
ному балансі оплата послуг фінансових посередників. Цей показник 
враховується як проміжне споживання умовної одиниці через не
можливість його розподілу по видами економічної діяльності. Він ви
значається як різниця між доходами від власності, отриманими фінан
совими посередниками за виключенням чистого доходу, одержаного 
від інвестування їх власних коштів і відсотками, сплаченими їх кре
диторами.

При зведенні сукупного регіонального платіжного балансу необ
хідним є врахування сумарного значення податку на продукти. По
датки на продукти це податки, які справляються пропорційно кіль
кості або вартості товарів і послуг, вироблених, реалізованих або 
імпортованих виробничою одиницею резидентом. Податок на про
дукти складається з податку на додану вартість, акцизний збір, єди
ний податок на підприємницьку діяльність, збір на розвиток вино
градарства, садівництва і хмелярства, митні збори, відрахування від 
плати за транзит природного газу, нафти та аміаку через територію 
України тощо.

При розрахунку валового регіонального продукту слід враху
вати субсидії, які надаються пропорційно кількості або вартості про
дуктів та послуг, реалізованих на внутрішньому ринку або є експор
товані суб’єктом господарювання-резидентом. Вони включають від
шкодування із державного та місцевих бюджетів підприємствам у по
рядку державного регулювання цін на сільськогосподарську та іншу 
продукцію, а також субсидії, що призначаються для покриття поточ
них збитків підприємств, поліпшення їхнього фінансового становища 
шляхом поповнення обігових коштів або компенсації окремих витрат.

Податки на продукти за мінусом субсидій на продукти являють 
собою чисті податки.

Підсумовуючи наведене вище валовий регіональний продукт у 
ринкових цінах буде визначатися як сума валової доданої вартості 
усіх видів економічної діяльності в основних цінах, включаючи чисті 
податки на продукти.

Враховуючи просторовий характер регіональних утворень, роз
рахунок регіонального сукупного продукту прийме вигляд:

ХР. , ,  = І Я  + І Л І  + І * , ,  (5.3)
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Де X %і — об’єм продукції виробленої підприємствами 
просторово економічної системи, які можна віднести до однієї галузі. 
В свою чергу

І * , .  = £ * ,  + *', (5.4)

де Ху -  об’єм виробленої продукції і-го підприємства, що 
направляється на виробництво продукції іншого підприємства ]-ої 
галузі, що розташоване в межах регіональної просторово-економічної 
системи;

X Хк -  об’єм продукції, виробленої підприємствами просторово 
економічної системи, що відносять до однієї галузі і споживаються за 
межами регіональної просторово-економічної системи, але в межах 
національної просторової системи.

2 Х = £ л у  +Ук , (5.5)

де хід -  об’єм продукції к-го підприємства, яке розташоване в 
межах іншої просторово-економічної системи, що направляється до 
виробничого процесу іншого підприємствау'-ої галузі;

Ук -  об’єм кінцевого продукту підприємства .і-ої галузі, на
правляється на споживання за межами власної регіональної просто
рової системи;

£  Хе -  об’єм продукції, виробленої господарськими суб’єктами 
просторово економічної системи, що відносять до однієї галузі, яка 
споживається, або виробляється за межами національної просторово- 
економічної системи, при чому:

*« = І Х + П ,  (5.6)

де Уе -  об’єм кінцевого продукту суб’єкта господарської діяль
ності, що направляється на споживання за межами просторової 
системи.

Представлені вище лінійні рівняння підкреслюють зміст ендо
генних та екзогенних зв’язків підприємств просторово-економічної 
системи, які відносяться до однієї галузі господарства стосовно вза
ємних поставок продукції.

Спроби представлення міжгалузевих зв’язків в адміністративній 
системі економічних зв’язків знайшли своє відображення в працях
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економістів в середині двадцятого століття [122]. В той час в основу 
концепції міжгалузевих балансів були покладені обумовлені техно
логією технологічні зв’язки, спеціалізація та особливості розміщення 
підприємств.

В нашому розумінні зведений сукупний регіональний баланс є 
відображенням особливостей міжрегіональних, трансрегіональних та 
субрегіональних зв’язків. Необхідність його відображення полягає у 
відповідному його адмініструванні з точки зору оптимізації міжгалу
зевих зв’язків, підвищенні рівня екзогенної конкурентності та конку- 
рентоспро-можності, що в підсумку є основою для забезпечення умов 
сталого просторового розвитку економічних регіональних систем.

З іншого боку, побудова моделі сукупного зведеного балансу у 
формі математичних рівнянь базується на припущенні лінійної залеж
ності між витратами виробництва, випуском продукції і елементом 
розподілу продукції.

Базуючись на відомих методах розв’язування системи лінійних 
рівнянь [181, с. 77-78], а також на припущенні, що матеріальні ви
трати у кожній галузі прямо пропорційні обсягам виробництва від
носно нормованих технологічних витрат [247, с. 44-45], можемо вста
новити кількісне співвідношення між витратами будь-якого виду про
дукції і валовим випуском галузі, де вона споживається:

де Ку -  кількісне співвідношення між витратами продукції і 
валовим випуском галузі, де продукція споживається.

Наведене рівняння можемо представити у іншому вигляді з 
врахуванням того, що прямі витрати представляють залежність між 
взаємними поставками і валовим випуском галузей регіональної 
просторової системи:

р'=  X V ; ( 5-8)

Загальні витрати певної галузі просторово економічної системи 
з врахуванням доданої вартості отримають наступний вигляд:
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(5.9)

Основний зміст зведеного платіжного балансу регіональної 
просторово- економічної системи полягає в рівнянні рівності 
валового регіонального продукту сумі матеріальних витрат і доданої 
вартості:

т п
(5-Ю)

,=1

або

+ £ /> , ,  (5-11)
/у / = і  / /  > і

тобто
(5.12)

Зміст рівноваги показує необхідність умов збалансованості 
показників міжгалузевих зв’язків.

Враховуючи наведену вище методику, зведений сукупний регіо
нальний баланс буде мати вигляд таблиці де по вертикалі будуть роз
ташовані сукупні дані підприємств, які відносять до однієї галузі 
(див. додаток К.). По горизонталі будуть розміщені регіональні товар
ні потоки в ринкових цінах. Під регіональними товарними потоками 
слід розуміти сукупність ендогенних товарних потоків, міжрегіональ
них та трансрегіональних.

В основу міжрегіонального зведеного платіжного балансу по
кладений зміст його взаємозв’язку з платіжними зведеними баланса
ми інших просторово-економічних регіональних систем, які є складо
вими загальнодержавної просторово-економічної системи. Особли
вістю моделі сукупного зведеного регіонального платіжного балансу 
регіональної просторово-економічної системи є питома вага ввезеної 
продукції в її сукупному міжрегіональному товарообігу.

Будь-яке ввезення продукції буде позначено за знаком а 
вивезення зі знаком “+”, без врахування поставок продукції за змі
стом віднесеним до проміжного споживання. Проміжне споживання 
буде тільки опосередкованим індикатором економічної статистики, 
оскільки дані проміжного споживання в просторово-економічних ре
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гіональних системах, що співпрацюють будуть взаємовиключними, за 
виключенням фінансової діяльності.

Слід зауважити, що негативне сальдо в товарному потоці будь- 
якої галузевої позиції, буде свідчити про негативний стан розвитку 
сфери виробництва чи діяльності. Тим самим, ця сфера потребу
ватиме особливого адміністративного втручання з метою підвищення 
ефективності її функціонування, тим самим підвищення її конкурен
тоспроможності. Такий адміністративний вплив дасть можливість ви
рівняти негативне сальдо, та в цілому забезпечити сталий розвиток 
сфері його прямого впливу.

Дані сукупного зведеного платіжного балансу будуть неповними 
без врахування особливостей динаміки зовнішньоекономічних зв’язків 
просторово-економічної системи, тому окремий розділ балансу не
обхідно представити у вигляді трансрегіональних товарних потоків.

Слід зупинитися на тому, що найрепрезентативними показни
ками, які характеризують рівень взаємозалежності регіональних про
сторово-економічних систем з іншими трансрегіональними просто
рово-економічними системами є питома вага експорту та імпорту у 
відповідних галузях класифікатора ведення економічної діяльності.

Під час аналізу чи співставлення розділу міжрегіональних та 
трансрегіональних товарних потоків буде чітко зрозуміло чи є взагалі 
і в яких об’ємах дефіцит продукції, сировини або будь-яких послуг, 
які компенсуються за рахунок міжрегіональних або ж трансрегіональ
них зв’язків.

У випадку негативного сальдо викликаного трансрегіональними 
поставками є зміст розглянути їх заміщення з точки зору викори
стання ендогенних можливостей регіональної просторово-економіч
ної системи, а при неможливості здійснити це за допомогою остан
нього -  шукати альтернативу їх заміщення за допомогою міжрегіо
нальних зв’язків всередині власної національної просторової системи.

Аналізуючи методику розрахунку валового регіонального про
дукту, підготовлену Державним комітетом статистики України, слід 
зупинитися на особливостях розрахунку випуску проміжного спожи
вання, змісті національних рахунків і валової доданої вартості за ви
дами економічної діяльності у фактичних цінах.

У відповідності з методом екстраполяції дані щодо випуску про
дукції за кожним конкретним видом економічної діяльності на рівні 
секції або ж розділу відповідно до класифікатора ведення економічної 
діяльності (КВЕД) за попередній рік у фактичних цінах екстраполю-
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ється за допомогою відповідних індексів фізичного обсягу з певним 
рівнем деталізації.

При імплементації методу дифлятування випуск у порівняльних 
цінах визначається дифлятуванням його обсягів за звітний рік у фак
тичних цінах відповідними індексами цін за кожним видом еконо
мічної діяльності. Так само, вищенаведена методика використовуєть
ся на рівні секції або розділу відповідно до КВЕД, залежно від сту
пеня деталізації розрахунку.

Загальний обсяг випуску у порівняльних цінах щодо економіки 
регіональної просторово-економічної системи вцілому визначається 
як сума випуску окремих видів економічної діяльності на рівні секції 
відповідно до КВЕД.

Оскільки у системі національних рахунків розрізняють два типи 
випуску: ринковий і неринковий випуск продукції з врахуванням 
концепції теорії просторового взаємного впливу економічних систем 
зміст вищезазначених рахунків прийме такі зміни і доповнення. На 
нашу думку, ринковий механізм, який враховує:

-  товари і послуги, що реалізуються за економічно значущими 
цінами;

-  товари і послуги, які обмінюються за бартером на інші товари, 
послуги або активи;

-  товари і послуги, які надаються роботодавцями своїм робіт
никам як оплата праці в натуральній формі;

-  товари і послуги, які виробляються одним підрозділом (закла
дом) і поставляються іншому підрозділу (закладу) цього ж 
підприємства для використання у виробництві в цьому самому 
або в наступних періодах;

-  готову продукцію та незавершене виробництво, які надходять 
в запаси матеріальних оборотних коштів у виробника і призна
чені для ринкового використання, тобто на вказані вище цілі;

-  буде включати позицію, що врахує всі вищенаведені форми в 
умовах ринкового випуску в іншій просторово-економічній 
системі, де функціонують суб’єкти господарювання, підпри
ємницької, фінансової діяльності, управління яких розташо
вані в материнський просторово економічній системі.

Неринковий випуск, який враховує:
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-  товари і послуги, що надаються безоплатно або за цінами, які 
не мають економічного значення, іншим інституційним оди
ницям;

-  готову продукцію та незавершене виробництво, які призна
чені для неринкового використання і надходять у запаси 
матеріальних оборотних коштів у виробника;

-  товари і послуги, вироблені інституційними одиницями для 
їхнього власного кінцевого використання, тобто кінцевого 
споживання або валового нагромадження основного ка
піталу;

-  також повинен включати товари і послуги, які надаються без
оплатно або за цінами, що не мають економічного значення, 
іншим інституційним одиницям в межах інших просторово- 
економічних систем.

У зв’язку з цим, слід розглядати окремо секцію Р -  “послуги 
домашньої прислуги” та “екстериторіальна діяльність”, які штуч
но згруповані у економічну діяльність під назвою “інші види еконо
мічної діяльності” і відображені як секція “Р + ^ ’’ у розрахунку 
валового регіонального продукту (див. табл. 5.3).

Таблиця 5.3
Розрахунок валового регіонального продукту 
________ (у фактичних цінах, тис, г р н )_______ _________

Назва видів 
економічної діяльності

Секції 
згідно і 

класифі
кацією 
видів

Поряд
ковий
номер

Випуск

Промі
жне

спожи
вання

Валова
додана

вартість

ної
діяльності

д Б в 1 2 3

Сільське господарство, 
мисливство та лісове 
господарство

Секція А 01

Рибне господарство Секція В 02
Добувна промисловість Секція С 03
Обробна промисловість Секція Д 04
Виробництво та 
розподілення, газу та 
води

Секція Е 05
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Продовж, табл.5.3
Будівництво Секція Р 06
Оптова й роздрібна 
торгівля; торгівля 
транспортними 
засобами; послуги з 
ремонту

Секція 0 07

Готелі та ресторани Секція Н 08
Транспорт Секція І 09
Фінансова діяльність Секція .1 10
Операції з нерухомістю Секція К 11
Державне управління Секція Ь 12
Освіта Секція М 13
Охорона здоров’я та 
соціальна допомога

Секція N 14

Колективні, громадські 
та особисті послуги

Секція 0 15

Інші види економічної 
діяльності

Секція
р+0_

16

Всього за видами 
економічної діяльності 
(сума даних за 
секціями)

17

Оплата послуг
фінансових
посередників

X 18 X Значення 
зі знаком

а_ «с

Всього в основних цінах 
(ряд.17+ряд.18)

X 19

Податки на продукти X 20 X
Субсидії на продукти X 21 X
Випуск у ринкових 
цінах

X 22 Ряд.
(19+20+

21)

X X

Проміжне споживання X 23 X X X
Валовий регіональний 
продукт

X 24 X X Ряд.
(19+20-

21)

Оскільки до екстериторіальної діяльності відносять діяльність 
міжнародних організацій, таких як ООН та її спеціалізованих уста
нов, регіональних представництв тощо, Європейського Співтовари
ства, Європейської Асоціації вільної торгівлі, Організації економічної 
співпраці та розвитку, Ради з митної співпраці, Організації країн екс-
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портерів нафти, Міжнародного Валютного Фонду, Світового Банку 
тощо, які являють собою інституції, що функціонують поза межами 
просторово економічної системи базування, а їх випуск, тобто випуск 
“Екстериторіальної діяльності” оцінюється за поточними витратами 
на утримання платного апарату та здійснення ним його функцій у від
повідній організації, на господарські витрати та організаційні витрати 
на проведення різних зборів, з ’їздів, конференцій, зустрічей, пов’яза
них із здійсненням функцій згідно зі статутною діяльністю організа
цій, то такий підхід суперечить основному змісту теорії взаємного 
впливу економічних систем.

Оскільки екстериторіальна діяльність включає функціонування 
інституцій, які оцінюються за їх поточними витратами, то на нашу 
думку слід розрізняти екстериторіальну діяльність власних інститу
цій за межами просторово економічної системи базування та інте- 
ріальну діяльність в межах власної просторово-економічної системи 
інституцій інших систем.

Тому, на нашу думку, в секції 0  -  “екстериторіальна діяльність” 
за знаком “+” слід враховувати поточні витрати інституцій власної 
просторово- економічної системи при їх екстериторіальній діяльності 
поза межами базової просторово-економічної системи, а за знаком 

враховувати поточні витрати іноземних інституцій, що функціо
нують в межах досліджуваної просторово-економічної системи.

Оцінка проміжного споживання за окремим видом економічної 
діяльності здійснюється шляхом дефлятування даних у фактичних 
цінах звітного року індексом-дефлятором випуску, який розрахову
ється як відношення випуску за звітний рік у фактичних цінах до ви
пуску у порівняльних цінах за звітний рік.

Зміст ендогенних конкурентних зв’язків представляється як за
гальний обсяг проміжного споживання у порівняльних цінах щодо 
економіки регіональної просторово-економічної системи в цілому, 
яка визначається як сума проміжного споживання окремих видів еко
номічної діяльності на рівні секції у відповідності з КВЕД.

Особливої уваги заслуговує секція І, яка враховує фінансову 
діяльність при розрахунку валового регіонального продукту виробни
чим методом. Оскільки фінансова діяльність не тільки зосереджена у 
секторі фінансових корпорацій та секторі домашніх господарств, та
кож до фінансової діяльності відносять:
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-  фінансове посередництво, яке включає послуги банківської 
системи, інші види фінансового посередництва, а саме діяльність 
довірчих товариств;

-  страхові послуги;
-  допоміжна діяльність у сфері фінансів та страхування (діяль

ність фондових і валютних бірж).
Слід розрізняти фінансову діяльність на рівні окремо взятої ре

гіонально просторово-економічної системи та на рівні загальнодер
жавного економічного простору. В-першу чергу це стосується випу
ску сектора фінансових корпорацій, якій включає послуги банків, а 
саме: непрямо вимірювані послуги фінансових посередників та інші 
банківські послуги; страхову діяльність; послуги біржової діяльності; 
діяльність довірчих товариств.

Непрямо вимірювані послуги фінансових посередників поля
гають у нагромадженні банками та іншими фінансовими установами 
тимчасово вільних коштів. Виступаючи як фінансові посередники, 
банки та інші фінансові установи надають у користування тимчасово 
вільні кошти одних суб’єктів господарювання, фізичних осіб іншим 
суб’єктам, що потребують коштів. Такого виду послуги називають 
непрямо вимірюваними послугами фінансових посередників, оскіль
ки, відсотки, що стягуються банками за надання коштів, повинні 
забезпечувати виплату ними відсотків за залучені кошти, а також по
криття їхніх поточних витрат і одержання прибутку. В нашому розу
мінні, зведений платіжний баланс просторово-економічної системи 
повинен чітко розмежовувати величину отриманих відсотків від 
суб’єктів господарювання, що функціонують в межах досліджуваної 
просторово-економічної системи. В такому випадку сама ефектив
ність функціонування фінансових посередників буде напряму зале
жати від успішної господарської діяльності підприємств і організацій, 
що ними фінансуються.

Щодо прямих банківських послуг, то вони складаються з комі
сійних доходів та частини інших банківських операційних доходів, за 
виключенням НБУ, який визначається за комісійними, адміністратив
ними та частиною інших операційних витрат.

Враховуючи викладені вище, особливості врахування фінансової 
діяльності при обрахунку валового регіонального, а також той факт, що 
джерелом інформації для розрахунку показників випуску та про
міжного споживання по банківській діяльності є інформація про при
бутки і збитки НБУ та дані Зведеного звіту про прибутки та збитки
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банків України, стверджуємо, що аналіз фінансової діяльності при роз
рахунку валового регіонального продукту виробничим методом базу
ється на виділенні регіональних значень із зведених загальнодержавних 
значень. Це не дає можливість адекватно оцінити характер фінансової 
діяльності при розрахунку валового регіонального продукту виробни
чим методом. У зв’язку з цим, ми пропонуємо внести доповнення щодо 
фінансової звітності фінансових посередників при обрахунку валового 
регіонального продукту просторово-економічної системи

Ці доповнення стосуються самої фінансово-кредитної системи, 
як автономної інституціональної одиниці, яка функціонує в загальній 
інституціональній системі просторово-економічного утворення.

Зміст самої фінансової звітності при такій організації набуде тієї 
особливості, що сама звітність буде поступати не в центральне від
ділення комерційного банку, а потім зведена звітність надається в 
центральний банк, як це існує сьогодні, а будь-яке відділення комер
ційного банку буде надсилати в регіональне представництво цен
трального банку звітність щодо своєї діяльності на обраній території.

Вказана звітність повинна включати: загальну інформацію про 
діяльність банку; баланс; звіт про фінансові результати; звіт про 
власний капітал; звіт про рух грошових коштів.

У поданій до звіту характеристиці банківської діяльності в ме
жах просторово-економічної системи слід представити структуру 
активів комерційного банку з визначенням питомої ваги кожного 
елементу в загальній структурі: залишки у касі та на рахунку в НБУ, 
кошти в інших банках, кредитний портфель, матеріальні і немате
ріальні активи, інші активи, усього активів.

На думку автора, додаткову інформацію слід представити у роз
ділах структури активів, а саме: кошти в інших банках та кредитний 
портфель.

Кошти в інших банках в структурі активів комерційного банку 
просторово-економічної системи слід детально представити в яких 
банках та, відповідно, в яких обсягах та валютах.

Кредитний портфель повинен бути представлений у вигляді за
гальної вартості, а також відповідною вартістю виданих кредитів за 
категоріями суб’єктів господарювання і за призначенням, що стосу
ються кредитування фізичних осіб.

Структура пасивів повинна бути представлена у вигляді: коштів 
банків, коштів клієнтів (юридичних та фізичних осіб), інші зобов’я
зання, власний капітал.
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На погляд автора, особливою деталлю структури пасивів по
винна бути сума надходжень в структурі пасивів в іноземній валюті і 
перекази в іноземній валюті в інші країни.

В результаті звітності щодо результатів від банківської діяль
ності та інших операцій, слід детально обгрунтувати зміст прибутко
вості банківської діяльності. Викласти обсяг отриманих банком до
ходів, їх склад у вигляді: обсягу комісійних доходів і процентних до
ходів, обсяг доходу від торгових операцій та інші види доходів.

У зведеному звіті комерційного банку просторово-економічної 
системи слід вказати витрати банку за звітній період, їх структуру та, 
відповідно, частку кожної складової структури витрат у вигляді комі
сійних, адміністративних витрат, витрат, що пов’язані з формуванням 
резервів.

Необхідним елементом зведеного звіту комерційного банку, що 
функціонує в межах просторово-економічної системи має розгляда
тися опис сегмента контрагентів за видами економічної діяльності: 
банківські установи, небанківські установи, компанії з управління 
активами, суб’єкти господарської діяльності в сфері будівництва; 
суб’єкти господарської діяльності у сфері торгівлі та громадського 
харчування, суб’єкти господарської діяльності у сфері рекламної 
діяльності, фізичні особи, інші контрагенти.

Зведений звіт комерційного банку повинен також включати 
інформацію щодо злиття, приєднання, поділу, виділення, перетво
рення банку у межах звітного періоду, а також особливості політики 
комерційного банку щодо управління ризиками.

Платоспроможність банку у зведеному звіті комерційного банку, 
який функціонує в межах просторово-економічної системи повинна 
включати перелік нормативів капіталу в межах звітного періоду, які 
повинні відповідати дотриманню економічних нормативів, встановле
них НБУ. Така відповідність повинна свідчити про фінансову стій
кість і платоспроможність комерційного банку. При цьому нормативи 
капіталу повинні включати: регулятивний капітал, норматив адекват
ності регулятивного капіталу, норматив адекватності основного ка
піталу, норматив миттєвої ліквідності, норматив поточної ліквідності, 
норматив короткострокової ліквідності, норматив кредитного ризику 
(норматив максимального розміру кредитного ризику на одного 
контрагента, норматив великих кредитних операцій, норматив макси
мального розміру кредитів, гарантій та поручительств, наданих одно
му інсайдеру, норматив максимального сукупного розміру кредитів,
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гарантій та поручительств, наданих інсайдерам), нормативи інвесту
вання (норматив інвестування в цінні папери, норматив загальної су
ми інвестування), нормативи ризику загальної відкритої (довгої/ ко
роткої-) валютної позиції.

Зведений звіт комерційного банку повинен також включати по
зиції, які стосуються припинення окремих видів банківських опера
цій, обмеження щодо володіння активами, управління банком, істотна 
участь у комерційному банку та інформація щодо кількості праців
ників банку.

Представлена вище структура звітності будь-якого комерцій
ного банку, що функціонує в межах просторово-економічної системи 
надасть можливість чіткого аналізу стану і ефективності діяльності 
комерційних кредитних установ, особливостей та обсягів інвести
ційної діяльності в межах просторово- економічної системи, а також 
обсягів та напрямків кредитних операцій.

Показник випуску страхової діяльності, який визначають за 
схемою в три етапи слід доповнити у наступному вигляді:

1-ий етап -  розрахунок випуску по страхуванню в межах окре
мої конкретної просторово-економічної системи:

надходження страхових платежів (премій, внесків) за всіма видами 
страхування в межах просторово-економічної системи, що аналізується, 
крім надходження страхових платежів від перестрахувальників;

плюс чистий дохід від інвестування зазначених коштів, а також 
розміщення їх як коштів страхових резервів;

мінус зміна залишку за всіма страховими резервами (залишок на 
кінець мінус залишок на початок звітного періоду), щодо просторово- 
економічної системи, яка досліджується, але без частки перестрахо- 
виків у цих резервах.

Сума цих показників першого етапу представляє значення ви
пуску послуг страхування.

Другий етап розрахунку випуску по перестрахуванню включає 
розрахунки наступних показників:

надходження страхових премій і страхових внесків від перестра
хувальників на банківські рахунки, страхувальників, які знаходяться 
в межах просторово-економічної системи;

мінус виплати страхових сум, страхових відшкодувань та викуп
них сум що отримуються від перестраховиків, які функціонують в 
межах просторово економічної системи;
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мінус частка страхових премій і страхових внесків, що мають 
походження з банківських рахунків, які знаходяться в межах про
сторово- економічної системи;

плюс суми комісійних винагород за перестрахування, які посту
пають на банківські рахунки в межах просторово-економічної системи.

Сума вищезазначених показників другого етапу представляє 
значення випуску послуг перестрахування.

Третій етап розрахунку загального випуску послуг страхової 
діяльності в межах досліджуваної просторово-економічної системи 
складається з суми випусків по страхуванню та перестрахуванню, які 
прямо чи опосередковано стосуються просторово-економічної систе
ми, що розглядається. Сума перестрахування додається до загального 
випуску у разі її позитивного значення.

Від’ємний результат по перестрахуванню, який має місце в ме
жах досліджуваної просторово-економічної системи додається до 
проміжного споживання з протилежним (позитивним) знаком. При 
цьому, оплата праці не враховується при розрахунку проміжного спо
живання в процесі аналізу витрат на проведення страхування.

На рівні регіональної просторово-економічної системи основним 
джерелом інформації для розрахунків показників страхової діяльності 
є форма №1-СТ “Звіт про фінансову діяльність страхової організації”, 
яка повинна врахувати вказані зміни та доповнення у визначенні 
показників випуску послуг страхової діяльності.

'Випуск, проміжне споживання та валова додана вартість по фі
нансовій діяльності просторово-економічної системи при обрахунку 
виробничим методом визначається як сума даних по кожному із за
значених вище показників секторів, що стосуються фінансових кор
порацій та домашніх господарств.

Основна перевага у запропонованому вище механізмі звітності -  
це можливість представлення зведеного платіжного балансу регіо
нальної просторово-економічної системи (див. додаток К) з відобра
женням всіх особливостей ендогенних та екзогенних зв’язків і впли
вів, які мають місце в просторовому утворенні, що аналізується. Су
купність зведених платіжних балансів просторово-економічних си
стем представить прозоре і детальне відображення позитивних і нега
тивних динамік, які мають місце в загальнодержавній просторово- 
економічній системі.
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Висновки до розділу 5
1. Забезпечення динаміки сталого розвитку просторово-економічної 

системи в умовах стійкості щодо зовнішніх дестабілізуючих фак
торів грунтується на заходах спрямованих на: розширення вла
сного економічного простору; підвищення щільності та зв’язності 
елементів системи; формування відповідних механізмів реагу
вання на зовнішні впливи.

2. Забезпечення конкурентоспроможності регіональної просторово- 
економічної системи вимагає створення системи управління про
сторовим розвитком регіональних систем, при цьому значення і 
роль місцевого самоврядування і органів регіональної влади в 
умовах розвитку просторової економіки змінюються і передбача
ють більший рівень самостійності та автономності прийняття 
рішень.

3. Діяльність місцевого самоврядування -  є одним із важелів забез
печення ациклічного регулювання економічних процесів як за 
рахунок оперативного реагування щодо подолання негативних 
явищ в життєдіяльності регіону і вирішення економічних, со
ціальних та екологічних проблем, так і формування ефективного 
зовнішнього конкурентного середовища, в тому числі і між
регіонального.

4. Проведення державної ациклічної політики повинно враховувати 
векторність інтеграційних процесів, зокрема, спрямування до ЄС, 
бути пріоритетом внутрішньої політики держави з чітким стру- 
ктурованим і ефективним регіональним управлінням і забезпечу
вати зважений підхід.

5. З метою підвищення щільності і зв’язності регіональної про- 
сторово-економічної системи система її управління повинна скла
датися з управління внутрішнім конкурентним середовищем і 
зовнішнім конкурентним простором.

6. Умовою забезпечення розвинутого внутрішнього конкурентного 
середовища регіональної просторово-економічної системи є 
ефективна регіональна політика, розвинуте самоуправління та 
уніфікована інституціональна система.

7. Розширення зовнішнього конкурентного середовища може 
досягатися за рахунок спільних організаційно-економічних важе
лів і впливів просторово-економічної системи вищого ієрархіч
ного рівня (національ-ного та макрорегіонального) та субсидіар
ної їй регіональної просторово-економічної системи.
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8. Обгрунтована необхідність введення поліцентричної структури 
регіональної кредитно-фінансової системи шляхом переходу на 
реєстрацію і супроводження діяльності філій всіх фінансових 
установ в області, що створить передумови введення регіональ
ного платіжного балансу, що дасть можливість коректної оцінки 
зовнішніх впливів на конкретну регіональну просторово-еконо
мічну систему і, відповідно, прискорення реагування Національ
ним Банком на негативні прояви функціонування регіональних 
кредитно-фінансових систем.

9. В регіональному платіжному балансі знайдуть своє відображення 
фінансові результаті діяльності суб’єктів господарювання регіо
нальної просторово-економічної системи у тому числі і в роз
ширеному конкурентному просторі, який сприяє зсуву циклу еко
номічних процесів просторово-економічної системи, та зміні над
ходжень виручки іноземної валюти від торговельних операцій, 
що відобразиться на збільшенні активного сальдо фінансового 
рахунку регіонального платіжного балансу.

10. Зведений регіональний платіжний баланс є відображенням склад
них екзогенних та ендогенних процесів розвитку регіональної 
просторово-економічної системи і може використовуватися з 
метою оцінки зовнішньої конкурентності та внутрішньої конку
рентоспроможності для забезпечення сталого розвитку регіону. 
Сукупність зведених платіжних балансів регіональних просто
рово-економічних систем, які формують загальнонаціональну 
просторову систему, представлятимуть прозоре і детальне відо
браження позитивних і негативних процесів і явищ, що мають 
місце в регіонах.

11. Основні положення, особливості об’єкта, предмета та самого змі
сту теорії взаємного впливу регіональних просторово-економіч
них систем в умовах поширення глобальних циклічних еконо
мічних процесів дають можливість переосмислити сучасний стан 
розвитку великого економічного простору, сутності та розуміння 
процесу забезпечення конкурентоспроможності регіонів, харак
теру циклічних економічних процесів як зміни фінансово-кредит
ної політики конкурентних центрів та формування системи реа
гування, у тому числі ациклічного на зовнішні впливи.
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ВИСНОВКИ

У монографії здійснено теоретичне узагальнення і запропо
новано нове вирішення важливої наукової проблеми -  розробки 
теоретико-методологічних засад забезпечення конкурентоспроможно
сті регіону як просторово-економічної системи з врахуванням гло
бальних циклічних впливів і удосконалення механізму їх ациклічного 
регулювання та обгрунтування сучасної концепції державної регіо
нальної політики забезпечення конкурентоспроможності регіонів 
України, що є підставою для таких висновків:

1. Доведено, що регіональна просторово-економічна система є 
елементом загальнодержавного, макрорегіонального і глобального 
економічних просторів, має чітко виражену ієрархічну структуру, 
розвиток складових якої відповідає циклічному закону і яка підвладна 
різним впливам. Основною проблемою просторового регіонального 
розвитку є забезпечення конкурентоспроможності в контексті життє
вого циклу регіону з врахуванням глобальних впливів.

2. Виявлено, що для вирішення питань, пов’язаних з економіч
ним, екологічним та соціальним розвитком території, сучасний регіон 
має можливість, окрім використання внутрішніх регіональних ресур
сів, потенціалів регіональних суб’єктів господарювання та установ, 
мобілізувати джерела економічного зростання, які знаходяться за 
“межами” регіону в масштабах міжрегіонального, національного, 
макрорегіонального і глобального просторів.

3. Обгрунтовано, що просторові зв’язки обумовлюють характер 
конкуренції регіонів за розширення регіонального простору на ринках 
матеріальних, сировинних, фінансових та інших ресурсів, інвести
ційних та інноваційних можливостей як національних, так і в межах 
макрорегіональних, чи глобальної просторово-економічних систем. 
Генезис змісту конкурентоспроможності регіональних просторово- 
економічних систем знайшов відображення у зміні домінуючої ідеї, а 
саме: менш придатною стала ідея протистояння та антагоністичної бо
ротьби, на якій базувалися пояснення закономірностей суспільного 
розвитку, природи економічних процесів і конкурентоспроможність. 
Більш плідним для науки став підхід, який пояснює закономірності 
розвитку і конкурентоспроможність з позиції співробітництва і ком
промісів.

4. Узагальнення проведеного аналізу розвитку теоретико-мето
дологічних концепцій теорій циклу дало можливість виявити проб-
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лему розгляду теорій циклічних коливань регіональних просторово- 
економічних систем з врахуванням їх інтеграційних процесів та гло- 
балізаційних впливів, які є процесом взаємодії та просторового поєд
нання виробничих, фінансово-економічних, інфраструктурних, інсти- 
туційних та соціальних елементів, які мають комплексний характер, 
цілеспрямовано функціонують у реальному просторі у певних розмірах, 
пропорціях і масштабах з метою забезпечення сталого поступального 
розвитку як окремих підсистем, так і в загальному системи.

5. Доведено, що формування великого економічного простору є 
результатом економічної інтеграції просторово-економічних систем 
макрорівня з метою домінування в межах світової системи господа
рювання і забезпечення конкуренто-спроможності і сталого розвитку 
власних систем. Розвиток регіональних просторово-економічних си
стем як елементів великого економічного простору залежить від 
впливів систем макрорівня, як позитивних, так і негативних, і в умо
вах прямого впливу адміністративних важелів має здатність досягати 
стійкого динамічного розвитку.

6. Виявлено, що характер взаємодії регіональних просторово- 
економічних систем є таким співвідношенням, при якому причина і 
наслідки економічних процесів знаходяться в постійній динамічній 
зміні один одного. Цей причинно-наслідковий зв’язок визначає таку 
важливу рису як циклічність їх розвитку, а період коливання має пря
мо пропорційну залежність від масштабів просторового утворення.

7. Обгрунтовано, що в умовах повноцінної участі регіонів в гло
бальному конкурентному середовищі найбільш коректним способом 
оцінки їх конкурентних позицій буде не збільшення обсягів зовніш
нього товарообігу, а відображення цього процесу у фінансовому ра
хунку регіонального платіжного балансу, необхідність введення 
якого відповідає потребі часу.

8. Виявлено, що різниця між глобальною економічною систе
мою та великим економічним простором полягає у відмінностях, ви
кликаних просторовим чинником. Елементи та складові глобальної 
економічної системи мають чітко визначені територіальні межі, а ве
ликий економічний простір формується як потенційне середовище 
діяльності елементів та складових глобальної економічної системи і 
має змінні рухомі межі.

9. За результатами аналізу діяльності регіонів в глобальному 
економічному просторі виявлено різну їх активність і різновектор- 
ність в залежності від їх специфіки, обумовленої розміщенням, ви-
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робничою діяльністю і суб’єктивними чинниками та особистісними 
контактами тощо. Окрім цього, формування регіонального економіч
ного простору сучасний регіон здійснює під впливом чинників від 
систем різних рівнів, а саме: міжрегіональних, національних, макро- 
регіональних та глобальної.

10. Обґрунтовано, що при нестійкій динаміці значень макроеко- 
номічних показників регіонів, які знаходяться під безпосереднім 
впливом конкурентних центрів, рівень їх конкурентоспроможності 
прямо залежить від екзогенного втручання та періоду траєкторії ци
клів економічних процесів даного центру. В такому випадку ре
гіональні просторові системи для нівелювання екзогенних впливів по
винні формувати систему реагування, яка охоплюватиме заходи зі 
стабілізації динаміки значень загальних економічних показників і 
розширення свого простору в інші системи з метою використання їх 
висхідних періодів економічних циклів. Тому запровадження чіткої 
концепції просторового розвитку з відповідною інституціональною 
системою, особливим характером фінансово-кредитної системи ство
рюють необхідні передумови запобігання негативним діям циклічних 
економічних процесів, які мають безпосередній локальний вплив, не 
дивлячись на глобальний характер їх походження. Звідси виникає 
необхідність перегляду змісту просторового розвитку регіону як спо
собу забезпечення конкурентоспроможності в умовах глобальних 
впливів, що може здійснюватися тільки за умови поєднання ендо
генних та екзогенних конкурентних регіональних переваг.

11. Доведено, що конкуренція в межах просторового устрою є 
динамічним процесом, що окреслюється характером та щільністю 
конкурентних зв’язків та впливів, які є об’єктами керованості. Управ
ління конкуренцією в просторово-економічних системах різних рівнів 
полягає в створенні конкурентного середовища всередині самої си
стеми, формуванні системи реагування на зовнішні зв’язки та впливи 
і розширенні внутрішнього конкурентного середовища у зовнішній 
простір. Конкурентне середовища сучасного регіону в контексті 
просторового устрою визначається як розширений простір, який скла
дається із внутрішнього та зовнішнього просторів, в межах яких 
функціонують регіональні суб’єкти господарювання, яких об’єднує 
спільний інтерес щодо їх конкурентоспроможності та ефективної 
діяльності.

12. Виявлено, що глобалізаційні зміни конкурентного середо
вища призвели до зміни форми світового конкурентного середовища,
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складовими якого є центри впливів і прийняття рішень (центри екзо
генного впливу чи конкурентні центри); макрорегіони спеціалізова
ного розвитку; регіони -  сателіти національного рівня, регіони II- 
рівня після держави. Регіональні просторово-економічні системи є 
повноправними учасниками світового економічного простору, які 
загострюють міжнародну конкуренцію, що, в свою чергу, викликає 
необхідність ідентифікації локальних конкурентних переваг, зокрема 
унікальних, зумовлює створення системи захисту/протидії зовнішнім 
впливам і розширення власного конкурентного простору. Така система 
базується на використанні просторової конкурентоспроможності і 
передбачає сукупність заходів щодо мінімізації екзогенних негатив
них впливів, які мають повторювальний циклічний характер. Метою 
реалізації таких заходів є забезпечення збалансованості, підвищення 
щільності та зв’язності суб’єктів господарювання регіональних про
сторово-економічних систем. Види діяльності, що мають мультиплі- 
кативний та синергічний ефект в межах регіональної просторово-еко- 
номічної системи, розглядаються як точки поляризації (центри ро
сту), а щільність та зв’язність системи мають пряму залежність щодо 
віддаленості від таких точок.

13. Запропонована теорія взаємного циклічного впливу просто- 
рово-економічних систем обумовлює нову парадигму забезпечення 
конкурентоспроможності економічних утворень різного ієрархічного 
рівня, визначає закономірності, принципи, чинники розвитку про- 
сторово-економічних систем в глобальному середовищі в умовах їх 
циклічних взаємовпливів, можливі способи взаємин і перспективи їх 
розвитку як процесів підвищення щільності та зв’язності регіональної 
просторово-економічної системи. Предметом теорії циклічного вза
ємного впливу просторово-економічних систем є зміст, характер 
взаємодії, механізми і способи впливів та реагування просторово-еко
номічних систем різних рівнів у глобальному конкурентному сере
довищі. Об’єктом теорії циклічного взаємного впливу просторово- 
економічних систем є цілісна система будь-якого рівня і ієрархії, що 
розвивається у відкритому економічному середовищі.

14. Обгрунтовано, що створення системи господарювання поза 
межами власної регіональної системи є способом організації конку
рентного простору не тільки для тих підприємств, що функціонують в 
межах інших просторово-економічних систем, але і поліпшення 
внутрішнього конкурентного середовища за рахунок інвестицій, у то
му числі інноваційних, трансферу технологій тощо як результату
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зворотного зв’язку успішної діяльності суб’єктів господарювання в 
інших просторово-економічних системах.

15. Доведено, що державна регіональна політика з метою забез
печення конкурентоспроможності регіонів повинна бути спрямована 
на підвищення щільності і зв’язності елементів регіональної просто- 
рово-економічної системи, що потребує удосконалення системи її 
управління, яка повинна складатися з двох частин: управління вну
трішнім конкурентним середовищем і зовнішнім конкурентним 
простором.
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ДОДАТКИ
Додаток А

Таблиця А. 1
Івано-Франківська область 

географічна структура зовнішньої торгівлі товарами__________
Роки Експорт Імпорт

2007 країни СНЛ: Росія. Молдова. 
Білорусь, Казахстан 
Європа: Угорщина. Румунія. 
Польща, Словаччина, Італія 
Азія: Туреччина, Китай 
Африка: Марокко, Алжир, Туніс 
Америка: Віргінські і Британські 
острови, США

країни СНД: Росія, Білорусь, 
Казахстан
Європа: Польща, Німеччина, 
Італія
Азія: Китай, Туреччина, 
Японія
Африка: Намібія 
Америка: США, Бразилія

2008 країни СНЛ: Росія. Молдова. 
Білорусь, Казахстан, Азербайджан 
Європа: Італія. Польща, 
Угорщина, Румунія, Словаччина, 
Азія: Туреччина 
Африка: Єгипет
Америка: Віргінські і Британські 
острови, США 
Австралія і Океанія: -

країни СНД: Росія. Казахстан 
Європа: Польща, Німеччина, 
Італія, Чеська Республіка 
Азія: Китай, Туреччина, 
Сирія
Африка: Єгипет, Південна 
Африка
Америка: США. Бразилія 
Австралія і Океанія: 
Австралія

2009 країни СНД: Росія, Молдова, 
Білорусь, Казахстан 
Європа: Італія. Німеччина, 
Польща, Чеська Республіка, 
Румунія, Угорщина 
Азія: Туреччина, Йорданія, 
Саудівська Аравія 
Африка: Марокко, Єгипет 
Америка: Віргінські і Британські 
острови, США

країни СНД: Росія, Білорусь 
Європа: Польща, Німеччина, 
Італія, Чеська Республіка 
Азія: Китай, японія 
Африка: - 
Америка: США

2010 країни СНД: Росія, Білорусь, 
Молдова, Казахстан 
Європа: Італія, Польща, Румунія, 
Угорщина, Чеська Республіка 
Азія: Об’єднанні Арабські Емірати, 
Туреччина, Йорданія 
Африка: Марокко 
Америка: Віргінські і Британські 
острови, Беліз

країни СНД: Росія, Білорусь 
Європа: Польща, Німеччина, 
Литва, Угорщина, Чеська 
Республіка
Азія: Китай. Саудівська 
Аравія, Республіка Корея 
Африка: Туніс. Єгипет 
Америка: Бразилія. США
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Таблиця А. 2
Ів ан о - Ф р ан к івс ька  область

Геогр аф ічна структура  експорту-імпорту послуг ______
Роки Експорт Імпорт

2007 країни СНД: Казахстан, Росія 
Європа: Угорщина. Італія, 
Німеччина, Великобританія, 
Чеська Республіка 
Азія: Йорданія, Сирія 
Африка: Британська територія в 
Індійському океані, Сейшели 
Америка: США

країни СНД: Росія 
Європа: Польща. Італія. 
Великобританія, Чеська 
Республіка 
Азія: Ізраїль 
Африка: - 
Америка: Канада

2008 країни СНД: Росія, Білорусь, 
Туркменістан
Європа: Угорщина, Італія . Чеська 
Республіка, Німеччина 
Азія: Йорданія. Сирія 
Африка: Мавританія. Сейшели 
Америка: США

країни СНД: Росія. Б іл о р у с ь  

Європа: Великобританія, 
Чеська Республіка, 
Німеччина, Словаччина, 
Польща 
Азія: Ізраїль 
Африка: - 
Америка: США

2009 країни СНД: Росія, Білорусь,
Туркменістан
Європа: Угорщина. Чеська
Республіка, Німеччина,
Великобританія
Азія: Йорданія. Сирія. Ірак
Африка: Нігерія, Гвінея
Америка: США, Панама, Віргінські
і Британські острови, Беліз
Австралія і Океанія: Нова Зеландія

країни СНД: Росія. 
Казахстан
Європа: Німеччина. Чеська 
Республіка, Данія, Польща, 
Угорщина 
Азія: Туреччина 
Африка: -
Америка: США. Канада

2010 країни СНД: Росія. Казахстан. країни СНД: Росія
Туркменістан
Європа: Швейцарія. Чеська 
Республіка, Угорщина, Німеччина, 
Італія
Азія: Йорданія. Індія, Ірак, Сирія 
Африка: Нігерія, Гана 
Америка: Панама, Віргінські і 
Британські острови 
Австралія і Океанія: Нова Зеландія

Європа: Німеччина. Чеська 
Республіка, Великобританія, 
Угорщина 
Азія: Туреччина 
Африка: - 
Америка: США
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Таблиця А. З
Х ерсон ська  область

Географ ічна структура  зо вн іш н ьо ї тор г івл і товарам и_____________
Роки Експорт Імпорт

2007 країни СНД: Росія, Білорусь, 
Європа: Німеччина, Греція, Грузія, 
Нідерланди
Азія: Туреччина, Індія, Японія 
Африка: Алжир 
Америка: США, Барбадос

країни СНД: Росія, Білорусь 
Європа: Німеччина, 
Нідерланди, Грузія, Польща 
Азія: Китай, Туреччина 
Африка: -
Америка: США, Барбадос

2008 країни СНД: Росія, Білорусь, 
Молдова, Казахстан 
Європа: Німеччина, Нідерланди, 
Великобританія, Греція, Грузія, 
Італія
Азія: Туреччина, Сирія, Ізраїль 
Африка: Єгипет, Марокко 
Америка: Барбадос, США

країни СНД: Казахстан. 
Росія, Молдова, Білорусь 
Європа: Німеччина, Польща, 
Італія, Нідерланди, Грузія, 
Угорщина
Азія: Китай, Туреччина, 
Об’єднанні Арабські 
Емірати 
Африка: -
Америка: США, Барбадос

2009 країни СНД: Білорусь, Росія, 
Молдова, Казахстан, Киргизстан 
Європа: Норвегія, Болгарія, 
Німеччина, Грузія, Нідерланди, 
Великобританія 
Азія: Туреччина, Сирія, Ізраїль 
Африка: Кенія, Єгипет, Лівійська 
Арабська Джамахірія, Туніс 
Америка: Віргінські і Британські 
острови, Мексика, США 
Австралія і Океанія: -

країни СНД: Росія, 
Казахстан, Молдова, 
Білорусь,
Європа: Німеччина, Польща, 
Нідерланди, Грузія, Італія 
Азія: Туреччина, Китай, 
Ізраїль
Африка: Туніс 
Америка: США 
Австралія і Океанія. 
Австралія

2010 країни СНД: Росія, Білорусь, 
Казахстан, Молдова, Туркменістан, 
Азербайджан, Грузія 
Європа: Норвегія, Великобританія, 
Німеччина, Чеська Республіка, 
Нідерланди
Азія: Туреччина, Ізраїль, 
Саудівська Аравія, Сирія 
Африка: Єгипет. Лівійська 
Арабська Джамахірія 
Америка: США

країни СНД: Білорусь, 
Казахстан, Росія 
Європа: Польща, Німеччина, 
Франція, Румунія, Італія 
Азія: Туреччина, Китай 
Африка: Єгипет 
Америка: США
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Таблиця А. 4
Х ерсон ська  область

Географ ічна стр укт ура експорту-імпорту послуг_______________
Роки

2007
Експорт

країни СНД: Росія
Європа: Німеччина. Угорщина.
Італія, Великобританія,
Нідерланди
Азія: Туреччина. Кіпр
Африка: Ліберія
Америка: Барбадос, Віргінські і
Британські острови, США

Імпорт
країни СНД: Росія 
Європа: Великобританія, 
Німеччина, Нідерланди 
Азія: Туреччина 
Африка: - 
Америка: США

2008 країни СНД: Росія 
Європа: Польща, Угорщина,

країни СНД: Росія 
Європа: Великобританія.

Німеччина, Нідерланди, 
Великобританія 
Азія: Кіпр, Туреччина 
Африка: -
Америка: Віргінські і Британські 
острови, Барбадос, Панама, США

Нідерланди, Польща 
Азія: Кіпр, Туреччина 
Африка: -
Америка: США. Віргінські і 
Британські острови

2009 країни СНД: Росія, Б іл о р у с ь , 

Казахстан
Європа: Мальта, Угорщина, 
Польща, Німеччина, 
Великобританія, Нідерланди 
Азія: Туреччина, Кіпр 
Африка: Ліберія. Сьєра-Леоне 
Америка: Віргінські і Британські 
острови, США, Барбадос, Беліз

країни СНД: Казахстан, 
Білорусь, Росія 
Європа: Великобританія. 
Нідерланди, Польща 
Азія: Туреччина 
Африка: - 
Америка: США

2010 країни СНД: Росія. Казахстан, 
Білорусь
Європа: Німеччина, Угорщина, 
Мальта, Великобританія 
Азія: Туреччина. Кіпр 
Африка: Ліберія
Америка: Барбадос, Панама, США

країни СНД: Росія. Б іл о р у с ь  

Європа: Нідерланди, 
Німеччина, Румунія 
Азія: - 
Африка: - 
Америка: -
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Таблиця А. 5
Д ніпропетровська  область

Географ ічна стр уктур а  зо вн іш н ьо ї то р г івл і товарам и_____________
Роки Експорт Імпорт

2007 країни СНД: Росія, Казахстан,
Азербайджан, Білорусь
Європа: Італія, Польща, Німеччина, Чеська
Республіка, Грузія, Румунія
Азія: Туреччина, Сирія, Індонезія,
Йорданія, Іран, Об’єднані Арабські Емірати 
Африка: Алжир, Лівійська Арабська 
Джамахарія, Єгипет, Нігерія 
Америка: Віргінські і Британські острови, 
США. Бразилія. Австралія і Океанія: 
Австралія

країни СНЛ: Росія. 
Казахстан, Білорусь 
Європа: Німеччина. 
Польща, Італія 
Азія: Китай, 
Туреччина 
Африка: Гана 
Америка: США, 
Бразилія
Австралія і Океанія: 
Австралія

2008 країни СНД: Росія, Білорусь, Казахстан, 
Азербайджан, Молдова,
Європа: Італія, Польща, Болгарія. 
Німеччина, Чеська Республіка, 
Великобританія, Словаччина, Румунія, 
Сербія
Азія: Туреччина, Йорданія, Сирія, 
Індонезія, Іран, Об’єднані Арабські 
Емірати, Китай
Африка: Єгипет, Туніс, Алжир, Нігерія 
Америка: Віргінські і Британські острови, 
США
Австралія і Океанія: Австралія

країни СНД: Росія, 
Казахстан, Білорусь 
Європа: Німеччина, 
Польща, Італія, Чеська 
Республіка, Фінляндія 
Азія: Китай. 
Туреччина, Ірак 
Африка: Гана. Габон. 
Південна Африка 
Америка: США, 
Бразилія
Австралія і Океанія: 
Австралія

2009 країни СНД: Росія. Азербайджан, Білорусь, 
Казахстан
Європа: Польща, Німеччина, Італія, Чеська 
Республіка
Азія: Китай, Туреччина, Йорданія, Сирія. 
Ірак, Іран, Ліван, Індія 
Африка: Єгипет. Америка: США. Австралія 
і Океанія: Австралія

країни СНД: Росія, 
Азербайджан, 
Казахстан 
Європа: Німеччина, 
Польща, Чеська 
Республіка. Азія: 
Китай. Африка: Гана. 
Америка: США. 
Австралія і Океанія: 
Австралія

2010

І

країни СНД: Росія, Білорусь, Азербайджан, 
Казахстан
Європа: Польща, Чеська Республіка, 
Румунія, Німеччина, Словаччина 
Азія: Китай, Туреччина, Ірак, Іран, 
Йорданія, Індія, Сирія. Африка: Єгипет 
Америка: США 
Австралія і Океанія: -

країни СНД: Росія. 
Азербайджан, 
Білорусь, Казахстан 
Європа: Німеччина. 
Польща, Італія, 
Угорщина. Азія: 
Китай. Індія. Африка: 
Гана
Америка: США. 
Бразилія. Австралія
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Таблиця А. б
Дніпропетровська область 

Географічна структура експорту-імпорту послуг____________
Роки Експорт Імпорт

2007 країни СНД: Росія. Казахстан
Європа: Німеччина, Великобританія,
Чеська Республіка
Азія: Кіпр, Об’єднанні Арабські
Емірати
Африка: Єгипет 
Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Багами

країни СНД: Росія. 
Казахстан
Європа: Великобританія, 
Німеччина, Португалія 
Азія: Кіпр. Туреччина 
Африка: Єгипет. Південна 
Африка
Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Сент- 
Кітс і Невіс

2008 країни СНД: Росія 
Європа: Австрія. Німеччина, 
Великобританія, Грузія 
Азія: Кіпр, Китай, Об’єднанні 
Арабські Емірати 
Африка: Сейшели, Туніс 
Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Беліз 
Австралія і Океанія: Австралія, Нова

країни СНД: Росія, 
Молдова, Казахстан 
Європа: Великобританія. 
Німеччина, Португалія 
Азія: Кіпр. Об’єднанні 
Арабські Емірати, 
Туреччина
Африка: Єгипет. Південна 
Африка

Зеландія Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Сент- 
Кітс і Невіс
Австралія і Океанія: Нова 
Зеландія, Французька 
Полінезія

2009 країни СНД: Росія. Азербайджан. 
Казахстан,
Європа: Австрія, Люксембург, 
Великобританія, Грузія 
Азія: Кіпр 
Африка: -
Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Беліз, Канада

країни СНД: Росія, 
Казахстан
Європа: Великобританія,
Бельгія, Німеччина,
Швейцарія
Азія: -
Африка: -
Америка: США, Беліз, 
Віргінські і Британські 
острови, Сент-Кітс і Невіс

2010 країни СНЛ: Росія. Казахстан. 
Білорусь, Молдова

країни СНД: Росія, 
Молдова, Казахстан, 
Білорусь
Європа: Великобританія, 
Португалія, Австрія 
Азія: Кіпр 
Африка: -
Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Беліз

і

Азія: Кіпр 
Африка: Ліберія 
Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Беліз
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Одеська область 
Географічна структура зовнішньої торгівлі товарами_____

Таблиця А. 7

Роки Експорт Імпорт
2007 країни СНД: Росія, Казахстан, 

Азербайджан, Білорусь, Вірменія, 
Киргизстан, Молдова, Узбекистан, 
Таджикистан, Туркменістан 
Європа: Бельгія, Болгарія, 
Великобританія, Греція, Ірландія, 
Іспанія, Латвія, Литва, Італія, 
Нідерланди, Німеччина, 
Словаччина, Грузія, Франція, 
Швейцарія, Румунія 
Азія: В’єтнам, Ізраїль, Індія, 
Китай, Туреччина, Кіпр, Пакистан 
Африка: Марокко 
Америка: США, Мексика

країни СНД: Росія, Казахстан, 
Азербайджан, Білорусь, 
Вірменія, Киргизстан, Молдова, 
Узбекистан, Таджикистан, 
Туркменістан 
Європа: Австрія. Бельгія, 
Болгарія, Великобританія, 
Грузія, Данія, Ірландія, Іспанія, 
Нідерланди, Німеччина, 
Норвегія, Польща, Італія, 
Румунія, Фінляндія, франція, 
Чехія, Швейцарія 
Азія: Ізраїль. Індія, Китай, 
Республіка Корея, Малайзія, 
Тайвань, Японія, Туреччина 
Африка: -
Америка: США, Бразилія

|~2008

|

країни СНД: Росія, Казахстан, 
Азербайджан, Білорусь, Вірменія, 
Киргизстан, Молдова, Узбекистан, 
Таджикистан, Туркменістан 
Європа: Бельгія, Болгарія, 
Великобританія, Греція, Ірландія, 
Іспанія, Латвія, Литва, Італія, 
Нідерланди, Німеччина, 
Словаччина, Грузія, Франція, 
Швейцарія, Румунія 
Азія: В’єтнам, Ізраїль, Індія, 
Китай, Туреччина, Кіпр, Пакистан 
Африка: Марокко 
Америка: США, Мексика

країни СНД: Росія, Казахстан, 
Азербайджан, Білорусь, 
Вірменія, Киргизстан, Молдова, 
Узбекистан, Таджикистан, 
Туркменістан 
Європа: Австрія, Бельгія, 
Болгарія, Великобританія,
Грузія, Данія, Ірландія, Іспанія, 
Нідерланди, Німеччина, 
Норвегія, Польща, Італія, 
Румунія, Фінляндія, франція, 
Чехія, Швейцарія 
Азія: Ізраїль, Індія, Китай, 
Республіка Корея, Малайзія, 
Тайвань, Японія, Туреччина 
Африка: -
Америка: США, Бразилія

2009 країни СНД: Росія, Казахстан, 
Азербайджан, Білорусь, Вірменія, 
Киргизстан, Молдова, Узбекистан, 
Таджикистан, Туркменістан 
Європа: Бельгія, Болгарія, 
Великобританія, Греція, Ірландія,

країни СНД: Росія, Казахстан, 
Азербайджан, Білорусь, 
Вірменія, Киргизстан, Молдова, 
Узбекистан, Таджикистан, 
Туркменістан 
Європа: Австрія, Бельгія,
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Іспанія, Латвія, Литва, Італія, 
Нідерланди, Німеччина, 
Словаччина, Грузія, Франція, 
Швейцарія, Румунія 
Азія: В’єтнам, Ізраїль, Індія, 
Китай, Туреччина, Кіпр, Пакистан 
Африка: Марокко 
Америка: США. Мексика

Болгарія, Великобританія, 
Грузія, Данія, Ірландія, Іспанія, 
Нідерланди, Німеччина, 
Норвегія, Польща, Італія, 
Румунія, Фінляндія, франція, 
Чехія, Швейцарія 
Азія: Ізраїль. Індія. Китай, 
Республіка Корея, Малайзія, 
Тайвань, Японія, Туреччина 
Африка: -
Америка: США, Бразилія

2010 країни СНД: Росія, Казахстан, 
Азербайджан, Білорусь, Вірменія, 
Киргизстан, Молдова, Узбекистан, 
Таджикистан, Туркменістан 
Європа: Бельгія, Болгарія, 
Великобританія, Греція, Ірландія, 
Іспанія, Латвія, Литва, Італія, 
Нідерланди, Німеччина, 
Словаччина, Грузія, Франція, 
Швейцарія, Румунія

країни СНД: Росія, Казахстан. 
Азербайджан, Білорусь, 
Вірменія, Киргизстан, Молдова, 
Узбекистан, Таджикистан, 
Туркменістан 
Європа: Австрія. Бельгія. 
Болгарія, Великобританія, 
Грузія, Данія, Ірландія, Іспанія, 
Нідерланди, Німеччина, 
Норвегія, Польща, Італія,

Азія: В’єтнам, Ізраїль, Індія, 
Китай, Туреччина, Кіпр, Пакистан 
Африка: Марокко 
Америка: США, Мексика

Румунія, Фінляндія, франція, 
Чехія, Швейцарія 
Азія: Ізраїль. Індія. Китай. 
Республіка Корея, Малайзія, 
Тайвань, Японія, Туреччина 
Африка: -
Америка: США, Бразилія



Одеська область 
Географічна структура експорту-імпорту послуг_____________

Таблиця А. 8

Роки Експорт Імпорт
2007 країни СНД: Росія, Казахстан, 

Азербайджан, Білорусь, Вірменія, 
Киргизстан, Молдова, Узбекистан, 
Таджикистан, Туркменістан 
Європа: Австрія, Бельгія, Болгарія, 
Німеччина, Великобританія, Греція, 
Грузія, Данія, Ірландія, Італія, 
Латвія, Литва, Мальта, Нідерланди, 
Німеччина, Норвегія, Польща, 
Угорщина, Франція, Швейцарія 
Азія: Кіпр, Китай, Сирійська 
Арабська Республіка, Сінгапур, 
Туреччина 
Африка: -
Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Панама, Канада

країни СНД: Росія, Білорусь, 
Молдова
Європа: Австрія, Бельгія, 
Болгарія Великобританія, 
Греція, Грузія, Данія, Естонія, 
Ірландія, Іспанія, Італія, 
Латвія, Мальта, Нідерланди, 
Німеччина, Норвегія, Польща, 
Португалія, Румунія, 
Угорщина, Франція, 
Швейцарія
Азія: Кіпр, Об’єднанні 
Арабські Емірати, Сінгапур, 
Таїланд, Туреччина 
Африка: Ліберія 
Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Канада,

2008 країни СНД: Росія, Казахстан, 
Азербайджан, Білорусь, Вірменія, 
Киргизстан, Молдова, Узбекистан, 
Таджикистан, Туркменістан 
Європа: Австрія, Бельгія, Болгарія, 
Німеччина, Великобританія, Греція, 
Грузія, Данія, Ірландія, Італія, 
Латвія, Литва, Мальта, Нідерланди, 
Німеччина, Норвегія, Польща, 
Угорщина, Франція, Швейцарія 
Азія: Кіпр, Китай, Сирійська 
Арабська Республіка, Сінгапур, 
Туреччина 
Африка: -
Америка: США, Віргінські і 
Британські острови, Панама, Канада

країни СНД: Росія, Білорусь, 
Молдова
Європа: Австрія. Бельгія, 
Болгарія Великобританія, 
Греція, Грузія, Данія, Естонія, 
Ірландія, Іспанія, Італія,
Латвія, Мальта, Нідерланди, 
Німеччина, Норвегія, Польща, 
Португалія, Румунія,
Угорщина, Франція,
Швейцарія
Азія: Кіпр, Об’єднанні 
Арабські Емірати, Сінгапур, 
Таїланд, Туреччина 
Африка: Ліберія 
Америка: США, Віргінські і ! 
Британські острови, Канада,

2009 країни СНД: Росія, Казахстан, 
Азербайджан, Білорусь, Вірменія, 
Киргизстан, Молдова, Узбекистан, 
Таджикистан, Туркменістан 
Європа: Австрія, Бельгія, Болгарія, 
Німеччина, Великобританія, Греція,

країни СНД: Росія, Білорусь, 
Молдова
Європа: Австрія, Бельгія, 
Болгарія Великобританія, 
Греція, Грузія, Данія, Естонія, 
Ірландія, Іспанія, Італія,
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Грузія, Данія, Ірландія, Італія, Латвія, Мальта, Нідерланди,
Латвія, Литва, Мальта, Нідерланди, Німеччина, Норвегія, Польща,
Німеччина, Норвегія, Польща, Португалія, Румунія,
Угорщина, Франція, Швейцарія Угорщина, Франція,
Азія: Кіпр, Китай. Сирійська Швейцарія
Арабська Республіка, Сінгапур, Азія: Кіпр, Об’єднанні
Туреччина Арабські Емірати, Сінгапур,
Африка: - Таїланд, Туреччина
Америка: США. Віргінські і Африка: Ліберія
Британські острови, Панама, Канада Америка: США. Віргінські і 

Британські острови, Канада,
2010 країни СНД: Росія, Казахстан. країни СНД: Росія, Білорусь,

Азербайджан, Білорусь, Вірменія, Молдова
Киргизстан, Молдова, Узбекистан, Європа: Австрія, Бельгія.
Таджикистан, Туркменістан Болгарія Великобританіюі,
Європа: Австрія, Бельгія, Болгарія. Греція, Грузія, Данія, Естонія,
Німеччина, Великобританія, Греція, Ірландія, Іспанія, Італія,
Грузія, Данія, Ірландія, Італія, Латвія, Мальта, Нідерланди,
Латвія, Литва, Мальта, Нідерланди, Німеччина, Норвегія, Польща,
Німеччина, Норвегія, Польща, Португалія, Румунія,
Угорщина, Франція, Швейцарія Угорщина, Франція,
Азія: Кіпр, Китай, Сирійська Швейцарія
Арабська Республіка, Сінгапур, Азія: Кіпр. Об’єднанні
Туреччина Арабські Емірати, Сінгапур,
Африка: - Таїланд, Туреччина
Америка: США, Віргінські і Африка: Ліберія
Британські острови, Панама, Канада Америка: США, Віргінські і 

Британські острови, Канада,
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Додаток Б

Емпірична оцінка взаємного впливу макроекономічних показників для 

суб’єктів макрорегіональних утворень.

Емпіричне дослідження базується на статистичних даних МВФ за період 

1990-2005 рр.
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Рис. Б.1. Вплив ВВП на поточний рахунок для груп країн
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Рис. Б.2. Вплив ВВП на фінансовий рахунок для різних груп країн
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Рис. Б.З. Вплив поточного рахунка на рівень ВВП для різних груп країн

Рис. Б.4. Вплив рівня ВВП на поточний рахунок для країн Латинської Америки
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Рис. Б.5. Вплив рівня ВВП на поточний рахунок для країн Латинської Америки

368

100 

80 - 

60 - 

40 

20

-Аргентина

-Бразилія

-Мексика
---------Чилі

Рис. Б.6. Вплив фінансового рахунку на рівень ВВП для груп країн Латинської 
Америки

Рис. Б.7. Вплив фінансового рахунку на рівень ВВП для груп країн Південно- 
Східної Азії
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Рис. Б.8. Вплив рівня ВВП на фінансовий рахунок для групи країн Латинської 
Америки
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Рис. Б.9 Вплив рівня ВВП на фінансовий рахунок для групи країн Південно- 
Східної Азії
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Рис. Б.10 Вплив експорту на рівень ВВП для групи країн Латинської Америки
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для групи країн Південно-Східної
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Рис. Б.11. Вплив експорту на рівень ВВП 
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Рис. Б. 12 Вплив рівня ВВП на експорт для груп країн Латинської Америки
0,12

Рис. В. 13. Вплив рівня ВВП на експорт для груп країн Латинської Америки
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Рис. Б. 14. Вплив імпорту на рівень ВВП для групи країн Латинської Америки
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Рис. Б. 15. Вплив імпорту на рівень ВВП для групи країн Південно-Східної Азії
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Рис. Б. 16. Вплив рівня ВВП на імпорт для груп країн Латинської Америки

Рис. Б. 17. Вплив рівня ВВП на імпорт для груп країн Латинської Америки
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Додаток В

Таблиця В. 1

Валовий регіональний продукт за 2006рік

У фактичних цінах

Валова
додана

вартість*

Оплата
послуг

фінансових
посередників

Валова додана 
вартість в 
основних 

цінах

Чисті
податки

на
продукти

Валовий 
регіональ

ний продукт

Україна 487132 -13009 474123 70030 544153
Автономна
Республіка Крим 14853 -397 14456 1588 16044
Вінницька 11350 -303 11047 136 12414
Волинська 6952 -186 6766 921 7687
Дніпропетровська 45199 -1207 43992 8355 52347
Донецька 62685 -1674 61011 11350 72361
Житомирська 8007 -214 7793 991 8784
Закарпатська 7558 -202 7356 829 8185
Запорізька 21108 -564 20544 4243 24787
Івано-Франківська 9952 -266 9686 1630 11316
Київська 16754 -447 16307 2881 19188
Кіровоградська 7569 -202 7367 820 8187
Луганська 20354 -544 19810 4349 24159
Львівська 19336 -516 18820 2666 21486
Миколаївська 10785 -288 10497 1379 11876
Одеська 22983 -614 22369 2529 24898
Полтавська 18567 -496 18071 4108 22179
Рівненська 8044 -215 7829 1095 8924
Сумська 8702 -232 8470 1096 9566
Тернопільська 5944 -159 5785 667 6452
Харківська 28954 -773 28181 3842 32023
Херсонська 6964 -186 6778 787 7565
Хмельницька 8725 -233 8492 1111 9603
Черкаська 9803 -262 9541 1416 10957
Чернівецька 4844 -129 4715 411 5126
Чернігівська 8124 -217 7907 1043 8950
м.Київ 89349 -2385 86964 8303 95267
м.Севастополь 3667 -98 3569 253 3822

■“підсумок регіонів
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Продовження таблиці В. 1

У фактичних цінах

У порівнянних 
цінах

у відсотках до 
попереднього року

Валова додана вартість 
основних цінах

Частка 
регіону у 
відсотках 

Д О  

підсумку

У
розрахунку 

на одну 
особу, грн.

Всього У розра
хунку на 

одну 
особу

У
порівняних 

цінах у 
відсотках до 
попередньо

го року

У
розрахунку 

на одну 
особу (у 

порівняних 
цінах, у 

відсотках до 
поперед

нього року)

Україна
Автономна
Республіка

100 11630 107,3 108,1 106,4 107,2

Крим 3 8101 106,7 107,2 105,6 106
Вінницька 2,3 7328 106,2 107,3 105,3 106,4
Волинська
Дніпропетровс

1,4 7397 103,5 103,9 101,8 102,2

ька 9,6 15239 108 108,8 106,7 107,6
Донецька 13,3 15725 108,3 109,4 107,6 108,6
Житомирська 1,6 6636 103,6 104,7 102,5 103,6
Закарпатська 1,5 6576 106,6 106,8 105,4 105,6
Запорізька
Івано-

4,6 13369 106,1 106,9 104,6 105,4

Франківська 2,1 8157 102,5 102,8 100,5 100,8
Київська 3,5 10918 108,8 109,6 108,3 109,1
Кіровоградська 1.5 7723 105,1 106,7 104,3 105,8
Луганська 4,4 10085 104,3 105,6 103,7 105
Львівська 3,9 8351 108,3 108,8 106,9 107,3
Миколаївська 2,2 9769 107,1 107,9 106 106,8
Одеська 4,6 10379 103,5 103,9 102,9 103,4
Полтавська 4,1 14330 108,2 109,3 107,9 109,1
Рівненська 1,6 7724 106,9 107,2 105,3 105,6
Сумська 1,8 7848 103,4 104,7 102,3 103,7
Тернопільська 1,2 5819 110,3 111 109,5 110,1
Харківська 5,9 11353 107,5 108,2 106,6 107,3
Херсонська 1,4 6744 104 105 103,7 104,6
Хмельницька 1,8 7023 104,2 105,2 103,2 104,2
Черкаська 2 8209 105,6 106,8 105,2 106,3
Чернівецька 0,9 5650 105,5 105,8 104,9 105,2
Чернігівська 1,6 7714 103,4 105 102,5 104,1
м.Київ 17,5 35210 110,7 109,6 109,8 108,8
м.Севастополь 0,7 10079 116,3 116,1 116 115,9

*Валовий регіональний продукт за 2001-2006 роки. Статистичний збірник / за 
ред. І.М. Нікітіної; Державний комітет статистики України. -  К., 2008.
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Валовий регіональний продукт в 2006 році
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Рис. В. 1. Валовий регіональний продукт у 2006 році

Валовий регіональний продую- у розрахунку на одну особу в 2006 році

Гри .

Рсі'іїш

| С І П  Валовий регіональний продукт у розрахунку на одну особу В середньому по  Україні |

Рис. В.2. Валовий регіональний продукт в розрахунку на одну особу в 2006 році

Додаток Д
Таблиця Д. 1

Географічний напрямок співпраці регіональних ТПП_______
Регіональна ТТТІІ Укладені угоди про співпрацю
Донецька ТПП ТПП Москви, ТПП Новосибірська, ТПП Ростовської 

області, ТПП Вороніжської області, ТПП Курської 
області, ТПП Санки Петербурга, ТПП Туркменістану, 
ТПП Єревану, Павлодарська ТПП (Казахстан), ТПП 
Білорусії, ТПП Естонії, ТПП Республіки Таджикистан, 
Мінська ТПП, Гомельська ТПП, ТПП Стамбула, 
Ізмірська ТПП, Кіпрська ТПП, Каунаська ТПП, ТПП 
Лодзя, ТПП Вроцлав, Центральноєвропейська ТПП, 
ТПП Шеффілда (Англія), Мідйоркширська ТПП 
(Англія), ТПП Роттерхема (Англія), Боухумська ТПП 
(Німеччина), ТПП Кавала (Греція)

Сімферопольська
ТПП

ТПП Саратовської області, ТПП Ростовської області, 
ТПП Курської області, ТПП Бєлгородської області, 
ТПП Республіки Карелія, В’ятська ТПП, Московська 
ТПП, ТПП Східного Сибіру, Гомельське відділення 
Білоруської ТПП, Естонська ТПП, ТПП Республіки 
Таджикистан, ТПП Республіки Молдова, Павлодарська 
ТПП, ТПП Трабзон (Туреччина), ТПП Сіноп 
(Туреччина), ТПП Самсун (Туреччина), ТПП Трабзон 
(Туреччина), ТПП Драми (Греція), ТПП Бач- 
Кіншунської області.

Житомирська
ТПП

Дальнославська торгова палата (Республіка Польща), 
Центр міжнародної торгівлі Торгових палат округу 
Венето (Італія), Торгова палата м. Кавала (Греція); 
Промислова палата Аману (Йорданія), Торгово- 
промислова палата Бангкоку (Таїланд), Торгово- 
промислова палата м. Тампере (Фінляндія), Канадсько- 
українська торгова палата (Канада), Американська 
інформаційна компанія Серкофф Юнайтед (США), 
Гомельське відділення Білоруської ТПП, Японська 
організація зовнішньої торгівлі .ІЕТЯО, ТПП міста 
Хайфа (Ізраїль), Торгово-промислова палата м. Пезаро 
(Італія), Удмуртська торгово-промислова палата 
(Росія), Греко-українська торгово-промислова палата 
(Греція), Ізмірська торгово-промислова палата 
(Туреччина), Єдинецька філія ТПП Республіки Мол
дова, Бразильсько-українська торгово-промислова пала
та, Торгово-промислова палата міста Брно (Чехія), УП 
Мінське відділення Білоруської торгово-промислової 
палати, УП Брестське відділення Білоруської торгово- 
промислової палати; Торгово-промислова палата 
республіки Таджикистан.
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Продовження табл. Д . І
Чернігівська
ТПП

Торгово-Промислова палата Італії в Україні, Аграрна 
палата Сабольч-Сатмар-Берегської області (Угорщина), 
Амманська промислова палата (Йорданія), Брестське 
відділення Білоруської ТПП, Брянська торгово- 
промислова палата, Бургаська торгово-промислова 
палата (Болгарія), Варненська торгово-промислова 
палата (Болгарія), Вітебське відділення Білоруської 
ТПП, Володимирська торгово-промислова палата 
(Росія), Гомельське відділення Білоруської торгово- 
промислової палати, Гродненське відділення 
Білоруської торгово-промислової палати, Каунаська 
торгова, промислова та реміснича палата (Литва), 
Київська торгово-промислова палата, Курська торгово- 
промислова палата (Росія), Лодзька промислово- 
торговельна палата (Польща), Смоленська торгово- 
промислова палата (Росія), Судецька торгово-
промислова палата (Польща), Сумська торгово-
промислова палата, Тарнобжегська промислово-
торговельна палата (Польща), Торгово-промислова 
палата Сабольч-Сатмар-Берегської області (Угорщина), 
Торгово-промислова палата Бені Суеф (Арабська 
Республіка Єгипет), Торгово-промислова палата
Нижегородської областіц (Росія), Торгово-промислова 
палата республіки Мордовія, Торгово-промислова 
палата Республіки Таджикистан, Торгово-промислова 
палата Шаркія (Арабська Республіка Єгипет), 
Унгенська філія Молдавської торгово-промислової 
палати.
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Додаток Ж
Таблиця Ж. 1

Значення апроксимованого показника індексу конкурентоспроможності
Регіони Індекс конкурентоспроможності

2005 2006 2007 2008 2009
АР Крим 0,996562 0,997123 0,997534 0,992322 0,9932
Вінницька 0,976001 0,976945 0,979137 0,975972 0,9764
Волинська 1,072896 1,077897 1,079812 1,071222 1,0432
Дніпропетровська 1,693991 1,695523 1,698337 1,691282 1,6893
Донецька 1,654523 1,656812 1,658127 1,652123 1,6432
Житомирська 0,991165 0,994386 0,997192 0,991175 0,9913
Закарпатська 1,283404 1,284734 1,289153 1,283141 1,2798
Запорізька 1,655762 1,657829 1,652192 1,653118 1,6571
Івано-Франківська 1,291753 1,293829 1,296917 1,287998 1,2865
Київська 1,16479 1,16672 1,16782 1,12923 1,1423
Кіровоградська 0,936755 0,938723 0,939472 0,932182 0,9299
Луганська 1,424887 1,426921 1,428749 1,421327 1,4114
Львівська 1,080492 1,132149 1,133241 1,063211 1,0719
Миколаївська 1,29954 1,299892 1,30012 1,278252 1,2635
Одеська 1,202331 1,205734 1,208342 1,909813 1,9035
Полтавська 1,433895 1,437456 1,438776 1,411341 1,5113
Рівненська 1,039678 1,039872 1,033998 1,038721 1,0367
Сумська 1,221263 1,223551 1,224873 1,289211 1,1997
Тернопільська 0,904148 0,906292 0,908742 0,877766 0,8633
Харківська 1,188189 1,188672 1,189377 1,187399 1,1922
Херсонська 1,07019 1,073471 1,075622 1,068593 1,0566
Хмельницька 0,921033 0,923732 0,925744 0,928762 0,9344
Черкаська 1,02089 1,024672 1,025782 1,018936 1,0233
Чернівецька 0,913386 0,913789 0,916977 0,913111 0,9242
Чернігівська 0,967565 0,969362 0,969899 0,962122 0,9577
м.Киів 2,298696 2,300211 2,307784 2,289976 2,2732
м. Севастопіль 0,975725 0,976864 0,977293 0,972122 0,9688

* Складено автором за методикою Л.Л. Ковальської

383



М
ет

од
ик

а 
оц

ін
ки

 
пр

ос
то

ро
во

ї 
ак

ти
вн

ос
ті

 р
ег

іо
ну

§ 1

.2
’ч«

оТГ
гч
сч

«ЛСч
г і
гч

огч
обГЧ

со
СО
о
со

40г-
Счгч

СО
іл
огч

оСч
оогч

г-
ГО

г-
•гГ

го
со

г-

гч

тг40
сч

00
об
о
гч

ТГ-г
ГЧ

?
гггч

осч
N40

тСч
гч
сч

00г-
00согч

о
ігГгч

о40
ігГ
огч

СЧ
тг «г<

©гч
Г*г40

00
00
о00

гч
2
ГО

ф
40
С\

чо
со 40

40
■ЧГ
СО

о
о ,
г~'
со

ІЛ,
00ГГ

с-ю
40
ГГ

оСч
ІЛ ІЛ

сч
'О
со»л

А
б

1 1  й ■ в  в

чо
оч.
о

чо'
04

*ч
&
о "СЧ

гГ

ї ї
чо"СО

00

•п
со'
со

гг
© ,

00
Г»1"
оГГ

о
о ,
«гГ
гг
о "о
</">

«г»
«О
4£>'

ігГ
СО
40

ГГ40
о "
•Л
гг'40

гчСЛ
С5
ОЧл
04

04

гч
Сч'
о

г-
гч

іо
к
гч

"ЧҐг-

■ЧГг-

гч
°4 .
04
гч'Сч

г-с>

Г-'04

■Ч}-
40*

■чг
40

Г І
оо'
о
гч00

•чг
Г-'

■чг'
я-

40̂
со'
гч
СО
40соГ І

чг
СО
сч"
гч
СО,
■ч'со04Г4І

оГ "
чо'

о "Г '
40гч

со
оо'
9
4 °.со"
00
гч

о00
53о
о "00
СО

г-

£
00.
Г '"
<п

Сч
оч
£СО,
Сч"
04V*

со
їх"

оо'
|>

ооо
оо'
00
о '00оо

о
Г"
оч"
гч
оГ"сч

гч
”чГ
о '
о
г і
•чго

гч
г-

3Оч.
гч"
г~~
Г-І

ооо
£40,
00
со

т>
00
■*£
40,
<п'оо

со
00„
оч"
со,
со"оо04

00Г",
N
г-
оо"
г-гч

Сч
° .чо"
СЧ,
С4"о40

гч
00,
о "

гчоо
о
гч

X
ч

о
о

1

о ю
—<

Ім
п

о
р

т,
 

м
лн

. 
д

о
л.

«п
о
ро_
«лГо«г>

СО
г-

<п
со"г-
«о

г-~
</->

о
Г-"«л
г-

04оо
г--'
о
сч"
00г-

о
04
і>г
о

8Г-

чоV»
<2
*ч40>п
ГЧ

<4
40
со̂
с іІП
ЧО

00
г-
с>'

со"
г-

о

9
оо

«Л

>г>

оо
00

00
оо"оо

о
9оо
«/-Г
осо

■чс
°ч
оо
'Чї-”гч

40

гч
40

■ЧГ
С0Л
со'

й
•чг
соСО
гч

о*ЧГ
к

■чг
о '
■чГг-
Г-І

о ,
г*'
9

ог-
СО

Г"
чг'
40Л
Г-'
■чГ

Ч}-
со
04'
оо
СО
■чг
соСч00

V*
со_
о '
5
«гГ
сОо■чГ

Сч
гч
оо
'Ргч
оч'
гчооV )

оо
гч"
гч
«гГ
00
гч

00
оо
сч'

оо'
ооСч

«о
сч"

«гГ«г>оч

•п"
5*

00
гч

о "40
ЧГ
Г-'
р*о
40

40г~
■чг
р00
40"Г '
чг
со

гч
° ° .
ч -'
о ,
гч'ооч}-

гч•о

•п
гч"«Ті

г-•о

г̂ "•л>

40
Оч.

40
со"сч

40гч
£*•п
чо'С'1
гч

оо
■чг

§оо
ЧГгч

<п
гГл

<г>"

сооо,

ч};
со"оо

X
2

о
о
1
5

ю

£  § 
О *?
о  *
*  5
и  <*

г-
29СЧ
Г-'V©СО

*Чіоо"

•я
оо

сч
2900
«ооооо

оо
о

!/■>
оо

с і

£
гчг-

40
со

§40
соСО

г-о

чо
Г-"
о

соГЧ„
гч"
«о
со'
гчгч

}̂-СО

"Я
согч

ч->^г

4С_
<лГ
гч

со
гч
9гч
со"гчСО

соо

со
оо
ч-

'Г,
0
V)
СО

оо
чг

§
оо
■чгсо

о
•ЧГ
ЧГ
о '
•Чґ

соV)
Сч'

чг
со'
сч

оо

Г ;
СІ
оо

г-~

04
оо'
СЧ
гч
СЧ
00сч

со40_
ГЯ
ЙО
со'40
СО

оОг
гч'
ІЛ
о "огч«о

о
о '

Ч?
о
ооо

СО
о
о ,
со'V)
о

сч
о '
т?
оч"
о

*

40
ю.Р-"

40
40г~

оо
°Ч .
о "

оо'сч
о

■ЧГ
со'
04
■чг
СО
гч

І/-)
-чг
■чг
гч
•о"
■чг■чг

чг
° ° .о '

■чгоо
40

гггч,
Г ;'
гг,
-*гчг-

гч

40.
гчг-

00

2940_
со'
оооо

гГ

со
-т

V»

•ГІ

осо,

о '
СО

сочг

СО
со"•чг

5
2

о
о
1
5ю

С
С
н

'Я
о
чо

00
о "
СО 5

СЧ»

гч

гГ «Л

УГ\

40

ю

ТҐ
*зггсо

о ,
"%о

40.

40
-ГГ

СЧ«гГ
гчV)

40
40

00,
40
оо
чо

■Чґ,
г*'
г-

о '
Г '

04.
о
Сч

‘г *.
«Ті

00

00

гч
9гч
гч

«Ті
гч гч

СО,

СО

04. •ЧГ

я

гч
2гч
со

г»

?со

40,
■*£
40
чґ

°®.-г£
00
■чг

40,

40

о
Vогч

оо
900
гч

СО
9со
со гГ

Сч

сч
гГ

со
'рСО І

&ь
>>
л

1
§

К
-с

ть
 

су
б’

єк
тів

 
ЗЕ

Д

04о_
к
оо
г-

гчо
г~
счог-

СОСЧ
оС
СОгч
о

•51•
гг
04
■чг
О'

С'1
оч
гч04

29
ос

40СО
оч
о
со04

гч
СО,
г£
гчсочї-

со
•чг

СО
■чг■Ч"

40г-
ігГ
40
<Г)

•Ті
чо
</■>
40

V-!
*чі'
«о
С'140

§
о

гчГГ
40
гч
ч-40

40
со'
<40
со
гч

очо
00
Сч
4000
гч

•гГ

«2г-V)
со

г-
V"»'

§«п
СО

Г '
гч
чо'

егч40
со

V»
о "
й
о
со

00
СОл
чо"
00со
40

СГ,
■чг
сч'
СО
■чГсч

оо
СО
о '
со
СО
огч

3

3о40
со

со'
2
Г "
со
со

° ° .■ЧГ
2
оо
со

СЧцу
гч"
§Сч
счсо

со
04.
■чг
9ооСч
■чгСО

00
Т і

500«о
гч

«о
СО,
г і
й
СОгч
гч

40чО„
Сч'

о40оч
гч

■чго ,
о "
р

8сО

0404.

сч
Сч
о
со

о
се
&о
ооо
гч

оооо
Сч"
оо
ООсч
гч

ю
2 '

о
о

1
5

£
п-о
огч

</">
оо
гч

о
ооГЧ

г~оо
ГЧ

00
оо
С'1

04
о
огч

о
оС'1

ггоогч

VI
оо
гч

40оогч

г-о
о
гч

00
ооГ І

04
о
огч

о
огч

■чГ
8гч

о
огч

40о
огч

Г"о
о
гч

00
оогч

Счо
огч

о
огч

■чГо
огч

«оо
огч

40
оо
гч

г̂о
о
гч

00о
о
гч

Оч
о
о
гч

о
огч

чгоогч

V)о
огч

4С
о
огч

г--
оо
гч

оо
оо
гч

Сч
оо
гч

о
о
гч

«X
X

•В
о
са
0  
£

1  а> 
0-

А
<3«Є
\о
о

я8.а

В
X«
сх

©
о
в№аз

«
оX
о
&г>
X

5Аоаз
0

1 с 
о в, с ’х

II2о

1

«
3■і
5
9-
X

384

Зв
ед

ен
ий

 
су

ку
пн

ий
 

ре
гі

он
ал

ьн
ий

 
ба

ла
нс

 
(п

от
ік

 
то

ва
рі

в 
і п

ос
лу

г)

2Онев
§
Єї

і-
І
£

Ч1ГШОХОЄНЗЗ и

а ш л  иі

вмчоаиінсіз^

вмчпзашйор!

ВМЧОВНСІЗРі

вмчпинчизих
вмчаноосізх
вмчоаімсівх

вмчзчігшонсіах

вмчом/Сз
вмчонзнау

емчоавхігоц

вмчзаіго
вмчоагеігомир\

вячовіачі/1

вмчоншАї/

вмчої/всілоаосії)!

влчоаіи^

ИИСІ̂ І х у

ВМЧЕІСІ0иВ£

ВМЧОХВиСІБМЄ£

ВМЧЗСІИМОХИЖ

ВМЧПЗНОЇ/

вмчоаосіхзиосіиінй'

вхчзниігод

вмчтіннид

вмчзяімнв(Іф-онса|

Ви
ди

 
ек

он
ом

іч
но

ї 
Д

ІЯ
Л

Ь
Н

О
С

Т
І 

(у 
фа

кт
ич

ни
х 

ці
на

х)

Сі
ль

сь
ке

 
го

сп
од

ар
ст

во
, 

ми
сл

ив
ст

во
, 

ліс
ов

е 
го

сп
од

ар
ст

во
Ри

ба
ль

ст
во

, 
ри

бн
иц

тв
о

До
бу

вн
а 

пр
ом

ис
ло

ві
ст

ь
П

ер
ер

об
на

 
пр

ом
ис

ло
ві

ст
ь

Ви
ро

бн
иц

тв
о 

та 
ро

зп
од

іл
ен

ня
 

ел
ек

тр
ое

не
рг

ії,
 г

азу
 

та 
во

ди
Бу

ді
вн

иц
тв

о
То

рг
ів

ля
, 

ре
мо

нт
 

ав
то

мо
бі

лі
в,

 п
об

ут
ов

их
 

то
ва

рі
в,

 п
ре

дм
ет

ів
 

ос
об

ис
то

го
 

вж
ит

ку
Ді

ял
ьн

іст
ь 

го
те

лів
 т

а 
ре

ст
ор

ан
ів

Ді
ял

ьн
іст

ь 
тр

ан
сп

ор
ту

 
та 

зв
’я

зк
у

1 
Ф

ін
ан

со
ва

 д
ія

ль
ні

ст
ь 

(з
ве

де
ні

 д
ан

і)
Де

рж
ав

не
 

уп
ра

вл
ін

ня
О

св
іт

а
Н

ад
ан

ні
 к

ом
ун

ал
ьн

их
 

та 
ін

ди
ві

ду
ал

ьн
их

 
по

сл
уг

Ох
ор

он
а 

зд
ор

ов
’я 

та 
на

да
нн

я 
со

ці
ал

ьн
ої

 
до

по
мо

ги

385



Наукове видання

ТКАЧ Олег Володимирович 
МІКУЛА Надія Анатоліївна

РЕГІОНАЛЬНІ 
ПРОСТОРОВО-ЕКОНОМІЧНІ СИСТЕМИ: 

СУЧАСНИЙ СТАН ТА ПЕРСПЕКТИВИ РОЗВИТКУ

Монографія

НБ ПНУС

780035

Підп. до друку 30. 07. 2012. Формат 60х84/,6.
Папір офсет. Гарнітура “Т ітез Котап”.

Вид. арк. 30,1. Віддруковано на ризографі. Тираж 300 пр. Зам. № 83.

ІЗВИ 978-966-02-6406-9

Інститут регіональних досліджень НАН України 

Виготовлювач
Видавництво Прикарпатського національного університету 

імені Василя Стефаника 
76025, м. Івано-Франківськ, 

вул. С.Бандери, 1, тел.: 71-56-22.
Е-шаіІ: ус1усі1@ри.іґ.иа.

Свідоцтво суб’єкта видавничої справи ДК№  2718 від 12.12.2006


